‘FAMILY BANKER OFFICE’ IN OGNI CITTA

Un nuovo nome, una nuova immagine, e soprattutto un ruclo sempre piu
strategico ed essenziale nella relazione diretta-tra Banca Mediolanum e
i propri clienti. Gli oltre 250 ‘Punti Mediolanum’, vale a dire le strutture
e gli uffici presenti in ogni citta e provincia della Penisola, diventano

"Family Banker Office’, punto di riferimento sul territorio per la clientela.
Non solo un ‘restyling’ d’'immagine, ma anche un ulteriore passo in
avanti nello sviluppo dell'attivita di consulenza e assistenza specializzata
e personalizzata. | ‘Family Banker Office' rappresenteranno anche il
punto d'incontro privilegiato per la formazione e |'aggiornamento
professionale dei Family Banker.
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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

" Nella graduatoria delle cinguanta
societa europee pil solide
Mediolanum occupa I 19°

" . Pposto. In pratica & la seconda

BusmessWeek. banca in Europa (dopo la
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MedIOIanum’ ltalia, e la quarta tra le societa
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in Europa”

di “BusinessWeek”. Le cin-
quanta migliori societa europee
sono state selezionate da un
gruppo di 350, che rappresen-
tano il 70 per cento del mercato
europeo. La lista comprende

imprese di diversi settori, che
hanno raggiunto “risultati astro-
nomici” nel rendimento del capi-
tale e nella crescita del business.
Di societa italiane, insieme con
Mediolanum, compare soltanto
Mediaset, al 47° posto. | “numeri
vincenti" della banca milanese
riguardano la redditivita del
32,7% e una crescita dei
patrimoni che la rivista ameri-
cana ha calgolato del 26,3%.
In totale sono 11 gli istituti
finanziari in classifica.

Mutui:

Arriva ‘Freedom’

65 milioni per i clienti

, il mutuo in liberta, con nuove condizioni vantaggiose

Taglio dei costi dal primo settembre, cosi pagare la casa costera meno

[l Mediolanum abbassa il costo dei
mutui: dal primo settembre prossimo,
per tutti i clienti sottoscrittori, senza
che siano questi ultimi a richiederlo,
Lo 'spread’, che & I'unico margine per
I'azienda che viene aggiunto al costo
del denaro preso in prestito, scendera
in media dello 0,64% arrivando in
alcuni casi allo 0,79%. Concreta-
mente, da settembre la rata mensile
viene ridotta.

Un fatto storico: & la prima volta
che succede in ltalia. Un segnale forte
che il rapporto tra banca e cliente,
almeno con Mediolanum, & cambiato.

Per gli attuali mutuatari della Banca
si tratta di un risparmio complessivo
di 85 milioni di euro. Una somma
consistente, cui la Banca rinuncia per
decisione del suo fondatore e presi-
dente, Ennio Doris.

«Tre considerazioni mi hanno
spinto a fare questa scelta» ha
dichiarato Doris in occasione della
conferenza Stampa di presentazione
dell'iniziativa, che si & svolta al teatro
Litta di Milano: «il fatto che secondo il

Ennio Doris, presidente di Banca Mediolanum, e Roberto Scippa, direttore
delle. Relazioni con | Madia, durante la recente conferenza stampa a Milano

rio, come & quello
della casa, il cui
acquisto nella stra-
grande maggioranza
dei casi richiede un
prestito. Prestito che
in media pesa per il
20 per cento sul
reddito familiare. Ma
Freedom, che verra
applicato non solo ai
nuovi clienti ma anche
a quelli gia acquisiti in

settimanale ‘BusinessWeek' siamo la
banca migliore in Italia e la numero 2
in Europa; il ‘decreto Tremonti’, che
sviluppa il concetto di flessibilita nei
mutui; e le recenti osservazioni del
Governatore della Banca d'ltalia,
Mario Draghi, che ha ricordato come
sia necessario per una banca essere
percepita come un operatore corretto,
un partner leale», || risultato e ‘Free-
dom’, che in inglese significa ‘liberta’:
in pratica, liberta dalla paura di non
farcela. Liberta da un bisogno prima-

IL RISPARMIO CALCOLATO
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In questa tabella, quanto risparmia complessi-
vamente [l 'signor Verdi’ che ha stipulata con
Medliolanum un mutuo per Ja casa e deve an-
cora restituire alla banca 170mila euro entro |
prossimi 20 annl, la percentuale finanziata corri-
sponde al 75%, ‘spread’ .originaric 1,80%,
nuovo spread 0,99%. Dal primo settembre
vedra scendere la rata mensile di 81 euro, paria
un risparmio annuale di 972 euro, e alla fine avra
risparmiato 19.258 euro.
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CLIENTE ROSSI

|

1.080€ |
Risparmio totale 30.284 €
.2

Un altro esempio, per un altro ipotetico mu-
tuatario. Il ‘signor Rossi’, che si & fatto finan-
ziare il 79,5% della spesa che deve sostenere
per la casa, deve restituire ancora 198.630
euro, entro | prossimi 28 annl. Lo ‘spread’ ori-
ginario ammonta all'1,8%. Grazie al nuovo
‘spread’ dell'1,09%, il signor Rossi risparmiera
90 euro al mese, vale a dire 1.080 euro ogni

| anno, per un risparmic totale complessivo che

| arriva a quota 30.284 euro,

precedenza, significa
anche liberta dalle discriminazioni.
L'ha detto anche il Governatore Dra-
ghi: «le banche offrono condizioni
particolarmente competitive soprat-
tutto ai nuovi clienti, nei confronti della
clientela esistente vi & inerzia». D'altro
canto, il ‘decreto Tremonti’ varra
soltanto per I'abitazione principale e
per i mutui accesi prima del 2007.
Freedom, unico in ltalia, cambia tutto
e i suoi benefici si applicheranno
sommandosi, indipendentemente dal
Decreto del Governo. Osservando le
tabelle relative a due ipotetici clienti
Mediolanum, il ‘signor Verdi' e il ‘signor
Rossi’, si vede subito, a colpo d'oc-
chio, la convenienza di un mutuo Free-
dom. Prendiamo per esempio il caso
del cliente ‘Verdi', La rata attuale del
suo mutuo & di 1.283 euro al mese, ma
per effetto delle nuove condizioni piu
vantaggiose da settembre 2008 scen-
dera a quota 1.202 euro, per un ri-
sparmio mensile di 81 euro, che equi-
vale a un risparmio annuale di 972
euro. Visto che il mutuo del cliente
‘Verdi’ & distribuito in un periodo di 20
anni, il risparmio totale e complessiveo,
rispetto alle condizioni applicate in
precedenza, sara pari a 19.258 euro.
Allo stesso modo si otterranno ri-
sparmi significativi su mutui e rate dif-
ferenti, caso per caso. Ma non finisce
qui: benefici riguardano anche la co-
siddetta surroga, cioé il passaggio del
contratto di mutuo da una banca al-
I'altra: Mediolanum non fa pagare nulla

al cliente che decide di lasciare I'lsti-
tuto milanese per un’altra banca. Per
coloro che decidessero invece di tra-
sferire il proprio mutuo a Mediolanum,
il passaggio & garantito fin da subito a
costo zero, comprese le spese notarili.
E ancora non & tutto: a differenza dei
‘mutul fai-da-te', Freedom non lascia
solo il cliente. Anche sotto questo
aspetto, Mediolanum & perfettamente
in linea con quanto dichiarato da
Mario Draghi: «primario € il bisogno di
consulenza, di aiuto nelle scelte dei
risparmiatori», il piti delle volte lasciati
soli a orientarsi «fra una moltitudine di
prodotti spesso di difficile valuta-
zione». || cliente Mediolanum ha infatti
a disposizione il Family Banker, con-
sulente capace di dare consigli perso-
nalizzati, affiancato da uno speciali-
sta dei mutui e da un tutor per la
gestione amministrativa della pratica.
Per Ennio Doris &€ una scommessa
sulla fiducia: «sono convinto» dichiara,
«che I'arrivo di nuovi clienti, I'accen-
sione di nuovi mutui, compenseranno
| ricavi-ai quali rinunciamo con questa
iniziativa». Il che equivale a ricono-
scere la funzione sociale, originaria
della banca. E la responsabilita che
comporta |'essere i primi, i migliori.
Per informazioni sui mutui telefonare
al numero 840.70.92.92

Selezione e Reclutamento
840 700 700
www. familybanker.it

Entra in Banca Mediolanum
basta una telefonata
840 704 444
www,bancamediolanum. it

Notizie. Mediolanum
a cura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediclanum. it

Questa & una pagina di informazione aziendale
il cui contenuto non rappresenta una forma di |
consulenza né un suggerimento per investimenti




