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nviene. E su misura

Con Riflex ¢ il cliente che sceglie come combinare le caratteristiche del piano di rimborse

“Ogri cinque
anni si pessono

esercitare diverse
opzioni:
aumentare o
ridurre la durata
del mutuo;
rid thmre la
quantita di tasso
fisso e »andbﬂe,
cambiare la
modalita di
rimborso del
capitale”

L e R

resce la “famiglia” del
prodotti Riflex. Dopo
Papertura del conto

correnic, la carta di credito Ri-
flexCard, la carta prepagata
Riflexcash. debutta il Mutuo
Riflex.La nuova proposta che
arrive dall’esperienza di Ban-
ca Mediolanum intende soddi-
sfare il desideric della mag-
gior parte delle famiglie di
possedere una casa di proprie-
tia. Di qui una moedalith di fi-
nanziamento davvero innova-
tiva e soprattutto con la stessa
filosofia del conto Riflex: non
standardizzata ma capace di
adattarsi alle esigenze reali del
cliente. Mutuo Riflex, infatti,
a differenza degli altri esisten-
ti sul mercato, sia che si tratti
dell'acquiste di una prima ca-
sa, di una seconda o ancora di
un investimento immabiliare,
& in grado di garantire un alto
livello di personalizzazione e
flessibilitda per rispondere a
tutte le necessita del contraen-
te, specie se queste nel corso
del tempo variano.

Sono due, quindi, i punti di
forza di questa tipologia di
mutue. [nnanzitutto rappre-
senta il primo sul mercato
che in un unico prodotto con-
sente di scegliere ¢ combina-
re le caratteristiche, in modo
da costruire una soluzione
personalizzata, “su misura”,
il tutto nella piena trasparen-
za def costi.

Per cominciare il cliente potrd
scegliere liberamente il piano
di rimborso del capitale finan-

iR S a8 R

Il cliente
pud combinare:
la modalita
e il piano
di rimborso;
fa tipologia
i tasso; la durala,
decidere
per 'opzione "Cap’,
la percentuale
da finanziare.

E' possibile
modificare
le caratteristiche
del mutuo,
ira cui la durata,
senza aver bisogno
di rinegoziare
il mutuo con
la banca, quindi
senza ulteriori costi.

Consente di saltare
la rata del mutuc
per far fronte
a eventuali
situazioni
di emergenza.

ziato che, sulla base dei propri
bisogni, risulti il pit vantag-
gioso (tradizionale, francese,
flessibile al 50%, a rata costan-
te etc.); la tipologia di tasso
(fisso o variabile, ma volendo
si potrd optare di rimborsare il
capitale finanziato in parte a
tasso fisso e in parte variabile,
definendo anche la percentuale
da applicare).

Un altro elemento assal impor-
tante € la durata, che per Mutuo
Riflex pud andare da un mini-
mo di 5 anni a un massimo di
trenta; a fare da bussola nel de-
terminare I'importo della rata &
il reddito mensile: ad esempio,
allungando nel tempo il mutuo,
la rata si abbassa influendo in
misura minore sul risparmio ¢
sul tenore di vita, ma la valuta-
zione andra fatta caso per caso.
Inoltre il cliente potrd inserire
'opzione “Cap™: in guesto ca-
s0, se si verifica un rialzo dei
tassi, il Cap blocca l'importo
della rata a un valore prefissato
contrattualmente.

Infine va decisa quale percen-
tuale si vuole finanziare con
I"operazione (che pud spingersi
fino al 95%). Ma non ¢ tutto. In
un arco temporale di medio-
lungo pericdo, come si presen-

ta quello per un mutuo, & proba-
bile che le condizioni di vita pri-

vata ¢ professionale cambino, -

cosi come quelle di mercato. Per
garantire una soluzione sempre
aggiornata, per la prima volia
sul mercato, un mutuo rende
possibile la modifica di alcuni
parametri scelti da principio,
senza aver bisogno di rinegozia-
re il mutuo con la banca e per-

tanto senza sostenere costi one-
rosi di estinzione e riapertura.

In particolare, nella fase di ge-
stione attiva del prodotto, ogni
cinque anni, Mutuo Riflex per-
mette di esercitare diverse op-
zioni: aumentare o ridurre la
durata del mutuo; ridefinire la
quantita di tasso fisso e variabi-
le; inserire un tetto massimo al-
la variabilita del tasso (Cap);
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cambiare la modalita di rim-
borso del capitale.

A garantire ancora piu tran-
quillita per il cliente, la cosid-
detta opzione “salta la rata”,
che consente al cliente di salta-
re una rata del mutuo per far
fronte a eventuali situazioni di
emergenza. In questo caso
I'importo mancante verra auto-
maticamente ridistribuito sul
piano di rimborso residuo, per
cui non si avra 'onere di rim-
borsare la rata in questicne in
un’unica volta, ma cid avverra
gradatamente mediante un lie-
ve incremento dei pagamenti
successivi. Cio non toglie che,
in qualsiasi momento, si deci-
da di procedere a rimborsi par-
ziali oppure di estinguere total-
mente il debito.

Per realizzare la soluzione. che
rifletta sul serio le aspettative
della famiglia si potra sempre
contare sulla guida sapiente e
qualificata di un consulente
globale di Banca Mediolanum
che in pil oggi ha a disposizio-
ne Un NUOVO Strumento, ovvero
il Riflex home driver un soft-
ware innovativo che permette
di costruire il mutuo ideale, va-
riabile dopo variabile, e al tem-
po stesso di fare simulazioni,
mostrando gli scenari futuri se
si andassero a cambiare alcune
caratteristiche. A completare la
soluzione di finanziamento da
parte della Banca c¢’¢ poi il
“pacchetto” di polizze assicu-
rative “Multi Scudo” Mediola-
num, pensate per la tutela della
famiglia e dello stesso immo-
bile oggetto del mutuo.

INAUGURATE A MILANO E ROMA

Nuove sedi per i clienti “top”

In crescita Mediolanum Priva-
te Banking. A breve saranno
inaugurate le due prestigiose se-
di di Milano (Via San Paolo, 1)
¢ Roma (Largo Fontanella Bor-
ghese, 84). La Divisione ¢ nata
nel corso del 2005 con una mis-
sione ben chiara: offrire consu-
lenza bancaria ¢ finanziaria di

alto livello qualitativo, per soddisfare le specifiche
esigenze degli investitori con elevati patrimoni. Vale
a dire un servizio fortemente personalizzato e dedi-
cato a questo particolare segmento di clienfela.

La fase di selezione per la ricerca dei Private Ban-
ker ¢ partita a novembre 2005. «Entro la fine del-
Ianno - afferma Paolo Suriano, responsabile di Me-
diolanum Private Banking -, la nuova realid potra
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[fare affidamento su 70 Private

i Banker con un portafoglio me-

dio pro-capite che supererd I
25.000.000 di Euro.

L'attuale compagine ¢ forma-
ta da professionisti provenien-
1i da una qualificata selezione
svolta all’interno della rete
commerciale di Banca Medio-

lanum ¢ dal mondo bancario nel settore della pro-
mozione finanziaria.

Due i requisiti da possedere: un curriculum vitae si-
gnificativo e relazioni con clienti di alto profilo Il
piano di sviluppe di Mediolanum Private prevede la
copertura delle principali citta italiane. La Divisic-
ne ha infarti 'obiettivo di contare su 200 Private en-
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BASTA COLLEGARSI AL SITO PER ACCEDERE A UNA “ROSA” DI FUNZIONALITA INFORMATIVE E DISPOSITIVE Inforsiazione p

phlicitaria

Piil vantagyi col conto on-line niﬂéx

La sottoscrizione assicura, al pari di altri conti correnti della Banca, il supporto di un Consulente

umentano le funzionalita
offerte sul conto corrente
iflex e in particolare
quelle disponibili on-line. E suffi-
ciente collegarsi al sito Internet di
Banca Mediolanum all'indirizzo
www bancamediolanum.it per ac-
cedere direttamente a una “rosa”
di funzionalitd informative e dis-
positive riservate ai correntisti che
hanno scelto Riflex,
Per cominciare I'ultimo nato dei
conti correnti di Banca Mediola-
num puo essere sottoscritto anche
via web. Una volta consultata la
pagina del sito dedicata a Riflex e
compilato il contratto si riceverd
una e-mail di conferma della Ban-
ca con le indicazioni necessarie al-
la (inalizzazione dell'operazione.
Successivamente verranno forniti
al nuovo cliente i codici per ini-
ziare a operare via Internet. La
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sottoscrizione on-line assicura la
completezza di tutti 1 servizi offer-
ti dal conto Riflex, compresa la
possibilita di ricevere fin da subito
assegni e bancomat; inoltre, al pari
di qualunque altro conto corrente

della Banca, il cliente ha a sua dis-
posizione il supporto professiona-
le di un consulente della Banca
che lo affianchera nelle decisioni
di investimento. L'operativita di
Riflex anche via Internet deriva

dal modello multicanale di Banca
Mediolanum, Diversi 1 servizi di
tipo prettamente bancario (tra cui
la consultazione della situazione
del conto corrente, di mutui, fidi e
prestiti, carte di credito e banco-
mat e la possibilita di operare bo-
nifici, in Italia e all’estero, e anco-
ra la prenotazione di contanti, la ri-
chiesta di carnet di assegni e I'e-
missione di assegni circolari), ma
accanto non vanno trascurate le al-
tre opportunita: trading online, la
consultazione e 1'operativita sui
propri fondi e polizze, ricariche
del telefono cellulare, pagamento
tributi, richiesta di alert informati-
vi via sms tra cui alcuni per la si-
curezza. Inoltre, a breve, sard pos-
sibile provvedere via Internet an-
che alla ricarica delle carte prepa-
gate Riflexcash, attualmente in fa-
se pilota.

BORSA: ANALISI E PROSPETTIVE

Lo sviluppo dell ﬂl}ﬂllllllllil reale trascina il nostro paese

Uim delle pit aspre campagne elet-
torali degli ultimi decenni, culmi-
nata nella notte dei risultati traballanti ¢
dello spettro dell'ingovernabilitd, non
ha scalfito il comportamento dei mer-
cati finanziari domestici, confermatisi
ancora una volta come strettamente in-
terconnessi con i grandi lemi e scenari
delle tendenze finanziarie ed economi-
che globali, wttalpit rilette in chiave
europea. Certo, non sono mancati i te-
mi specifici a livello di singola societa
o settore. In particolare, non sono man-
cati gli annunci o le previsioni di ope-
razioni societarie, che potrebbero aver
alteso e trovato I'occasione per mettere
la forza dei fatti compiuti davanti al-
I'indebolita capacita di reazione di po-
teri pubblici e privali distratti dalle al-
chimie delle nomine e delle redistribu-
zioni di pesi, misure, prerogative e
competenze. Per il resto si & visto un
andamento della borsa sostanzialmente
sovrapposto alla tendenza positiva
mondiale. Questo anche nei sussulti di
breve termine, generati dal mercato dei
prodotti energetici nelle sue periodiche
impennate del prezzi, comungue in

Anche i mercaﬁ italiani, sulla spinta di quelli
mondiali, offrono un panorama equilibrato

continua ascesa.Anche il mercato obbli-
gazionario e monetario & risultato alli-
neato alle tendenze pill generali legate
alle aspettative sul comportamento della
Banca Centrale Europea, con ben poco
riferimento alle prospettive delle varia-
bili finanziarie nazionali e alle discus-
sioni sulla gestione del deficit pubblico.
Anche le incertezze sul regime fiscale
delle attivita finanziarie non sembrano
aver avuto un impatto sulle tendenze-di
fondo dei mercati, Significativo, proba-
bilmente, del fatto che le attivita finan-
ziarie quotate in [talia sono ampiamente
classate nel circuito internazionale degli
investimenti ¢ detenute da soggetti non
residenti o estero-vestiti, totalmente in-
differenti a possibili incrementi delle ali-
quote di prelievo fiscale. Pii sensibili a
questa tematica, e a quella delle prospet-
tive del risparmio domestico in genera-

le, sembrano essere stati i titoli del com-
parto assicurativo o det servizi finanzia-
ri destinati al pubblico, apparsi meno di-
namici del resto del listino. A parte que-
sta possibile eccezione, anche i temi set-
toriali piti evidenti sono apparsi indipen-
denti dall’evoluzione del quadro politi-
co. Regina incontrastata di questi primi
mesi del 2006 ¢ stata sicuramente la
Fiat: il suo progresso & perd spiegato pill
dalla rinnovata politica di prodotto e dai
migliori equilibri finanziari ottenuti con
le operazioni dello scorso anna, che non
da una presunta centralita ritrovata dalla
casa torinese nei nuovi equilibri dei pa-
lazzi romani. Cosa che non le guasta,
ma probabilmente non in misura cosi
determinante. Piti penalizzati, invece, 1
titoli delle societa “interest sensitive”,
dove I'elevata esposizione debitoria
espone a rischi maggiori in uno scenario

GRANDE FESTA CON BENEFICENZA A CREMA PER DANILO CARELLI

Vent'anni al servizio dei clienti

Vent'anni al flance e al servizio della clientela. Danilo Ca-
refli, group manager della struttura di Crema, festeggia i
suai primi vent'anni nella rete commerciale di Banca Me-
diolanum, dove é sbarcato fin dal 1986 dopo una prece-
dente esperienza nel comparto bancario. Per I'occasione,
it 29 maggio, ¢ stata organizzata una serata che si svolge-
ra nella splendida cornice dell'antico teatro San Domenico
di Crema. Dopo lo spettacole del cabarettista Franco Ros-
st, il momento clou arriverd con Iintervento che lo stesso
Carelli terrd davanti a una platea di circa 400 persone,
composta da colleght e amici accanto ai clienti “Ripercor-
rero le tappe fondamentall del mio iter di carriera da pro-
motore a manager, i traguardi raggiunti in termini di pro-

laboratort

duttivita e qualita dei servizi,
gragie alla determinazione e
soprattutto alle sinergie create
all'interno del mio team di col-
che attualmente
conta na quaranting di risor-
se fra Crema, Lodi e Breseia. - commenta Danilo Carelli -
Ancora, mi seffermere sul rapporto di fiducia e credibilita
che si é venuto a creare con i clienti, 0ggi a quota 7mila con
un patrimonio di 372 milioni di euro da gestire”. Ma nel
corso della serata ci sard anche tempo per pensare al ser-
vice: Carelli, infatti, devolvera parte dei suoi utili all’" As-
sociazione cure paliative Marco Privitera”,

di incremento dei tassi. In questa situa-
zione & possibile assistere ad un aumen-
to dell’attivitd di emissione di “corpora-
te bonds”, per consolidare le posizioni
finanziarie in tempo utile. Tutti fattori
importanti, ma che poco hanno a che fa-
re con la fase politica attuale, Abbiamo
quindi avuto una riprova della conferma
di grandi temi. Innanzitutto della globa-
lizzazione avanzata del mercato finan-
ziario, che coinvolge in pieno anche il
nostro paese, e poi degli effetti della
“blindatura” europea della politica mo-
netaria, impermeabile anche alle pil
violente polemiche sul debito pubblico
italiano, che non hanno mancato di fa-
re da sfondo alla dialettica pre e post
elettorale. In primo piano abbiamo
quindi avuto lo sviluppo dell’econo-
mia reale, che dai quadranti del Pacifi-
co e del Nord Atlantico si sta final-
mente spingendo anche in Europa e sta
coinvolgendo anche il nostro comparto
manifatturiero. A questo sviluppo, che
trascina inevitabilmente anche il setto-
re dei servizi, fa da contrappunto una
tensione monetaria misurata dall’evo-
luzione dei tassi d'interesse, dei quali
si stanno scontando nuovi futuri incre-
menti. Se ne ricava un quadro da equili-
brato a positivo per le borse in generale.
Staremo a vedere se anche la cosiddetta
“volonta politica” sapra adeguarsi a que-
sto scenario. )
Walter Ottolenghi
Amministratore Delegato
Mediolanum Gestione Fondi
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Selezione e reclutamento
tel. 02-90492778

Notizie Mediolanum
A cura
di Roberto Scippa
roberto scippa@mediolanum.it

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telefonata

840 704 444

www, bancamediolanum.it




