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Si e svolta al Palacongressi di Riccione il 10
e I'11 febbraio la seconda edizione del
.Mediclanum Pension Forum, dedicata al
futuro del sistema pensionistico in relazione
agli sviluppi esponenziall della tecnologia e
all'interazione fra le sclenze biologiche e
. quelle informatiche. Numerosi i relatori e gli
ospiti,
economia, finanza, imprenditoria e scienza.
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tutti esponenti di primo piano di

Obiettivo: autonomia finanziaria

11 tempo, il mercato e la mutualita sono gli alleati per garantirsi un adeguato tenore di vita durante il pensionamento

econdo lo scienziato e inven-
Slore Raymond Kurzweil la vi-

ta eterna & pill vicina nel tem-
po di-quanto si creda. Ma non dob-
biamo preoccuparcene: il professo-
re newyorkese, considerato univer-
salmente un genio non solo dalla
comunita scientifica, non parla del-
I'aldila ma dell'aldiqua, & insomma
convinto che I'nomo potrebbe di-
ventare immortale, anche entro po-
che decine di anni, grazie allo svi-
luppo esponenziale della tecnologia
¢ alla creazione di intelligenze arti-
ficiali capaci di “riprogrammarci”,
Vita eterna si, dunque, ma su que-
sta Terra.
Lo ha ribadito nei giorni scorsi a
Riccione durante un convegno or-
ganizzato da Banca Mediolanum
per 1 suoi Family Banker, professio-
nisti che non trattano di intelligen-
ze artificiali ma sanno tutto di una

programmazione: quella finanziaria

familiare. Anche questa una materia
che ha a che fare con I'allungamen-
to della vita, e con un aspetto basi-
lare per la sua qualita: la pensione.
Quella tradizionale, lo sappiano da
anni, sara sempre pill bassa rispetto
allo stipendio. Prendiamo un lavo-
ratore di 35 anni: se suo padre pren-
de oggi una pensione che & I'80 per
cento del suo ultimo stipendio, Iui
ne prenderd una che non superera,
nel migliore dei casi, il 56 per cen-
to del suo stipendio attuale. Tocca
percio a lui, trentacinquenne, pen-

sare al restante 44 per cento se non
vuole compromettere seriamente la
sua autonomia finanziaria.

Come pud fare? Banca Mediola-

nun, a qucsto SCOpO, ha messo a

punto un programma che consente
di calcolare le risorse necessarie a
garantire la propria indipendenza
economica, in un mondo nel quale
l'allungamento generale e straordi-
nario della vita umana in condizio-
ni di efficienza & un fatto con il qua-
le tutti dovremo fare i conti.

11 futuro & scritto nella demografia.
Le statistiche e la medicina ci dico-
no infatti che una bambina che
quest’anno andrd alla scuola ma-
terna potra vivere fino a 103 anni e
un maschietto fino a 97 (fonte
CNR). Un trentenne fino a 91. Og-
gi una italiana su 5 vive oltre i 90
anni. Morale: non ¢’¢ bisogno di In-
ternet per vivere una Seconda Vi-
ta, una generazione intera. La Se-
conda Vita ¢ 1i che ci aspetta, alla
pensione.

Long Life Tool mostra come viver-
la senza problemi economici. In
pratica, dimmi dove vivi, quanti an-
ni hai, che lavoro fai, quanto guada-
gni, com'e composta la tua famiglia
e il Tool ti dira come fare a garan-
tirti per sempre 'indipendenza eco-
nomica.

Long Life Tool & uno strumento che
permette di fare un viaggio nel fu-
turo, quel futuro gia in gran parte
descritto dai cambiamenti a cui stia-

mo assistendo nel nostro presente
in campo culturale, sociale, medico,
che vanno sotto il nome di Rivolu-
zione della Longevita,

E uno strumento che elabora in ma-
niera semplice e comprensibile lo
scenario individuale e fa compren-
dere I'importanza della pianifica-
zione previdenziale e il valore del-
’autonomia finanziaria.

Un'idea nata dall’esperienza e da
uno dei cardini di Mediolanum:
“Offrire a ogni cliente soluzioni
personalizzate che riescano a soddi-
sfare tutti i loro bisogni reali”.
Compresa la copertura dal rischio
di dipendenza economica attraver-
50 la creazione della piena autono-
mia finanziaria.

Ma come poterla realizzare? Attra-
verso I'apporto dei cosiddetti 3 “al-
leati”: tempo, mercati e mutualiti.
11 tempo: una leva potente che agi-
sce su tutti i valori economici in
campo e ha un impatto importante
sulla cifra da destinare alla propria
autonomia finanziaria. Non solo, nel
lungo periodo di un accantonamen-
to previdenziale I'investimento piu
redditizio e quello azionario e que-
sto fende piil accessibile la soluzio-
ne proprio grazie al contributo dei
mercati.

Tempo e mercati, se opportuna-
mente impiegati, hanno un effetto
positivo facilmente apprezzabile.
Tuttavia, per effetto della longevita,
resta scoperto il rischio di sopravvi-

to-corrente tradizionale unisce,
grazie alla polizza Medio-
lanum Plus, gratuita e
che non vincola il capi-
tale, il vantaggio di un
rendimento netto tra i
pil remunerativi, Il
tasso del 2,50 netto, sul-
le giacenze oltre i 15.000

resse di Conto corrente Free-

i Il 2,50% netto: & il tasso d'inte-
dom, che ai servizi di un con-

CON LA POLIZZA MEDIOLANUM PLUS

Freedom, molto piti di un conto corrente

euro, continuera a essere applica-
to fino al 31 marzo, poi sara ag-
glornato. L'aggiornamento ha in-
fatti cadenza trimestrale per po-
ter offrire al cliente un ren-
dimento che sia sempre
fra i pill remunerativi
del mercato.
I Conto corrente Free-
dom offre la piena ope-
rativita bancaria con tut-
te le funzieni di un conto

corrente tradizionale (preleva-
menti, bonifici, accrediti, assegni,
Bancomat, carte di credito, sms
alert); la disponibilitd immediata
di tutto il denaro versato. Costo
del conto corrente: zero, con una
giacenza media pari a 15mila eu-
10 © con un patrimonio gestito ol-
tre i 30mila euro. Negli altri casi:
7,50 euro al mese. Operazioni
bancarie (Bancomat, bonifici, Rid,
pagamento utenze): gratuite.

- Messaggio Pubbhcuaué Candizioni contratiuali nei Fogli Informativi sul sito www. bancamedzai’anumu € presso |
Family Banker®. 1§ 2,50% netto é riconoseiuto fino al 31/03/10 ‘olire i 15, 000Lum sontoserivendo la polizza Mediolanum.
Plis di Medaolanum Vita S.p.A.. Polizza e conto operano con un mieccanisme automatico di versamento e prelievo;
Quando il saldo del conto supera la giacenza di 17.000 euro, Ia liquidita oltre { 15.000 euro viene investita sulla polizza;
ugualmente, quandu il saldo del conto scende sotto la-giacenza i 13.000 euro, viene disinvestito-dalla polizza limporto
necessario.a ristabilire sl conto la giacenza di 15.000 euro. ! rendimento del 2,50% netto sard quindi garantito sulle
somme investite sulla polizza Mediolgmuwn Plus, Prima della \ottoscnz:ane leggere Naza inforiativa e Condiziont di |

: pahzaa sul sito wwwamediolanumvita.ic ¢ presso | Family” Banker®,

vere in buona salute per un tempo
non coperto da risorse finanziarie.
E’ qui che entra in gioco la mutua-
lita che consente di garantirsi una
copertura a vita intera con risorse
che sarebbero sufficienti solo a vita
media, diventando cosi un moltipli-
catore di rendimento e un azzerato-
re di rischio demografico.

L'apporto degli alleati si rivela
quindi prezioso per costruire la pro-
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pria autonomia finanziaria attraver-
so risorse pill accessibili di quelle
necessarie senza il loro aiuto.

Ma I'apporto pil importante di tut-
ti & sicuramente quello rappresen-
tato dal Family Banker, un profes-
sionista in grado di accompagnare il
suo cliente lungo il viaggio pidt im-
portante della sua vita: quello ver-
5o l'autonomia finanziaria nei.lun- -
ghi anni liberi dal lavoro.

Il professor Ray Kurzweil durante il suo intervento al forum di Riccione

“Vince chi sa immaginare
come sara il suo futuro”

n prospettiva vince sempre chi sa

immaginare come sara il futuro

che lo riguarda”. E questo lo slo-
gan di Raymond Kurzweil, 62 anni,
sposato, due figli, inventore geniale,
icona mondiale dell'informatica. Lo
scienziato lo ha ripetuto al Mediola-
num Pension Forum che si & svolto
a Riccione il 10 e 11 febbraio. “Fin
dalla mia prima invenzione - ha ri-
cordato Kurzweil - mi sono chiesto
se quello che volevo costruire sareb-
be ancora servito nel momento in
cui 'avessi completato™. Aveva 15
anni allora, e si trattava di un pro-
gramma per computer che poi la
IBM avrebbe acquistato. Cio che,
sempre nel campo dell'elettronica;
inventd nei successivi due anni, gli
valse premi internazionali e un invi-
to alla Casa Bianca da parte del pre-
sidente Lyndon B. Johnson. Seguiro-
no altre invenzioni, come I'elabora-
tore che legge a voce alta i testi ai
ciechi e lo scannarizzatore necessa-
rio, un sintetizzatore che riproduce
la musica di un’intera orchestra e co-
si via. AI'MIT si laured in informa-

tica (ma anche in letteratura), a 22
anni.

Purtroppo immaginare il futuro, ha
ricordato lo scienziato newyorkese
(figlio di artisti austriaci sfuggiti al
nazismo) non & semplice perché
I'uomo ragiona in modo lineare, se-
corido una progressione del tipo 1,2,
3,4, 5 e cosi via. L'era elettronica ha
invece creato macchine che progre-
discono in modo esponenziale (2, 4,
16 eccetera). Cid significa che il pro-
gresso globale, dove I'uomo intera-
gisce con macchine sempre pill
avanzate e potenti, a un certo punto
sara affidato solo alla tecnologia,
dalla quale gia oggi, per esempio, di-
pendono la ricerca biclogica e la me-
dicina. Un’interazione che gia oggi
ha portato all’accelerazione di un fe-
nomeno irreversibile: I'allungamen-
to della vita umana. Per il carattere
esponenziale della loro crescita, an-
cora prima della meta del secolo, ro-
botica e nanotecnologie ci permette-
ranno addirittura di modificare cro-
mosomi e cellule, sostituendo quelle
vecchie o malate con altre sane.
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BANCA MEDIOLANUM PUNTA AD AMPLIARE LA RETE COMMERCIALE IN TUTTA ITALIA, CON PHDFESSION!STI D! GRANDE QUALITA ED ESPERIENZA

Family Banker, opportunita e carriera

11 reclutamento non si ferma mai per rispondere alla domanda sempre crescente di professionalita qualificate

na tendenza che sembra gia
ﬁ I in atto, e con ogni probabi-

lita & destinata ad aumenta-
re in futuro: alle famiglie e ai singo-
li risparmiatori e investitori, per ge-
stire al meglio il propric denaro e
le proprie risorse, per compiere le
* scelte e prendere le decisioni pill
opportune, sia nell'immediato che
in un orizzonte di medio e lungo pe-
rlodo. sembra non bastare ormai
pitt il ‘semplice’ promotore finan-
ziario.
Prova ne &, ad esempio, il fatto che
nel corso del 2009 ¢'¢ stata una si-
gnificativa flessione, di circa il 15%,
del numero complessivo di promo-
tori in attivita sul mercato italiano.
Un calo che non si spiega solo co-
me conseguenza e riflesso della cri-
si finanziaria internazionale che ha
funestato i due anni precedenti a
quello appena trascorso. Ma che
rappresenta un segnale, e un effet-
to, anche di come si evolve il rap-
porto tra domanda e offerta di con-
sulenza finanziaria, tra cid che ri-
sparmiatori e investitori privati cer-
cano e di cui hanno effettivamente

bisogno, e ¢id che banche, societa
finanziarie e Sgr sono in grado di
fornire,

Anche per questo, e non da ieri ma
da sempre, «Banca Mediolanum
mette a disposizione di ogni proprio
cliente il Family Banker, un profes-
sionista finanziario di alto- livello,
una figura esclusiva, completa e al-
I'avanguardia nel panorama banca-
rio italiano» rileva Giovanni Mar-
chetta, Banking Group Manager

(ovvero direttore commerciale) di
Banca Mediolanum, «un professio-
nista con competenze approfondite,
sempre aggiornate, e a tutto tondo,
che vanno dalle soluzioni di rispar-
mio a quelle assicurative e previ-
denziali, alla gestione del Portafo-
glio titoli e investimenti» Non a ca-
so in Mediolanum il Family Banker
viene anche definito ‘il direttore di
banca del terzo millennio’, perché
possiede esperienza, conoscenze

tecniche e competenze tali che il
cliente & come se avesse sempre a
propria disposizione il direttore di
banca per Passistenza e Ja consulen-
za di cui ha bisogno.

E, ancora non a caso, in Mediola-
num si registrano una situazione e
obiettivi futuri che appaiono in con-
trotendenza rispetto al resto del
mercato; mentre lo scorso anno il
numero complessivo dei promotori
in attivitd & appunto diminuito in
misura rilevante, in Banca Mediola-
num & invece rimasto sostanzial-
mente invariato, stabile, senza emor-
ragie. E mentre questa tendenza al
ribasso potrebbe accentuarsi ulte-
riormente nello scenario futuro del
mercato italiano, proprio perché a
famiglie, risparmiatori e investitori
sembra andare sempre pill stretta
ormai solo la figura e il ruolo del
promotore tradizionale, Banca Me-
diolanum punta ad ampliare ulte-
riormente la propria rete di Family
Banker, presente in maniera capilla-
re in tutta Italia, ¢ a incrementarne
il numero totale, attualmente gia at-
torno quota Smila professionisti.

Porte aperte quindi, per chi ha
competenze, capacita e carte in re-
gola per essere all'altezza dell'inca-
rico, «Cerchiamo promotori che
abbiano gid maturato una solida e
n'nportante esperienza nel settore»
spiega Giovanni Marchetta, «insie-
me a professionisti del settore ban-
cario ¢ finanziario che abbiano i re-
quisiti di legge per ottenere di di-
ritto Piscrizione all’Albo dei pro-
motori, Vogliamo persone con un
profilo professionale elevato, con
competenze ¢ capacita di assoluto
rilievo. E questo perché nei. con-
fronti dei clienti il nostro impegno
& sempre quello di fornire un ser-
vizio di grande qualita».

Servone poi: talento e spirito im-
prenditoriale, attitudine al lavoro
di squadra, capacita di relazione.
Il candidato potenziale & quindi
un professionista molto qualifica-
to & motivato, Banca Mediolanum
ha poi i mezzi, le risorse, il know-
how, per sviluppare e far esplode-
re i talenti. Sempre nel segno di
un servizio di qualitd rivolto alla
clientela.

FAMILY BANKER: UNA PROFESSIONE UNICA NEL PANORAMA BANCARIO ITALIAND, GARANZIA DI ASSISTENZA PERSONALIZZATA

La Banca sempre a fianco del cliente

Un professionista che }appresenra_il fulcro e 'anello di congiunzione tra la Banca e tutti i suoi clienti

Forte preparazione professio-
nale, aggiornamento continuo,
carriera e soddisfazioni che
crescono in linea con i risultati rag-
giunti. Sono alcuni degli aspetti
principali che caratterizzano I'atti-
vith dei Family Banker Mediola-
num, gli oltre Smila professionisti fi-
nanziari che garantiscono un’assi-
stenza continua e personalizzata a
ogni singolo cliente della Banca, in
tutta Ttalia.

Quella del Family Banker & una
professione unica nel. panorama
bancario italiano. Il modello ¢ Lor-
ganizzazione di Banca Mediola-
num consentono & chi ha le carat-
teristiche oftime soddisfazioni eco-
nomiche e di carriera. Mentre le al-
tre banche hanno filiali e sportelli
tradizionali, dove l'assistenza e la
consulenza personale al cliente so-
no ancera in gran parte standardiz-
zate, oppure 1l servizio viene forni-
to attraverso piattaforme online,
dove il contatto diretto & del tutto
inesistente, il Family Banker rap-
presenta il fulero e I'anello di con-
giunzione tra Banca Mediolanum e
tutti i suoi clienti in ogni parte del
Paese. Dalle grandi citta ai piccoli
centri di provincia. In questo modo
ogni cliente pud contattare il
Banking center o utilizzare telefo-
no, Internet e Tv digitale per svol-
gere le operazioni bancarie pili co-
muni, e si rivolge direttamente al
proprio Family Banker di fiducia
per assistenza e consulenza perso-
nalizzata per quanto riguarda ri-
sparmio, previdenza, coperture as-

sicurative ¢ investimenti.

Proprio perché quella del Family -

Banker & una figura centrale e
strategica nel modello di funziona-
mento e nell’attivita di Mediola-
num, tutte le scelte, iniziative e
azioni della Banca vengono intra-
prese in modo che il cliente sia
sempre al centro del servizio, e il
Family Banker possa lavorare al
meglio nel suo fondamentale rap-
porto con il cliente.

«Nel periodo che stiamo attraver-
sando e ancora di pin nel futuro di
fronte a noi, nel settore dei servizi
bancari e finanziari la competizione
sard fortissima» sottolinea Giovan-
ni Marchetta, direttore commercia-
le di Banca Mediolanum, «e, per
fornire un servizio di eccellenza al-
la clientela, noi puntiamo sulla
grande professionalita dei nostri
Family Banker. Abbiamo investito

molto, in formazione, aggiornamen-
to e sviluppo delle risorse umane,
anche in questo biennio, particolar-

' tos
ore dal terrgmoto ‘che avev

s __ Un centro residenziale
~dalla raccolta fondi Mediolanum |

Dua edifici saranno costiiti a Paganlca—Tampera, in Abrlizzo, grazle
alla generosné dei versamenti fatti da quanti hanno aderito alla sot-
ione lanciata dalla Banca il 6 aprile dell'anne scorso, a poche
svastato la regione. La somma raccol-
ta, 405.000 euro, & stata consegnata, alla Caritas Ambrosiana, pre-
sente sui luoghi del disastro e in grado di garantire un aggiornamen-
to continuo su spese e lavori, E la Caritas ha presentato a Banca
Medictanum il _pro@eito di un gomplesso residenziale che compren-
de un centro di ascolto e di aggregaz:one, e una casa destinata a
ospitare personale ausiliario e residenti in loco con necessita dial
;Ioggro In questi. giorni sono stati avviati i primi scavi, & si prevede
che i lavori saranno ultimatl in pnmavera

mente critico per 1 mercati finanzia-
ri, e continueremo a investire mol-
to, sempre con un forte slancio sul-
la formazione. Il fatto di non avere
sportelli diretti sul territorio ¢i mo-
tiva ancora di piil in questa direzio-
ne, tutto il modello di Banca Medio-
lanum & imperniato sull’attivita dei
Family Banker, e non sulla filiale,
per cui forniamo ai nostri professio-
nisti tutti gli strumenti necessari per
garantire sempre vicinanza, Suppor-
to e assistenza efficaci ed efficienti
al cliente, a ogni cliente».

Il Gruppo Mediolanum mette sul
piatto: solidita, quelia di un Gruppo
finanziario di livello internazionale;
preparazione, garantita a tutti i Fa-
mily Banker anche attraverso la
propria prestigiosa universita azien-
dale, la Mediolanum Corporate

University (MCU); crescita, profes-
sionale e retributiva, perché Medio-
lanum & una realta che continua a
ottenere risultati rilevanti, anche
nei momenti pit difficili per il mer-
cato, e permette ai propri professio-
nisti di crescere dal punto di vista
economico ¢ di carriera. Come
spesso & difficile fare altrove.

11 Family Banker opera all'interno
di un sistema meritocratico, reale,
stabilito sul campo, nell’attivita di
tutti 1 giorni. Per cui ogni singolo
professionista ha la possibilita di far
crescere la propria clientela di rife-
rimento, insieme alle proprie soddi-
sfazioni economiche, e di fare una
carriera che si sviluppa in tappe, li-
velli e percorsi diversi, a seconda
delle singole propensioni e degli
obiettivi personali.

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker.it

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA
B840 704 444
www.bancamediolanum.it

Notizie Mediolanum
a cura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it

Questa & una pagina di informazione
aziendale il cul contenuto
non rapy una forma di
né un suggerimento per investimenti




