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THSSG DEL 250% NETTO SUL GONT oot DEPOSTEU QEOECATO E POSSIBiLB‘A DI TRASFERIFE GRAOIJ.QLMBETE il CAPITALE AGLE INVES'I’IMENT! IN UN PERIODO D 3 6 0 12 MES|

" Double Chance, Pattesa che r_ende

I vantaggz del. semzzo d’investimento che, erzz‘rando in modo progressivo sui mercatz azzonarz
permette dz valorzzzare 1 altalena delle quotazzom S

‘ ouble . Chancc " gvvéro,
doppxa opportum!& La
" prima: investire 3radual-- ]

" mente nei meroatl azionari importi

- sempre wghali; con {l vantaggio di” '
- sfruttare te opportunilh dei nibassi;

Paltoleha’ dei fistini*, La seconda:

beneficiire di un rendimento cero; 2
‘un tas50 molto vantaggioso, sul ea-
pitale depositato in’ aftesa-di essere -
“destinate a.quest] investimenti, Ri-

L suital_o: é':semp;c il moshento giusto' .

. perinvestire sui mercati finanziari, a
prescinderé-dai loro alti ¢ bassi,

La logica ¢ i vantaggi -di Double ‘

- Chance, it servizio d'investimento
~ avviato ‘el iuglso 2008 da-Banea -
Medxolanum, 3 col!aborazxone Ton -
- Mediolanim’ Intemational - Fiinds,
non cambigno € restano mva:tau,
“oon tuttals Toro efficadia & conve- *
“nienza-per i nsparxmaton & investi-
- tosi,

Scatiano. orale rmnbvate COnd.‘lZiOm
del sérvizlo: wn tasso d’interesse oo-
“eezionale del 2,50% netto sul capis
. taleversaty sulconto di dgposno de- -
dicato’ (éd- & importante parlare di-
. tasso netto,- perché ¢-cid che rimane
effcmvamcutc in takca al cliente utf

tm!l:e MSC1 World Yotal Return in 5D
Valorid) fine mesirdal 1 !2.19253] 3%05.201

3

-s%:s'?% s&%

Ai in eo]!aborazsone con alcnne del-
Je pit prcsttgmsq socictd di gcst:one

~del risparmig a:divello m{mdlalc
L ondamenis storico del mercati ﬂ :
“paziari i tutto il monds indica, del:

. tésto, che a longhi periodi 81 cresei-

* rendimento tra § pit vantaggiosi del

mc‘mato) E 1a possibilitd di-trasferi-
e graduaimemc, due volie al- mesy;
if, ‘modo automatico, }'ammontare .
" del capitale, dat conto di depasite’
~ agli investimenti, in un arco di tem-
. pochepud variare da 3 a6 02 me-~.-
sl -
Sond. queste le novnta‘ che nguarda—
‘no Donble Chance, Pinnovative ser-

. vizio di investimento che, dai luglio

~. 2008, ¢ proprio atiraverso un mgrcs-

g0 frazionato ¢ programmato nei
mercati azwnarl, ha conséntito af
clienti oi-Banca Mediolooura di ot- -
fenere oftinse soddisfozioni nei risul-
tatl & rendimenti, Anche in un perio-
do-mollo ctitico ¢ 2ltalenante. dei
mercati, Infatti, per fare un esempic
conerato, se un nspamuatore avesse”
- investito il propno impoﬂo dj capi-
 tale dttraverso un itnico versamento
“nel periodo- precedente 2l Crac di
' Lehman:Brothers (il fallimento del-
Ia banca daffan stammtcnse, che’
sprofondd nella crisi Je Borse non-
‘dinli, & dei settembra 2008) adistan- -
-zh dx quasi 2 anni si pud: caleolare
che potrebbe aveie a stento TeCUpe-
. Tate. ]’unpono iniziale del suo inve-
stimento: 8¢ invecs lo stesso inve- .
stitore avesse seelto il servizio Dou
o ble Chgnce, che ‘spalma’ gli investi-
menti”in un periodo " prolungato,
- sfruftando appieno. la volafilitd. dei
mercati, € oltenendo ‘prezzi
d'ingresso . medi pid, favorevoli,
. myrebbe avuto risultati ¢ rendimenti -
* ben superiori, vale a dire nefl'ordine
. d&1 25% con Doublc Chancc a 12,
- Foesi..
Una'strategia ¢ un servizio finanzia.
rio che, dal.conto di. deposato 3 tags
. %0 e)evato, investono poi nelle:sol
zioni e nei Fondi azionari Mediold-
nunt Best Brands, realizzati e gesti-.

.50N0 OgNi ‘anno cioqumn e anche

ta ¢ sviluppo, rabpresentati ned clas- -
. sieg grafico- & Borsa da una lme:\-..

L’andamnro srarfca ddl ’-‘Im‘ice mna'lak delle-Borse MSCI Warld: gf periodi dl raﬂentxwemo (b, :eguarw srmpre pedoda a‘l‘ -
. crescitd (rogso) pm lwashl‘ 3 con.slmnd foi r:uov;’ wmassimi per i valori def Hsfinl azl'mén‘ e rendliments mmggi

_che- tenefc a salire progrcsswamentc, :
alterna periodicomento aloune, ¢ af.>

confronto molto pi brew, fasi-di cn
lo, prima che :l sistepie nprend.a Ia
sua corsa al riakzo. Ynvestire nei mo-

‘menti di flessiorte & quindi: il moedo. -

migliore per approfittate picpsmente
-dei successivi momenti di recuperd,

Naturalthents sarebbe ommale fin
sc;:o a-investire quando ‘aziont & va
ori .di méreatd sonp ai rinimi del
periodo, appéna primia della 1910

' presa, ma & impossibile prevedete

quaitdo le correzioni 1 Hbasso Bnj

annd;” 1’umca soiuztone & qlindi-.

suddmdere il proprio mvesumcnto

' __m pxﬁ mﬁmenh, per oﬂencrc \ma o
.+ medin i pu! vanlaggwsn posssbxle .
“Ed-¢"anche la suatcgla di gestione

deghi mvcs(uncmi di fungo pcnodo
gatt che in v arco di tempo di als

*meno 10 anni, § dati storici ¢ lo Bng- ’
1 lisl Rnanziasié o dlmostrano. pierca:
I tie mnduncnu CTESCORO SCIPre, S0+

" praitutto per'chi ha saputo semina-
e durantc b staglonu fredda

g "Merodo che 1 consenie di rf:lurre

:! pmo medio di acquisto dei !udx :

| investments (Dollar Cost Average)
* Messdgglo Prombzionale: il servizio *

Double Chance é riservafo ai sotlo-
.scrl!ltm del Fondo Medroi'amnﬁ Bes .

" st Bravdsdi Mediolanum .!nrernano- R
. nal Funds, Prima dell ‘adefione lege:
Cgere il.Prospetio Tiformativo.sul si-
i te mwbancamcdmlanwfr it.e pres--

50 1- Famﬂy Bapker®:

Le condizioni t:ontrarruah “del. C‘an~

tor Ji Dcpw!ro Sone riporiate neél Fa-

-gli Informativi. digponibili sul-sifo .
i Wbaneamgdx’olanum it epresso 2 A,

‘Family Banker®. .
Vc.rsamenm mmlmo enro 2\5 000

Solo i migliori candidati saranno accettatl .

Le statistiche dei promossi alla Prova Valutativa per Uabilitaziore all’ iscrizione all 'Albo”
. dei Promotori Finanziari confefmano V'eccellenza dei corsi di Mediolanum Corporate University

n dlploma, o meglio ancora
una Jaukea; aver g[a lavorate ]

per almgno un pajo d'anhi, - |
meglio se a-contallo con, la gente, -
“per esempio mel © conunerclo, avere

aboeng 24 anni: sono questt 1 requi-~

siti che deve contenere il curriculum
Vitae i chi viole diventare Family

. Banker, Ma fe.doti personah richiex

ste non sono meno importat e.
comprendono ferma volontd di dx—
ventare professionist} competenti ‘s
realizzati; volontd di crescere, spiti-
to di iniziativa, capacitd di creare ¢

"muanteneré relazioni wmane, Perché

Ia-professione del Family Banker, il
“professionisia. del Terzo milien-
. nio”, come-fatti-i mestier capac: di

dare grandi soddisfazmm, 3t costrui~ -

s6e parleado fa.ung base ¢ seguer-
do wp» metodo ben preciso- ¢ tmpe-
gaative, Banca Mediolantim copo<
sce pene queste metodo, perché iha

_mve:mio ¢ collaudate in 1rentaam )

di favors sut canisps o éi successi,

Le percentunti dei promossi all'ega-
me obbligatorie di-Stato per svolge-
re illavoro di prommorc finanziario

el 2050" hantd premiato la prepara-,
zione che Banca Mediclanum fomni-

see uttraverso luniversitd azicndale,
~(MCU; Mediotanum Corporate Uni-
“versily) ugh aspxram: FB: nelia pe-
multima Sessione- promosso il 76% -

" MCU, conteo il 23 7% del resio del
_mereato; nell'ullima sessione, pro-

“mosso 3 64% MCU, contro if 20%

"del resto del mereato.
"Possono diventare Family Bunku..r

sache alcuse figure pmfessmnah_

specifiche; persone provenienti dal

settore bancario & promotor finan-

ziagi, per i guali, peraltro, sono. pre-
visti accordi geonomici individuali
che tengono cono delicspenemr.a 13
.della competenza gid -acquisite dai
-singoli agpiranti.

1l piano formativo ¢ state messo 2

- punto-da MCU per s figura del Fa-

maly Banker, che.¢, a sua volta, una

creazione di Banca Mediolaoum [a

- quale fin dalls nascita porta un'im: -
printing ben preciso nelfa sua i)rga--

nizzazione: -fornire al cliente ogni -
servizio bancario e prodolto. finan-

ziario personslizzato come, dove. ¢l

quando il clients pmfensce Unaig-

*dellp di bance 1l cui perne. é il Fa-

Thily Bavker. -
Chi diventa cliente Mcdmlanum, dai

momento in el apre-un conto, pud:
“andare in banca” senza spostars] da

casd o dallufficio, semplicement

asando. intetnet o il teleford, ma-so<
prattulto pud contare su’un Ramily.
Banker che, sécando le esigenze doj

cliente stesso, svolge per luj ue ruo- . .
- 1o foudamentale. Dove e quando :l_
cliente vuole, Per,'ad esempit, ri-
chiedére un mutuo, un prestito, ¢
prcdlsporrc g p:ano pcns:omsnco o-
.per investire i risparmi. 1l Family
"Banker ¢ il professionisla-che nen
laseia mal solo i cllente, ¢ valuts
ogm volta, per Tui e-con i, Ja solu:
‘zione phyappropriata in base alle ca
-matteristiche. & alle esigenze di ogni
rigoio oli_el:]to.

Tna Banca striltursts o quesio
modo, competenzw ¢ disponibilita-

el Family Banker sopo indispensas :

bili. E 5612 disponibilitd personale a
liberare it eliente da ogm disagio & -
ad ascoltare le sne esigenze ¢ una

praporghi e soluzioni pid adeguated

- una conquists, che richiede uia for-
<mazione approfondita e w, aggior-
‘namiente continuo & puntuals, .

‘Conie sibbismo-visto dai xisalatt de-
gli csami " MCU & una realtd |
& ccccllenza nel panorama 1tahano €

de}iavoro ma anzi.prosegue, con o+ -
. tre cento corsiin avla e on.ine, con’.
t‘agglomamento ¢ i supporti neces- -
'sari perché 11 FB- possa . svolgerd
sempre al meglio 13 propria ativitd,
A yaitaggio suo.e det clients,

dote faturale, 1a ‘competenza. pet .

" Pattivitd di femmone ool sl inter
roinpe con Pesame di Stito ¢ linizio ..
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"LA LINEA CBLLEGT 10N, CHE COMPBNE LA GAMMA DI FOND! D'INVESTIMENTO RABGGGLIE IL MEGLID DI OLTRE 20 TRALE MAGI}IBRI SDGIE:TA SPECIAUZZAYE ALIVELLO MONDIALE

Best Brands, colleznone di eccelleme

Per soddisfare le esigenze di ogni cliente e investitore
il gzusto mzx di portafogho in otto diverse soluzioni ﬁnanzzare

A %, Itre 20 tra.le pid prestigiose
‘ . societh d’investimento infer-
nazionali, ¢ 8 diverse tipolo- -

gie di Fondi comuni, dagli azionari ai
bilanciati.. Per soddisfare esigenze e
obiettivi di ogni cliente e di ogni pro-
filo d’investitore. Per fomire. a cia-
scuno il giusto mix di seluzioni finan-
ziarie. 3 ;

Sonoi numert e-le qualitd che carat-.
terizzano la famiglia di foudi ‘Collec-
tion’ di Mediolanum Best Brands,
Fondi composti da fondi di diverse

Case (e per Questo, appuito, ua ‘col-

lezione' niuitiamarca), tutte. altamen-
te qualificate, che in questo modo
concentrana ¢ inettono 2 disposizio-
. e del cliente le different] specializ-
zazioni ¢ strategie di gestione. All’in-

terno di un'unica scluzione, uno de-
gli 8 fondi multi-marca, e quiridi al- .

l‘msegna della rassima diversifica-
zione (a, differenza dell'alra [inea
d'investimento di Mediolanum Best
Brands, la linea “Selection’, gid trat-
tata su queste pagine, composta inve-
ce da 6 fondi mono-marca di aitrets-
tante Case), )

La gamma di fondi comuni della li-
nea Colléction di Mediolanun Best
Brands, lanciata nel. sefteinbre del

"2008 propric alla vigilia della fase’

piid acuta delfa crisi dei mercati finan-

ziari di tutto if mondo, in questi due-

anni, particolarmente turbotenti ¢ de-
licati per i} settore; ha confermato tut-
ta la forza deila proprin strategia
d*investimento: fornire alla clientela
fondfi multi-marca, ognuno-dei quali
rappresenta un ‘concentrato™ delie va-
tie caratteristiche ¢ competenzé‘ detle:

oltre venti societa spcc:ahzzatc uni-

i alla consvlenza personalizzats ga- -
rantitaa ogni singolo cliente dai 6miv -
la Family Banker Mediolanum pre-

senn in maniera capﬂla.rc in tutta Ita~
lia.
Limportanza fondamentale ch una

consulenza ad(;g.lata ha trovato
un’ennesima gdimosfrazione anche -
nel corse delle altime .settimane, .

quando 2 maggio il mercato naziona-

-Je dei fondi comuni d'investimento

ha dovuto subire utis brusca contra-
zjone e una fuga da parte degl inve-,
stitori, che sono apparse sopratfutto
come 'effefto emotivo. delis crisi in

“Grecia’e dei contraccolpi <dej merca-

ti, menfre Banca Medlo]anmn, griizie
alla consulenza dei Family Banker,

ha invece fatto registrare un anda- °

mento in controtendenza ¢ ancora
una crescita nella raccolta finanziaria
in fondi. Non si tratta-certo diun.epi-
sodio -isolatp ma di un ‘trend’ che
continua & si conferma ormai da an-
Tu.

pongono Pofferta della jinea Collec-
tion di Mediotanum Best Brands (di
cui'4 azionari geografici, 3 bilancia-

- tifflessibiti e 1 azionario setforiale),
‘ognune con caratteristiche ¢ specifi-

cita diverse, Banca Mediolanum of-

fre le eccellenze pil funzionali a ogni

sohizione tra tutte le societd partner,
in modo che ognt fondo contenga il

.meglio delle risofse e:dell’offerta di.

tutte le Case coinvolte. .
Un dsultate che, in cotioreto, non &
replicabile in un aitro modo da parte

di un singolo cliv;n:e, perché per oo

Per ciascuno degli 8 fondi che com- -

lPARTNERS B Aberdeen 'MN@%;MﬂEIN .‘
: INVESTMENT | .7 e ' '
M é\ﬂ BLACKROCK CAZENOVE -

mdoﬂnln‘ / invesimant aolulﬁon;

CAFITAL MANAGEMERT

7 |
i DWS ),
LYY %m. _,e..,. R
Ko | @) Henderson|
R L : _— Invesco
- JEMorgan Rojr s
foset Mal.&agemen‘t " INVES"I'MENTS. ENVESTMENT MANAGEMENT
{Morgan Stanley| Q NATIXIS [P I M C O
. ,}:_ar._o!oemn iﬁcadgoi .
' ‘ . | siriportano aicune societa
L ‘cul Medloknum
\jﬁ&‘ SChrOders 'E“" WITH CONFIBEHCE ic:tre‘rmdoml Fu%

stitwire un analogo mix in Portafoglio-
servirebbero investimenti molto mag-

giori e una competenza approfondita,

"da super esperto, su"tuti 1. fondi di-'

sportibili, Altro-che investimenti fai-

-da-te, soluzioni standardizzate per

tutti, b una consulenza 2pprossimati-

_va, che mppresentano 1 miaggiori ri-
“schi ¢he pud correre un investitore

privato.
Le partership avviate da Banca Me-
diolanum con le migliori societd

d'investimento a livello mondiale
penmetiono un conﬁjonto‘ continuo su

collabora

‘stratogie da seguire ¢ gestione delle

risorse. Inquesto modo Mediolanum

“non si linita-ad acquistare ¢ distribui- -

fe un prodotto di terzi, ma pud.con-
tare su un filo diretto e un rapporte
privilegiato che consentono di gestie
re gli investimenti dei clienti non so-
lo in basé alle performance passate,
ma anche in base alle strategie futu-
te.. Un’alleanza in grande stite che
rappresenta il valore aggiunte dells
linea Coilection di Mediolanum Besi

Brands, una collezione di eccellenze. -

30 GIUGNO “PROTECTION DAY” NEI FAMILY BANKER OFFICE

’ “Protccuon Day" il.
30 giugno nei 250
Family Banker Of-
fice in tuita italia. Tema: quan-
to sei protetto cotlrd { rischi?
" {. Risposta; te Io dice il rischiome-~
tro. Erischi sone tant, al presen-
te ¢ in prospettiva. La pensione
integrativa ¢ ormai una neces-
§ifd, visto che quelfa da lavoro
sard, nel migliore dei casi, di--
ezZMA Tispefto a opgl. In que-
sto” campo, Mediolanum offre
prodotti che garantiscone sia
I’acoumulo sia la pensione, Di-
versi | rischi presenti, danni che
possono colpire 1a persona, i be-
ni, il-patrimonio.
Danni a cui non si pensa, ma
che possono capitare fra capo e
colfo, Malattia, fugte, incendio,
incidente, imprevisti vari. Me-
glio - pensarei ptima. Senza
dramumatizzare, solo consapevo-

Mercoledi ¥
) 30 Giugno

lczza e realismo. Per godere dav-

senza preoccupazioni superflue.
Come? Basta chiedere al proprio
Farnily Banker, o entrare in un
Family.. Banker = Office

ca’su “dove siamo™ s¢ non sai do-
ve'andase). Li, sitraverso it “ri-
schiometro” 1l Famity: Bainker n-
dividuerd le misure pit adatte a
. teealla ua faniighia per annufla-
" re.i rischi, per oggi e per doma-
- ni, Come in tutti gli Open Day
(iniziative che i circa 6000 Fa-
rmly Banker organizzanc rego-
larmente), gli uffici sone aperti a
", tutti; clienti ¢ non, ‘e non manca
il momento ludwo, per futti-un.
gloco cor promi in patio. Che co-
-+ sa? Ma una protezione; natusal-
ruente. 'Una protezione in linea
con la stagione. Premio finale: un

vero di quel che si é costruito, . |

(www.hbancamediolanum.is, clic: |

“viaggio alle Seychelles. |

GOLF MONDIALE
. PER LE AZIENDE

Proseguono gil incontrf del word Cor- |
porate Golf Challenge, Il tomeo df goif |
por o azlende, sponsor pnnozpala'

le semifinali di setternbre: K 24 giugno

sanels di Padova va Le Pavonien di
* Prate;dl 2 ugho ¢ vediama al Golf Club
Aslago (Viconza) o all'Adriatic Golf
Club Cervia (Ravenna).- Semifinaf | 2
setternbré al Golf Chib Villa Carolina dl
Alessandria e al Golf Chib Li

{Uding), § 9 settembre al Franciacoita
Golf Ciub (Brescls) & al Golf Club Pog-
gio del Medici (Firenze), Finale estera
Fanno progsime nella Repubblica Do-
minkana, alla Estancla Goff Resort

»-poca la presenza fem-
mhlle, ma di afissimo fivello, Un po’

aziénde, dovedldormmanageresu-
$8 ne Incontrano pocha,

vania gl green, Persapemediplu
wv.ahsot:tegolf,lt

o slamo incontrati al Golf Clab Fras~_ |+

e thaeclicer Frerinee

vitabnene

come sucpede al “pland alt” delle |-

MNotizie Mediotanum
a cura di Roberto Scippa

roberto.scippa@madiolanum.it

Guesta d una pagina dl Informazione
axfendaie if cul contenute
non reppresenta una forma dl consulanza

nd uh suggarimente per inveatiments



