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Interessi elevati con il conto deposnto InMediolanum e il conto corrente Mediolanum Freedom Pit

Risparmi ad alta remunerazione

Con la promozione “Friends”

Nuove
risorse
in
vista

Nella storia dell'Umanita, ha
vinto chi ha saputo vedere
al di 12 del contingente, del mo-
mento, dei propri confini. Chi ha
spostato sempre pid in 12 la fron-
tiera. Chi nel presente ha visto i
segni del futuro, ¢ ha corretto la
rolta in base a ¢id che stava spun-
tando all’orizzonte. Un orizzonte
che non & pid quello limitato del
nostro mondo per come 1'abbia-
mo conosciuto finora, bensi quel-
lo che abbraccia il mondo intero.
Attraverso le nuove tecnologie,
nuovi scenari & prospettive.

La tecnologia aumenta & ampli-
fica le possibilita. E sta rivolu-
zionando tuiti i-settori, creando
nuove risorse ¢ liberandone altre.
A vantaggio delle aziende, di tutti
noi, & dello sviluppo futuro.
Molti costi, che sembravano in-
dispensabili, oggi non lo sono
pill e quindi saranno eliminati.
Un esempio, riferito al settore
bancario: & stato calcolato che le
banche italiane nei prossimi die-
ci anni taglieranno 8.000 filiali.
Organizzare una banca senza le
filiali era impensabile solo fino a
qualche anno fa, quando il com-
puter non era ancora un ‘perso-
nal computer’, il telefono senza
fili era agli esordi e per qualsiasi
operazione finanziaria bisogna-
va recarsi di persona allo spor-
tello. Proprio per questo Banca
Mediolanum &, da sempre, una
banca modema e innovativa,
sempre al passo con i tempi,
che interpreta e spesso anticipa
i cambiamenti in atto.

Ma questa rivoluzione sta ayve-
nendo in tutti gli ambiti produt-
tivi, non soltanto nel terziario.
Ad esempio, anche nel campo
dell'energia la tecnologia sta
stravolgendo lo scenario. Le
energie rinnovabili, solare ed
colica innanzitutto, stanno di-
ventando sempre pill compe-

titive e convenienti rispetto al-
1i ks o i
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fa sembrava insostituibile, e le
sue riserve sembravano in breve
tempo destinate a esaurirsi. Le
fonti rinnovabili forniranno in-

ue servizi bancari diversi,

il conto deposito InMedio-
lanum e il conto corrente Me-
diolanum Freedom Pill, la stessa
grande convenienza. E presentan-
do degli amici che aprano a loro
volta uno dei due conti (versando
almeno 1.000 euro), grazie alla
promozione ‘Friends’ che conti®
nua fino al primo ottobre, per il
cliente c'& la possibilita di ottene-
re un fasso di remunerazione che
arriva fino al 4,25% lordo annuo
sulla nuova liquidita vincolata a
12 mesi. Vale a dire, I'

promozione ‘Friends’: il cliente,
titolare di nn conto InMediola-
num o Mediolanum Freedom Piu,

ottiene uno 0,25 per cento in pilt

(un ‘extra-(asso’ rispetto al tasso
base) sugli inferessi maturati
con le somme vincolate per 12
mesi se presenta un amico che
4 sua volta apre un conto. E se
gli amici sono due, I'aumento
& dello 0,50; se sono tre, 'in-
cremento & dello 0,75 per cento,
sempre rispetto al
Dal 3, 50% Iurdo per le somime
di nuova liquidi late a un

th concreta di vnlonz;ﬂrc 1 propri

anno, i tassi salgono cosi rispetti-

risparmi a condizioni e interessi
ai livelli pit alti e vantaggiosi del
mercato.
Banca Mediolanum mette a di-
ione dei risparmiatori e
delle loro famiglie due soluzioni
efficaci per far crescere il valore
dei risparmi, il conto deposito
InMediolanum e il conto corrente
Mediolanum Freedom Pill, che
dal primo luglio (e fino al pros-
simo primo ottobre) prevedono

a13,75, 214 e al 4,25%. ~
Ancora una volta, in pratica, Ban-
ca Mediolanum offre opportunita
e livelli di remunerazion€ dei ri-
sparmi {ra i pidl vantaggiosi e con-
venienti dello scenario bancario
Oltre che con InMediol

valore base~..

una famiglia con pari operativita
& di 146,82 euro (Fonte Corrie-
rEconomia del 28.05.2012). Una
differenza del 78 per cento.

Ma vantaggi e possibilita che
creano valore in termini mol-
to concreti non finiscono qui.
Ogni cliente pud infatti coin-
volgere i suoi amici anche
attraverso Facebook: sempre
grazie all’applicazione ‘Frien-

ds’ & possibile ‘passare il favore’

ad amici e conoscenti (massimo
20 contatti attivabili al giorno)
invitandoli ad aprire il conto de-
posito InMediolanum o il conto
corrente Mediolanum Freedom

it e tuite le op Pii & a beneficiare quindi del-
di un conto corrente izi le stesse opp itd. Infatti, a
come Bancomat, carta di credito, ~ sua volta, ogni amico otterrd un

assegni, bonifici, accrediti, domi-
ciliazione delle bollette. Princi-
b tra cui

conto di deposito a tutti gli eﬂ'e(-
ti ideale per investimenti a breve
termine e con rendimenti elevam
anche con il conto corrente Me-

diolanum Freedom Pl & infatti

gli stessi tassi di
per le somme vincolate: il 3,50%
lordo annuo per la nuova liguidita
vincolata per 12 mesi.

Un valore gia estremamente
conveniente, che pud poi cresce-
re ulteriormente utilizzando la

lare una quota di
denarg e dei propri risparmi. Con,
inoltre, mmlmmenvnnmggl

pali
prelievi, bonifici, Rid, pagamen-
to utenze: gratuite, B anche in
termini di costi 1a convenienza &
notevole, come rivela I'Indicato-
re Sintetico di Costo (ISC), che
il bt B

interesse lordo, per le somme
vincolate & 12 mesi, a partire dal
3,75% annuo lorde sulla nuova
liquidita e che pud salire fino
al 4,25% se altni due suoi ami-
¢i apriranno un conto (versando
almeno la somma di mille eum)
In altre parole: pid si &, pid si
E i vantaggi corrono

secondo le indicazioni stabilite
dalla Banca d'ltalia. L'ISC di

che Medio-
lapum Freedom Pit, un conto
corrente con ith e carafteristi-
che a livelli di eccellenza: piena

Freedom Piu, riferi-
1o ad una famiglia con operativita

in Rete, da un amico all’altro,

media, ammonta a 32 euro, men-
tre quello medio del mercato per

CONTO DEPOSTTO :
romozio-

ndidiolonam Frinds vids dol
DUATHB013 ot 111073012 Versamenia

, che prosegue fino all’autunno, il tasso puo arrivare fino al 4,25%

minimo di 1.000 euro. Interesse annuo
lordo: massimo 4,25% riconosciuto
sui vincoli a 12 mesi costituiti con
“nuova liguidita".

Fino al tasso del 3,50% verranno ri-
conosciuti anticipi trimestrali sugli in-
teressi che matureranno alla scadenza
el v

promozione InMediolanum Friends e
Fogli Informativi su InMediolanum.it
& presso i Family Banker®.

CONTO FREEDubbgM
Mex:aggw icitario. Pmmaao-
dwgmnn Friends valida
12 Vs

to minimo dl L 000 euro,

Interesse annuo lordo:  massimo
4,25% riconosciuto sui Depmm a
Tcmpa a 12 mesi costituiti con “nuova

Fino al tasso del 3,50% verranno ri-
conosciuti anticipi frimestroli sugli in-
teressi che matureranno alla scadenza
del Deposito a Tempo.

Per costituire un Deposito a Tempo il
Clignte deve avere un saldo disponi-
bile a credito sul Conto Freedom Pin
(esclusi eventuali fidi) per un importo
par[o:upmor!o:um 15.000 (“so-
glia minima").

Le somme vincolabili - con addebito
sul relaiivo conto corrente - saranno

promozione InMediolanum Friends ¢
Fogli Informativi suwww.bancamedio-
lanum i ¢ presso i Family Banker®

Mediolanum ora comunica anche su YouTube

Un'immagine dello spot Tv per il lancio del nuovo spazio di Banca Mediolanum su YouTube

I Tube. o%ana Mediolanum

le tecnologie pili modeme, gli strumenti
hi-tech pid pratici ¢ fonzionali, pér co-
municare con i propri client, e con tutd
i risparmiatori ¢ le loro famiglie, ogni
giomo, in ogni momento della giornata,
da qualsiasi luogo.

li Social network, come Facebook e
Twitter, dal 15 Inglio Banca Mediola-
num avrd il proprio brand channel su
Yw’l\lbe.dovewnnnod:spombﬂnw
tizie, presentazioni e novita di Banca
Medm!nmm,:mmsavmesohmmx
per il d eglii -
leﬁm:g!iz,evmhnvolhaﬂaclmlﬂa.
€ tante iniziative e alfivith organizzate
in totta Italia e in ogni periodo dell’an-

Twitter, e ora anche You-
utilizza

no: dal Mediolanum Market Forum
alla sponsorizzazione
Per lanciare in grande stile il nuoyo spa-
zio della Banca su YouTube, dal 15 al 21
Iuglio andra in onda la nuova campagna
di comunicazione sulle principali refi Ty,
con una novita in pill: ad affiancare. |.I

del Giro d'Italia.

Ennio Doris come

della Banca saranno anche nove mana-
ger: Massimo Doris, Sara Doris, Oscar
Di Montigny, Gianluca Bosisio, Luigi
Dcanbbm VmonoMo,Gumm

pemm:Pmni}meknndholavom

ci mettono la faccia in prima

persona nella comunicazione e nella rela-
zione diretta, e sempre pit multicanale,
con tutti i clienti e Ie loro famiglie.

Spiega Pirovano, vicepresidente di Banca Mediolanum: «siamo un Gruppo Bancario grande ma sempre molto attento alla realta del territorio»

«La Banca moderna con forti radici ovunque»

I Family Banker garantiscono un rapporto personale, di fiducia e costante nel tempo con la clientela. E ogni anno organizzano oltre 6mila evenﬁ in it Imlia

vece sempre pill energia pulita ediolanum 2 banca  ntilizzare i operazioni
& 2 costi bassi, 'energia solare «Mgsm Rl o e ol e e
ne & un esempio. Nell'ultimo | so tempo, E per eccellenza la banca  «Siamo per eccellenza la banca del
ammno il suo costo si & dime22at0. | gl temitorios spiega Gi territorio, nelle grandi citt come nei
In India gi2 costa meno diquel- | vano, vicepresidente di Banca Me-  piccoli centri di provincias sottolinea
la da gasolio. Non & diol i i dell’ Abi i , «perché i nosti profes-
prevedere che entro Ia fine del | (I’ Associazione bancaria italiana), & sionisti iari, i Family Banker
prossimo decennio il mondo | aento conoscitore del tessuto econo-  Mediolanum, vivomnhihnume.
ayrsadmpogmonemmaencr mico e sociale del Pacse, della realth  nel corso degli anni, a
gia a bassissimo costo. In pra- | dej piccoli ¢ grandi risparmiatori ¢ svolg:chhoamvnﬁpmﬂssumk
tica, I'Era della Pietra & finita sempre nello stesso territorio, 2 diretto
quando la pietra c'era ancora, | Mediolanum & un Gruppo bancario  contatto con tuffi i foro clienti. Spesso
quella del petrolio finird prima di primo piano ma che sul territorio  nei luoghi dove sono cresciut € han-
che finisca il petrolio. «nei confronti di ogni singolo clien-  no sempre vissuto. Dove conoscono
Le nuove tecnologie, che progre- | e 5i comporta come la banca locale  tutti & ttti Ii conoscono. E diventa-
discono in maniera esponenziale, di un tempo, per la vicinanza e il  no, in questo modo, un punto di riferi-
cqnsmn.m_nuomnpmgﬂ]n._spa{ rapporto personale e diretto che pud  mento autorevole e stabile nel tempo,
mi alle aziende, 2 utenti e clienti, ire, aftraverso i nostri profes-  sul territorio. Affraverso un rapporto
a beneficio di nuove risorse che si | sionisti finanziari i personale, direfto ¢ di fiducia con la
renderanno disponibili. E gi nei | in nua Italia». Con la differenza, ri-  clientela. Un rapporto di fiducia che
prossimi anni pofranno avvan- spetto alle piccole banche locali, che emmmmghanm.mmnmnpu
taggiarsi di questi cambiamenti | & appunto un grande Gruppo. Con generazioni di una siessa fami-
e di questi nuovi scenari quei | tutre Je risorse, le soluzioni &1 servizi glia. Un punto di rifecimento, che si
Iimirina, sanmn pARca | e o oo e e i,
dondem lo sviluppo futuro, si C‘:\h‘ i el{?:;- prvalo o i dif
stanno attrezzando per cogliere jomamento costante, fomiti atuinii - ha sempre apprezzato molto nella
tufte le opportunita del nuovo che & sionisti finanziari. E in pi mnﬂlﬂlﬁm’odﬂﬂnm
si profila. & una banea molto tecnologica, mul- rileva il manager, « innan-
ticanale ¢ sempre all’ Zitutto il diretto tra diretiore
*Presidente di Banca Mediol ma con modalita facili ¢ pratiche da di filiale, nel caso di una banca tradi-
- . E] L] L] "

zionale, ¢ clients. E proprio questo
tipo di rapporto tra direttore e cliente
€ svolto In maniera del tutto equiva-
lente, ed eccellente, dai nostri Family
Banker, Ma, in pil, i nostri professio-
St : ol deloters

ogni nuovo arrivo, dopo
nei rapporti con la clientela si deve
s non impossibile, in questo modo,
costruire con ogni cliente un rapporto
approfondito e duraturo nel ioni
di grande conoscenza, e di fiducia  oftenere con i loro clienti. Che sono,  del nostro ruolo e della nostra atfivi-
consolidata. E poi per le sorti di un emmomdmmmmm t3» osserva al
direttore di S0N0 in-  del prima  mondo, come fa un Gruppo di livello
nanzitutto i risultati di breve periodo. ancora che della banca. Un’altra dif-  internazionale come il nostro, e allo
Prima di fare carriera ¢ passare ad  ferenza fondamentales. stesso tempo sempre aftent alla realt
altro incarico, o prima di essere spo-  Per tulti questi motivi, Banca Medio-  locale ¢ vicini 2 ogi clientes.
stato altrove. «Per i nostr liberi pro-  lanum & molto radicata ovunque, It
fessionisti, che non hanno la valigia  tutta Italia, e i Family Banker stanno
in mano, € non sono i di passaggio»  diventando sempre pi parte integran- s iyl
fa notare il vicepresidente di Banca tcdelmmnabcaleenfmmwdd 840 704 444
Mediolannm, «il loro successo pro-  tessuto imp e WWW. it
fessionale & direttamente e ddmﬁmﬁnpuquadodg\unhle [isecta 3 s pagied o ibcaations.

i al successo e allasod-  esigenze ¢ e aftivita fi promazionsk. § swo contenuto
disfazione che riescono a costruire € pukfnnngindtmﬂlcpenpa- né un suggerimento per ivestimeati




