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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Straordinario successo del nuovo:prodotto apribile liberamente via internet

“InMediolanum”, il conto deposito
al 3,50% annuo lordo (2,55 % netto)

Il mercato non aspettava altro e Banca Mediolanum rilancia alzando il tasso a soli 3 giorni dal lancio

1 grande evento di Banca Me-
10lanum, che si & svolto a
Rimini il 1° e 2 maggio, & stato
lanciato “InMediolanum”, il Con-
to Deposito inizialmente caratte-
rizzato da un'offerta di tasso
pari 2l 3,25% annuo lor-
do, corrispondente al
2,37% netto.
La strategia della
Banca prevedeva un
incremento del tasso
al 3,50% annuo lor-
do in tempi brevi.
Ebbene, questo & suc-

“E Cosi” - una soluzione bancaria
per i pilt giovani, “Portaconto” - lo
strumento per trasferire il conto
corrente in Banca Mediolanum
senza oneri per il cliente, “InMe-
diolanum”™
importante novitd, la pos-

INMEDIOLANUM

CONTO DEPDSITO

porta  un'altra

conun'operazione facilissima, alla
portata ch i, ¢ avere una remu-
nerazione della liquidita tra i mas-
simi livelli di mercato. Il cliente
pud in qualsiasi momento disporre
del suo denaro anche svincolando
anticipatamente le somme de-

sia in uscita da/verso altri conti
intestati al cliente. L™ accesso di-
reto” non sostitisce la figura del
Family Banker, Dgilm del modello
di Banca Medis m, ma offre ai
clienti un ulteriore modo di entrare
in Banca con la semplicifi 1a chia-
rezza ¢ la trasparenza di sempre.

Con “accesso diretto” Banca Me-
diolanum conferma il suo ruolo di
Banca innovativa ¢ multicanale,
capace di soddisfare le esigenze
di un nomero sempre maggiore
di clienti adattandosi ai loro com-
portamenti, stili di vita ¢ modi di

Patch Adams ed Enniv

L’attenzione al cliente
¢ la lezione di Patch Adams

Un momento della Convention per i Family
Banker Mediolanum che si & svolta il Pimo
€2 maggio a Rimini, per la prima
anche a clienti,
muuemmun

assima trasparenza

Sul paloo de!la Convenunn insieme 2 Ennio
Dons, e B
Patch Adams, il ‘medico clown® che ha ri-
voluzianato Ja cura dei malati sfidando abi-

tudini e preconcetti
Dorls insteme a Riminl' oy \puri volontari, ha curato gratuitamente
15mila persone, convinto che 1a guarigione debba essere un interscambio amo-

voltaaperia
omalisti, annh:u & investi-
i, come nuovo ed ennesimo
nza aziendale.

Madial

i. In dieci anni, insieme

cesso a soli tre giomi comunicare. fevole ¢ non una transazione commerciale: come rendere umana la medicina.
dal lancio. Una buona, anzi sibilita per il cliente di apri- posmm per i penodo di vincolo Aliri ospii d'eccezione alla Convention, futi festimoni del progresso, sono stati:
oftima notizia per i nisparmiatori, re e geslire in autonomia il Conto do  Messaggio Pubb Steve nunalc,eo-fnndsmdu\pp]c che ha ‘tradotio’ 1l computer in modo
che il presidente Ennio Doris spie-  Deposito, direttamente dal _sito Domunque m un msso di remune-  3,50% anmio lordo wﬂwﬂ-& da farlo diventare Pe ek rendere ‘democralica’ la tecnologia; Lech
ga con chiarezza: “Abbiamo deci-  www.inmediolanumit. razione base inferessante oggipari  2,55% netto. Condizioni valide fino al “1'"59?‘ Premio Nobel per I’ Pace e "d 1982¢ P‘“"*‘“’ dellz Polonia dal 1990
50 di salire subito al 3,50% dopo  Entrare in questo sito significa  all'1% annuo lordo. Tl denaro pud 30 agesto 201). Condigioni contrar- Lmﬂm g de‘]'..ldTo R":d ‘;mmégf";‘mﬂ
aver riscontrato il grande interesse  entrare in Banca Mediolanum:  essere movimentato fiberamente  alinel Rogl nformanivisu smedi- | ADSC0S <o 5L bee pec? A el domne nel monco ilamico, candida
che ha suscitato I'ingresso della liberamente, senza impegno, attraverso bonifici sia in ingresso  Manmire presso i Family Banker® Leid
nostra Banca nel mercato dei con-
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ti deposito presso rtti i pubblici.
Eravamo gia 1.|.. am:.he con le

325% e quello successivo del
3,50%. La velocit2 di risposta dei
clienti, che appena app: 1a noti-
zia hanno sommerso di richieste di
informazioni il Banking Centre ¢ i
Family Banker, ¢i ha spinto ad ac-
celerare sull’offerta pill aggressiva
senza aspettare il periodo di rodag-
. gio del 3,25%". Di conseguenza
sono saliti anche gli interessi a sei | gia

al 2007 al 2010 ben 82 mila ne
sono diventate nuovi clienti
num grazie al consiglio di 34 mila clienti
isiti. Secondo una ricerca Eurisko,

| Love Mediolanum, un regalo strepitoso della banca per i clienti presentatori

Un iPad2 a chi presenta tre nuovi clienti

Dell’iniziativa, valida fino ad agosto, beneficera anche “Piccolo Fratello” di Haiti

ediola-
mento

tratti di unavmepmpnammmumtysesx
considerano le fante iniziative di coinvolgi-
le, sportivo, di o

che Banca Mediolanum organizza wtti gli

di credito, bollette, utenze, accrediti stipen-
dio o pensione e cosi via). A questi clienti

1 un
32gb Ma ln proposta non si esaurisce qui.

premio speciale: un jPad2

uuzumva ediolanum deve poter ris|
re alle domande: ¢ utile al cliente?

hmuano 1n questo modo l'intera operazione

requisiti, i “4 Si” che una
nde-
utile

e re mesi: rispettivamente 2,30%
anmuo lorde (1,68% netro), &
1,80% annuo lordo (1,31% neito).
InMediolanum affianca Conto Fre-
edom, punta di diamante di Banca
Mediolanum, arricchendo ulterior-
mente una gamma di servizi ban-
caria ampia, completa e in confi-
nua evoluzione. Basti pensare alle
recenti novit introdotte nell’offer-
ta come il servizio di Pronti Contro
Termine con finnovo anomAtico,

acquisi
Banca Mediolanum & una tra le banche
che pill di ogni altra nel 2010 & stata scel-
ta seguendo il consiglio di amici o parenti:

nel 36 per cento dei casi, contro il 17 della
media italiana. Cid significa che il clients
di Banca Mediolanom & una persona con-

vinta della bonta della propria decisione, al
punto da suggerirla a coloro che gli stanno
a cuore. Uno Os&omanmmo in crescita, vi-
sto che nel 2009 Iz percentuale era del 34
per cento. Una tendenza che iz Banca ha
assecondato, e che ha preso sempre piil i

anni durante tutto [’anno per i suoi client.

In questo contesto si inserisce il programma

Member get Member, nato nel 2007, che
prevede una serie di riconosci i per i

Come per molte altre iniziative di Banca
Mediolanum, si & pensato anche di dare al
cliente 1a possibilita di aiufare i pid bisogno-

clienti presentatori. Oggi un ulteriore passo
avanti, con una iniziativa unica e strepitosa,
ILoveMediolanum, limitata nel tempo — da
maggio ad agosto di quest’anno ~ dedicata
ai comrentisti che 0 tre nuovi
clienti sottoseritton di un conto corrente di
Banca Mediolanum e che venga utilizzato
in tuire le sue funzioni (pagamenti con carta

5 gli, se lo vuole, di devolvere
il corrispettivo del valore dell'iPadZ a favo-
re del progetto Piccolo Fratello per i bam-
hmd:l—[ammnnc!qualadaanmé
impegnata Ia one Mediolanum. Dal
canto suo, 1a Banca, per ogni iPad2 assegna-
to, devolveri alla stessa opera di solidanietd,
il corrispettivo di un mese di scuola, cure

all’azienda? & utile al Family Banker? & so-
cialmente utile? B questa la strada che Ban-
ca Mediolanum si impegna a percorrere, per
un benessere ¢ uno sviluppo reali, ciod della
persona e insieme della comunitd.

mediche e mar per un bambi

Un’ampia gamma di Fondi comuni per cogliere le migliori opportunita dei mercati finanziari

Mediolanum Best Brands, la formula vincente

Il prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di Investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

Pmpemve ¢ opportunitd per
far rendere al meglio i propri
investimenti. Sono stati alcuni dei
femi al centro dell'ultimo Evento

nazionale di Banca Mediolanum,
che si & svolto a Rimini il Primo
e 2 maggio, Del resto, la linea di
sviluppo che guida sempre scelte

e offerte. d’investimento che Me-  panorama mondiale. Una logica ¢

1 mette a disp di una che hanno dato vita, 2
chenh e risparmiatori & semplice partire dal marzo 2008, alla gamma
e ben precisa: offrire il meglio del  di fondi comuni Mediolanum Best

J.PMorgan

Asset Management

Massimo - Greco, Am-
ministratore  Delegato
di JP. Morgan Asset
Management in [ialia:
«Con Banca Mediola-
num dal marzo

abbiamo anito risorse e

be: A
al servizio del cliente franimg Oece

final: in modo da fomire sempre un servizio
efficiente, ¢ ponde-

ruo I mercati azionari a livello internaziona-

un investitore privato risultano

it complessi da interpretare e valorizzare al
mcsho.spmodaun anno all’altro c’¢ grande
. nelle azio-
mmdnmeuugeomﬁchummm
g:amv:ti,daue'l'lcaﬂzmammmmbﬂu

e
re futte le d:mmponenhelem:plesnm
dei mercati atfraverso 1 nostri ‘team’ df gestio-
ne, che sono localizzati nei principali centri
finanziari di wito il mondo, da New York a
Hong Kong, da Singapore a Giappone e Bra-
mz,cqumdlsm;wmgndodlmghmed

e

utilizzarle in un contesto molto pid ampio, al

3 anm fa con Banca Me-

servizio del singolo investitores.

Morgan Stanley

nagement per Italiz, Spa-
gna, Svizzera e Francia:
«La ip avviata

dwlunmncipermedl

mettere

dclclwmg ﬁnnkumwghndaﬂenmecapm
13 di gestione finanziana in un’unica soluzione
d'investimento, che quindi risulta

alwai[oglobak.mthdlvum‘ﬁmre:pmpn
investimenti. All'interno dei Paesi sviluppati ¢ di
in forte crescita ed emergenti, il lessuto in-
dc}kmmdcémolwhlmpqchék
w
ﬁ hammo bene per ridurre I'even-
mledebsto,hmmm!!a liquiditd, e quindi si
possono fare investimenti & joni di fusioni
¢ acquisizioni. In pid, le i valutazioni azio-
narie soprattufto in Europa e negli Stati Uniti
sommolxo mmsann. decisamente solto la
lungo periodo, e non ¢'2 periodo mi-
ghmg:mqumwom di qumdoncs!am
112 media storicas.

M€ O

Your Global Investment Authority.”

Alessandro ~ Gandolfi,
Senior Vice President

¢ responsabile del bu-
siness Pltalia di
PIMCO: «E importante

individuare quelli che
sono i principali ‘trend”
di sviluppo, e i punti di 4,

Brands di Mediolanum Intematio-
nal Funds, ovvero, letteralmente, i
‘Migliori marchi’ del settore finan-
ziario a livello globale.

Oggi il risparmiatore pud inve-
stire in tutte le aree geografiche
€ nei settori economici di tutto il
mondo. Ma per farlo con efficacia
ocoome avere una presenza fisica
sul territorio di esperti finanziari.
validissimi ‘team’ di gestione degli
investimenti e un “know-how’ spe-
cifico che solo issime aziende

Investments, Franklin Templeton
Investments, JPMorgan  Asset
Management, Morgan Stanley In-
vestment Management ¢ PIMCO).
Una diversificazione nelle possibi-
litd e strategie d'investimento ac-
al : soddish

esigenze e obiettivi di ogni cliente
e di ogni profilo d'investitore, Per
fomnire a ciascuno il giusto mix di
soluzioni finanziarie.

La crescita economica mondia-
inta da colossi come Stati

a livello intemazionale possono
avere, Da qui la visione mr.e,gwa
di un'all

edzstmcm cbevedc da un lato
I’ fonale ormai com-

riferimento st
delle ive di crescita economica a
livello intermaziongle, che ¢i permettono di
tracciare la ginsta rotta da seguire nei nostri
investimenti.

cid che facciamo con successo da 40 anni,
¢ oggi, alla luce degli scenari di mercato,
risulta decisivo puntare ad 10 s tito-

provaa del Gmppc Mediolanum e,
dall'altro, Ie

Uniti, Cina, India, Brasile ¢ Rus-
sia, presenta notevoli e quanto mai
diverse opportunith e prospettive,
sopratfutto in un'ottica di medio
¢ lungo periodo, come hanno evi-
denziato nel corso dell’ Evento di
Banca Mediol y gh interventi

delle migliori sacietd d'investimen-
to al mondo, a cui si aggiunge la
consulenza professionale prestata
2 ogni cliente dai Pamily Banker.
In quest'c:tﬁca, 2 all'insegna della

1i societari in gradn di m[&!rznrsl attraver-
50 1 cambiamenti in corso e in prospettiva
dell’economia mondiale.
E anche valorizzare le economie forti e
accreditate a crescere ancora di pid, come
quelle dei Paesi emergenti.
La nostra ‘missione’ nei confronti del clien-
te finale & quella di creare valore attraverso
soluzmn.l finanziarie moito diversificate.
%e uesto & 1'impegno che portiamo avanti
anche nei confronti degli investitori di Ban-
ca Mediolanum».

i © specia-
lizzazione, la gamma di fondi co-
muni Mediolanum Best Brands si
compone di due diverse linee d'in-
vestimento: la linea ‘Collection’,
composia da diversi fondi comuni
multi-marca, di oltre 20 tra le pil
prestigiose sociefd di gestione in-
ternazionali, e Ia linea denominata
‘Selection’, che consiste invece in 6
fondi comuni mono-marca di altret-
tante tra Je primarie Case d’investi-
mento dinli (BlackRock. DWS

di esperti finanziari e manager di
livello intemazionale, tra cui quelli
di JP Morgan Asset Management,
Morgan Stanley Investment Mana-
gemeat e PIMCO.

T R B A
Selezione e reclutamento

tel. 840 700 700
woww.familybanker.it

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA
B840 704 444
www.bancamedlolanum.it

‘Questa & una pagina dl informazions
aziendale, il cul contenuto
non rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per investiment!




