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Dare ai risparmi
unottica di lungo periodo

Tanti risparmiatori, piccoli e grandi investitori, e le loro famiglie, tornano a guardare piii in 12 nel tempo,
in unfottica di piti lungo periodo, e si chiedono: «che progetto, che prospettiva, devo dare ai miei risparmi?»

gnuno ha dei sogni e dei
desideri importanti da
realizzare nella propria
vita - osserva Stefano
Volpato, direttore com-
merciale di Banca Me-
diolanum - Passata
I'ansia, I'incertezza, i timori che hanno se-
gnato gli ultimi anni, in tema di risparmi,
investimenti e finanza personale, sta ora
cambiando Jorizzonte, cambiano le motiva-
zioni, e gli obiettivi, nella gestione del patri-
monio: tanti risparmiatori, piccoli e grandi
investitori, e le loro famiglie, tornano a guar-
dare pii1 in Ja nel tempo, in unbottica di lungo
periodo, non si accontentano pii di lasciare
in “liquidita” il proprio denaro, e si chie-
dono: «che progetto, che prospettiva, devo
dare ai miei risparmi?».
Cosa vogliono oggi realmente le persone?
«Confidare, nel futuro. Semplicita degli
strumenti finanziari da utilizzare, e chia-
rezza di linguaggio. Personalizzazione, perché ognuno ha esigenze,
situazioni e obiettivi diversi. Assistenza e consulenza di qualita,
perché si tratta di scelte e decisioni importanti, che impattano sulla
qualita di vita presente e soprattutto futura». In sostanza: «desidero
valorizzare nel tempo, i risparmi e i sacrifici i una vita, con Tobiet-
tivo di dare valore al mio denaro attraverso un‘adeguata pianifica-
zione finanziaria». E anche: «voglio poter guardare al futuro con
tranquillita, per me e i miei cari. Per questo ho bisogno di una so-
luzione adeguata, perché domani la serenita dei miei familiari di-
pendera dalle scelte che faccio oggi. Ecco perché ci occorre uno
strumento finanziario per il passaggio generazionale e la pianifi-
cazione successoria». Mediolanum My Life, la nuova polizza inte-
ramente personalizzabile dii Mediolanum Vita S.p.A., la compagnia
assicurativa del Gruppo Mediolanum, ¢ la risposta concreta a tutte
queste esigenze. Raccoglie e mette a disposizione, in un‘unica so-
luzione, il valore della pianificazione finanziaria, i vantaggi delle
tutele assicurative, e importanti benefici fiscali.

di Banca Mediolanum

Per valorizzare il patrimonio nel corso del
tempo, il cliente puo costruire il proprio
portafoglio assicurativo scegliendo tra oltre
100 Fondi, attentamente selezionati e appar-
tenenti alfofferta del Gruppo Mediolanum
ed a quella di 10 tra le piu prestigiose Case
d’investimento mondiali.
Personalizzazione e flessibilita dell'investi-
mento sono poi ulteriormente incrementate
dal fatto che I'Investitore-Contraente ha
sempre la possibilita di modificarlo e adat-
tarlo alle proprie esigenze e obiettivi di vita
che, nel tempo, possono evolvere e cam-
biare.

«Per tutti questi motivi, Mediolanum My
Life & uno straordinario “contenitore’, all'in-
terno del quale é possibile individuare la so-
luzione personalizzata coerente con i
bisogni del singolo cliente» rileva Volpato:
«ecco perché é una soluzione che si con-
nette, in maniera molto concreta, ai nostri
bisogni e alla nostra vita. Ecco perché &
come una “Scatola’, che contiene tutti gli strumenti adeguati per
permetterci di realizzare gli obiettivi piti importanti». ¥
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www.bancamediolanum.it e presso i Family Banker®. Versamento minimo
euro 50.000. Verificare i rischi connessi all'investimento. La corresponsione
degli importi periodici relativi al Decumulo Finanziario, commisurato al
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numero delle quote dei Fondi sceltie > del valore dell'in-
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pitale. Per le condizioni economiche e contrattuali del conto corrente
Double Chance di Banca Mediolanum, dedicato al versamento dei premi
mediante Pic Programmato, € necessario fare riferimento al Foglio Infor-
mativo e alle Norme disponibili nella sezione Trasparenza del sito
www.bancamediolanum.it e presso i Family Banker®.
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Seguici su facebook.com/bancamediolanum
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