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Ora Doris va a caccia

DI ANDREA MONTANARI

ubblicita in tv e 1n radio.
Annunci pubblicati su tutti
1 principalt portali internet
d1 ricerca lavoro.

Mediolanum va a caccia del fa-
mily banker. Una nuova figura
professionale pensata dai vertici
del gruppo guidato da Ennio Do-
ris, che, proprio sul piccolo scher-
mo, chiama a raccolta 1 potenziali

cliente». Cosi, la mission di ¢

chi entrera a far parte di que- ¢ gaie. e
sto progetto dovra «essere il | %8 e

punto di riferimento per tutte
le esigenze economico-fi- ¢
nanziarie» delle famiglie, re-
cita I'incipit della pa-
gina web che
descrive le ca-
ratteristiche
del «profes-
sionista di
nuova ge-
nerazio-
ne».

Una f1-

gura e

LI
T

candidati.Lo scopo & quello di e,
«portare la bancaacasadel &

un ruolo che a Basiglio, nel quar-
tier generale di Mediolanum, pre-
feriscono per 1l momento non en-
fatizzare piu del dovuto, in attesa
che nell’arco di

del family banker

Torino, da Genova a Napol, da
Bergamo a Macerata, passando

per Reggio Emilia e Vicenza: una

caccia al family banker in grande
stile che mira a

tre o quattro

settimane al  Gia partita 1a campagna
acquisti in tutta Italia,
da Torino a Cagliari

massimo venga
messa a punto
una strategia di
comunicazione
piu comples-
sa.Certo € che la mossa di

. DOI1S, ’'uomo che diede
& una spinta significativa
kg alla professione di pro-
¥ motore finanziario, ri-
¢ sulta particolarmente
_* innovativa, cosi come
¥ la formula scelta in
questa prima fase di re-
cruiting basata
essenzial-
mente su
annunci on-
line apparsi
gia da qual-
che giorno
sul siti spe-
clalizzati.
Da Ca-

gliart a

- professionisti
che abbiano gia
maturato. espe-
rienze 1n banca
o 1n societa di
intermediazio-
ne mobiliare,

che abbiano un’eta compresa tra i
24 e 1 48 anni e che abbiano una
relazione stabile con la clientela
di riferimento.
Lo scopo di Doris € di «ridurre la
distanza tra cliente e banca», sul-
la falsariga dit quello che avviene
all’estero, € di fare in modo che 1l
professionista sia la «multicana-
lita» della stessa Mediolanum.
In pratica, quindi, 1l family
banker funge da «portale» casa-
lingo di tutti 1 prodotti bancari, as-
sicurativi e finanziar dell’istitu-
to: per garantire un’offerta com-
pleta alle famiglie. (riproduzione
riservata)

Rimbalzc) del titolo, che
chiude a 5,81 euro.
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