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SPECIAL ADVERTISING SECTION

" Banca Mediolanum operer3 a stretto contatto con 18 prestigiose societa di gestione di livello mondiale

Fondi, un acccordo di eccellenza

L’obiettivo é quello di fornire a ogni cliente il giusto mix di soluzioni d’investimento e le migliori opportunita

a linea di sviluppo che
guida sempre scelte,
offerte e soluzioni d'in-
vestimento che Banca
Mediolanum mette a disposi-
zione di clienti e risparmiatori &
semplice e ben precisa: offrire il
meglio del panorama mondiale.
E proprio in quest’oltica, portan-
do avanti questo principio, Me-
diolanum amplia la sua strategia
di offerta di prodotti di terzi con
un nuovo ed esclusivo accordo, a
livello intermazionale, con quindici
nuove societa d'inyestimento trale
pii1 prestigiose, qualificate e auto-
revoli dello scenario mondiale.
L'intesa permette di ampliare, e
diversificare notevolimente, le op-
portunita di scelta della clientela
s5u come investire i propri rispar-
mi e capitali in Fondi d’investi-
mento, forendo un alto numero
di nuove e diverse soluzioni, in
grado di soddisfare esigenze,

n nuovo servizio finanziario,
denominato Double Chance,
doppia opportunit, che richiama

un celebre film e consente di in- -

vestire gradualmente nei mercati
azionan, diversificando sugli sce-
nari_internazionali, beneficiando
nel contempo di un rendimento
certo, a tassi molto vantaggiosi,
sul capitale destinato a questi in-
vestimenti,

Pitt di 6mila Family Banker
possono sembrare tanti, se li si
paragona con i consulenti che la-
vorano in altri istituti di credito.
Invece sono pochi, molto pochi,
se si confronta questa cifra con
quella di coloro che, per esem-
pio negli ultimi tre anni, hanno
inviato il proprio curriculum alla
Banca con la speranza di entra-
re a farne parte: 25mila, Tolte le

obiettivi e caratteristiche di ogni
singolo cliente. Inoltre, elemento
ancora piil rilevante, rende possi-
bile tutto ¢id attraverso un nuovo
e prestigioso rapporto di sinergia
e collaborazione tra la Banca ita-
liana e le quindici primarie Case
d’investimento  internazionali,
dato che Mediolanum non si limi-
terd ad attingere
dai loro migliori

diolanum Best Brands, all’inter-
nodella quale vengono introdotti
otto nuovi Fondi di Fondi che si
SOmmane ai tre gla esistenti,

Nei ‘mesi scorsi Mediolanum

aveva gia avviato, infatti, un altro-

importante e prestigioso accor-
do con tre tra le principali Case
d’investimento mondiali, vale a

fondi, ma tra le
due parti si av-
via, in questo
modo, un reci-

diciotto le societd di gestione
internazionali con cui la Banca
opera a stretto contatto, prosegue
quindi nella strategia di mettere
a disposizione della clientela le
migliori opportunitd d'investi-
mento disponibili sul mercato, e
amplia il ventaglio di accordi e
le soluzioni che in questo modo
si rendono di-
sponibili: oltre
== a1 Fondi azio-
nari  globali,

| Dofferta di Me-
= diolanum Best

proco e conti-

nuo confronto e scambio di cono-
scenze, analisi e valutazioni sulle
varie soluzioni finanziarie dispo-
nibili sul mercato, con obiettivo
di essere. sempre in grado di for-
nire alla clientela le opportuniti
migliori e pil aggiomate.

Nel dettaglio, I"accordo riguarda
la nuova famiglia di fondi Me-

uscite per il normale avvicenda-
mento, solo un sesto dei candi-
dati ha superato tutte le selezioni:
quelle fatte dai docenti-istruttori,

- il ritiro di chi cede alle prime

difficoltd, e purtroppo getta la
spugna dopo le prime prove sul
campo.

La selezione & severa e altrettan-
10 seria & la preparazione, Anche
qui parlano le cifre; il numero dei
Family Banker aspiranti promo-
tori che hanno ricevuto la pre-
parazione e la formazione' Me-
diolanum che superano |'esame
della Consob per potersi iscrive-
re all’Albo professionale, negli
ultimi tempi & doppio rispetto a
quello di tutti gli altri iscritti, Si
pud affermare quindi che si tratta
di una ‘universita della consulen-
za finanziaria’ che non ha eguali,

dire BlackRock, JPMorgan As-
set Management e Morgan Stan-
ley Investment Management, in
base al quale con-ciascuna socie-
t& sono stati messi a disposizione
della clientela i primi tre Fondi
di Fondi, azionari globali, di Me-
diolanum Best Brands,

La nuova inlesa, che porta a

Luigi Concetfi

almeno in Europa, «Negli ultimi
anni gli investimenti della Banca
nella formazione sono triplicati,
anche in termini di competenze e
personale addetto, che opera sia
in sede sia a livello locale su tut-
to il territorio nazionale» spiega
Luigi Coneetti, da ventisei anni
a Mediolanum, responsabile
dell’area che fa da tutor ai nuo-
vi Family Banker all’avvio della
loro attiviti: «La formazione per
noi & fondamentale, sia come
preparazione iniziale sia come
aggiomamento permanentes,

Lo richiede il. lavoro specifico
del Family Banker, cid che lo
connota e lo distingue dagli altri
promotori finanziari, e attomo al
quale ruota tutta I'organizzazio-
ne Mediolanum: una struttura
che permette al giovane pro-
motore di sviluppare la propria
carriera 0 verso I'indirizzo pro-
fessionale fino a poter diventare

Brands si inte-
gra e arricchisce con altri Fondi
azionari® settoriali, geografici e
bilanciati.

Il mercato dei Fondi comuni ha,
del resto, ormai raggiunto livel-
li di diversificazione e specia-
lizzazione molto elevati, basti

pensare che attualmente offre
ai risparmiatori italiani pi di 2

Private Banker o verso la carrie-
ra manageriale, per chi ha mag-
giori dots di leadership, e che gli
mette a disposizione mezzi di
formazione iniziale e permanen-
te d’avanguardia. In tutto questo
un ruolo fondamentale & ricoper-
to dalla Tv aziendale, che forni-
sce informazione in tempo reale
e cultura specialistica, lezioni di
esperti internazionali, scambi di
esperienze. Un sistema esclusi-
vo per costruire quell’unicum
della consulenza che & il Family
Banker, il modello pili avanzato
di promotore finanziario, in altri
termini il ‘direttore di banca del
terzo millennio’. «Per svolgere
questa professione ci vuole stof-
fa» continua Luigi Concetti, «ma
non bastd. La stoffa va lavorata.
II mondo finanziario si & nolevol-
mente complicato, la globalizza-
zione dei mercati, le leggi nuove,
i risparmiatori piti consapevoli,
impongono impegno, studio e
aggiornamento continuo.
Mediolanum offre gli strumenti
per affrontare queste sfide».

Per intraprendere quésta profes-
sione con soddisfazione, oltre
alla preparazione e all’aggior-
NAmento OCCoITe AVETE UN S0ZN0
importante: diventare professio-
nisti, imprenditori di se stessi. E
possedere le qualith necessarie:
intraprendenza, determinazione,
vogha di impegnarsi a fondo, la
capacita di mettersi in relazione
con le persone, saperle ascoltare,
fare propri‘i loro progetti, i loro
sogni. Solo cosi si realizza il pro-
prio sogno.

mila diverse soluzioni d'inve-
stimento, uno scenario all'inter-
no del quale non & affatto facile
arientarsi e scegliere al meglio,
per quelle che sono le esigenze
e caratteristiche di ognuno. Un
investitore pud sempre sceglie-
re 'opzione fai-da-te nella scel-
ta delle soluzioni per il proprio
portafoglio finanziario, con tutti
irischi e le incognite che cid pud
comportare.

Mediolanum Best Brands preve-
de invece I'investimento in quo-
te di Fondi delle pit qualificate
¢ autorevoli societh di gestione
del risparmio mondiali, con no-
tevoli vantaggi per il cliente: in-
nanzitutto Mediolanum, in base
al nuovi accordi, & in grado di
definire il giusto mix di Fondi e
investimenti, su misura per ogni
sitnazione, collaborando in si-

" nergia con le varie societa di ge-

stione, e avendo a disposizione
informazioni, analisi e compe-
tenze di cui il i:qgale investitore
fai-da-te non puio disporre.

.Inoltre la consulenza garantita

dai Family Banker Mediola-
num, presenti in maniera ca-
pillare sul territorio, forisce
I'assistenza indispensabile per
dare una risposta adeguata ai di-
versi piani, obiettivi e necessita
di investimento. Come per ogni
altra soluzione finanziaria, van-
no osservate le regole di base:
occorre leggere attentamente le
indicaziom contenute nel pro-
spetto informativo, e seguire le
indicazioni del Family Banker
Mediolanum, che ha I'obbligo
di verificare scrupolosamente la
propensione al rischio del singo-
lo softoscrittore, caso per caso.
Per poi definire il portafoglio di
soluzioni finanziarie pil adatto
a ogni cliente, avendo a disposi-
zione i migliori Brand di gestio-
ne del risparmio.al mondo.

Selezione e Reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybankerit

Notizle Mediolanum a cura di

Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it

Questa & una pagina di informazione
aziendsle il cul contenuto non rappresenta
una forma di consulenza
né un suggerimento per investimenti




