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Con Riflex ¢ il cliente che sceglie in autonomia come combinare le caratteristiche del piano di rimborso

Ora c’e il mutuo «su misura»

La nuova proposta intende soddisfare il desiderio di gran parte delle famiglie di possedere una casa di pmprietd

Ogni cingue anni si possono
esercitare diverse opZioni:
aumentare o ridurre
la durata del mutuo;
ridefinire la quantita di tasso
fisso e variabile;
cambiare la modaliti
di rimborso del capitale

Cresce la «famiglia» dei prodotti Ritlex.
Dopo I'apertura del conto corrente, la carta
di credito RiflexCard, la carta prepagata Ri-
flexcash, debutta il Mutuo Riflex.

La nuova proposta che arriva dall’espe-
rienzadi Banca Mediolanum intende soddi-
sfare il desiderio della maggior parte delle
famiglie di possedere una casa di proprieta.
Mutuo Riflex, infatti, a differenza degli altri
esistenti sul mercato, sia che si tratti dell’ac-
quisto di una prima casa, di una seconda o
ancora di un investimento immobiliare, & in
grado di garantire un alto livello di persona-
lizzazione e flessibilita.

Sono due, quindi, i punti di forza di questa
tipologia di mutuo.

Innanzittto rappresenta il primo sul mer-
cato che in un unico prodotto consente di
scegliere e combinare le caratteristiche, in
modo da costruire una soluzione personaliz-
zata,«su misuray, il tutto nella piena traspa-
renza dei costi.

Per cominciare il cliente potra scegliere li-
beramente il piano di rimborso del capitale
finanziato che, sulla base dei propri bisogni,
risulti il piti vantaggioso (tradizionale, fran-
cese, flessibile al 50%, a rata costante ecc.);
latipologia di tasso (fisso o variabile, ma vo-
lendo si potra optare di rimborsare il capitale
finanziato in parte a tasso fisso e in parte va-
riabile, definendo anche la percentuale da
applicare).

Un altro elemento assai importante ¢ la du-
rata, che per Mutuo Riflex pud andare da un
minimo di 5 anni a un massime di 30; a fare

da bussola nel determinare I'importo della -

rata & il reddito mensile: per esempio, allun-
gando nel tempo il mutuo, la rata si abbassa
influendo in mistra minore sul rispanmio e
sul tenore di vita, ma la valutazione andra
fatta caso per caso. Inoltre il cliente potra in-
serire |'opzione «Cap»: in questo caso, se si
verifica un rialzo dei tassi, il Cap blocea

E' possibile
dificar

gpzione.

I'importo della rata a un valore prefissato
contrattualmente. Infine vadecisa quale per-
centuale si vuole finanziare con }'operazio-
nie (che pud spingersi fino al 95%).

Manon e tutto. In un arco temporale di me-
dio-lungo periodo, comne si presenta quello
per un mutuo, & probabile che le condizioni
di vita privata e professionale cambino, cosi

come guelle di mercato. Per garantire una
soluzione sempre aggiomata, per la pima
volta sul mercato, un mutuo rende possibile
lamodificadi alcuni parametri scelti da prin-
cipio, senza aver bisogno di rinegoziare il
mutuo con la banca e pertanto senza soste-
nere costi onerosi di estinzione e riapertura.

In particolare, nella fase di gestione attiva
del prodotto, ogni cinque anni, Mutuo Ri-
flex permette di esercitare diverse opzioni:
aumentare o ridurre la durata del mutuo; ri-
definire la quantita di tasso fisso e variabile;
inserire un letto massimo alla variabilita del
tasso (Cap); cambiare la modalita di rimbor-
sodel capitale.

A garantire ancora pill tranquillita per il
cliente, la cosiddetta opzione «salta la ratax,
che consente al cliente di saltare una rata del
mutuo per far fronte a eventuali situazioni di
emergenza. [n questo caso I'importo man-
cante verra automaticamente ridistribuito
sul piano di rimborso residuo. Cid non toglie
che, in qualsiasi momento, si decida di pro-
cedere a rimborsi parziali oppure di estin-
guere totalmente 1l debito.

Per realizzare la soluzione che rifletta sul
serio le aspettative della famiglia si potra
sempre contare sulla guida sapiente ¢ quali-
ficata di un consulente globale di Banca Me-
diolanum che in piil oggi ha a disposizione
un nuovo strumento, ovvero il Riflex home
driver, un software innovativo che permette
di costruire il mutuo ideale, variabile dopo
variabile, e al tempo stesso di fare simulazio-
ni mostrando gli scenari futwii se si fossero
cambiate alcune caratteristiche.

A completare la soluzione di finanziamen-
to da parte della Banca ¢’¢ poi il «pacchetto»
di polizze assicurative «Multi Scudo» Me-
diolanum, pensato per la tutela della famiglia
edello stesso immobile oggetto del mutuo.

Tutti i vantaggi di Riflex

Due sedi di prestigio per i clienti top

umentano le funzionalita
fferte sul conto corrente
Riflex e in particolare quelle di-
sponibili on-line.
E sufficiente collegarsi al sito In-
ternet di Banca Mediolanum al-
I"indirizzo www.bancamediola-
num.it per accedere direttamen-
te a una «rosa» di funzionalita
informative e dispositive. Una
volta consultata la pagina del si-
to dedicata a Riflex e compilato
il contratto si ricevera una e-
mail di conferma della Banca
con le indicazioni necessarie al-
la finalizzazione dell’operazio-
ne. Successivamente verranno
forniti al nuovo cliente i codici
per iniziare a operare via Inter-
net. Lasottoscrizione on-line as-
sicura fa completezza di tutti i
servizi offerti dal conto Riflex,
compresa la possibilita di rice-

vere fin da subito assegni e ban-
comat; inoltre, al pari di qualun-
que altro conto corrente della
Banca, il cliente ha a sua dispo-
sizione il supporto professionale
di un consulente.

Al servizi bancari (tra cui lacon-
sultazione della situazione del
conto corrente, di mutui, fidi e
prestiti, carte di credito e banco-
mat e la possibilita di operare
bonifici, in Italia e all’estero, e
ancora la prenotazione di con-
tanti, la richiesta di carnet di as-
segni e I'emissione di assegni
circolari), si affiancano altre op-
portunité: trading on-line, lacon-
sultazione e |"operativita sui pro-
pri fondi e polizze, ricariche del
telefono cellulare, pagamento
tributi, richiesta di alert informa-
tivi via sms tra cui alcuni per la
sicurezza,

n crescita Mediolanum private

banking. A breve saranno inau-
gurate le due prestigiose sedi di
Milano {via.San Paolo 1) e Roma
(largo Fontanella Borghese 84).
La Divisione & nata nel corso del
2005 conuna missione ben chia-
ra: offrire consulenza bancaria e
finanziaria di alto livello quali-
tativo, per
soddisfare le
specifiche
esigenzedegli
investitori
con elevati
patrimoni.

MEDIOLANUM
PRIVATE B

«Entro la fine dell’anno», affer-
ma Paolo Suriano, responsabi-
le di Mediolanum private ban-
king. «la nuova realta potra fa-
re affidamento su 70 private
banker con un portafoglio me-
dio pro capite che superera i
25.000.000 di euro.

L'attuale compagine & formata
da profes-
sionisti pro-
venienti da
una qualifi-
cata selezio-
ne svolta al-
['interno

ANEING

Vale a dire un
servizio fortemente personaliz-
zato e dedicato a questo partico-
lare segmento di clientela.

La fase di selezione per la ri-
cerca dei private banker & par-
tita a novembre 2005,

Divisione di Banca Medlﬁ!unum

della rete
commerciale di Banca Medio-
lanum e dal mondo bancario nel
settore della pr olnozmne finan-
ziariax.

Due i requisiti da possedere:

tivo e relazioni con clienu di
alto profilo.

11 piano di sviluppo di Mediola-
num private prevede la copertura
delle principali citta italiane. La
Divisione ha infatti I'obiettivo di
contare su 200 private entro il
2010.

un curriculum vitae significa- |
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