25 FEBBRAIO 2006

le notizie di ¢ypul

GRUPFO MEDIOLKNUR

MEDIOLANUM

MiLano FINANZA

- SPECIAL ADVERTISING SECTION

Dall’esame dei conti delle banche italiane ed estere si scopre che la soluzione ideale del cliente ¢’

Riflex: piu servizi e qualita

Il costo complessivo annuo del conto Mediolanum é 30 oppure 90 euro senza spese aggiuntive

12006 verra ricordato come
I"anno della corsa al ribas-
so dei conti bancari? E an-
corapresto per dirlo. Di
certo. perd, per I'entrata in vigo-
re della neo-riforma del rispar-
mio, I'anno in corso passeré alla
storia perché segna il passaggio
della competenza sulla concor-
renza bancaria dalla Banca
d'Tralia all” Antitrust, La stessa
Authority garante della concor-
renza che di recente ha avviato
un’indagine accendendo i riflet-
tori sulle spese del servizi ban-
cari richiesti dagli istituti di cre-
dito italiani, un’indagine che sta
gid producendo i suoi effetti
spingendo alcune banche a ri-
toccare I costi per certe opera-
zioni come la chiusura del conto
e il trasferimento titoli. Il tutto
in linea con la tesi dell” Associa-
zione per la difesa degli utenti
dei servizi banecari, finanziari,
postali e assicurativi, I’ Adu-
shef, che da tempo denuncia la
corsa al rincaro dei conti corren-
ti. E a rincarare [a dose lo studio
condotto dall’Ocse in Europa,
secondo il quale la media dei
costi dei conti correnti di base
alla clientela e di 105 euro I"an-
no (con Francia e Austria, tra gli
altri paesi, che si pongono al di
sotto), in una forbice che asse-
gna all’Olanda il primato per il
prezzo minimo di 38 euro. In
particolare perd le rilevazioni
dell’Ocse mostrano che a gui-
dare la classifica del «caro ban-
ca» sia proprio I'ltalia dove un
conto corrente costerebbe 252
euro, ossia 2,5 volte pit della
media europea, seguita da Ger-
mania (223 euro), Svizzera
(159) e Norvegia (131).
Le premesse da cui parte I’ Anti-
trust cosi come i risultati a cui &
pervenuta I’Ocse sono perfetta-
mente corretti da un punto di vi-
sta teorico ma non del tutto vali-
di su un piano pratico. Infatti, se
& vero che 1 costi dei conti cor-
renti mediamente in Italia sono
molto elevati ¢ complessiva-
mente su un utilizzo medio pos-
sono apparire simili, & altrettan-
to vero che esiste un’estrema
variabilita fra le condizioni e le
proposte provenienti dai vari
istituti,
Cid deriva dalla stessa natura
del conto corrente che non ¢ un
prodotto ma una serie di servizi
a disposizione della clientela,
che come tali hanno un range di
costi molto variabile. Di conse-
guenza, sostenere come fa
" Antitrust che potrebbe non es-
serci concorrenza fra le offerte
delle banche & una valutazione
giusta da fare ma che di fatto
non trova un riscontro sempre

conereto, Diversa g invece ori-
gine da cui parte questa valuta-
zione, ossia che i prezzi dei con-
ti correnti sono molto elevati e,
va aggiunto, difficilmente
quantificabili nel dettaglio e so-
prattutto molto soggettivi. A ri-
prova, le stime ottenute se si
comparano i costi richiesti dai
conti correnti italiani ed esteri,
considerandone un utilizzo me-
dio. non corrispondono: 1’ Adu-
shef-parla di 544 euro di media,
per I’Abi si spendono intormo ai
100 euro e infine per I'Ocse si
arriva addirittura alla soglia di
252 euro.

Tuttavia la situazione cambia se
si confrontano i conti correnti
esteri (Spagna, Qlanda, Francia,
Austria e Germania}, la media
dell’Italia e | offerta di Banca

fondi comuni d’inve-

stimento di Banca
Mediolanum continua-
no a ottenere ottime per
formance con grandi
rendimenti per le fami-
glie che li hanno sotto-
scritti. Ma quali sone le
caratteristiche che con
traddistinguono questi
strumenti di risparmio
gestito?
Ne abbiamo parlato con
Giovanni Bagiotti, responsa-
bile asset management di
Banca Mediolanum.
Da cosa deriva un andamento
cosl positivo dei fondi d’inve-
stimento proposti da Banca
Mediolanum?
Le ragioni sono diverse. In
primo luogo I"offerta di Banca
Mediolanum da sempre privi-
legia gli investimenti che nel
lungo periodo danno Ie mi-
gliori soddisfazioni, pertanto
& particolarmente attenta al
mercato azionario, che neghi
ultimi tempi sta facendo me-
glio di quello obbligazionario.
In secondo luogo, se tatte le
piazze finanziarie hanno goa-
dagnato in media pit del 20%,
il 2005 & stato perd 1’anno mi-
gliore per quei fondi che guar-
dano soprattutto ai mercati
giapponesi e cinesi, ossia a
quelli emergenti, che hanno
reso oltre il 40%, e nel nostro
«paniere» ci sono grandi fon-
di focalizzati su questi paesi.
Inoltre I'andamento positivo &
dovuto anche a quei fondi in

Mediolanum grazie soprattutto
all’ultimo nato della sua fami-
glia di conti cotrenti, Riflex.
costi complessivi del conto cor-
rente di Banca Mediolanum
vanno da 30 a un massimo di 90
enro (mentre il solo canone an-
nuo va da un tetto di 60 euro che
pud azzerarsi se il cliente man-
tiene con la banca investimenti
per 30 mila euro oppure una
giacenza minima sul conto di 6
mila euro). Cio significa allora
che il mercato & in grado di of-
frire la soluzione ideale per il
cliente, "'importante & cercarla.
Inoltre va detto che i mercati
esteri hanno un approccio diffe-
rente in relazione ai costi e quin-
di non sempre & possibile acco-
starli. Per fare un esempio, in
Olanda, & vero che la media dei

cui la gestione attiva & partico-
larmente presente, tra questi.
Magellano e Risparmio [talia
Crescita (Ricre).

Merito, dunque, della meto-
dologia adottata dalla vostra
Banca che suggerisce vn inve-
stimento periodico e il pil
possibile diversificato?
Lastrategia delle cinque «D»,
che rappresenta la sintesi di
criteri logici elaborati da illu-
stri premi Nobel, ha dimostra-
to di essere efficace durante
ogni fase di congiuntura eco-
nomica positiva. Non a caso la
quarta «D» suggerisce pro-
prio di rivolgersi ai mercati
emergenti, e alla nostra Banca
va riconosciuta 1" abilita di
aver puntato su questi paesi, la
cui economia ad alta crescita
si e riflessa sull’andamento
positivo delle borse finanzia-
rie. L'ultima linea di diversifi-
cazione poi, la quinta, consi-
glia di non trascurare stru-
menti di investimento alterna-
tivi e innovativi; a conferma
fra i nostri prodotti non man-

confronte conti correntiesteri - media italia - riflex

I segreti del successo dei fondi Mediolanum

Le «5D» hanno premiato i risparmiatori

cano quelli che com-
prendono una serie di
investimenti a capitale
garantito, che hanno co-
si beneficiato delle per-
formance positive regi-
strate dai mercati finan-
ziari, dando in media un
rendimento complessi-
vo dell’8,13%. Non va
infine dimenticato che
fra le cinque regole di
diversificazione degli
impieghi finanziari, la prima
D prevede di diversificare in
base all’asse temporale, sud-
dividendo la disponibilita
economica tra il breve, medio
e lungo periodo.

Tutto cid ha fatto si che il
«pacchetto» dei prodotti di
Banca Mediolanum fosse vin-
cente. Qual & allora il ruolo
degli oltre 5 mila consulenti
globali?

Ad essere vincente anche que-
st’anno & stata la nostra offer-
ta ma anche I'indirizzo al sot-
toscrittore verso un modello
di pianificazione di investi-
mento graduale e diversificata
in grado di assicurare un ren-
dimento rilevante del portafo-
glio. Ma il tutto non si sarebbe
verificato senza I’apporto
umano del consulente globale
della Banca, che grazie alla
sua professionalita e compe-
tenza permette al cliente di af-
frontare le decisioni di inve-
stimento con razionalitd e non
in base al comune sentire del
momento.

costi dei conti correnti ¢ di 38
euro, ma € altrettanto vero che
gli interessi per scoperti di con-
to sono intorno al 20%, un valo-
re doppio rispetto a quello ita-
liano che per Banca Mediola-
num scende a 9,.88% pitt basso
della media italiana (14,32%).
Pertanto Banca Mediolanum si
posiziona al di sotto della media
dei prezzi applicati dai competi-
tor italiani.

Alla loce di questo quadro, il
punto cruciale & il seguente: il
cliente deve fare attenzione a
non confondere il low cost con
un basso livello di servizio e
piuttosto dovra andare alla ri-
cerca diun insieme di prestazio-
ni che abbiano un costo adegua-
to. Ed & proprio sul fronte della
qualitd che da sempre Banca
Mediolanum scommette e ri-
scontra la fiducia della clientela.
Dalle ricerche svolte periodica-
mente, e in particolare in occa-
sione del lancio di Riflex, & ri-
sultato che il cliente vive il con-
to corrente come una «materia
prima», un insieme di servizi
che devono essere efficienti e di
qualita e che pertanto devono
necessariamente avere un costo
se pur corretto.
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