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Tra alti e bassi, negli ultimi 20 anni la linea dello s-viiuppo ha avuto sempre un trend positivo

Una strategia per il risparmio

Con l'aiuto dei promotori finanziari é sempre possibile trarre vantaggi dalla correzione dei mercati

a4 preannunciata corre-
zione dei mercati si & av-
verata puntualmente e
puntuaimente dappertut-
toabbiamoletto le solite fiasi: «og-
oibruciati in Borsa centinaia dimi-
liardi», «crollano i mercati», «gli
investitor scappano».
La storia si ripete sempre € come
sempre I'emotivita prevale sul ra-
gionamento razionale che invece
ci consiglia di comprare proprio
quando i mercati scendono. Come
sappiamo 1 comportaniento tma-
no & soggetto all'emotiviti, Par-
lando, appunto, di risparmio dob-
biamo tenere in conto anche del-
I"intervento di altri fattori atavici
tra i quali Ia necessith di mettere in
sicurezza il proprio futuro o il
mantenere pieno il proprio grana-
io. Ma pensando razionalmente il
ragionamento da farsi & in parte
opposto. I mercati nel loro insieme
rappresentano |'economia e da
sempre |'economia rappresenta lo
sviluppo dell’'umanita che & cre-
sciuta sempre e non & mai arretra-
ta, ¢i sone stati alti e bassima laco-
siddetta linea dello sviluppo ha
sempre avuto un trend positivo.
Da questo si trae la conclusione
che se si investe nell’economia
mondiale e si lasciano ai propri in-
vestimenti i giusti tempi di matura-
zione che, per gli investimenti in
azioni, non possono essere inferio-
1i agli 8/10 anni, Ia probabilith del
buon risultato & vicina al 100%,
quindi & il momento di cogliere
I"opportuniti.
Un aiuto determinante nella ge-
stione del risparmio & dato dalla
funzione del promotore finanzia-
rio. Quando il promotore & soste-
nuto da una azienda in grado di
forirgli supporti formativi e, so-
prattutto, una strategia mirata, ha a
stia disposizione lo strumento con
cui vincere in primo luogo la pro-
pria emotivita per poi far fronte a
quella del cliente. E il caso degli
vomini di Banca Mediolanum che
SOno attentamente preparati a fare
in modo che i propri clienti possa-
no sfruttare i periodi di negativiti
dei mercati: la dimostrazione & da-
ta dal fatto che durante tutte le fasi
storiche di cali dei mercati negliul-
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timi 20 anni mentre i clienti delle
altre reti vendevano i propri inve-
stimenti in fondi azionari, perden-
doci, i clienti di Banca Mediola-
num hanno sempre mantenuto il
proprio investimento e magari ac-
quistato, ottenendo cosi, nel lungo
periodo, buoni guadagni anche ab-
bassando il prezzo medio.

Un altro punto determinante del-
I’importanza del consulente & dato
dal farto che anche in periodi di
crescitadei mercati I'investimento
strategicamente corretio nei tempi
e nei modi, esattamente come vie-
ne proposto da Banca Mediola-
num, consente dei margini di posi-
tivita superiori a quelli realizzati
dal puro andamento dei mercati.
Tanto per fare uneesempio, da
un’indagine svolta da un notoquo-
tidiano risulta che nel triennio
2003/2005 1 portafogh dei clienti
dei fondi Mediolanum hammo reso
molto pil dell'indice generale dei
Fondi comuni di investimento e
che nel solo 2005 hanno fatto regi-
strare una performance lorda pon-
derata superiore al 19%.

rasparenza dei costi ed estre-

ma flessibilita. Sono queste Je
caratteristiche che fin da principio
hanno contraddistinto Riflex. il
conto corrente lanciato nel 2005
da Banca Mediolanum con
I'obiettivo di proporre un prodotto
«su misura» del cliente, in grado
cioe diriflettere ¢ adattarsi alle sue
esigenze personali. Da quel-
I'evento, in meno di un anno, a
portare il «marchio» Riflex & una
vasta gamma di offerte: la Riflex-
card, la Riflexcash e il mutuo Ri-
flex.
11 conto Riflex. La trasparenza, si
diceva, & il primo punto di forza di
Riflex. Ha infatti un costo certo,
sicuro, che puo azzerarsi se il

cliente conserva con la banca in-
vestimenti per 30 mila euro oppu-
re una giacenza minima sul conto
di 6 mila euro: pud ciod costare da
zero a5 euro al mese, il che signi-
fica un costo annuo massimo di
60 ewro, senza ulterion spese. Ri-
flex permette di effettuare tutte le
operazioni ordinarie in modo illi-
mitato e totale: dai prelievi agli as-
segni, dai pagamenti ai bonifici.
Da la possibilita senza limitazioni
e sempre grafuitamente di prele-
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11 grafico rappresenta il confronto tra l'andamento della raccolta netta dei fondi azionari
Mediolanum e quello del mercato. Questo andamento dimostra come i clienti Mediolanumn,
con I'acquisto costante, grazie alla consulenza dei loro promotori, riescano a sfruttare
i periodi di ribasso comprando a prezzi pitt bassi ¢ non subendo l'emotivita del momento.

Riflex si fa qua pe le fe |

vare contante presso 1 bancomat
di tutte le banche italiane. Consen-
te, sempre senza richiedere costi
aggiuntivi, presso gli oltre 15 mila
sportelli convenzionati, di effet-
tuare operazioni di versamento
(assegni, contante) e di prelievo
(sia euro che valute estere).
Riflex si pud utilizzare 24 ore su
24 utilizzando lo sportello che si
preferisce: via web piuttosto che
quello telefonico o televisivo.

La Riflexcard. Chi sceglie Ri-
flex. o un altro conto corrente di
Banca Mediolanum, pud richie-
dere Riflexcard, la carta di credito
multifunzione innovativa sotto
tutti gli aspetti: dal materiale con
cui & realizzata alla possibilita di
inserire la fotografia dell’ intesta-
tario, rendendo cosi la carta anche
documento di riconoscimento.
Una carta di eredito, dunque, che
tutela il cliente dal rischio di furto
e che pud essere richiesta anche
online consultando il sito
www.bancamediolanumn.it.
Creata in collaborazione con Car-
1aSi, Riflex, al costo fisso annuale
di 30 euro, & bancomat e pagoban-
comat in Italia e all’estero, via-
card, carta di credito (Visa o Ma-
stercard), carta per rimborsi ratea-
li (carta revolving).

In particolare la carta permetie di
valutare mensilmente gli importi
da corrispondere a saldo e quanto
mvece addebitare sul conto a rate.

Inoltre Riflexcard protegge la pri-
vacy, permettendo al titolare dief-
fettuare acquisti via internet in
modo pill sicuro attraverso i servi-
zi Verified by Visa e Mastercard
SecureCode.

LaRiflexcash. 13 la carta prepaga-
ta che pud essere richiesta da chi
abbiaun conto presso la Bancama
utilizzata da chiunque (minori,
non correntisti). La sua novita, ri-
spetto alle altre in circolazione in
Italia, consiste nell’opzione ag-
giuntiva che permette di stabilire
in anticipo un importo mensile da
«ricaricare» in automatico, a cui
corrispondera il relativo addebito
dal conto corrente di riferimento.
La ricarica «automatica» conferi-
sce un doppio vantaggio: in pri-

mis la spesa risulta minore rispet-
to al caricamento volta per volta
(il costo previsto per il cliente & di
| euwro a ricarica); in secondo luo-
go da la tranquillita di avere un’
«alimentazione» del prodotto si-
cura e in piena autonomia.

Alla ricarica, che put anche esse-
re fatta da terzi (purché correnti-

i), si provvede via internet.

I'mutno Riflex. Sirifa alla strate-
gia di fondo di Riflex, proponen-
dosi di garantire I’ acquisto di una

casa di proprieta con una soluzio-
ne pensata ad hoc per il cliente.
Con questa tipologia di mutuo &
possibile scegliere il piano di rim-
borso del capitale finanziato che,
sulla base delle proprie necessita,
risulti piti vantaggioso (arata, fran-
cese, flessibile al 50%, a rata co-
stante ecc.); la tipologia di tasso:
(fisso o variabile, ma volendo in
parte a tasso fisso e in parte varia-
bile, decidendo anche la percen-
tuale da applicare). La durata (che
va da un minimo di cinque anni a
un massimo di 30) e ancora |’op-
zione «Cap», che nel casodirialzo
dei tassi mantiene I’importo della
rata a un valore prefissato contrat-
tnalmente. Infine va decisa quale
percentuale si vuole finanziare con
I"operazione (fino al 100%).

In particolare, nel corso della vita
del mutuo, Mutuo Riflex permet-
te di esercitare diverse opzioni:
aumentare o ridurre la durata del
mutuo; ridefinire la quantita di
tasso fisso e variabile; inserire un
tetto.massimo alla variabilita del
tasso (Cap): cambiare la modalita
di rimborso del capitale.

A garantire ancora pilt tranquillita
peril cliente & possibile saltare una
rata del mutuo per far fronte a
eventuali situazioni di emergenza.
In questo caso I'importo mancan-
te verra automaticamente ridistri-
buito sul piano di rimborso resi-
duo.




