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| chiarezza: <Abbiamo di aprire e ge- giumaliﬂi._analisti e investitori internazionali,

| deciso di salire su- stire in auto- come nuovo ed ennesimo segno della trasp dal |
| bito al 3,50% dopo nomia il Con-

| aver riscontrato il to Deposito,

i grande interesse che direttamente dal sito mente le somme depositate  so bonifici sia in ingresso sia in

| hasuscitato 'ingres- www.inmediolanum.it. per il periodo di vincolo pre-  uscita da/verso altri conti inte-

i so della nostra Banca Entrare in questo sitosi-  scelto senza costi, benefician-  stati al cliente. L'«accesso di-

|

|

|

| innovativa e multicanale, ca-
| . . ; . * . pace di soddisfare le esigenze
! Un iPad2 a chi presenta tre nuovi clienti e
I \ re di clienti, adattandosi ai lo-
al 2007 al 2010 ben sempre pit i tratti diunave- un conto corrente di Banca  darietd, il corrispettivodiun | ro comportamenti, stili di vita
| D82 mila persone sono  ra e propria «community» se  Mediolanum e che venga ufi-  mese di scuola, cure mediche | e modi di comunicare.
| diventate nuovi clien-  siconsiderano le tante inizia-  lizzato in tutte le sue funzioni e mantenimento per un bam-
| | &t Mediolanum grazie al con-  tive di coinvolgimento cultu-  (pagamenti con carta di ere-  bino haitiano,
| | siglio di 34 mila clienti gia  rale, sportivo, di intratteni-  dito, bollette, utenze, accredi-  In questo modo Uintera ope- Messaggio Pubblicitario, 3,50%
| | acquisiti. Secondo una ricer-  mento che Banca Mediola-  ti stipendio o pensione e cosi  razione possiede i quatiro re- “n:;:”gmw e ﬁr‘:ﬁfso
ca Eurisko, Banca Mediola-  num organizza tutti gli an-  via). A questi clienti presen-  quisiti, i «4 Si» che una ini- agosto 2011
num ¢ una tra le banche che  ni durante tutto l'anno per i tatori uh premio speciale: un  ziativa Mediolanum deve po- Condizioni. con!rallw:ﬂ nei .F'agh
piiz di ogni altra suoi clienti. _ iPad2 32gb. ter rispondere alle doman- LR, te
| nel 2010 ¢ sta- I Love Mediolanum, ~ 0 questocon-  Ma la proposta nop siesauri-  de: ¢ utile al cliente?; & utile. pressoi Family Ban
| |'ta scelta seguen- e o testo si inseri-  sce qui. Come per molte altre  all'azienda?; 2 utile al Family
| | doil consigliodi W TESAOSHEPUOSO oooiiprogram. iniziative di Banca Mediola-  Banker?;e socialmente utile?
| | amici o parenti: della Banca per i clienti  maq ‘Member  num, si é pensato anche di - E questa la strada che Ban- S o T e
| | nel 36% dei casi, presentatori get- Member,  dare al cliente la possibili-  ca Mediolanum si impegna aeAaaa Y S ngnm o st
controtl 17 della ¥ nato nel 2007,  ta di aiutare i pit bisogno-  a percorrere, per un benesse- una forma di consulenza
medza italiana. Cio significa  che prevade una serie dirico- sk consentendogli, se lo vuo-  re e uno sviluppo reali, cioé né un suggedmento par investimenti
che il cliente di Banca Medio-  noscimenti per i clienti pre-  le, di devolvere il corrispetti-  della persona e insieme del-
| lanum é una persona convinta  sentatori. vo del valore dell'iPad2 a fa- ~ la comunita. 7
della bonta della propria de-  Oggi un ulteriore passo avan- - vore del progetto Piceolo Fra- Selezione e Reclutamento
| cisione, al punto da suggerirla  ti, con una iniziativa unica  tello per i bambini di Haiti, i tel. 840 700 700 |
acoloro che gli stanno a cuore. e strepitosa, ILoveMedio-  progetto nel quale da anni f,i::g:’;‘;; e‘“‘d':‘;’m e :fr‘f:; www.familybanker.it
| Uno spontaneismo in cresci-  lanum, limitata nel temﬂO' %;:ggignata la Fondazione Testonid Testoni Promotion 5.a.5,
| ta, visto che nel 2009 la per-  ~ da maggio od agosto di ediolanum. Via Martiri di Belfiore, 3 20090
| centuale era del 34%. Una  quest'anno — dedicata ai cor-  Dal eanto suo, la Banea, per Opera (MD). Estratto del regolamen- Em;&mc%ﬁ%ONﬂUM
| tendenza che la Banca ha  rentisti che presenterannotre  ogni iPad2 assegnato, devol- e periodo dy bali oy dotld 840704 444
| assecondato, e che ha preso  nuovi clienti sottoscrittoridi  verd alla stessa opera di soli- ; www.bancamediolanum.it

Straordinario successo del nuovo prodotto apribile liberamente via internet. Il mercato non
aspettava altro e Banca Mediolanum rilancia alzando il tasso a soli 3 giorni dal lancio

InMediolanum, il conto di deposito
al 3,50% annuo lordo (2,55% netto)

1 grande evento di

Banca Mediolanum,

che si & svolto a Ri-

| mini il 1° e 2 mag-

io, & stato lancia-

to «InMediolanum», il Conto
Deposito inizialmente carat-
terizzato da un’offerta di tas-
s0 pari al 3,25% annuo lordo,
corrispondente al 2,37% net-
to. La strategia della Banca
prevedeva un incremento del

tasso al 3,50% annuo lordo in “diolanum senza one-
tempi brevi. Ebbene, questo ri per il cliente.
& successo a soli tre gior- «InMediolanum»

ni dal lancio. Una buona,
anzi oftima notizia per i
risparmiatori, che En-
nio Doris spiega con

nel mercato dei conti

deposito presso tutti i
pubblici. Eravamo gia

pronti, anche con le cam-
pagne pubblicitarie, inter-

net, radio, stampa e tv con il
tasso del 3,256% e quello suc-
cessivo del 3,50%. La velocita
di risposta dei clienti, che ap-
pena apparsa la notizia han-
no sommerso di richieste di in-
formazioni il Banking Centre
e i Family Banker, ci ha spin-

to ad accelerare sull’offerta
pilh aggressiva senza aspet-
tare il periodo di rodaggio del
3,25%». Di conseguenza so-
no saliti anche gli interessi a
sei e tre mesi: rispettivamen-
te 2,30% annuo lordo (1,68%
netto), e 1,80% annuo lorde
(1,31% netto).

InMediolanum affianca Con-
to Freedom, punta di diaman-

" te di Banca Mediolanum, ar-

ricchendo ulteriormente una
gamma di servizi bancaria
ampia, completa e in conti-
nua evoluzione. Basti pensa-

re alle recenti novi-
ta introdotte nell’of-
ferta come il servi-
zio di Pronti Contro
Termine con rinnovo
automatico, <& Cosi»
- una soluzione ban-
caria per i piu giova-
ni, «Portaconto» - lo,
strumento per tra-
sferire il conto cor-
rente in Banca Me-

porta un’altra im-

portante novita,
la possibilita
per il cliente

gnifica entrare in Banca
Mediolanum: liberamente,

razione facilissima, alla por-
tata di tutti, e avere una re-
munerazione della
liquidita tra i mas-
simi livelli di merca-
to. Il cliente pud in
qualsiasi momen-
to disporre del suo
denaro, anche svin-
colando anticipata-

senza impegno, con un’ope-,

Un momento dell’evento per i Family Banker Mediolanum che si ¢ svolto
il 1° ¢ 2 maggio a Rimini, per la prima volta aperto anche a clienti,

do comunque di un tasso di re-
munerazione base interessan-
te oggi pari all'l% annuo lor-
do. Il denaro puo essere movi-
mentato liberamente attraver-

INMEDIOLANUM

CONTO DEPOSITO

retto» non sostituisce la figura
del Family Banker, perno del
modello di Banca Mediolanum,
ma offre ai clienti un ulterio-
re modo di entrare in Banca
con la semplici-
ta, la chiarez-
za e la traspa-
renza di sem-
pre. Con «acces-
so diretto» Ban-
ca Mediolanum
“conferma il suo
ruolo di Banca




