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Le incertezze |
europee
che bloccano |
gli Usa

di Ennio Doris*
e banche americane detengono liqui-

dit2 per circa il 15% delle loro risorse,
tro il 2-3% che soljtamente hanno

in portafoglio, perché hanno paura e sonoin |

attesa di quello che pud accadere. Ma che co-
sa temono? Temono quello che pud sucoedere
in Europa e cioé il default di uno degli Sta-
ti sovrani che faccia saltare tutto Iassetto.
Ho gi2 avuto modo di esprimere Ia mia opi-
nione sull'Ttalia: ribadisco che per ITtalia il
rischio non esiste, basta pensare che la ric-
chezza finanziaria e immobiliare totale de-
gli italiani supua di quasi 2 mila miliardi

totale dei tedeschi e quindi non sari
certo un debito di 1.900 miliardi a far pau-
ra.C% on problema Grecia ma 'Europae la
Bee lo stanno gia gestendo. Da dove provie-
ne quindi tutta questa paura? Dal fatfo che
sia [Ttalia sia 'Europa hanno un problema
simile: la mancanza di governi con poteri de-
cxswna]: Iult.s.lmc’éungwmwmmhm

saalungupermmpmmmtm]edl
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canza di un governo centrale, le discussioni
fra 1 vari membri, Sarkozy, Merkel e gli altri,
fanno dubitare della soluzione. Come abbia-
1o visto poi perd le soluzioni si trovano poi-
ché sono sempre a portata di mano e a por-
tata di buona volontd. Pertanto questa eri-
si europea del debito sovrano verra risolta,
con T'unica eccezione della Grecia il cui de-
fault verra pilotato e quindi gestito senza ri-
schi. Tutto questo ha creato una situazione
dei mercati azionari molto depressa, con utili
edividendi molto alti, a livelli storici, alti co-
me quasi mai nel passato. Quwamhmzm-
nerapp \ma--_ Pk

wneregolechelmbmmuhz,mmmve-
oltrei
lﬂanm,d.wezsnﬁmmmwltm]nwndo,edl
versificare anche i momenti di entrata. Cre-
do che chi non fara questo, in futuro, non si
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 Alta remunerazione del risparmio, non solo per i depositi con vincolo a 12 |
' mesi ma anche per periodi pitt brevi. I vantaggi di un conto che si pud aprire |
e gestire anche in autonomia utilizzando il sito www.inmediolanum.it |

InMediolanum,
il conto deposito al 4,25%

enaro sonante da
mettere in porta-
foglio grazie agli
alti tassi di re-
munerazione. Per
tutelare e valorizzare in mo-
do concreto i propri soldi. In-
sieme a condizioni molto van-
taggiose e modalita diutilizzo
pratiche per tutti. E cid che of-
frono sempre i servizi e le so-
Iuzioni di risparmio di Banca
Mediolanum, per fornire alla
propria clientela opportunita
e prmiotti bancari di grande
convenienza e qualita. E que-
sto @ possibile Perché per
Mediolanum gli alti tassi
di remunerazione offer-
ti rappresentanoc non un
semplice costo da sostene-
re per ottenere risultati a
breve, come avviene inve-
ce per molti altri istituti di
credito, ma costituiscono un
vero e proprio «investimento»
per costruire con tutti i pro-
pri clienti una pianificazione
personalizzata e che duri nel
tempo.
E un vantaggio per il rispar-
miatore che poi, se soddisfat-
to, traduce questo vantaggioin
un effetto positivo, di piu lun-

che contraddistinguono anche
il conto deposito InMediola-
num, sempre piu conveniente
e vantaggioso. A partire dal 31
ottobre, il conto garantisce ai
nuovi sottoscrittori il tasso di
remunerazione del 4,25% lordo
annuo per le somme vincolate
per 12 mesi.

Il conto deposito InMediola-
num garantisce una remu-

nerazione del risparmio ef-
ficiente e molto vantaggiosa
in termini di tassi, e non so-
lo nell'opzione di vincolo a 12
mesi. Anche i depositi di du-

ressanti. Le som-
me vincolate a sei
mesi garantisco-
no un tasso lordo
del 3,15%, mentre
quelle a tre mesi
del 2,65%.
E i vantaggi non finiscono qui.
InMediolanum & il conto depo-
sito che non costa niente: aper-
tura, gestione, spese, imposta
di bollo sono gratuite. Non pre-
vede uno specifico importo vin-
colabile: da 100 euro a 3 milio-
ni (*), si pud vincolare la cifra
che si vuole. E in piu & facile
da aprire e gestire, anche in
autonomia andando sul sito
www.inmediolanum.it. Do-
ve si trovano inoltre tutte
le informazioni necessarie,
illustrate in modo chiaro e
dettagliato, completate dal-
la sezione «FAQ», quella con
le risposte alle domande piu
frequenti fatte dai clienti. En-
trare in questo sito significa
gia entrare in Banca Mediola-
num: liberamente, senza impe-
gno, con un'operazione facilis-
sima, alla portata di tutti.
Questa modalita di «accesso
diretto», via Internet, non so-
stituisce la figura del Family

INMEDIOLANUM

CONTO DEPOSITO

.agli utenti un ulteriore mo-

do di entrare in Banca con la
semplicita, la chiarezza e la
trasparenza di sempre. Con
«accesso diretto» Mediolanum
conferma il suo ruolo di banca
innovativa e multicanale, ca-
pace di soddisfare le esigenze
di un numero sempre maggio-
re di clienti, adattandosi ai lo-
ro comportamenti, stili di vita,
modi di comunicare e anche di
gestire i propri risparmi. Con
alti rendimenti.

(*) limite massimo di giacenza
complessivamente vincolabile

| Messaggio pubblicitario.
4,25% annuo lordo ricono-
sciuto sulle somme depositate
per un anno. Condizioni vali-
de fino al 20/12/2011 per i
nuovi clienti. Condizioni con-
trattuali ed economiche nei
Fogli Informativi su inme-

mm;ﬁebgge‘mﬂmh dellema- | periodo, anche per la Banca.  rata pid breve (3 e 6 mesi) of-  Banker, perno del modello di m;m;tepmsso i Family
*Presidente di Banca Mediolanum Tutte caratteristiche e benefici  frono risultati altrettantointe- ~ Banca Mediolanum, ma offre
La B al Pi
anca sempre passo con 'innovazione |
cnologie e strumenti degu!pomblfeeammk. va Oscar di Montigny, diretto- bmwnmqtmaﬂnuladmmb- plicazione ci ha consentito di es-
I sempre piic evoluti, come  Elenuove applicazionierisorse,  re Marketing di Banca Medio-  ad daiTunes Storee unamedia  sere la prima Banca in Italia o
cellulari,computerecon-  in particolare quelle della Mo-  lanum, « fondamentale, quin-  nellultimo periododicirca3mi-  fornire il trading online trami-
nessioni di ultima generazione, - bile technology, cellulari, smart-  di, per una Bamaeomtano— !alogiuatgz‘amNonsab-Aﬂe te un‘applicazione Androids, sot-
iPhone, iPad, si- phone e compu-  straaforte og te attivita linea di Montigny, «e, proprio
stema VoIF, reti Danilicad ter che si posso- m,ﬁmu'eunsewrzw 1l ne, lapplicazi Medzdwmm a partire do queste settimane, ci
Wi-Ft, hanno nuo- Al no portare e usa-  ed efficiente, per anda- _ per iPhone e Android rende la prima banca al mondo
ve applicazioni Pé iPhone e Android ovunque, e in . aggiunge la, possi- mgmdodzoﬁ‘m'edmmadz
e sviluppi anche €O anche operazioni  movimento, apro- | bilita di effettuare
nel settore banca-  dispositive: dai bonifici no ancora nuovi - operazioni disposi- hi a, videochi
rio e finanziario, alle ricariche, -~ =~ Scenari e possibi- tive: dai bonifici alle ea&at.Unthenorewnhwodb
nel rapporto di Ttrail nlz;ie lita. Abbassando ricariche telefoniche,  retto tra cliente e Banking Cen-
servizio tra ban- ayirdaing o ulteriormente i dalle carte prepaga-  ter». Semprenel segno dell'inno-
ca e cliente, e nel- limiti di spazio e  te al trading onli-  vazione e di un servizio banca-
le modalita di accesso allo spor- dzlzmpa.thobzIe‘ king sa- ne. E contiene an-  rio di eccellenza. Altri elemen-
tello. Che & sempre piit virtuale ~ ra ancora di pii uno strumen- che «utilities» e fun-  ti distintivi da parte di Banca
e automatizzato. to in grado di auvicinare la ban- - zioni avanzate come  Mediolanum, insieme alla con-
Banca Mediolanum, nondaog-  ca al cliente. Del resto, ricerche la geo-localizzazione  venienza dei suoi tassi di remu-
i ma da sempre, adotta costan- e analisi di mercato evidenzia- degli sportelli ban-  nerazione applicati ai prodotti
temente Vinnovazione tecnologi-  no che in ltalia il 2011 & I comat e degli spor-  dirisparmioeinvestimento, eal-
ca, 8pesso in netto anticipo o in mdslaorpamdupamdegk telli convenziona-  lacompetenza e affidabilite det
esclusiva rispetto ad altri ope--  smariphone, i cellulari intelli- . fi pits vicini e i reca-  propri Family Banker, che fan-
ratori del settore, per sviluppa- - gen#i, con ormai. ben oltre quo- - piti dei Family Ban-  no la differenza rispettoal resto
re e continuare a offrire al clien- ta20mdwmd&uknb,nqnito . kerdiriferimento, lo-  del mercato.
te il suo modello di banca: faci- i cellulari tradizionali. ; caliti perlocalitd. Ovun-
le e comoda da utilizzare, sem- demwmoﬁthxml’u&lm' ‘ , segni que ci si trovi, da qualunque luo- . .
pre accessibile a distanza, sicu-  della rete in mobilita avrd un icazi go e inqualsiasi momento si ab- -QTfﬂm"&?ﬁmm
iente e veloce. Unabanca  forte sviluppo anche in campo . da gennait o necessite. di entrare in ban. | “PR 1 conenio non o
del futuro che Mediol ren b io e finanziario», osser- . resa disponibile, a fine settem ca. «Il costante sviluppo dell'ap- 146 un suggerimento per investiment




