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I vantaggi e tutte le modalita per aprire il conto di Banca Mediolanum, anche online

InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta

n conto deposito che ti
garantisce un ' tasso del
3,50% lordo ['anno,
ma ti permette di svin-
colare il denaro an-
che prima della
lenza dei do-
dici mesi (dan-
doti allora I’L
per cento). Che
con scadenza a
sel mesi u rende
il 2,30 per cento ¢
a tre mesi '1,80.
Che non ti costa nien-
te: apertura, gestione, spe-
se, imposta di bollo sono gra-
tuite. Un conto deposito che
non prevede praticamente un
importo minimo vincolabile: da
cento ‘euro a tre milioni vi si

pud depositare la cifra. che si.

vuole. Un conto deposito che

puoi sottoscrivere chiaman-
do il tuo Family Ban-
ker o il Family Ban-
ker pid vicino a
casa tua o al tuo
posto di lavoro,
ma che puoi a-
prire anche da
solo andando sul
sito inmediolanu-
m.it ¢ facendo un
paio di clic. E il
conto deposito InMe-

diolanum. Fino al 28 ago-
sto lo si pud aprire anche in una
trentina di centri commerciali
sparsi in tutta Italia. Il termine
infatti di questa offerta ¢ il 30
agosto: cio significa che queste

condizioni, particolarmente van-
taggiose, valgono per { conti de-
postto che saranno aperti fino
all’ultimo ‘giormo di agosto in
una qualsiasi delle modalita qui
sopra elencate.

Che questo conto sia
miolto conveniente &
facile constatarlo: ba-
sta fare il confronto
con le altre proposte
che il mercato offre. [
rendimenti annui netti
di InMediolanum sono rispetti-
vamente: a un anno il 2,55 per
cento, a sei mesi 11,68, a tre
mesi 1'1,31. Per un conto depo-
sito che vincoli il denaro per un
anno al massimo e permetta di
liberarc la somma depositata in
qualsiasi momento qualora il

cliente ne abbia necessita, si
tratta di percentuali imbattibili.
O quantomeno: per ora imbalttu-
te. InMediolanum ¢& il primo
couto di Banca Mediolanum che

ciascuno pud aprire autonoma-
mente via internet, il sito forni-
sce tutte le informazioni in
modo chiaro, con semplicitd e in
mado esauriente, e se dovessero
insorgere ulteriori dubbi, soprat-
tutto a chi non ha dimestichezza
con le operazioni finanziarie,
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vengono affrontati ¢ risolti nel
settore FAQ, quello delle do-
mande pil frequenti che 1 clien-
ti pongono. Chi perd:-non se la
sente di far tutto da solo pud
telefonare al Family
Banker, il “professio-
nista personale” di
E‘;Ii’ﬂgnl' clj:enlc Mei

GRUPPO BANCARIO MECIOLANUN

1 risparmi della famiglia

lanum, istruiti appositamente
per il conto deposito, sono pre-
senti in trenta centri commer-
ciali, in stand facilmente rico-
noscibili dal marchio InMedio-
lanum. Anche a loro, come a un
Family Banker, ¢ possibile chie-
dere, senza alcun impegno,
anche solo per cunpsnt&. tutte le

inft ei i che

non-clienti possono
trovarne uno sempre
sul
sulle pagine bianche telefoni-
che: ce ne sono 4.700 in tuita
[talia, che rispondong dai 240
Family Banker Office sparsi da
Nord a Sud e da Est a Ovest,
nelle cifttd come nei paesi. Fino
al 28 agosto, poi, come diceva-
mo, incaricati di Banca Medio-

sito ' ma anche-

In collaborazione tra Médiolanum Corporate University e MIP Politecnico di Milano

Nasce il Master Universitario in Family Banking

on Pobiettivo di formare i
Family Banker del futuro, i
professionisti ~ finanziari

d'eccellenza, attraverso un percor-

50 di studi di altissimo livello, dal- -

la collaborazione tra il MIP - la
Business School del Politecnico di
Milano -, e Mediolanum Corpo-
ra!eUm\u‘snymCU) ~ I'univer-
sita aziendale di Banca Medio-
lanum -, nasce il Master Univer-
smnomFam:lmehng
Si wratta di un vero e proprio
_Master universitario, della durata
di 12 mesi, che rilascia un titolo di
studio con valore legale. Metd
delle 52 giornate d’aula previste si
svolgeranno al MIP, Paltra meta in
MCUaMlIamS presso la sede di
Banca a cui si ag-
le attivitd di affian-
camento ¢ formazione sul campo
presso i Family Banker Office e le
altre strutture sul territorio della

Banca.
ala figura professionale specifica

lanum: «crediamo mol-
tissimo nel ruolo so-
c?sle di questa profes-

pcasomcq-md:m

ne a distanza online attraverso una
piattaforma di e-learning. Le iscri-
zioni sono gid aperte, possano
inscriversi i laureati di primo ¢ se-
condo livello (laurea triennale o
specialistica) di tutte le facolti, che
abbiano il desiderio ¢ l'obiettivo di
intraprendere la carriera del pro-
fessionista finanziario (il Master

E: sul-

di vita futura
dei client. In Italia c’¢

non & I alla carriera in
Mediolanum ma ne costituisce ti-
tolo di pregio). Linizio dei corsi &

LUingresso y PSS9 una scarsa previsto per il prossimo novembie,
ta seds defla Banca a Wik} finanziaria tra rispar- per una durata di 12 mesi, ¢ I sca-
del Family Banker esiste dal 2005, miatori ¢ investitori, ¢ questo Ma- denza per la domanda di ammis-
quando Mediolanum ha registrato  ster é anche un nostro ulteriore  sione ¢ fissata al 30 settembre.
nome ¢ qualifica come un mar- conmhummmpegmafaruuce Laccesso & a numero chiuso per
chio esclusivo, ¢ in pochissimi an-  re I'edi della un totale di 40 posti, & prevista una
ni ha gia raggiunto pm iefd  clientela, ¥ di  selezi test attitudina-
di libera professione, tanto da pmfmommalmmtht‘m- li & colloqui individuali. La gra-
avere un Master uni tiv. 1 px duatoria finale delle selezioni por-
espressamente dedicato e intitola-  de amhe S fom.ue unadegm terd anche all’as: zione di

10, come ci & stato p

pro-
prio dal Politecnico milanesen sot-
tolinea Oscar dii Montigny, diret-
tore marketing di Banca Medio-

la prova
perll.scrmoncal.lA]tade:pm-
motori finanziari, ¢ si integra ¢
complmmaniviﬂdifmun’o-

alcune Borse di studio, messe a
disposizione da Banca Medio-
lanum, 3 favore dei frequentanti
pil meritevoli.

si desiderano.

Un Giro d’ltalia
da record per la Banca

el G

Secuve, vinta da Stefano Garzelli Vit FRc
| Giro d’ltalia che ha tagliato  quella che dal 1974 viene asse-
aMilano il traguardo finale il gnata a chi 5i aggudica il Gran

29 maggio & stato, come
ormai di un

I’remm della Montagna: trofeo
da Stefano Garzelli,

anche per Banca Mediolanum e i
suoi Family Banker. Per il nono
anno consecutivo la Banca ha
sponsorizzato la Maglia Verde,

gia vincitore nel 2009.

Per la Banca il Giro, cambiando
ogni anno percorso e localita
atiraversate, fomisce Foccasione

Un’ampia gamma di Fondi comuni per cogliere le migliori opportunita dei mercati finanziari
La formula collaudata di Mediolanum Best Brands

1 prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

rospettive ¢ opportunita per far rendere al meglio i propri

investimenti. La linea di sviluppo che guida sempre scelte ¢

offerte d'investimento che Banca Mediolanum mette a dispo-
sizigne di clienti ¢ risparmiatori & semplice e ben precisa: offrire il
meglio del panorama mondiale. Una logica e una strategia che
hanno dato vita, a partice dal marzo 2008, alla gamma di fondi
comuni Mediolanum Best ‘Brands di Mediolanum International
Funds, gvvero, letteralmente, i ‘Migliori marchi® del séttore finan-
ziario a livello globale. Oggi il risparmiatore pud investire in tutte
fe aree geografiche e nei settori economici di tutto il mondo. Ma
per farlo con efficacia occorre avere una preseniza fisica sul terri-
toria di esperti finanziari, validissimi ‘team’ di gestione degli inve-
stimenti € un ‘know-how’ specifico che solo grandissime aziende
a livello internazionale possono avere. Da qui la visione strategica
di un’afleanza, ormai consolidata e di successo, che vede, da un
lato I’esperienza gestionale ormai comprovata del Gruppo
Mediolanum e, dall’aliro, le strategie specializzate delle societd
dinvestimento tra le migliori al mondo, a cui si aggiunge |2 con-
sulenza professionale prestata 2 ogni cliente dai Family Banker.
In quest’ottica, ¢ all'insegna della massima diversificazione e spe-
cializzazione, la gamma di fondi comuni Mediolanum Best Brands
si_comy di due diverse linee d'investimento: la linea
“Collectron’; composta da diversi fondi comuni mullz-manca d|
oltre 20 tra fe piti p iose socicta di i

nter

BLACKROCK
Andrea Vigand,
Managing Direc-
bre He:
ad per fltaha di
Blackfock:
«Non bisogna far- § 5
sl distrarre dal {1- W
101 det ‘glomali Aldea Vigand
che pariang.necessadamenie. di
temi e aweniment di breve ter-
mine, quando in reallh 4 fonda
mentali delf'economia monidiale
sono motto 'posdivi e con Solide
prospettive di-ulteriore sviuppo.
E # modo mighore per esirarre e
ricavare valore da questa cresci- |
ta, dai cambiament in cotso che
generano  nuove opportunta, &

taha o1 DWS In-

yestments:

«L'aliganza  tra HI

DWS e Medio. Mawo Castighen!
fanum @ iniziala nel 2010, ed il
primo.anng }rascorsq insieme i
ha gia consegnato risullati eccel-
lenti. Dobbiama investite nel no-

stro futuro & abbia

nelux di Frankn
fempietm Inve-

-Aﬂfaue!so 1t '

portanta  partnes: Seple Al
ship awiata ufi anna fa, abbiamo
sviluppalo in esclusiva per i clien-
1 di Banca Medml.anum so'uzn.-w

per clienti & p 1i
clienti, e condividere “con loro
momenti di passione sportiva,
divertimento, svago.

Un'esclusiva assoluta nel rappor-
to tra una banca ¢ la propria clien-
tela. E anche quest’anno i numeri
¢ i risultati conseguiti sono da
record: oltre 30mila i partecipant
al concorso presso gl stand Me-
diolanum, 1.300 le presenze al-
V'interno delle aree ‘hospitality’
allestite in partenza ¢ arrivo di
ogni tappa, 11 gli eventi organiz-
zati nei Family Banker Office
presenti lungo il percorso con
oltre 1.300 partecipanti. E anco-
r2: 18 le serate esclusive Medio-
lanum Party, con oltre 4,500 invi-
tati, ¢ 4 gl eventi PrimaFila dedi-
cati a un totale di circa 200 parte-
cipanti. E poi non sono mancate

"le tradizionali ‘pedalate’che sono

state 36 quest'anno, a cui hanno

m»:

2 di valorizzare al megho | Me--
galrend, owvers le {enden-
ze di sviluppo i afio. Sono.a twiti
ben evidenti, infatti, ie importanti'|
pmspe(tne deile attivita - legate

proprig. [ ¥
acquiserido quate di- aziende
ben posizionate sugli scenari

la linea denominata ‘Selection’, che consiste invece in 6 ﬁmdl
comuni mono-marca di altrettante tra le primarie Case d’investi-
mento mondiahi (BlackRock, DWS [nvestments, Franklin
Templeton Investments, JPMorgan Asset Management, Morgan
Stanley Investment Management ¢ PIMCOJ Una diversificazione

eintel Possi-
bile genierare rendiment davvero |
importanti nel lsngo fermine. Ma |
per fare futfo ¢ib con successo |
decone saper. selezionare le
anende migliort, i tutto f mon-
do, 5

nelle possibilita e strategic d° accentuata al ),
per soddisfare esigenze ¢ obiettivi di ogni cliente ¢ di ogui profilo
d’investitore.

Per fornire a ciascuno il giusto mix di soluzioni finanziarie, aven-
do a disposizione un’ampia ¢ differenziata gamma di risorse e op-
portunitd, come testimoniano anche i manager ifaliani di
BlackRock. DWS Investments e Franklin Templeton Investments.

sti spe-

cializzatl, @ affidarsi i leader, Of
og@ e di domani, come Banca
Medictanum, che fa del servizio
e dellsffiancaments al cliente
uno del stoi plintl distintivi 2'di
eccelianzar

ture e afle nuove tecnologie.

Un‘aitra tendenza di svituppo
enonme & rappresentata dai con-
sumi: del Paesi emergenti @ m
forte crescita, che in DWS amia-
o definire “consurmi emergenti”
& che rappresentano un mercato
fordamentale anche per e azien-
de dei Paesi . E quin-
di essenziale inveslire nei Me-

opporfunita d'investi-

l.‘.mns:a;qcun Cina;
Fndla. B(asile;as;ssna in, testa.

genti soro del resto destinate ned
prossimt snru a ragunsefe e

Opportunita

presentanc in questo ambso si
gnifica cogliere il futuro dei nosiri
Investimentis.

ipato circa 1.000 clienti &
appamo:mn del pedale. Met-
tendo insieme 1 vari eventi, ap-
puntamenti e manifestazioni or-
ganizzati da Mediolanum e sup-
poriati dall’oramai - storica pre
senza dei quattro testimonial
Gianni Motta, Francesco Moser,
Maunizio Fondriest ¢ Paolo Bet-
tini, si arriva a quota 38.370 con-
|.a1li totali, con clienti & potenzia-
1i nuovi client, if record di sem-
pre. Un altro traguardo di succes-
50 tagliato da Banca Mediolanum
¢ suoi Family Banker presentiin
tutta Malia, dalle grandi citid ai
piccoli centri di provincia.

1 Qoota ¢ om pigina &
{ rieahie i o Comeneto

205 rapprescatt wss for & comsclera
1 o s seggrrimerro per werem

mento per tutth i rAsparmiatoris.



