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BES Ouest’anno per Mediol siverfﬁ—

Dopplo anniversario
per Mediolanum

cano due ricorrenze importantissime: i 25
anni dalla nascita di Programuna Italia,
primo ‘nucleo da cui & derivato tutto il
Grippo, e 1 10 anni di Banca Mediolanum.
Due tappe fondamentali che cerfificano la
qualifd ¢ la quantita :
del lavoro fatto da
tutti i collaboratori
dell’azienda.
QOgnuno avrebbe una
sua storia da raccon-
tare, i propri obiettivi
da raggiungere, i
propri sogni da rea-
lizzare, ma, primo tra
tutti, Ennio Doris,
| Presidente di Banca
Mediolanum €
Amministratore
Delegato del Greppo
Mediolanum, ¢i di ora una sua pemnd-’e_
| visione di questi 25 anmi.
“In.questi dnni, @ volte, mi sono sentity
1n po’ come tulti coloro che vanno confro
corrente. Sono} ied o, soprattutty forte-
mente convinio che la qualiti della tonsu~
lenza finangiaria; oggi come 25 anni fa, non
pud prescindere dalla qualitd della soddi-

punto di vista finanziario, previdenziale,
assicurativo ¢ bancario. Solo potendo

fotalite di quest; aspetti si pud essere certi di

"‘?erd&émmn&m mvoarrm"
prosegue Doris — perché ho basato Je mie.

MEEE in Banca Medio-
lanum da olte 20 anni e

pmposﬂparnsul!auomsb-_ ;
guiti. Domandiamo a” Luigi
Piani quali sono stati i fattori

sionale: «In primo lnogo - ?
nisponde ~ devi essere innamorato del o
Tavoro, Ma questo non basta se non si lavora,
come & successo a me, nell'azienda ideale, che
:consente a ognuno di trovare la sua strada vin-
cente. Un ultimio e decisivo aspetto & la qualit:
del rapporto con il cliente che i riesce a creare
in Mediolanun»,

Insomma, se a 44 anni e con una solida
posizione Piani ha deciso di cambiare vita &
perché ha intravisto nel percorso allora indi-

sfazione. di nitti i bisogni del cliente dal

gestire con i propri clienti un rapporto sulla
awrjbﬁa bene ﬂpropmdam,a‘iaver-‘

convingioni su alcune esperienze ¢ sensa-
ioni che mi hanno fatto sentire parecchio

solo in alcuni momenti della mia vita |

imprendioriale, ma L imia visione e il punto
d'arriyo sona Sempre stati tatmente, chiari da

Jarmi muovere senza mai i devidre dalla finea -

mdestra,  Grozie a
questa  visione ho
potuto _ creare  la
Banca senza dubbio
it evoluta sia tecno-
logicamente sia riel

fela sempre supportato
doi quasi 6500
Family Banker, che
- Hitigrazio uho-peruno,

abbraccio con la
stessa enfasi”. -

_infortuni,
rapporto con la clien- |

e digh oftre 1500.col- |-
Iaboratori i sede che

1
Rlcorrono | 25 anni del Gruppo e 10 della Banca

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Affrontare la vita con serenita

Life Serenity, una tutela innovativa in caso di gravi malattie e infortuni

BE® Unica nel suo genere, Innovativa, con-
veniente ¢ personalizzabile. Realizzata pe tute-
lare. Passicurato, ¢ anche Ta sua fanfiglia, dai
gravi imprevisti che possono verificarsi el
corso della vita, mettendone a repentaglio la
stabilitd e tranquilliti economica.

Solida garanzia
Life Serenity & la nuova linea di pro-
tezione di Banca Mediolanum creata appo-
sitamente per offrire una solida tutela dai
gravi eventi accidentali che possono col-
pire- il sottoscrittore, come malattie gravi,
grandi interventi chirurgici,
morte, tutti quei fattori che possono quindi
impedire all’assicurato anche il normale
svolgimento delle proprie attivita lavora-
tive e di reddito, per sé ¢ per chi ne dipende
economicamente, come i propri cari.
«Tutelare ln serenitd della vita di ttti 1

glori dai gravi eventi imprevisti & fonda-
. mentale, specie se si tratta del proprio fututo

e di quello delle persone caren, osserva Edo-

ardo Fontana Rava, responsabile Marketing
Prodotto di Banca Mediolanum.

Unica sul mercato
«Per questo — prosegue — abbiamo predi-

sposto una nuova linea del mmo protezione
che soddisfa una reale e primaria esigenza del
cliente, allaiquale mancava finora una risposta
adeguatas, Non esiste infatti vn'altra formula
di protezione di questo genere sul mercato,
perché Life Serenity & una soluizione pensata
in manicra specifica per offrire una garanzia
economica in caso di grave invalidith o morte,
in seguito a malatiia o infortunic, con premi
assolutamente concorrenziali rispetto ad altre
formule presenti sul mercato, ¢ che consente
di scegliere massimali elevati e adeguati-al
tipo di rischio. «Questo nuovo tipo-di prote-
zione ~ sottolinea Fontana Rava — riconosce
all"assicurato un capitale prefissato. secondo
contratto: non & quindi né un rimborso, of una
diaria, né una copertura dei costi sostenuti, ma
una garanzia economica ben precisa e presta-

bilita, con grande trasparenza. La possibilita
di tutelarsi in caso di gravi imprevisti per la
propria salute con capitali importanti, spesso
non offerti dal mercato, a tariffe molto conve-
nienti e concorrenziali, sono tutt element che
ne fanno quindi una linea di protezione del
Iutto unica, innovativa e vantaggiosas,

Diverse soluzioni

Per proteggere la tranquillith economica
del sottoscrittore e della propria famiglia, attra-
Yerso una gamma completa e personalizzabile
di coperture, la linea Life Serenily si articola in
tre diverse soluzioni, flessibili @ modular, in
base alle esigenze personaliz Life Serenity Vita,
Life Serenity Infortuni. ¢ Life Serenity Global,
che rappresenta [a copertura it completa.

Per conoscere nel dettaglio i vantaggi di
Life Serenity, si hanno varie possibilith: con-
sultando uno dei Family Banker dell'jstituto,
¢hiamando il Banking Center ‘al numero
Verde. 800.107.107 o visitando il sito
www. bancarediolamum.it.

“Pensate a una.filiale qual -
aggiunge Doris = di una qrzrzhmqw Immca,
& la_stessa, a_parte i supporti tecnologici
basilari, di una qualunque banca fiorentina
del XV-secolo, Banca Mediolaniom hia stra-
volto lg regole ¢ invertito i rapporti di forza
tra cliente e istituto, Questo non vuol dire
che la conflittualitic tra cliente e banca
rimane: ma ha solo pesi diversi, ma che

grazie al, conicelto della banca cireolare’

mmmac&emmmm

iotivi di conflitualita, Questa strafegia ¢
ha consentito di arrivare ad avere oltre un .
milione di clienti e di-aprire oltre 500000
- conti corrent ¢ ammiinistrare piil i 35

_miliardi di euro. D questi ) risultati voglio
“ringragare tutfi § miei collaboratori. pre-
 senfi, passati ¢ futuri e sono anche convmba
che siamo solo all’ inigio”.

Programma Italia le prospet-
tive di volgere a suo favore il
know-how, I'esperienza e le
conoscenze acquisite. «Ero
dirigente d'azienda e la mag-
gior parte di quello che facevo
— amunette Piani — andava a
vantaggio della mia societd:
ho scelto fa libera professione
per mettere a frutto appieno le
mie potenzialiti e investire' su me stesso.
Adesso, che ho 66 anni, vivo il lavoro come
un divertimento. Per me pon esiste fine setti-
mana: Javoro anche di sabato, se serves. Un
esito inatteso, eppure prevedibile. Anche s lo
stesso Piani, 2 metd anni Oftanta, non era

affatto convinto di essere pronto a cambiare la

sua vita professionale. «Ennio Doris ci diceva
che si polevano porre risultall entusiasmanti,
ma sulle prime non credevo, opestamente,

Mediolanum channel, bcom di contatti

La Tv satellitare realizza nuove produzioni, dalla finanza all’intrattenimento

"MW ] numeri dei primi sei mesi 2007 con-
“fermano: il crescenfe successo di Medio-

lanum Channe} {canale 803 di Sky e in strea-

miing st Internet), che prepara nuoye pmdu—
zioni ‘e celebra il successo di

-ormai;consolidati. E, da fine anno, il canale

satellitare raccoglierd. ‘anche pubblicith
grazie a-un accordo con la’concessionaria

Prs, Secondo gli ultimi. dati Audistar, gli
‘ascolli nei sette gioni precedenti alla rileva-

one sono aumentati del 52,1% a 680mila
onith nel periodo. gennaio-giugno, Incre-

«Chi vuole emergere venga da noi»

cato da Ennio Doris e dal suo

nella possibiliti di attuare pmgmmmi cosi
ambiziosi.” Eppure, dopo essere diventato
manager di Programma Mtalia, ho deciso-di
Iasclamunaposmnes:curapumﬂmm
gioco. Allora eravamo 400 in tutta Halia: oggi
siamo piil di Gmila». Mediolanum, dunque, ha
offerto a Piani uo’opportunid di divenire

padmnedn{;mpmdmuw(edclpnpnum -

0, alla prova dei falti) in un ambient= Javo-
mﬁvn ‘inedito’. «Sin dall'inizio — ricorda— ho
respirato vn clima diverso: una voglia di face
cdcghobmmwdaemumelmmam
prospettati», Un Family Banker che entra in

Banca Mediolanunr non gode solo di un clima |

favorevole che ne facilita 'inserimento e i
rapporti con i colleghi, ma anche una costante
assistenza in teomini di formazione, «Ogni
due settimane ~ spiega Piani ~ si tengono
incontrd a livello territoriale dservati alla rete
dei consulenti». Senza dimenticare la forma-
zione ‘via Web, che prevede corsi via com-
putet con verifica altraverso fost.

La possibilith di porsi sfide ambiziose
realizzarde; una rete di rpport, all'intermo del

Gruppo, che facilitino 'inserimento & i]pm— :

gesso dei Family e dei Global Banker; inizia-
tive costanti pella formazione con uno svi-
Iuppo, a breve, mai visto.in questo ambito, C'&
tultavia dell’altro, come evidenzia Piani: la
liberta di scegliere il profilo che meglio s atta-

glia  ognuno, «Oggi —spiega~ Banca Medic- |

lanum offre due percorsi lavorativi: quello
manageriale & quello della libera professione. Tl
primo & un iter adatto a chi ha I'ambizione di
Credre Una propria STulurA, un gruppo ¢ una
rete di collabotatori che facciano capo a lui. Io,
ad esempio, avevo 40 collaboraton in fulto'1l
Friuli-Venezia Giulia, selezionafi ¢ addestrati
da me. Dopo alcuni anni, ho deciso di occu-
panmi dei miet client: se allora ne avevo 200,
da libero professionista sono arrivatd a 800». E
l'aspetto positivo che nessuno dei due percorsi
esclude I'altro,

mento Jeggermente superiore (+55%) per i
contatti settimanali a quota 1,618 milioni.

‘ol gradimento, in una classificada0a 5,
& stato 4,04, Nei primi sei mesi 2006 era
2.87» aggiunge Ginseppe Mascitelli, ammi-
nistratore delegato di Mediolanum Comuni-
cazione, che prosegue: «in termini di noto-
rietd restiamo su livelli altissimi».

Con Ja stagione autunnale il palinsesto del

canale satellitare ‘diretio da Anfonella Ficara

{rﬁp&msabi]edcllaprogmmamm&m
Brugnon) si appresta ad accogliere molte
novitd, «Stiamo partendo — annuncia Masci-
telli — con diverse move produzioni. Una
dovrebbe essere ‘Angeli e demoni’, che &
ancoia un titolo provvisorio, Saranno incur-
‘sioni pon programmate di cingue minuti di un
conduttore ¢ un esperto di economia che inter-
romperanno il programma in onda in quel
momento per raccontare twtte le trappole
dietro ai luoghi comuni sul risparmio e sulla
Enauza,pu'dﬁﬂfra.wheMLmessagglchcm
ricevono. cCisp{cgtmmo anticipa Masci-
telli — come non sia possibile che in Borsa
vendano miti, perché per vendere ci deve pur
essere qhalcuno che compray.

Un aliro programma in avanzato stato di

progettazione & «Olre il giardinos, che
riprende il itolo del film degli anni Settanta con
Peter Sellers, in cui si racconta la storia di un
vomo puro che racconta concetti universali con
grande semplicifd parfando di glacdinaggio.

«Frasi come “Dopo Ta pioggia amiva il Sole™

possono essere tradotte in termini finanziari
con il concetto che dopo ogni ribasso aniva un
rialzow, sottolinea Mascitelli. Tra gli antori del
-programma ci sari un professore di finanza
comportamentale, che aiuterd il conduttore a
comuaicare concetti finanziari in miodo con-
creto e divulgativo, con Iobiettivo di strutturare
m metodo di investimento. Capitolo intratteni-
mw:mmi:;ardw duse cartoon. Per gli adulti
1oma, dopo una prima sperimentazione, «Porto
Perfetton, prodotto in casa da Alboran (Gruppo
‘Mediolanum). E un cartone per adulti che rac-
conta Je stoe di un piccolo pacse della pro-
vincia italiana dove si racconta la vita del sin-
daco e della sua amministrazione, che fanno
tutto fuarché governare la citfd. La seconda ini-
médodmmbmﬁhmpmh sopraidue
anni: s fratta di cartoni animati che recuperano
ldmudeﬂefamle, pe una programimazione
in oraro serale. Per ogni mformanm
www.mediolanumchanneltv.

Selerione ¢ Reclutamento
lel. 840700 700
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Entra in Bann Mediolanum
Basia una telefonata
840 704 444

www.bancamediolanum. i -




