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| vantaggi del servizio d’investimento

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Double Chance, I’attesa che rende

Tasso del 2,50% netto sul conto di deposito dedicato e trasferimento graduale del capitale agli investimenti

mmm ‘Double Chance’, ovvero, dop-
pia opportunita. La prima: investire gra-
dualmente nei mercati azionari importi
sempre uguali, con il vantaggio di sfrut-
tare le opportunita dei ribassi, I’altalena
dei listini*. La seconda: beneficiare di

soddisfazioni nei risultati e rendimen-
ti. Anche in un periodo molto critico e
altalenante dei mercati. Infatti, per fare
un esempio concreto, se un risparmia-
tore avesse investito il proprio importo
di capitale attraverso un unico versa-

un rendimento certo, a un tasso molto
vantaggioso, sul capitale depositato in
attesa di essere destinato a questi inve-
stimenti. Risultato: & sempre il momen-
to giusto per investire sui mercati finan-
ziari, a prescindere dai loro alti e bassi.

La logica e i
vantaggi di Double
Chance, il servi-
zio d’investimento
avviato nel luglio
2008 da Banca
Mediolanum, in
collaborazione con
Mediolanum Inter-
national Funds, non
cambiano e restano
invariati, con tutta
la loro efficacia e
convenienza per i
risparmiatori e in-
vestitori.

Scattano ora le
rinnovate condizioni
del servizio: un tasso
d’interesse eccezio-
nale del 2,50% netto

Best Brands di M

mento nel periodo precedente. al Crac
di Lehman-Brothers (il fallimento del-
la banca d’affari statunitense, che spro-
fondd nella crisi le Borse mondiali, &
del settembre 2008), a distanza di qua-
si 2 anni si pud calcolare che potrebbe

Double

RENDIMENTO E INVESTIMENTO, INSIEME

*Messaggio Promozionale: il servizio Double Chance & riservato ai sottoscrittori del Fondo

sul capitale versato

sul sito www.b

sul conto di depo-
sito dedicato (ed e
importante  parlare
di tasso netto, per-
ché & cid che rimane effettivamente in
tasca al cliente; un rendimento tra 1 pid
vantaggiosi del mercato). E la possibilita
di trasferire gradualmente, due volte al
mese in modo automatico, I'ammontare
del capitale, dal conto di deposito agli in-
vestimenti, in un arco di tempo che pud
variare da 3 a 6 0 12 mesi.

Sono queste le novita che riguar-
dano Double Chance, [I'innovativo
servizio di investimento che, dal luglio
2008, e proprio attraverso un ingresso
frazionato e programmato nei merca-
ti azionari, ha consentito ai clienti di
Banca Mediolanum di ottenere ottime

International Funds. Prima dell'adesione leggere if Prospetto
it e presso i Family Banker®. Le condizioni contratali

realizzati e gestiti in collaborazione con
alcune delle piil prestigiose societa di ge-
stione del risparmio a livello mondiale.
L’andamento storico dei mercati
finanziari di tutto il mondo indica, del
resto, che a lunghi periodi di crescita e
sviluppo, rappresentati nel classico gra-
fico di Borsa da una linea che tende a
salire progressivamente, alterna perio-
dicamente alcune, e al confronto mol-
to pitl brevi, fasi di calo, prima che il
sistema riprenda la sua corsa al rialzo.
Investire nei mo-
menti di flessione &
quindi il modo mi-
gliore per approfit-
tare pienamente dei
successivi momenti
di recupero,
Naturalmente
sarecbbe  ottimale
riuscire a investire
quando azioni e va-
lori di mercato sono
ai minimi del perio-
do, appena prima
della loro ripresa,
ma ¢ impossibile
prevedere quando le
correzioni al ribasso
finiranno:  I'unica
soluzione & quindi
suddividere il pro-
prio  investimento
. in pid momenti, per

del Conto di Deposito sono riportate nei Fogli Infe ponibili sul sito ww
@ presso | Family Banker®.

avere a stento recuperato I'importo ini-

ziale del suo investimento. Se invece lo
stesso investitore avesse scelto il ser-
vizio Double Chance, che ‘spalma’ gli
investimenti in un periodo prolunga-
to, sfruttando appieno la volatilitd dei
mercali, e ottenendo prezzi d’ingresso
medi pid favorevoli, avrebbe avuto ri-
sultati e rendimenti ben superiori, vale
a dire nell’ordine del 25% con Double
Chance a 12 mesi.

Una strategia e un servizio finanzia-
rio che, dal conto, di deposito a tasso ele-
vato, investono poi nelle soluzioni e nei
Fondi azionari Mediolanum Best Brands,

Versamento minime: euro 25.000

ottenere una media
il pil vantaggiosa
possibile.

Ed ¢ anche la strategia di gestione
degli investimenti sostenuta e promos-
sa da Banca Mediolanum, una strategia
di lungo periodo, dato che in un arco di
tempo di diversi anni, i dat storici e le
analisi finanziarie lo dimostrano, mer-
cati e rendimenti crescono sempre, per
nuovi e consistenti guadagni, soprattut-
to per chi ha saputo ‘seminare’ durante
la stagione ‘fredda’, e poi raccoglierne i
frutti quando i tempi sono maturi.

*Metodo che ti consente di ridurre il
prezzo medio di acquisto dei tuoi investi-
menti (Dollar Cost Average)

Come si diventa Family Banker
Solo i migliori
tra tutti | candidati
saranno accettati

mmm Un diploma. o meglio anco-

- ra una laurea; aver gia lavorato: per
almeno un paio d’anni, meglio se a
contatto con la gente, per esempio nel
commercio; avere almeno 24 anni:
sono questi i requisiti che deve
contenere il “curriculum
vitae™ di chi vuole diven-
tare Family Banker. Ma
le doti personali richie-
ste non sono meno im-
portanti ¢ comprendono:
ferma volonta di diventare
professionisti competenti e
realizzati, volonta di crescere,
spirito.di iniziativa, capacita di cre-
are ¢ mantenere relazioni umane. Per-
ché la professione del Family Banker,
il ‘professionista finanziario del Terzo
millennio’, come tutti i mestieri capaci
di dare grandi soddisfazioni, si costru-
isce partendo da una base ¢ seguendo
un metodo ben preciso ¢ impegnati-
vo. Banca Mediolanum conosce bene
questo - metodo,
perché I'ha inven-
tato ¢ collaudato
in tent'anni  di
lavoro sul campo
e di successi.

Le percentua-
lidei promossi
all’esame  obbli- -
gatorio di Stato per svolgere il lavoro
di promotore finanziario sono ogni
anno eloquenti, ¢ anche nel 2010 han-
no premiato la preparazione che Banca
Mediolanum fornisce attraverso 1'uni-

University

La linea Collection compone I'offerta della gamma di Fondi d’investimento rivolta alla clientela della Banca

Best Brands, ‘collezione’ di eccellenze

mmm Oltre 20 tra le pidl prestigiose so-
cietd d’investimento internazionali, ¢ 8
diverse tipologie di Fondi comuni, da-
gli azionari ai bilanciati. Per soddisfare
esigenze e obiettivi di ogni cliente e di
ogni profilo d'investitore. Per fornire a
ciascuno il giusto mix di soluzioni fi-
panziarie.

Sono i numeri e le qualita che carat-
terizzano la famiglia di fondi “Collec-
tion’ di Mediolanum Best Brands. Fon-
di composti da fondi di diverse Case (e
per questo, appunto, una ‘collezione”
multi-marca), tutte altamente qualifi-
cate, che in questo modo concentrano
e mettono a disposizione del cliente le
differenti specializzazioni e strategie di
gestione. All'interno di un’unica solu-
zione, uno degli 8 fondi multi-marca, e
quindi all’insegna della massima diver-
sificazione (a differenza dell’altra linea
d’investimento di Mediolanum Best
Brands, la linea *Selection’, gia trattata
su queste pagine, composta invece da 6
fondi mono-marca di altrettante Case).

La gamma di fondi comuni della
linea Collection di Mediolanum Best
Brands, lanciata nel settembre del
2008 proprio alla vigilia della fase pid
acuta della crisi dei mercati finanziari
di tutto il mondo, in questi due anni,
particolarmente turbolenti e delicati
per il settore, ha confermato tutta la
forza della propria strategia d’inve-
stimento: fornire alla clientela fondi

multi-marca, ognuno dei quali rappre-
senta un ‘concentrato’ delle varie ca-

ratteristiche e competenze delle oltre’

venti societd specializzate; uniti alla
consulenza personalizzata garantita a
ogni singolo cliente dai 6mila Family
Banker Mediolanum presenti in ma-
niera capillare in tutta Italia.

L’importanza fondamentale di una
consulenza adeguata ha trovato un'en-
nesima dimostrazione anche nel corso
delle ultime settimane, quando a mag-
gio il mercato nazionale dei fondi co-
muni d’investimento ha dovuto subire
una brusca contrazione e una fuga da
parte degli investitori, che sono appar-
se soprattutto come I’effetto emotivo
della crisi in Grecia e dei contraccolpi
dei mercati, mentre Banca Mediola-
num, grazie alla consulenza dei Family
Banker, ha invece fatto registrare un
andamento in controtendenza e ancora
una crescita nella raccolta finanziaria
in fondi. Non si tratta certo di un episo-
dio isolato ma di un ‘trend’ che conti-
nua e si conferma ormai da anni.

Per ciascuno degli 8 fondi che com-
pongono I’offerta della linea Collection
di Mediolanum Best Brands (di cui 4
azionari geografici, 3 bilanciati flessi-
bili e 1 azionario settoriale), ognuno
con caratteristiche e specificita diverse,
Banca Mediolanum offre le eccell
pit funzionali a ogni soluzione tra tut-
te le societd partner. in modo che ogni

fondo contenga il

meglio delle ri-

sorse e dell’offer- I partpers

ta di tutte le Case ~——————L
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che, in concreto, |
non ¢ replicabile

in un altro-modo |
da parte di un |
singolo  cliente,

perché per costi- |
tuire un analogo
mix in Portafo-
glio- servirebbero
investimenti mol-
to maggiori e |
una COITIPCKCHZE
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super esperto, su i R |
At fondydis o o Y tnlo ada e
sponibili.  Altro | # riporne e soce
che investimenti & Schroders e Ty

fai-da-te, soluzio-
ni standardizzate
per tutti, o una consulenza approssi-
mativa, che rappresentano i maggiori
rischi che pud correre un investitore
privato.

Le partnership avviate da Banca
Mediolanum con le migliori societd
d’investimento a livello mondiale per-
mettono un confronto CoNtinuo su strate-
gie da seguire e gestione delle risorse. In
auesto modo Mediolanum non si limita

ad acquistare ¢ distribuire un prodotto di
terzi, ma puo contare su un filo diretto e
un rapporto privilegiato che consentono
di gestire gli investimenti dei clienti non
solo in base alle performance passate,
ma anche in base alle strategie future.

Un’alleanza in grande stile che rap-
presenta-il valore aggiunto della linea
Collection di Mediolanum Best Bran-
ds. una collezione di eccellenze.

Le statistiche confermano
I'eccellenza dei corsi
di Mediolanum Corporate

versiti aziendale (MCU, Mediolanum
Corporate University) agli aspiranti
Family Banker: nella penultima ses-
sione promosso il 76% MCU, contro il

23,7% del resto del mercato; nell’ul-

. timasessione, promosso il 64%
MCU, contro il 20% del re-
sto del mercato,

Possono diventare Fa-
mily Banker anche alcune
figure professionali speci-
fiche, persone provenienti

dal settore bancario ¢ pro-
* motori finanziari, per i quali,
“peraltro, sono previsti accordi
economici individuali che tengono.
conto dell’esperienza ¢ della compe-
tenza gid acquisite dai singoli i
11 piano formativo & stato messo

- a punto da MCU per la figura del Fa-

mily Banker. che &, a sua volta, una
creazione di Banca Mediolanum la
quale fin dalla nascita porta un ‘im-
printing” ben preciso nella sua orga-
nizzazione: forni-
re al cliente ogni
servizio - bancario
¢ prodotto finan- -
ziario personaliz-
zato come, dove
¢ quando il clien-
te preferisce. Un
modello di banca
il cui perno & il Family Banker.

Chi diventa cliente Mediolanum,
dal momento in cui apre un conto, pud
“andare in banca’ senza spostarsi dacasa
o dall’ufficio, semplicemente usando
intemet o il telefono, ma soprattutto
pud contare su un Family Banker che,
secondo le esigenze del cliente stesso,
svolge per lui un ruolo fondamentale.
Dove e quando il cliente vuole. Per. ad

* esempio, richiedere un mutuo, un pre-

stito, o predisporre un piano pensioni-
stico o per investire i risparmi. Il Family
Banker & il professionista che non lascia
mai solo il cliente, e valuta ogni volta,
per lui e con lui, la soluzione piti appro-
priata in base alle caratteristiche e alle
esigenze di ogni singolo cliente. )

In una Banca strutturata in questo
modo, competenza ¢ disponibilith del
Family Banker sono indispensabili, E
se la disponibilith personale a liberare
il cliente da ogni disagio e ad ascoltare
le sue esigenze ¢ una dote naturale, la
competenza per proporgli le soluzioni
pil adeguate & una conquista, che ri-
chiede una formazione approfondita e
un aggiornamento continuo ¢ puntuale.

Come abbiamo visto dai risultati
degli esami, MCU ¢ una realta d’ec-
cellenza nel panorama italiano e I'at-
tivita di formazione non si interrompe
con I'esame di Stato e 'inizio del la-
VOIO ha anzi prosegue, con oltre cento
corsi in aula e on line, con 1'aggiorna-

- .mento ¢ i supporti necessari perché il

Family Banker possa svolgere sempre
al meglio la propria attivitd. A vantag-
gio suo e del cliente.

Hotzie Madislauina curadi’
~ Roberto Scippa
mo.swppn@mohnumu :

Questa & una pagina di informaziene aziendale il cor
contenuto non-rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per investimenti




