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“InMediolanum”, il conto deposito
al 3,50% annuo lordo (2,55% netto)

[l mercato non aspettava altro e Banca Mediolanum rilancia alzando il tasso a soli 3 giorni dal lancio

mmm Al grande evenlo di Banca
Mediolanum, che si & svolto a Rimi-
ni il 1° e 2 maggio, & stato lanciato
“InMediolanum”, il Conto Deposito
inizialmente caralterizzato da un'of-
ferta di tasso pari al 325% annuo
lordo, corrispondente al 2.37% netto.

La strategia della Banca prevede-
va un incremento del tasso al 3,50%
annuo lordo in tempi brevi. Ebbene,
questo & successo a soli tre giorni
dal Jancio. Una buona, anzi ottima
notizia per i risparmiatori. che il pre-
sidente Ennio Doris spiega con chia-
rezza: “Abbiamo deciso di salire su-
bito al 3,50% dopo aver riscontrato il
grande interesse che ha suscitato I"in-
gresso della nostra Banca nel mer-
cato dei conti deposito presso tuthi i
pubblici. Eravamo gia pronti, anche

con le campagne pubblicitarie, inter- l

net, radio, stampa ¢ tv con il tasso del
3.25% e quello successivo del 3.50%.
La velocita di risposta dei clienti, che
appena apparsa la notizia hanno som-
merso di richieste di informazioni il
Banking Centre ¢ i Family Banker,
ci ha spinto ad accelerare sull’offer-
ta pid aggressiva senza aspeltare il
periodo di rodaggio del 3,25 %”. Di
conseguenza sono saliti anche gli in-
teressi a sei & (re mesl: rispettivamen-
te 2,30% annuo lordo (1.68% netto),
e 1,80% annuo lordo (1,31% netto)
inMediolanum  affianca  Con-

to Freedom, punta di
diamante di Banca
Mediolanum, ar-
ricchendo  ulte-
riormente una
gamma di ser-
vizi  bancaria
ampia, comple-

ta e in continua
evoluzione. Ba-
sti pensare alle
recenti novita in-
trodotte nell"offer-
ta come il servizio di
Pronti Contro Termine
con rinnovo automatico,

“E Cosl” - - una soluzione ban-
caria per i pid giovani, “Portaconto™
- lo strumento per trasferire il conto

corrente in Banca Me-
diolanum senza oneri
per il cliente.
“InMedio-
lanum™  porta
un'altra’ impor-
tante  novita,
la  possibilita
per il cliente di
aprire e gestire
in autonomia il
Conto Deposito,
direttamente  dal
sito  www.inmedio-
lanum.it.
Entrare in questo sito
significa entrare in Banca Medio-
lanum: ramente, senza impegno,
con un’operazione facilissima,

alla portata di tutti, e avere una remu-
nerazione delia liquidita tra i massi-
mi livelli di mercato. Il cliente pud in
qualsiasi momento disporre del suo
denaro anche svincolando anticipata-
mente le somme deposilate per il pe-
riodo di vincolo prescelto senza costi
beneficiando comunque di un tasso di
remunerazione base interessante oggi
pari all'1% annuo lordo. Il denaro
pud essere movimentato liberamente
attraverso bonifici sia in ingresso sia
in uscita da/verso altri conti intestati
al cliente.

L'accesso diretto” non sosti-
tuisce la figura del Family Banker,
perna del modelio di Banca Medio-
lanun, ma offre ai clienti un viteriore
modo di entrare in Banca con la sem-
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plicita la chiarezza e la trasparenza di
sempre. Con “accesso diretto” Ban-
ca Mediolanum conferma il suo ruolo
di Banca innovativa e multicanale,
capace di soddisfare le esigenze di un
numero sempre maggiore di clienu
dosi ai loro P i,
stili di vita e modi di comunicare.
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I love Mediolanum, un regalo strcpltoso della banca pe: i clienti presenlatort

Un iPad2 a chi presenta fre nuovi clienti

Dell’iniziativa, valida fino ad agosto, beneficera anche “Piccolo Fratello™ di Haiti

wmB Dal 2007 al 2010 ben 82 mila
persone sono diventate nuovi clieati
Mediolanum grazie al consiglio di 34
mila clienti gia acquisiti. Secondo una
ricerca Eurisko, Banca Mediolanum &
una tra le banche che pid di ogni al-

tra nel 2010 & stata scelta seguendo il
consiglio di amici o parenti: nel 36 per
cento dei casi, contro il 17 della me-
dia italiana. Cid significa che il cliente
di Banca Mediolanum & una persona
convinta della bonta della propria de-

cisione, al punto da suggeriria a colo-
ro che gli stanno a cuore.

Uno spontaneismo in crescila,
visto che nel 2009 la percentuale era

sempre pill i tratti di una vera ¢ propria
community se si consxdarnno le tante

i coin
spomvo. di intrattenimento ::hc Banca

del 34 per cento. Una tend chela
Banca ha assecondato, e che ha preso

Un’ampia gamma di Fondi comuni per cogliere le migliori opportunita dei mercati finanziari

Mediolanum Best Brands, la formula vincente

mum Prospettive ¢ opporlunitd per
far rendere al meglio i propri investi-
menlti. Sono stati alcuni dei temi al
centro dell’ultimo Evento nazionale
di Banca Mediolanum, che si & svol-
to a Rimini il Primo e 2 maggio. Del
resto, la linea di sviluppo che guida

fondi comuni di altret-
tante tra le primarie Case d'investi-
mento mondiali (BlackRock, DWS
Investments, Franklin Templeton
Investments, JPMorgan Assel Mana-
gement, Morgan Stanley [nvestment
Management ¢ PIMCO).

sempre scelte e offerte d’in
to che Mediolanum mette a disposi-
zione di clienti e risparmiatori & sem-
plice e ben precisa: offrire il meglio
del panorama mondiale.

Una logica ¢ una strategia che
hanno dato vita, a partire dal marzo
2008, alla gamma di fondi comuni
Mediolanum Best Brands di Medio-
lanum International Funds. ovvero.
letteralmente, i ‘Migl{ori marchi’ del
settore finanziario a livello globale.

Oggi il risparmiatore pud investi-
re in tutte le aree geografiche e nei
seltori economici di tutto il mondo.
Ma per farlo con efficacia occorre
avere una presenza ﬁslcn sul {emtc

Una diversifi nelle possi-
bilita e strategie d'investimento ac-

Morgan  Asset
Management
in Iralia: «Con
Banca Me-
diolanum  dal

Massimo Greco
marzo 2008 ahhlamo unito Tisorse

€ co he al servizio

rio di esperti
‘team’ di gestione deglt investimenti
e un ‘know-how’ specifico che solo
grandissime aziende a livello inter-
nazionale possono avere. Da qui la
visione strategica di un’alleanza,
ormai consolidata ¢ di successo. che
vede, da un lato I'esperienza gestio-
nale ormai comprovata del Gruppo
Mediolanum ¢, dall’altro, le sira-
tegie specializzate delle  migliori
societd d’investimento al mondo, a
cui si aggiunge la consulenza pro-
fessionale prestata a ogni cliente dai
Family Banker In quest'oltica, e
all'insegna della massima diversifi-
cazione e specializzazione, la gamma
di fondi comuni- Mediolanum Best
Brands si compone di due diverse
linee d’investimento: la linea "Col-
lection’. composta da diversi fondi
comuni multi-marca, di oltre 20 tra
l: pid premg:ose societh di gestmne
li, e la linea d

che consiste invece in -é

*Selection”.

del cliente finale, in modo da fornire
sempre un servizio d’ mw.sumn:nto

T mercati azionari a hvclla interna-
zionale per un investitore privato

. risultano sempre pit complessi da
interpretare ¢ valorizzare al meglio,
spesso da un anno all altro ¢*2 gran-
de alternanza e rotazione nelle per-
formance azionarie tra diverse afee
geografiche ¢ tra settori di auivita,
dalle Tic alle materic prime ai beni
di consumo. Riusciamo a integrare
e analizzare tutte l& diverse compo-
nenti e le complessita dei mercati
artraverso i nostri ‘team’ di gestio-
ne, che sono localizzati véi princi-
pali centri finanziari di wto il mon-
do. da New York a Hong Kong, da
Singapore a Giappone ¢ Brasile, ¢
quindi sigmo in grado di raccogli
re ed elaborare tulte le informazioni
necessarie ¢ utilizzarle in un conte-
sto molto pilt ampio. al servizio del
singolo investitores

al i per soddisfare
esigenze ¢ obiettivi di ogni cliente &
di ogni profilo d’investitore. Per for-
nire a ciascuno il giusto mix di solu-
zioni finanziarie.

La crescita dial

portunita e prospettive, soprattutto in
un’oltica di medio e lungo pericdo,
come hanno evidenziato nel corso
dell’ Evento di Banca Mediolanum
gli interventi di esperti ﬁmmzlan e

di livello i tra

sospinta da colossi come Stati Uniti.
Cina, India, Brasile ¢ Russia, presen-
ta notevoli e quanto mai diverse op-

Morgan Stanley

Vittorio  Am-
brogi. respon-
sabile di Mor-
gan Stanley
Investment Ma-
nl!gcml per
ftalia, Spagna,
fﬁ:“i‘&° rx Vittorio Ambrogi

nership avviata 3 anni a con Banca
Mediolanum ci permette di mettere a
disposizione del cliente finale il me-
glio delle nostre capaciti di gestio-
ne finanziaria in un’unica soluzione
d’investimento, che quindi risulia
estremamente competitiva & vamg
giosa. E i molto

cui quelli di JP Morgan Asset Mana-
gement, Morgan Stanley Investment
Management ¢ PIMCO

PIMCO

Alessandro
Gandolfi.
Senior  Vice
President ¢
responsabile

del  business
per I'ltalia
di PIMCO:

Alessandro Gandolfi

«E importan-
i uare quelli che sono i
principali ‘trend” di sviluppo. ¢
i punti di riferimento sirutturali,
delle prospettive di crescita eco-
nomica a livello internazionale,
che ci permettono di tracciare la
giusta rotta da seguire nei nostri

Patruale contesto dei mercati azionari
a livello globale, sui quali diversifica-
re i propri investimend. All'intemo
dei Pagsi sviluppati ¢ di quelli in forte
crescita ed emergenti, il tessuto indu-
striale delle aziende & molto buono,
perché e imprese protagoniste sui
mercali hanno bilanci solidi, hanno
lavorato bene per ndume Veventua-
Ie debito. hanno molia liquidita, e
quindi si possono fare investimenti e
di fusioni & acq

In pil, le atali valutazioni aziona-
ne soprattutto in Europa ¢ negli Stati
Uniti sono molto interessanti, deci-
samente sotto la media di lungo pe-
riodo, & non ¢'¢ periodo migliore per
acquistare azioni di quando costano
meno della media storicas

E cid che faccia-
mo con successo da 40 anni, ¢
oggi, alla Tuce degli scenari di
mercalo. risulta decisivo punta-
re ad esempio su titoli societari
in grado di rafforzarsi attraverso
i cambiamenti in corso € in pro-
spettiva dell’economia mondiale.
E anche valorizzare le economic
forti ¢ accreditate a crescere an-
cora di pill, come quelle dei Paesi
emergenti. La nostra ‘missione”
nei confronti del cliente finale &
quella di creare valore attraverso
soluzioni finanziarie molto diver-
sificate. E questo & I'impegno che
portiamo avanti anche nei con-
fronti degli investitori di Banca
Mediolanum»

tutti gli anni
durante tutto V’anno per i suoi clienti.

In questo contesto si inserisce il
programma Member get Member,
nato nel 2007, che prevede una serie *
di riconostimenti per i clienti pre-
sentatori.

Oggi un ulteriore passo avanti,
con una inizialiva unica e strepitosa,
ILoveMediolanum, limitata nel tempo
~ da maggio ad agosto di quest'anno
~ dedicata ai correntisti che presente-
ranno tre nuovi clienti sottoscrittori di
un conto corrente di Banca Mediola-
num e che venga utilizato in tutte le
sue funzioni (pagamenti con carta di
credito, bollette, utenze, accrediti sti-
pendio o pensione ¢ cosi via). A questi
clienti presentatori un premio specia-
le: un iPad2 32gb.

Ma la proposta non si esaurisce
qui. Come per molte altre iniziative
di Banca Mediolanum, si ¢ pensalo
anche di dare al cliente Ia possibilita
di aiutare i pid bisognosi consenten-
dogli, se lo vuole, di devolvere il cor-
rispettivo del valore dell’iPad2 a favo-
re del progetto Piccolo Fratello per i
bambini di Haiti, progetto nel quale da
anni & impegnata la Fondazione Me-
diolanum

Dal canto suo, la Banca, per ogni
iPad2 assegnato, devolvera alla stessa
opera di solidarieta. il comspettivo di
un mese di scuola, cure mediche ¢ man-
tenimento per un bambino haitiano.

In questo modo I'intera operazio-
ne possiede i qualtro requisiti, i 4 Si”
che una iniziativa Mediolanum deve
poter rispondere alle domande: & utile
al cliente? & utile all*azienda? & utile al
Family Banker? & socialmente utile?

E questa la strada che Banca Me-
diolanum si impegna a percorrere,
per un benessere e uno sviluppo rea-
1i, ciog della persona & insieme della
ita.

f
L ey 1o complewo . dell’ope:
razione a premi ¢ depositato. presso
Testoni&Testoni Promotion sas. Via
Martiri di Belfiore. 3 20090 Opera
(M), Estratto del regolamento ¢ pe-
riodo di validitd consultabile sul sito
} wijuwrmtmfmul

Questa & uma pegina di informazione izicndake il cw
Conteacto £on rppresenia bna forma di consulenza
0 un Saggerinealo per investimenti



