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swellifbounun Scenari'e opportunita
Investimenti
oltre la crisi

EEE Una rotta -che dalle ondate della
crisi economica ¢ finanziaria internazio-
nale porta allo scenario che ci attende dopo
la tempesta.

Per chi guarda alla gestione dei propri
risparmi ¢ investimenti in maniera ade-
guata, vale a dire non navigando a vista
senza chiedersi quali siano le prospettive
all'orizzonte, ma orientando la bussola per
seguire un percorso preciso, lungimirante
nel tempo, e cercando di antictpare le tappe

“che ci attendono, una rotta pud essere gid
tracciata: diversificare sempre gli investi-
menti.in modo da distribuirli su risorse ¢
settori diversi, per proteggersi dalle burra-
sche che si possono abbattere da una parte
o dall’altra. E mettersi al riparo dai rischi di
crescita dell’inflazione che seguira la
ripresa dell’economia nei prossimi anni,
dopo la recessione ¢ il superamento della
crisi internazionale. Come? Investendo non
solo nei mercati finanziari ma anche in beni
reali, come immobili e aziende, che risul-
tano poco esposti e vincolati all’andamento
e agli strappi dell’inflazione.

DIVERSIFICAZIONE

Primi tra tutti i beni immobiliari, che se
sono-di qualita offrono rendimenti interes-
santi, soffrono meno per le difficolta dei
mercati finanziari, e non si svalutano nel
tempo.

La diversificazione delle soluzioni di
investimenti di ogni singolo risparmiatore
¢ cliente & da sempte upa delle principali
linee guida che orientano Iattivitd di
Banca Mediolanum, ¢ dei suoi Family
Banker, una strategia fondamentale per
gestire al meglio le risorse a disposizione.
Per diversificare & indispensabile distri-
buire gli investimenti fra soluzioni e beni*
diversi, in medo da ridurre le incognite che

si possono presentare concentrando tutto il
capitale su un'unica scelta o poche solu-
zioni. Partendo sempre dalle diverse tipo-
logie d'investimento finanziario: titoli
azionari, obbligazionari, prodolti assicura-
tivi e previdenziali, che hanno caratteri-
stiche, potenzialith e prospettive differenti,
a seconda del profilo del singolo investi-
tore, della durata dell'investimento, degli
obiettivi di rendimento finale.

SCELTE IN PROSPETTIVA

In questo quadro, ¢ guardando all’oriz-
zonte che ¢i attende nei prossimi mesi e
anni, molti economisti ¢ analisti finanziari
prevedono gia che la ripresa economica che
seguird e supererd la crisi in corso portera
anche nuova inflazione, probabilmente con
un aumento consistente del caro-vita e
degli indici ad esso. collegati, in futto il
mondo. B proprio per-questo, oggi ¢ nello
scenario che abbiamo di fronte, diversifi-
care significa investire oltre che in solu-
zioni finanziarie ‘tradizionali’, calibrate su
misura per ogni singolo cliente, anche in
soluzioni finanziarie strettamente collegate
alle condizioni dell'economia reale, come
ad esempio I'inflazione, per arrivare ai beni
reali, ad esempio immobili di qualita,
aziende di valore, che, quando I'economia
riprenderd’ a .ingranare una marcia. dopo
I'altra, sapranno bilanciare gli effetti al
rialzo che accompagneranno la ripresa ¢ la
nuova crescita. E questo tipo di investi-
mento pud essere a sua volta ‘diversificato”
ricorrendo ai fondi immobiliari. Scelte ¢
opportunita d'investimento vanno del resto
pianificate con un’ottica e un respiro di pidt
lungo periodo, oltre la crisi, e oltre'i riflessi
che la seguiranno. Ma le occasioni che
questa crisi ha generato vanno colte adesso,
prima che sia troppo tardi:

L’mtervento di Walter Ottolenghl*

Jiquiditd in gia-

Soluzione ad alto rendimento

Un interesse

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

da record

1l conto corrente Freedom offre un tasso del 3% netto

WEE Parlano i numeri. Che per quanto
riguarda risparmi, rendimenti, convenienza,
sono sempre la voce pill importante. L'of-
ferta pid vantaggiosa del conto corrente
Freedom di Banca Mediolanum & innanzi-
tutto il tasso d’interesse: 3% netto. Pari al
4,11% lordo. Un interesse che stacca netta~
mente quello degli altri conti bancari ordi-
nari disponibili sul mercato, che non supe-
rano lo ‘zero virgola qualcosa®, e restano
sempre ben al di sotto di un punto percen-
tuale, sia nella cifra lorda, e tanto pid in
quella netta, che & quella pid rilevante
perché indica cid che alla fine
ci si trova in tasca.
E un’alta remu-
nerazione applicata
sempre a futa la

cenza sul conto
oltre i 12mila
euro, ¢ che
viene aggior-
nata ogni tri-
mestre: dopo
I'esordio del
conto Freedom nel
marzo scorso, € la scadenza del
primo trimestre di operativith a fine giugno,

cercare e inseguire.tra le varie offerte del
momento. Un tasso d'interesse fisso e inva-
riabile non permette questo adeguamento ¢
questa flessibilita,

L'unicitd di questa solu-
zione di risparmio, innova-
tiva'e vantaggiosa, & raffor-
zata anche dal fatto che
Freedom & un conto cor-
rente completo, con tutte le
funizioni e operazioni di un

conto
tradizio-
nale. Costo
del conto cor-
rente: zero, con una
glacenza  media
pari a 12mila euro
0 COn un patri-
monio  gestito
_ oltre i 30mila
euro. Negli altri
casi: solo5 euro al mese.
Principali operazioni ban-
carie, come prelievi Ban-
comal, bonifici, Rid, paga-
mento. utenze:  gratuite.

tasso
netto 3%
lordo 4,11%

Dnspombxhla delle Freedom-,

Card, carte di credito e Bancomat, e la pos-
sibilitd di personalizzarle con la foto del
titolare per una maggiore sicurezza, oltre a
ricevere Sms di avviso gratuiti
dopo ogni operazione bancaria
. effettuata. E con Freedom il
titolare ha sempre la piena
disponibilita di tutti i soldi
versati, fino all’ultimo ceén-
tesimo e senza nessun vin-
colo (a differenza di un
conto di deposito, ad esempio,
che propone interessi conve-
nienti ma che blocea il capitale).
La totale trasparenza ¢ condizioni
pib favorevoli sono anche garantite nella
contabilit delle operazioni bancarie ¢ nel-
I"accredito degli interessi: mentre con gli
altri conti correnti disponibili sul mercato
la disponibilitd effettiva degli interessi
maturati si realizza dopo mesi o alla fine
dell'anno, con Freedom il cliente ha i
propri interessi maturati che vengono
aggiomati quotidianamente, giorno per
giormo, e sono immediatamente disponibili
¢ spendibili, Anche in questo caso, flessi-
bilita ¢ convenienza che non hanno para-
goni sul mercato,

il tasso del 3% netto resta ora confermato e
invariato anche per i prossimi 3 mesi, fino
alla fine di settembre. Una conferma,
sostanziale e sostanziosa, che indica soprat-
tutto una cosa: il 3% netto non & un'offerta
pmruoz'mmle né una condizioné Tiservata
al nuovi clienti. Ma n:pp:esenta la prova
concreta e tangibile della logica e della filo-
sofia di offerta che stanno alla base del
conto Freedom: il tasso di interesse viene
riconosciuto sempre, aggiomato ogni tre
mesi, e comunicato con un mese di anti-
cipo, proprio. con 1'obiettivo di mettere
sempre a disposizione le, migliori condi-
zioni possibili tra quelle disponibili sul mer-
cato, senza che il cliente debba andarle a

Global Banker
al fianco del cliente

La consulenza dei professionisti Mediolanum

BEE Forte preparazione professionale,
aggiomamento continuo, carriera e soddi-
sfazioni che crescono in linea con i nsu]lau
raggiunti, sono alcuni degli aspetti princi-
pali che caratterizzano ['attivita dei Family
Banker Mediolanum, gli oltre Smila consu-
lenti finanziari che garantiscono un’assi-
stenza continua e personalizzata a ogni sin-
golo cliente della Banca, in tutta Italia.

Mentre le altre
banche hanno filiali e
sportelli  tradizionali,
dove la consulenza al
cliente & ancora in gran
parte  standardizzata,
oppure il servizio viene
fornito attraverso piatta-
forme online, dove il
contatto . personale e
diretto & del tutto inesi-
stente, il Family Banker
rappresenta il fulcro e
I'anelle di congiunzione
tra Banca Mediolanum e
tutti i suoi clienti in ogni
parte del Paese. Dalle
grandi citta ai piccoli
centri di provincia. In
questo modo  ogni
cliente pud contattare il Banking center o
utilizzare telefono, Internet e Tv digitale
per svolgere ‘le operazioni bancarie pid
comuni, & si rivolge direttamente al proprio
Family Banker di fiducia per assistenza e
consulenza personalizzata per quanto
riguarda risparmio, previdenza, coperture
assicurative e investimenti.

Il Family Banker opera all'interno di
un sistema meritocratico, reale, stabilito sul
campo, nell'attivith di tutti i giomi. Per cui
ogni singolo professionista ha la possibilita
di far crescere la propria clientela di riferi-
mento, e di fare una carriera che si sviluppa
in tappe, livelli e percorsi diversi, a seconda
delle singole propensioni e degli obiettivi
personali.

Il percorso professionale del Family
Banker a un certo punto si trova infatti
come davanti a un bivio: pud scegliere di
intraprendere la carriera di manager ¢
supervisore territoriale, gestendo ¢ coordi-
nando i consulenti finanziagi nelle rispet-
tive aree di compelenza, oppure passa al
livello e alla qualifica di Global Banker,
dedicandosi alla consulenza di un numero

di clienti ancora pi ampio, € a maggiori
. patrimoni finanziari gestiti.

«Per un Family Banker passare al ruole
di Global Banker rappresenta 1"opportunit?
di crescere ulteriormente nella propria atti-
vitd, e di far crescere ancora le proprie sod-
disfazioni e i propri risultati» osserv:
Franco Delle Chiaie, responsabile e coordi-
natore nazionale dei Global Banker Medio-

Consulenza finanziaria specializzata con i Global Banker Mediolanwm

\
lanum, «una sfida che invito tutti a cogliere
dato che Banca Mediolanum mette a dispo-
sizione dei propri professionisti tutti gl
strumenti necessari per continuare a svilup-
pare la propria attivita, dall’aggiornamentc
continuo alla formazione specializzata»
Sempre nel segno di un servizio di qualita ¢
fiducia rivolto alla clientela.

Selezione e Reclutamento
tel. 840 700 700
www. familybanker it

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telefonata
840 704 444
www.bancamediolanum it

Notizie: Mndlola.uwn
a cura dit Rnberle Scippa
roberto scippa@inediolanun it

Questa & una pagina di informazione aziendale il cui
conlenuto non rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per investimenti




