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Fondi, un accordo nel segno dell’eccellenza

L’obiettivo ¢ quello di fornire a ogni cliente il giusto mix di soluzioni d’investimento

EEMa linea di sviluppo che guida
sempre scelte, offerte ¢ soluzioni d’investi-
mento che Banca Mediolanum mette a
disposizione di clienti e risparmiatori &
semplice e ben precisa: offrire il meglio del
panorama mondiale.

E proprio in quest’ottica, portando
avanti questo  principio, Mediolanum
amplia |a sua strategia di offerta di prodotti
di terzi con un nuovo ed esclusivo accordo,
a livello nternazionale, con 15 nuove
societd d'investimento tra le pil presti-
giose, qualificate e autorevoli dello sce-
nario mondiale. L'intesa permette di
ampliare, e diversificare notevolmente, le
opportunita di scelta della clientela su
come investire i propri risparmi e capitali
in Fondi d'investimento, for-
nendo un alto numero di nuove =
e diverse soluzion, in grado di
soddisfare esigenze, obiettivi e
caratteristiche di ogni singolo
cliente. Inolire, elemento
ancora pill rilevante, rende possibile tutto
¢iD attraverso un nUovo e prestigioso rap-
porto di sinergia e collaborazione tra la
Banca italiana e le 15 primarie Case d'in-
vestimento intermnazionali, dato che Medio-
lanum non si limitera ad attingere dai loro
migliori fondi, ma tra le due parti si avvia,
in questo modo, un reciproco ¢ continuo
confronto ¢ scambio di conoscenze, analisi
¢ valutazioni sulle varie soluzioni finan-
ziarie disponibili sul mercato, con 1'obiet-
tive di essere sempre in grado di fomnire
alla clientela le opportunita migliori e pilt
aggiomnate. Nel dettaglio, I'accordo
riguarda la nuova famiglia di fondi Medio-

‘Intervista con Luigi Concetti, responsabile dei tutor dei giovani professionisti _Me‘diolan.

lanum Best Brands, all'interno della quale
vengono introdotti 8 nuovi Fondi di Fondi
che si sommano ai 3 gia esistenti.

Nei mest scorsi Mediolanum aveva gia
avviato, infatti, un altro importante e pre-
stigioso accordo con 3 tra le principali
Case d'investimento mondiali, vale a dire
BlackRock, JPMorgan Asset Management
e Morgan Stanley Investment Manage-
ment, in base al quale con ciascuna societa
sono stati messi a disposizione della clien-
tela i primi 3 Fondi di Fondi, azionari glo-
bali, di Mediolanum Best Brands.

La nuova intesa, che porta a 18 le
societit di gestione internazionali con cui la
Banca opera a stretto contatio, prosegue
quindi nella strategia di mettere a disposi-
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orientarsi ¢ scegliere al meglio, per quelle
chie sono le esigenze e carattenistiche di
ognuno, Un investitore pud sempre sce-
gliere |'opzione fai-da-te nella scelta delle
soluzioni per il proprio portafoglio finan-
ziario, con tutth 1 rischi e le incognite che
cld pud comportare,

Mediolanum Best Brands prevede
invece I'investimento in quote di Fondi
delle pin qualificate ¢ autorevoli societd di
gestione del risparmie mondiali, con note-
voli vantaggi per il cliente: innanzitutto
Mediolanum, in base ai nuovi accerdi, & in
grado di definire il giusto mix di Fondi e
investimenti, su misura per ogni situa-
zione, collaborando in sinergia con le varie
societd di gestione, e avendo a disposi-
zione informazioni, analisi-e compe-
tenze di cui il singolo investitore fai-
da-te non pud disporre.

Inoltre la consulenza garantita

zione della clientela le migliori opportu-
nitd d'investimento disponibili sul mer-
cato, e amplia il ventaglio di accordi ¢ le
soluzioni che m queste modo si rendono
disponibili: oltre ai Fondi azionari globali,
Pofferta di Mediolanum Best Brands si
integra e arricchisce con altri Fondi azio-
nari settoriali, geografici ¢ bilanciati.

1l mercato dei Fondi comuni ha, del
resto, ormai raggiunto livelli di diversifi-
cazione e specializzazione molto elevati,
basti pensare che attualmente offre ai
risparmiatori italiani pit di 2.000 diverse
soluzioni d'investimento, uno scenario
all'interno del quale non & affatto facile

dai Family Banker Mediolanum,
presenti in maniera capillare sul ter-
ritorio, fornisce 1'assistenza indispensabile
per dare una risposta adeguata ai divers
piani, obiettivi ¢ necessiti di investimento,
Come per ogni altra soluzione finanziaria,
vanno osservate le regole di base: occorre
leggere attentamente le indicazioni conte-
nute ne} prospetto informativo, e seguire le
indicazioni del Family Banker Medio-
lanum, che ha I'obbligo di verificare scru-
polosamente la propensione al rischio del
singolo sottoscrittore, caso. per caso. Per
poi definire il portafoglio di soluzioni
finanziarie pid adatto a ogni cliente,
avendo a disposizione i migliori Brand di
gestione del risparmio al mondo.

IL PUNTO DEI MERCATI di Antonello Zunino

Family Banker, una professione impegnativa

Per svolgere questo lavoro ci vuole studio, ma prima ancora intraprendenza e determinazione

HEE Pji di seimila Family Banker pos-
sono sembrare tanti, se li si paragona con
i consulenti che lavarano in altri istituti
di credito, Invece somo pochi, molto
pochi, se si confronta questa cifra con
quella di colore che, per esempio negli
uitimi tre anni, hanno inviato il proprio
curriculum alla Banca con la speranza di
entrare a farne parte: 25mila. Tolte le
uscite per il normale avvicendamento,
solo un sesto dei candidati ha superato
tutte le selezioni: quelle fatte dai docenti-
istruttori, e il ritiro di chi cede alle prime
difficoltd, ¢ purtroppo getta la spugna
dopo le prime prove sul campo,

La selezione & severa e altreltanio
seria ¢ la preparazione. Anche qui par-
lano le cifre: il numero dei Family
Banker aspiranti promotori che hanno
ricevuto la preparazione ¢ la formazione
Mediolanum che superano |'esame della
Consob per potersi iscrivere all'Albo
professionale, negli ultimi tempi &

doppio rispetto a quello di tutti gh altri
iscritti, Si pud affermare quindi che si
tratta di una ‘universita della consulenza
finanziaria’ che non ha eguali, almeno in
Europa. «Negli ultimi anni gli investi-

Un‘impresa “No Limits” in Patagonia

BMB T ghiacciai immensi, montagne
battute da venti gelidi, un mare sempre agi-
tato da onde pericolose ¢ forti correnti, ha
marciato, corso sulla slitta, pagaiato con il
kayak fino a 18 ore al giomo. Percorrendo,
in una spedizione esplorativa in solitario,
oltre 600 chilometri in 30 giomi attraverso
la Patagonia pill selvaggia e lungo i territori
impervi che dalle regioni antartiche di
Argentina e Cile arrivano fino alla zona di
Capo Hom. L'ultima, desolata, ma anche
straordinaria, striscia di terra, rocce e
ghiaccio prima del polo Sud. Autore di que-
st'impresa & Filippo S, (nella foto), 35 anni,
che da sei anni lavora nello staff del servizio
di sicurezza del presidente di Banca Medio-
lanum, Ennio Doris, dopo aver prestato ser-
vizio militare per diversi anni nei reparti
speciali dei carabinieri paracadutisti del bat-
taglione Tuscania, Campione europeo di
arti marziali e appassionato di esplorazion:
estreme. Filiopo & riuscito a percorrere la

Patagonia in solitario e a tempo di record
«per vincere una sfida con me stesso e con
la natura pii selvaggia di quei territori, cosi
inospitali ¢ al tempo stesso cogi meravi-

gliosi». Raggiunto questo traguardo,
Filippo ha ora altri sogni nel cassetto: una
spedizione in Antartide o in un deserto
come quello di Atacama in Cile, il pid arido
del mondo. «Ma prima di organizzare
un'esplorazione cosi impegnativa» spiega,
«& indispensabile trovare qualche sponsors.

menti della Banca nella formazione sono
triplicati, anche in termini di competenze
e personale addetto, che opera sia in sede
sia a livello locale su tutto il territorio
nazionale» spiega Luigi Concetti, da 26
anni a Mediolanum, responsabile del-
I"area che fa da tutor

Luigi Concetti

mezzi di formazione iniziale e perma-
nente d’avanguardia. In tutto questo un
ruolo fondamentale & ricoperto dalla Tv
aziendale, che fornisce informazione in
tempo reale e cultura specialistica,
lezioni di esperti internazionali, scambi

di esperienze. Un

ai nuovi Family . X sistema  esclusivo
Banker  all'avvio Laﬁ)rmaztone degl: per costruire quel-
della loro attivitd: . : i eoisil I'unicum della con-
«La formazione per espertl in consulenza sulenza che ¢ il
noi & fondamentale, finanziaria Family Banker, il
sia come prepara-. i . modello piii avan-
zione iniziale sia per Mediolanum zato di promotore
come aggiorna- 5 5 finanziario, in altri
mento permanentes. cfcma‘amem‘a!s, termini il ‘direttore
Lo richiede il lavoro  sia come preparazione di banca del terzo
specifico del Family PR millennio’.  «Per
Banker, cio che lo iniziale svolgere questa pro-
comota ¢ 10 gig come aggiornamento fessione ¢l viole
distingue dagli alui 4 stoffas  continua
promotori finanziari, permanente Luigi Concetti, «ma

¢ attorno al quale

ruota tutta 'organiz-

zazione Mediolanum: una struttura che
permette al giovane promotore di svilup-
pare la propria carriera o verso I'indi-
rizzo professionale fino a poter diventare
Private Banker o verso la carriera mana-
geriale, per chi ha maggion doti di lea-
dershin e che ol mette a dicnagizione

non basta. La stoffa

va lavorata. 1l
mondo finanziario si & notevolmente
complicato, la globalizzazione dei mer-
catl, le leggi nuove, i risparmiatori pit
consapevoli, impongono impegno, studio
e aggiornamento continuo. Mediolanum
offre gli strumenti per affrontare queste
<fides

5

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Selezione e Reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker it

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telefonata
840 704 444
www.bancamediolanum.it

Notizie Mediolanum
aturadi Raberto Scippa.
roberto ﬁclppa@nmhoimmn at,

Questa & una pagina di informazions azieadale il cui
contenbta non rappresenta Una forma di consulenza
ié N sugecrimento per myestimeati
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