LA TRIBUNA DI TREVISO

PUBBLICITA

Un rendimento certo, a un tasso molto vantaggioso, sul capitale depositato in attesa di essere destinato agli investimenti

Double Chance, doppia opportunita
per risparmi e investimenti

Per aderire alle nuove condizioni ¢’¢ tempo fino al 31 luglio. Tutta |’assistenza necessaria con i Family Banker Mediolanum

Nuove
risorse
all’orizzonte

di Ennia Doris*

ella stoda delfUmanita, ha

vinto chi ha saputo vedere 2!

di & dei conlingente, del
momento, del propr confin,. Chi ha
sposialo sarnpre it in 13 13 frontiera,
Chi el presente ha visto 1 segnl del
fuluro, & ha corretio 3 rolfa in base
ci che slava spuniando aifcrizzon-
te. Un ojizzonte che non & pii) quel-
lo fimitato del nosiro mondo per
come {'abbamo conosciufo finora,
bensi quello che abbracca d mondo
intero- Atiraverso e nuove teenolo-
g, Ntovi Scenal & prospeltive.
La tecnologia aumenta @ amplifca fe
passibilitd. £ sta rivoiuzonando tull 1
seifor, creando rivove risorse & be-
randone ale. A vanteggio delie
azende, di tutl 7di, @ deflo sviupeo
fuiuio. Mol cost, cne sembiavane
Indispansaoil, 622 nen io sono pil
auindi sarannc ekminali. Ui esem-
pio, fiferito al seltore hancario: e stalo
calcoialo che le hanche italiane nel
prossini diect anni izgleranino 8 000
filigh. Organizzare tna banca senza
e 1ifaf era impensabie soo fino 2
quaiche anno fa, auando il compuier
10N 53 ancora un ‘personal compu-
ter, il telefona senza fill era sgh esor-
di & per qualsiasi operazone finan-
2era bisognava iecaisi di persona
allo sportello. Proprio per guesio
Banca Mediolanum ¢, da sempre,
una banca modera e innovaiva,
sempre al passo con | tempy, che
interprela v spesso anficipa | camba-
menti int atlo. Ma questa nvoluzione
sia awenerdo in {uil gl ambiti pro-
auia, non soflanto el lerane, Ad
esempio, anche nel campa defl'ner-
g la tecnoioga sta sliavolgendo o
scenang. Le energe annovabl, sola-
re =d eouca innanzitutio, stanio

‘ D ouble Chance’, ovvero, una doppia
oppomu\iﬁ per 1 Propri nspam e
investimenti. La pnma: investire

gradualmente importt sempre ugvali nei mer-

cafi azionari & obbhgaznona.n di tutto if mondo,
con Pobiettivo di siruttare Paltalena dei mer-
cali con fe opportunita dei ribasst ¢ la possibi-
lita di sfuttare nuovi incrementi futuri. La
seconda, grande opporiuuta: beneficiare di un
rendimento cerio, a un tasso molto vantaggio-

50, sul capitale deposttato (sull'apposito Conto

Double Chance) in attesa di esscre destinato a

questi investimenti, I} risultato & quello di non

corvere il rischio di ingresso nei mercatt finan-
ziari 1 unica soluzione, con la difficile ncerca
del momento giusio, ma mvesiie cosianle-
mente e graduatmente, a prescindere dagli alti

¢ bassi dei mercati. La logica ¢ i vantagg di

Double Chance, i servizio d’investimenio

awviato nel luglio 2008 da Banca Medio-

Janum, in collaborazione con Mediolanum In-

ternational Funds, ten cambiano e restano -

variali, con tutta la loro efficacia € convenicn-
2a per i isparmiaiori ¢ investitori. Scattano ofa
le rinnavate condiziont def servizio. 1l Conto

Double Chance, su cut viene versata inizial-

mente la somma destinaia al progressivo inve-

stimento finavziano, funziona come ut ‘sef-
batoio’ (dal conto, appunte, all'investunienio}
remunerato: con la miova offerta “Double

Chdnce Summer Edition 2012°, in vigore fino
al 31 luglio, il conto garantisce sulle somme n
giacenza un rendimento del 5,50% lordo
annuo, vale a dire il 4,40% netto. Un tasso d'in-
feresse cccezionale, un rendimento cerfo e
molto remunerativo per if cliente e per ogui
risparmialore. Versamentt graduali
(in un arco di tewapa chic pud
variare da 3 2 6 per la versio-
ne obbligazionaria ¢ fino a
12 mest per quella aziona-
ca), programmati e di
uguale importo, vengo-
no pot spostati periodi-
camente dal conto in un
apposito fondo camune,
fino a completare I'inve-
stincato deli’tera som-
ma dedicata (importo com-
plessivo mutimo dell’invesit-
meato; 25.000 evro). In queslo
wodo, pralico € copveniente, con il set-
vizio finanziario Double Chance & possibile
entrare I manjera graduale ¢ ampiamente
divessificala nci mercali azionart ¢ obbligazio-
naii di fwtio il owondo, ivestendo nei fondi
Mcdlolanum Best Brands di Mediolanum
| Funds (vealizzato in collak

Y

fondo A Flessibile Qbbl 10
Giobale di Mediolanum Geshone Fondi.
Landamento storico dei mercair finanzian di
tuifo il mondo indica, del testo, che a lunghi
periodi di creseitz & sviluppo si alternano perio-
dicamente alcune, e al confronto molto pit
brevi, fasi di calo e ralientamento;
prims. che il sistema riprenda la
sua corsa al malzo. Investire
nei momenti di flessione &
volatilita & quindi il modo
migliore per approfitiare
pienamente dei succes-
sivi- momentt di rean-
pero. Namraimente sa-
rebbe oltimale rivscire 8
investire quando aziom &
valott di mictcafo soio at
minimj del peiodo, appena
prima delfa loro nuova ripresa,
ma & impossibile prevedcre quan-
do le vanazioni 2l ribasso finiscone,
per poi creseere di nuovo. Tra le possibili solu-
ziont fa pid efficace & quindi suddividere il pro-
prio investimento i pilt momeat, per olienere
wia media il pit vantaggiosa possﬂulc 1 que-
sio modo, ['investmento viene oltimizzato
fiutiando appieno la volatilith dei mercat, ¢

ne con alaune delle piti prestigiose societd di
gestiene del rispatmio a fivello mondiale) ¢ nel

attenendo prezzi d’ingiesso medt pitt favorevo-
li (imetado che misa a riducre if prezzo medio di

BANCA
o = MEDIOLANUM

GRUPPO BANCARIC MEDIOLANUM

isto degli investimenti azionari, i} cosid-
detto Dollar Cost Averzge). Ed & anche 1a stra-
tegia sostenuia e promossa da Banca Medio-
lamim, una strategia di longo periodo, dato che
nun asco di tempo di diverst anw, 1 dati siori-
<i ¢ le analisi finanziarie dimostrana che, mer-
cali ¢ rendimenti crescono sempre, soprathitio
per chi ha saputo ‘scenave’ durante la stagio-
ne pii critica, ¢ poi raccoglierne i fruti quando
i tempt sono maturi. Come per ogni alira solu-
zione finanziaria, vanno esservate le regole di
base: occorte leggere atientamente fe indica-
ziou nel prospetio (3
seguire le indicaziont del Family Banker
Mediolanut, che iz Uabbligo di venficare I
propensione ai rischio del singoio sottoscriifo-
te, scrupolosamente e caso per caso. Tulle
misure & procedure 2 tutela del cliente che
Banca Mediolanum melte sempee al cenfra del
proprio servizio, deila propria assistenza ¢ can-
sulenza, grazie ai suot circa 4.500 Family
Bauker presenti i tuilo i (eriorio nazionale.

n‘mdobeddrmﬂd&mbéwhmﬁ“n\\m
“ntEmatas! Funds. 1 Sistema Medeizoum Fovdi fiaka & une
Tamigia ci fore i Mchalanun Gastore Sose i fondi, 40+
legots 2) s, Dnc vienii relly nohlests e sfthedone.
{ preepeti g2 Fanch & f2 condpon ssenichs @ Cordishivad
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«La Banca moderna con forti radici ovunque»

Pi.rovanoﬁicepresidente di Banca Mediolanum: «stamo un Gruppo Bancario grande ma sempre molto attento alla realta del territorion

ediolanum & una
( ( banca grande e ‘loca-

Te’ allo stesso tempo.
£ per eccellenza fa banca def terri-
torion spiega Giovanni Pirovano,
vicepresidente di Banca Medio-
lanum, vicepresidente deli'Abi
(I’ Assceiazione bancana itatiana),

un grande Gruppo internazicnalc,
Con 1a formazione ¢ l'aggiorna-
mento cesinte, fornitt a i 1 suoy
orofessionssti finanzian. B in piti &
una banca molto tecnologica, multi-
canale e sempre ail’avanguardia,
ma con modalita facili ¢ pratiche da
utilizzare per tutli, per le operazion!

e attento del iessuto
econoinico e sociale dei Pacse,
della realla dei piccoli e grand:
fisparmiatori € investiiors.

Mediolanum ¢ un Gruppo bancario
di primo piano ma che sul territorio
«met confront: di ogni singolo clien-
te si comporta come 2 banca loca-
Ie di un tempo, per la vicinanza e il
rapporto peisonale ¢ diretto che
puo_garantire, alizaverso i nostri

U
convenienti nspetio al petrciio, che
qualcne decennio fa sembrava insc-
slituibile, & le sue nserve sempvaano
in breve fempo ae:unale 3 eaauanl
Le fonti b

finanziari present!
nvunqm 1 tutta ltaliay. Con la dif-
ferenza, nspetto alle piccole banche
locali, che ¢ appunto un grande
Gruppo. Con iutie le misorse, le

e
sempvexw energa pulila & L;u;
Ténargia soare rie  un

po. Neiuthnmmim*msae
dimezzato. In India ga cosia menc di
queiarda gasolio. Non & azzardaio
prevedere cha entro 13 fing del pros-
simo decennid if monde avia &
disposizione fanta energia a bassissi-
mocosto. In pratica, VEra delia Pietra
# finvia quando fa pietra c'eia ancoia,
qud#a del petroiio finira prima che

finsca il petroio. Le nuove tecnolo-
@e, che progrediscono in imaniera
esponenzale, consenfifanno sempre
il nsparni aie aziends, 2 utent &
ciienti, a benefico-ci nuove nsorse
che i rendeianno disponibi. L 22

el DrosSimI 2nni paranne awanlag-
gars di guesti camblament e di
quesii Bucvi scenan quel Paesi e

quelie fImpres che, con lungmirir
22, stano pianificando 2dasso o svi-
luppa futuro, si stanno atirezzando
per cogler tuile fe oppurunith del
1L0v0 £he St profia.

*Presidente i Banca Mediolaim

¢ i servizi bancar, le
struiture di supporio & le capacita di

q ¢ nei servizt alla cliente-
ia. «S1amo per eccellenza Iz bance
del territorio, nelle grandi citta
come nel piccoli centr1 di provin-
ciay sottolinea Purovane, «perché i
nostri professiomsti finanziar, |
Family Banker Mediolanum, vivo-
ne stebilmenie ¢, nel corso degl
anni, conlinuano 4 svolgefe la loro
attwita professiopale semipre nello
stesso lernitorio, & diretto contatto
con mwtt i loro clienti. Spesso nei
fuoghy dove sono cresciuti ¢ hanno

Giovanni Pirovano

rapporto personale, diretto e di fidu-
cia con la clientela. Un rzpporto di
fiducia che continua negh anui, in

re di filiale, nel caso di uua banca
wadizionale, ¢ cliente. E propio
questo tipo di rapporto tra direttore
¢ cliente ¢ svolio in maniero de!
futto equivalente. ed eccellente, dai
nostri Family Banker Ma, 1 piv, 1
nostri professionisti non sone sog-
getii al deleterio umn-over dei diret-
tori di filiale delle banche tradizio-
nali, che, soprattutio per quanic
riguarda j maggori istituti di credi-
to, ruotano con wa cadenza anche
wiennalen. Per cw w filiale, a ogni
nuovo arrivo, dopo pochi auni, nel
rapporti con la clientela si deve rico-
miiciare tutto daccapo. Difficile, s
non ibile, in questo modo,

molti cast per pitt diuna
stessa famiglia. Un punto di rifer-
mento, che si trasmetie di padre
figito.

costruire co ogni cliente un rappor-
to approfonditn & durature nel

nosiri liberi professionisti, che non
hanno la valigia n mano, & non
sono Ii di passaggio» fa notare il
vicepresidente di Banca Medio-
Janum, «il loro siccesso professio-
nale & direftamente coliegato & pro-
porzionale al successo ¢ alla soddi-
sfazione che rescono a cosmire ¢
otieneic con 1 loro chentt. Che
sono, e restano sempre, clienti
indanzitutto del professionista
finanziario, prima ancora che dell2
banca. Un’altra differenza fonda-
mentalen. Per fulti questi motivi,
Banca Mediolanum ¢ molto radica-
ta ovunquc, in tutta ltalia, ¢ 1 Family
Banker stanno diventando sempre
pitt parie mtegranie del sistema
locale e nfcumemo del tessuto

di duttivo del ter-

tempo, di grands edi

f(Cic‘) che il singoio

sempre vissuio. Dove
tuttt e tuiti i conosconoy. E diven-
tano, 1 questo modo, un puato di
riferimento autorevole ¢ stabile nel
tempo, sul terntorio. Atitaverso un

privaio ¢ imp
ha sempre apprezzato molio nella
presenza sul territorio della propna
bancay rileva il manager, «& innan-
zituito 1l rapporte direito tra diretto-

fiducia lidata. E por per le
sorti di un direttore di banca sone
essenziali innanzitutto i risultati di
breve periodo. Prima di fare carriera
¢ passare 2d aliro mcarico, 0 prima
di cssere sposlato alfrove. «Per i

Mediolanum ora comunica anche su YouTube

acebook, Twitter, e ora anche YouTube. Banca Mediolanum uiilizza le

tecnologie pits mederne, gli strumenti hu-tech pii pratict e fanzionali,

per comunicare con 1 propri clienti, & con it 1 risparmiatoni ¢ fe loro
femiglie, ogmi giomo, in ogm momento della giomata, da quaisiasi hogo.
Dopo essere approdali sui principali Social network, come Facebook €
‘Twitter, dal 15 Iiglio Banca Mediolanum avid il proprio brand channel su
YouTube, dove saranno disponibili notizie, presentazioni ¢ novita ¢i Banca
Mediolanuim, 1 suoi servizi e soluziom per i risparmio e gli investimenti
delle famugiic, eventi rivolii alla clientela, & lante imziative ¢ attivila organiz-
zale w tufta Dialia e m ogni periodo deli’anno dal Mediolanum Market
Forurm alia sponsonzzazione del Giro d'Italia. Per janciare in grande stile it
nuovo spazio della Banca su YouTube, dal 15 af 21 luglio eodri i it onda la
nUOVA Camp @ sulle p i rets Ty, con tna novitd in
pui; ad affiancare Ul presidenie Ennio Doris come testimonial della Bance
saranno anche nove manager Massimo Dons, Sara Doris, Oscar Di
Meontigay, Gianluca Bosisto, Luigi Del Fabbro, Vittorio Gaudio, Gianmarco
Gessi, Glovann: Pitovano, Stefano Volpato. Che in questo modo. come fanno
sempre titi i Farnily Banker nel lojo lavoro quotidiano, ci merono la faccia
in prima persona nella comunicazionc ¢ nella relazione diretta, s sempre pit
multicanale, con tutii i clienti ¢ le loro famiglic.

Un‘immagine dello spot Tv per il lancie del nuovo spazic di Banca Mediolenum
su YouTube. In primo piano, Ennio Deris

jale c
titorio per quan\o riguarda le esi-
genze ¢ le attivita finanziarie, sia
per le famiglie che anche per i per-
corst lmplcndltonalx dei clienti.
Ogni anno 1 Family Banker realiz-
zano, con il supporto dells Bauca,
oltre Gmila eventi, da Bolzano 2
Siracusa, da Cunco a Cagliart ¢
Taranto, tutti di alto livello. Oltre 2
essere sempre protagomsii di inizia-
tive commvolgendo, o i collabora-
zione con, le principali 2ggrogazio-
ni tenritoriali. Come e associazioni
imprenditoriali, Confindustriz, Re-
te Imprese lalia, Allcanza delle
Cooperative, vane aliie organizza-
zioni di tilievo, fra cui fondazioni,
Lions ¢ Rotary Club, e diversi
Ordini professionali. «Sono alfret-
tante occastoni per svihuppare uite-
riormente Ia fitta rete di relazioni
che sta alla base del nostra ruoio ¢
dolia vostra aitivild» osserva Pi
rovano, «guardando al mondo,
come fa un Grappo di livello inter-
nazionale come il nostrw, ¢ alio
stesso tempe sempre atienti allz
realtd locale e vicini & ogni elicntes,

Qusaa ¢ una pama or pdormadioae amendake |
<o finalitd promoioneh 1 seo conerasic

pon raypresen gas fortos i il consylenmy
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