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, Chi salveré
?

| Tltalia?

' Gli italiani

| Gl italian

l di Ennio Doris*

| Pud fallire una persona, o {

uno Stato, che ha 100 di de- '

bito e 500 di patrimonio?

No, non pud. Ecco perché il

| fallimento' dell’ltalia non &'
 possibile
\ Non esiste il rischic de_fau!z

‘ per l'lialia.

| Guardiamo le cifre ¢ per un
momento almeno lasciamo |

| da parte la paura che ci fa

| vedere fantasnii.

i confronto. con la Grecia

I non & praticabile: lo Stato
greco e i singoli citiadini gre-
¢i non possiedono la ricchez-
2a parrimgniale che abbiomo
nai, che abbiamo come Stato |

| e come singole famiglie.

| Due anni fa gli Stati corsero

| in aiuro delle bancke per evi- |

i fare che fallissero. Chi salve-
ra oggi gli Siani? I cittadini?

| Vediama. |

| La ricchezza finanziaria ita-
liana delle faniiglie, ol nefto s

| det debito. ¢ di 3.100 miliar-

| di di Ewro. In Germania & di |
3200 miliardi. Con la diffe- |

| renza che foro sono 80 milio- i

capite. pii ricchi noi.
| Ricchezza immobiliare: o!.‘re

I'80 per cento degli italiani
ha la prima casa di proprietd,
Vcontro appena il 42 per cento
. dei redeschi. Non c'é davvero |
lcuﬂﬁnma
| Debito. pubblico: & vero che
i [o Stato italianc ha un debi-
o mostrtpso, ma possiede
anche partecipazioni in s0:
1 cietd guotate quali Enel, Eni,
| Finmeccanica - nelle quali
potrebbe diminuire le parte-
| cipazioni; poirebbe quotare
| sacieta quali Ferrovie dello
| Stato, Poste, Cassa Depositi
L e Prestiti, ecc. Si stima che
i solo le Poste porterebbero |
{ alle casse statali qualche de- |
| cina di miliardi di Euro. t
LE poi le municipalizzate ¢ |
| futte le proprietd immabiliari |
dei Comuni che, per esem- |
| pio. potrebbero essere fonte
| di liquidita. Per le proprieta
| immobiliari dello Stato che |
| poirebbero essére _{acxrmme }
| collocate sul mercato. si sti-
mano. valori di centinaia d.l
 miliardi
| Insomma: I'ltalia ha accic
| mulato debiti, ma ha anche
Vaccumulato  un - patrimonio |
| miolto elevaio. Un patrimonio |
| che pud essere venduto per |
| tagliare il debito pubblico. ‘
| Inglrre, grazie ai provwdr-i
| menti presi dal Goverro, pos- |
| siante contare su un atfive di |
bilancio che & il pii alfo in |
| Europa, il cuf efferio saré una
| diminuzione  dell’incidenza
| del debito sul Pil.
| Ma la vera ricchezza dell'l-
Ilafw stama noi, siamo noi
| italiani. Non appena I'Ettro-
| pa ci intima di cambiare lo
l Jacciomo, ci abbiamo messo
pachi giorni per preparare la
prima manavra, ¢ poche ore
r la manovra aggiuntiva
| nel niomento del bisogno.
| Chi pmama prevede cala-
L strofi o & in mala fede o non |
i & informaio. Perché siamo in |
| grado di salvarci. e di salvar-
| ci ¢on le nostre forze.

|

*Presidents di Banca Medioknum

| 1, noi 60. Quindt siamo, pml

NON UN SOLO PRODOTTO, MA UN INVESTIMENTO SUI PROPRI CLIENTI CON UN VENTAGLIO DI POSSIBILITA

Tassi alti, ecco tutte le proposte

Mentre le prospettive sui tassi scendono, la Banca alza le remunerazioni dei prodotti

rodotti con rendi-

menti elevati. Ma

non solo. Oltre agli

alti tassi di remune-

razione, Banca Me-
diolanum offre al cliente molto
di pidi.

La strategia che sta alla base
delle diverse soluzioni di ri-
sparmio e investimento realiz-
zata da Banca Mediolanum,
2 invece coerente con il suo
abienivo: diventare, entro il
decennio in corso, una delle

Ad un risp poco at-
tento, le molieplici offerte ban-
carie presenti sul mercato dei
conli correnti e conti deposito,
potrebbero sembrare simili tra
loro e semplici da compara-
re, soprattutto se ci si limita 2
un mero raffronto dei numeri
pid evidenti, il tasso di remu-
nerazione in primis. Ma per
comprendere appieno il valore
dell'offerta, & necessario consi-
derare altri importanti aspetti,
tra cui la strategia di mercato
attuata datla Banca e la qualitz
del servizio che & in grado di
forire.

Molte banche seguono spesso,
se non esclusivamente, stra-
tegie di prodotto. Vale a dire,
puntanc 2 promuovere un sclo

li banche ‘retail’ (vale
a dm-,. rivolte alla clientela pri-
vata) del mercalo bancario ita-
liano. E per raggiungere questo
importante - traguardo, Banca
Mediolanum non persegue una
strategia di prodotto, ma una
strategia di crescita di lungo pe-
riodo, proponendo un ventaglio
di possibilita & cui corrisponde,
quindi, non uno ma una gamma
di tassi, tutti ai massimi livelli
di mercato.

Per Banca Mediolanum, infatti,
gli alti tassi di remunerazione
offerti rappresentanc non un
semplice costo per ottenere
risultati a breve. ma un vero
e proprio ‘investimento’ per
costruire con i propri clienti
una pianificazione finanziaria
li ¢ che duri nel

prodotio, isendo quindi
cl:cnu di pmdouc che non
scelgono il servizio bancario
nel suo complesso. Si instaura
quindi, tra banca e cliente, un
rappena di durata equivalente
alia durata de! prodofto stesso.

tempo.
Basti guardare alle azioni ¢ alle
scelte concrete fatte nell'ulti-
mo periodo. Fino allo scorsa
lughio, le stime dei tssi erano
in crescita, seppure. graduale

MEDIOLANUM INTERNATIONAL FUNDS E BEST BRANDS

Coupon Strate

Un fermo immagine della campagna pubbli-
citaria per il conto deposito InMediolanum

e gia in quello scenario i tassi
di remunerazione applicati da
Banca Mediolanum erano co-
stantemente ai vertici del mer-
calo. Ma a partire da agosto, la
& fortemente mutala,

Palbero cresce

intanto tu coegli subito i frutti

pesso il dilemma da risol-
vere & quello di scegliere
tra ‘congelare’ i risparmi
investendoli a lungo termine
i'ob:cmvo di farli crescere,
oppure provare- a far frutiare
periodicamente il proprio capi-
1ale per usufruire dei proventi,
diciamo una-due volie I'anno
e nonostante i chiari di funa di
questi tempi.
Oggl non & indispensabile sce-
gl:m Con Coupon Szmegy

Collection & il nuovo strumento
di investimento lanciato da Me-
diolanum International Funds lo
scorso maggio e che ha gid rac-
colto oltre 350 milioni di euro
fra i clienti della Banca. Motivo
del successo: & stato pensalo per
investire in modo diversificato
nei mercali (azionario, obbliga-
zionario, immobiliare) & unisce i
vantaggi di un investimento nel
lungo periodo (apprezzamenio
del caplule) alla possibilitd di

i yuolg risp a sin da subito, se vi
queste esigenze sono le condizioni, 1 frutti del
neamente. Percid. da un Tato si proprio investimento (proveata
accantona il denaro, gli si dail  periodico).

tempo. per poter puntare sulla  Coupon Strategy Collection az-
crescita di valore dell’investi-  sce su uno dei principi di base di
mento, e dall'altro si ha la pos-  Mediolanum, e ciot la diversifi-

sibilita di ricevere un provento
ogni semestre.
Mediolanum Coupon: Strategy

cazione, unita alla flessibilita: in
pratica, un fondo che investe in
fondi di rino d'investi-

mento specializzati nel mercato,
azionario dei dividendi, nel mer-
cato obbligazionario globale e
nel settore immobiliare. Non un
portafoglio precoslituito, ma un
prodotto in grado di evolvere per
cogliere al meglio le opportunita
offerte dai mercati.

La diversificazione poi, non &
solo nel tipo di prodotto finan-
ziario, ma anche geografica, in
modo da godere dei benefici non
soltanto del mercato italiano o
europen, ma mondiale, Coupon
Strategy Collection & 1'ultimo
nato della famiglia Mediolanum
Best Brands, la soluzione che
coniuga V'esperienza gestionale
ormai_comprovata del Gruppo
Mediolanum alle strategie spe-
cializzate e consolidate di qua-
lificate case d'i i del

¢ ora le stime
prevedono, per
i prossimi mesi,
una significati-
va discesa dei
1assi. Anche in
questo  nuovo
quadro, Banca
Mediolanum
ha deciso di
‘investire’ sui
propri clienti,
aumentando il
tasso del conto
deposito InMe-
diolanum  dal
3,50% 2l 3.75%
lordo  annuo
per le somme
depositate  per
12 mesi. Un
valore oggi pari
al 2,73% net-
1o, ma che dal
primo  gennaio
2012 salird al
3% neito (con
Paliquota fisca-
le applicata sui
depositi bancari che passerd
dall’attuale 27% al 20%).

Un altro passo importante da
parte della Banca 2 stato I'in-
cremento dei tassi di remune-
razione anche peér i depositi di

Gruppo Mediolanum: salgono

i risultati nel primo semestre |

In questi mesi i titoli azionari del settore bancario: sono
sull'altalena dei mercari finanziari, innanzitutto per. effetio delle

' incertezze collegate all'andamento dell’area ewro, dei coni
| pubblici ¢ del debito sovrano di alcuni Paesi, pruna fra tutti
| la Grecia. Ma nonostante la volatilita dei’ mercali azionari e
| delle quatazioni. i risultari del Gruppo Mediolanum rel primo
| semestre dell anna registrano solide performance positive ¢ una

durata pid breve (3 e 6 mesi),
che proprio in queste fasi, ri-
sultano ancora pid vantaggio-
si. Oltre al Conto Deposito,
Banca Mediolanum ha incre-
mentato tutti i tassi della sva
gamma di prodotti. Il tasso di
remunerazione - del servizio
Double Chance, che permette
di investire in maniera gradua-
le e pianificata sui mercati f-
nanziari, & stato aumentato dal
4,11% al 5% annuo lordo. Il
Pronti Contro Termine ‘InMe-
diolanum Plus Pet Evolution”,
per le somme a scadenza 12
mesi, presenla ora un tasso
del 320% lordo annuo. che
corrisponde ad un 1asso net-
to annuo del 2,80%, che dal
1° gennaio 2012 incremente-
a sino al 3,06% annuo netto
(lordo 3,50%); mentre il conto
corrente  Mediolanum  Free-
dom, per le somme in giacenza
oltre i 15mila euro, dal primo
oltobre aumenterd le rémune-
razione, passando dal 2,85% al
3,15% lordo annuo.

Una strategia per creare valore,
efficace ¢ dilungo periodo, per
la Banca e per i suoi clienti.

| crescita rilevante. L'utile rietto & stato di 968 milioni di euro. per

un incremento del 14% rispetto al risullato delio stesso periodo
dell'anno scorso. Le masse amminisirate hanno regisirato un
nuove massimo Storico attestandosi @ 46,7 miliardi di ewro, in

crescita del 9% rispetio a giugno 2010 e dei 2% dall’inizio di

1,48 mitiardi di euro.

qguest'anno. La raccolia neita é stata positiva per complessivi

In linea con il recente piano earopeo di salvataggio finanziario. |

| della Grecia, Mediolanum ha deciso di procedere a una svalu-
| tazione dei titoli gavernativi greci con scadenza entro if 2020,

| inclusi nei poriafogli titoli delle proprie controllate. Quesia
| svalurazione collegata alla crisi greca ha prodono un impatio
\ negarivo netta a conlo éconamico pari a 14.2 milioni di euro, in

assenza del quale l'utile consolidato del Gruppo Mediolanum

sarebbe stajo di 111 milioni di euro (vale a dire, +31% in un

anno). E nonosiante I svalutazione dei iitoli governativi greci, i
risuliati consolidati del Gruppo nella prima meté deli’anno han-
no registrato un solido progresso.

Ci i npa compleio disy

sul i

In California dove si

s Viaggio di lavoro in Ca-
lifornia per il wop management
Mediolanum. Obiettivo: cono-
scere’ le tecnologie del futuro
nel campo della comunicazio-
ne. La visita si & svolta nella
Silicon Valley, I’area a sud di
San Francisco a fortissima con-
centrazione di aziende legate
all’elettronica. Qui, dagli anni
Trenta, nascono tutti i prodot-
ti che hanno rivoluzionato le
nostre interazioni, quelle che
riguardano i nostri rapporti di
comunicazione personali e di
lavoro, aziendali & globali. Dal
computer ul lelel'emne a luur.
le pix

Family Banker personale. Via
pe. via telefono, via cellulare,
via chat, videochiamaia e con
tutti i nuovi “prodotti derivati”

mobili.

“Non s'2 trattato di un viaggio
turistico, ma di esplorazione,
per sapere in quale direzione
si stanno muovendo You Tube,
Google, Skype, Cisco™ spiega
Oscar di Montigny. Direttore
Marketing e Comunicazione
di Banca Mediolanum. “E si &
trattato dell'ultimo “viaggio di
studio”™ in ordine di tempo per
Banca Mediolanum, che gia nel
1982 andd negli Usa per vede-
re come i le prin-

it i pid asticolati sviluppi dl
questi due strumenti che hanno
rivoluzionato il nostro modo di
vivere, di lavorare, di divertir-
ci, di conoscere cose e persone.
E. per i clienti Mediolanum,
anche di compiere ogni opera-
zione bancaria da soli, oppure
affiancati da un operatore, op-
pure insieme 2 un operatore € al

cipali reti di distribuzione dei
prodotti finanziari. Seguirono
poi altri viaggi, per esempio per
imparare a fare la Corporate TV
e la Corporate University, visto
che quelle che da noi in Italia
sono ancora oggi raritd, negli
Stati Uniti erano gié trentanni
fa realtd collaudate”.

In questo modo Mediolanum

Oscar di Montigry

mantiene la promessa di essere

ra elitarie a quelle pit diffuse,
dalle pid complesse alle pid
intuitive, perch ogni cliente
possa scegliere quella che pis
gli & comode. Li anticipa anche
continuando nella tradizione di
indagare su quanto la ricerca sta
studiando o sta sperimentando.
Lo scopo: quelle di sempre,
ciot offrire al cliente gli stru-
menti pitl semplici ed efficienti,
i pratici ed esaustivi per inte-
ragire con la banca. Mettere il
cliente sempre pill nelle condi-
zioni di “usare” la banca come ¢
quando vuole. Non & caso oggi
il motto della Banca & evoluto:

“la banca costruita intorno a te™: ogg: & il cliente che definisce
allora aveva ipato i tempi, i! “la banca costruite
costruendosi ¢ organizzandosi  intorno a me™

al servizio del cliente, creando
1a figura del Family Banker ¢
strutturando un Banking Center
a disposizione del cliente via
telefono: oggi li anucipa non
solo adottando tutte le tecno-
logie. dalle pid avanzate alle
pid semplici, da quelle anco-

Nota personale: “Nella Silicon
Valley ho inconirzio e osserva-
to centinaia di persone, le ho
ascoltate, le ho viste iavomrt
confida Oscar di 2]

lavora per il futuro

noi. sono donne e uomini che
vivono nella ricerca incessan-
te del costante miglioramento.
Appareniemente lavorano per
qualcosa di effimero. che oggi
funziona € domani 2 gik sorpas-
sato. In realtd ogni passo che
fanno & un passo in avanti. In
avanti verso il miglioramento.
Ed & questo che noi vogliamo
fere ogni giomo. Somo donne
& pomini, ancora oggi. di fron-
tiera, perché si pongono ogni
giomo dei limiti da superare.
Vogliono costruire qualcosa che
incida beneficamente nella vita

* della persone. E questo & anche

il nostro obiettivo, lo scopo del
nostro lavero quotidiano”™.

Entra in Banca Mediolanum
Basta nnanl‘mronah

www.bancamediolanum.it

“E.mi sono piaciuic, penché
mi sono reso conto che siamo
in sintonia: anche loro. come

o @
‘ezendaie i ol contento ion
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