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La nuova proposta garantisce un alto livello di personalizzazione e flessibilita per rispondere a tutte le necessita del contraente

Ora tutti possono accendere un mutuo su misura

E il cliente che sceglie come combinare le caratteristiche del piano di rimborso

resce Ja “famiglia” dei pro-
dotti Riflex. Dopo 'aper-
tura del conto corrente, la
carta di credito RiflexCard, la carta
prepagata Riflexcash, debutta il
Mutuo Riflex.
Lapuovaproposta che arriva dal-
I'esperienza di Banca Mediolanum
intende soddisfare il desiderio della
maggior parie delle famiglie di pos-
sedere una casa di proprieta. Di qui
una modalit di finanziamento dav-
vero innovativa e soprattutto con la
stessa filosofia del conto Riflex: non
standardizzata ma capace di adattar-
si alle esigenze reali del cliente.
Mutuo Riflex, infatt, a differen-
zadegl altri esistenti sul mercato, sia
che sitratti dell"acquisto di una prima
casa, di una seconda o ancora di un
investimento immobiliare, & in grado
di garantire un alto livello di perso-
nalizzazione ¢ flessibilita per ispon-
dere a tte Je necessita del contraen-
te, specie se queste nel corso del
tempo variano.
Sono due, quindi, 1 punti di forza
di questa tipologia di mutuo.
Innanzitutto rappresenta il primo
sul mercato che in un unico prodotto
consente di scegliere e combinare le
caratteristiche, in mode da costruire
una soluziene personalizzata, “su
misura”, il tutto nella piena traspa-
renza dei costi,
Per cominciare il cliente potr see-

gliere liberamente il piano di ombor-
sodel capitale finanziato che, sullaba-
se dei propri bisogni, risulti il pid van-
taggioso (tradizionale, francese, fles-
sibile al 50%, a rata costante elc.); la
tipologia di tasso (fisso o variabile, ma
volenda si potrd optare di rimborsare
1l capitale finanziato in parte a tasso
fisso e in parte variabile, definendo
anche la percentuale da applicare).
Un altro elemento assai impor-
tante & la durata, che per Mutuo Riflex
pud andare da un minimo di 5 anni &
un massimo di trents; a fare da bus-
sola nel determinare I'importo della
rata & il reddito mensile: ad esempio,
allungando nel tempo il mutuo, la rata
si abbassa influendo in misura mino-
re sul risparmio ¢ sul tenore di vita,
ma la valutazione andrd fatta caso per
caso. Inoltre il cliente potrd inserire
I upz.mne “Cap™: in questo caso, s&
si verifica un ralzo dei tassi, il Cap
blocea I'importo della rata a un valo-
re prefissato contrattualmente. Infine
va decisa quale percentuale si vuole

T mieteati italiani, sulla spinta di quelli mondiali, offrono un panorama equilibrato e sperano che la "volontd politica” ne prenda atto

finanziare con lloperazione (che pud
spingersi fino al 95%).

Ma non & wtto. In un arco lem-
porale di medio-lungo periodo, come:
si presenta quello per un mutuo, &
probabile che le condizioni di vita pri-
vata e professionale cambino, cosi
come quelie di mercato. Per garanti-
re una soluzione sempre aggiomata,
perfla prima volta sul mercalo, un
mutud rende possibile la modifica di
alcuni parameltri scelli da principio,
senza aver bisogno di rinegoziare il
mutuo con la banca e pertanto senza
sostenere costi onerosi di estinzione e
riapertura.

In particolare, nella fase di ge-
stione attiva del prodotio, ogni cinque.
anni, Mutuo Riflex permette di eser-
citare diverse opzioni: o

lita per il cliente, la cosiddetta opzio-
ne “salta la rata”, che consente al
cliente di saltare una rata del mutuo
per far fronte a eventuali situazioni
di emergenza. In questo caso I'im-
porto mancante verrd automatica-
mente ridistribuito sul piano di rin-
borso residuo, per cui non si avrd I'o-
nere di rimborsare la rata in questio-
ne in un'unica volta, ma cid avverra
gradatamente mediante un lieve incre-
mento dei pagamenti successivi. Cio
non toglie che, in qualsiasi momen-
10, si decida di procedere a rimborsi
parziali oppure di estinguere total-
mente il debito.

Per realizzare la soluzione che
rifletta sul serio le aspettative della
famiglia si potra sempre contare sulla
guida sapiente e qualificata di un con-
sulente globale di Banca Mediplanum
che in pil oggi ha a disposizione un
nuovo strumento, ovvero il Riflex ho-
‘me driver un software innovativo che
permette di costruire il mutuo idea-
le, variabile dopo variabile, ¢ al tempo
stesso di fare simulazioni, mostran-
do gli scenari futur se si andasseroa
cambiare alcune caratteristiche.

Acompletare lasol difi-

ridurre la durata del mutuo; ridefini-
e la quantit di tasso fisso e variabi-
le; inserire un tetto massime alla varia-
bilita del tasso (Cap); cambiare la
maodalith di imborso del capitale.

A garantire ancora pill tranquil-

nanziamento da parte della Banca

<’ poi il “pacchetto” di polizze
assicurative “Multi Scudo™ Medio-
lanum, pensate per la tutela della
famiglia ¢ dello stesso immobile
oggetto del mutuo.

E' possibile
modn‘lcare

Consente di saltare
ia rata del mutuo

Bilancio 2005 record per il Gruppo Mediolanum
Sedi di prestigio

per i clienti "top"

vate Banking, A breve saran-

no inaugurate le due presti-
giose sedi di Milano (Via San
Paolo, 1) e Roma (Largo Fonta-
nella Borghese, 84).

I n crescita Mediolanum Pri-
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" LaDivisione & nata nel corso

del 2005 con una missione ben chiara: offrire consulenza bancaria e finan-
ziaria di alto livello quaﬁtativo per soddisfare le speciﬂche esigenze degli
investitori con elevati patrimoni. Vale a dire un servizio fortemente persona-
lizzato'e dedicato a questo particolare segmento di clientela, La fase di sele-
zione per la ricerca dei Private Banker ¢ partita a novembre 2005.

“Enitro ]a fine dell'anno - afferma Paolo Suriano, responsabile di Medio-
lanum Private Banking -, la nuova realtd potri fare affidamento su 70 Private
Banker con un portafoglio medio pro- capne che supererd i 25 006.000 di

Euro.L'attuale

& formata da p

i da una qua-

lificataselezione svolta aﬂ‘mwmudeliamleoomumaleda Banca Mediolanum

e dal mondo bancario nel seftore della promozione finanziaria”.

Due i requisiti da possedere: un curriculum vitae significativo e relazio-

ni con client di alto profilo.

1 piano di sviluppo di Mediolanum Private prevede la copertura delle
principali cittd italiane. La Divisione ha infatti I'obiettivo di contare su

200 Private entro il 2010,

Lo sviluppo dell'economia reale investe I'Europa e influenza anche il nostro paese

na delle p1i aspre campagne

l elettorali degli ultimi decen-
ni, culminata nella notte dei

risultati traballanti e dello spettro del-
I'ingovernahilita, non ha scalfito il
comportamento dei mercati finanzia-
1 domestici, confermatisi ancora una
volta come streltamente interconnes-
siconigrandi temi e scenari delle ten-
denze finanziarie ed economiche glo-
bali, witalpitirilene in chiave earopea.
Certa, non sono mancali i lem
specifici a livello di singola societd o
settore, [n particolare, non sono man-
cati gli annunci o le previsioni di ope-
razioni societzrie, che pouwebbero aver
afteso e rovato I'occasione per met-
tere la forza dei fawi compiuti davan-
ti all'indebolita capacith di reazione di

potert pubblict e priva, disram dalle
alchimie delle nomine e delle redi-
stribuzioni di pesi, misure, preroga-
tive e compelenze.

Per il resto si ¢ vist un anda-
mento della borsa sostanzialmente
sovrapposto alla tendenza positiva
mondiale. Questo anche nei sussultl
di breve termine, generati dal merca-
to dei prodotti energetici nelle sue
periodiche impennate dei prezzi,
comungue 1n COnUNUd ascesa,

Anche il mercato obbligazionani
& monetario & risultato allineato alle
tendenze pii generali legare alle aspet-
tativé sul comportamento della Bancu
Centrale Europea, con ben poco rife-
rimento alle prospettive delle variabili
finanziarie nazionali e alle discussio-

ni sulla gestione del deficit pubblico.

Anche le incertezze sul regime
fiscale delle attivith finanziarie non
sembrano aver avuto un impatto sulle
tendenze di fondo dei mercati.
Significativo, probabilmente, del fao
che le attivita finanziane quotate in
Italia sono ampiamente classate nel
cirenito internazionale degli investi-
‘ment e detenute da soggetti non resi-
denti 0 estero-vestits, totalmente indif-
ferenti a possibili incrementi delle ali-
quote di prelievo fiscale. Pl sensibi-
li a questa tematica, e a quella delle
prospettive del risparmio domestico
in generale, sembrano essere stati i
titoli del comparto assicurativo o det
servizi finanziari destinati al pubbli-
<o, apparsi meno dinamici del resto

ddel isuno.

A parte yuesta possibile eceezior-
ae, anche 1 temi settoriali pill eviden-
i sono apparsi indipendenti dall'eve-
luzione del quadro politico. Regina
incontrastata di questi primi mesi del
2006 & statasicuramente la Fiat: il suo
progresso & perd spiegato piti dalla rin-
novatd politica di prodotto e dai
miglior equilibri finanziari ottenuti
con le operazioni dello scorso anno,
che non da una presunta centraliti
ritrovata dalla casa torinese nei nuovi
equilibri dei palazzi romani, Cosa che
non le guasta, ma probabilmente non
in misura cosi determinante. Pit pena-
lizzati, Invece, 1 titoli delle societd
“interest sensitive', dove 1'elevata
esposizione debitoria espone a rischi

maggion in uno scenario di incre-
mento dei tassi. In questa situazione
¢ possibile assistere ad un aumento

pre e post elettorale. In primo piano
abbiamo quindi avuto lo sviluppo
dell’economia reale, che dai qua-

dell’attivita di emissione di “corpo- %edranti del Pacifico e del Nord

rate bonds”, per consolidare le posi-
zioni finanziarie in tempo utile. Tutti
fattori importanti, ma che poco hanno
a che fare con la fase politica attuale.

Abbiamo quindi avine wna ripro-
va della conferma di grandi temi,
Innanzitutto della globalizzazione
avanzata del mercato finanziario, che
coinvolge in pieno anche il nostro
paese, e poi degli effettt della “blin-
datura” europea della politica mone-
taria, impermeabile anche alle pi
violente polemiche sul debito pub-
blico italiano, che non hanno man-
cato di fare da sfondo alla dialettica

Atlantico si sta finalmente spingen-
do anche in Europa e sta coinvol-
gendo anche il nostro comparto
manifatturiero, A questo sviluppo,
che trascina inevitabilmente anche il
settore del servizi, fa da contrap-
punto una tensione monelaria misu-
rata dall’evoluzione dei tassi d'in-
teresse, dei quali si stanno scontan-
do nuovi futuri incrementi.

Se ne ricava un quadro da equi-
librato a positivo per le borse in gene-
rale. Staremo a vedere se anche la
cosiddetta “volontd politica” sapra
adeguarsi a questo scenario.
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