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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Le Borse negli ultimi venti anni hanno sempre fatto registrare alti e bassi, ma la linea dello sviluppo ha sempre avuto un trend positivo
o © @ o li o e & li ®
Risparmio e strategia: consigli utili per i clienti

¢ posibile trarve vantaggio anche dialle corvezioni del mercato

Con Lasuto dei promotor

@ preannunclatd Correzione

I dei mercad si& avverata pun-

talmente e puntualmente

dappertutte abbiamo letto le solie

frasi: “oggi bruciati in Borsa centinaia

di mikiardi”, chllmn i mercati”, gl
investitori scappano”,

La storia si ipete sempre e come
sempre I'emotivila prevale sul ragio-
namento razionale che invece ci con-
sighia di comprare propno quando 1
mercati scendono. Come sappiamo il
comportamento umano & soggelto al-
1'emotivitd. Parlando, appunto, di -
sparmio dobbiamo tenere 1n conto an-
che dell'intervento di altd fattori
atavici tra i qualila necessita di met-
tere in sicurezza il proprio futuro ol
mantenere pieno il proprio granaio,
Ma pensando razionalmente il ragio-
namento da farsi & in parte opposto.
I mercati nel loro insicme rappresen-
tano I'economia e da sempre |'eco-
nomia rappresenta lo sviluppo del-
I"umanita che & cresciata sempre e
nen é mai arretrata, <i sono stati alti
¢ bassi ma la cosiddetta linea dello
sviluppo ha sempre avuto un trend
positivo. Da questo si trae la conclu-
sione che se si investe nell'economia
mondiale & si lasciano ai propn inve-
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il gratica presenta |'andamento
dell'insieme delle Borse mondiall dal 1985 al 2005

stimenti i giusti tempi di maturazione
che, per gli investimenti in azioni, non
possono essere inferion agli 8/10
anni, la probabilita del buon risulta-
to & vicina al 100%, quindi & il mo-
menta di cogliere I'opportunita

Un aiuto determinante nella
gestione del risparmio & dato dalla fun-
zione de] Promotore Finanziario.
Quando il promotore & sostenuto da
una azienda in grado di fornirgli sup-
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camunento i Walter Ottolenghi'
A. D. di Mediolanom gestione fondi

porti formativi ¢, sepratiuto, una stra-
tegia mirata, ha a sua disposizione lo
strumento con cui vincere in primo
luogo la propria emotivith per poi far
fronte a quella del cliente. E' il caso
degli uomini di Banca Mediclanum
che sono attentamente preparati a fare

in modo che 1 propr clienti possano

i periodi di negativita dei mer-
catl: la dimostrazione & data dal fatto
che durante tutte le fasi storiche di cali

dei mercati negli ultimi 20 anm men-
tre 1 clienti delle altre reti vendevano
1 propri investiment in fondi aziona-
d, perdendoci, i clienti di Banca
Mediolanum hanno sempre mante-
nuto il propric mvestimento e maga-
i acquistato, ottenendo cosi, nel lungo
periodo, buoni guadagni anche abbas-
sando il prezzo medio.

Un altro punto determinante del-
I'importanza del consulente & dato dal
fatto che anche in periodi di crescita
de1 mercati I'investimento strategica-
mentecorretto nel tempi enel modi, e-
sattamente come Viene proposto da
Banca Mediolanum, consente dei mar-
gini di positivita superiort aquelli rea-
lizzati dal puro andamento dei merca-
ti. Tanto per fare un esempio, daun’in-
dagine svolta da un noto quotidiano
risulta che el iriennio 2003/2005 i por-
tafoglt dei clienti dei fondi Mediola-
num hanno reso molio pitr dell'indi-
ce generale dei Fordi Comuni di Inve-
stimento e che nel solo 2005 hanno
fato regstrare una performance lor-
da ponderata superiore al 19%. Tutto
questo & dovuto soprattutto alla stra-
tegia della Bancae al modo con il quale
la Banca stessa & in grado di comuni-
care ai propri vomini la strategia.
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Mediolanum e quelio del mercato. Questo andamenle dimostra come i ¢lienti Mediolanum,
con I"acquisto costante, grazie alla consulenza dei laro promelori, riescano a sirutiare
| periodi di ribasso comprando a prezzl pit bassi e nan subendo I'emolivild del momenta

Riflex si fa in quattro per le falnlghe

rasparenza del costu ed
T estrema flessibilita. Sono

queste le caratteristiche che
fin da principio hanno contraddi-
stinto Riflex, il conto corrente lan-
ciato nel 2005 da Banca Mediola-
aum con 1'obiellivo di proporre un
prodolto “su misura” del cliente, in

titamente di prelevare contante pres-
s0 i bancoma di tite le banche ita-
liane. Consente, sempre senza richie-
dere costi aggiuntivi, presso gli oltre
15mila sportelli convenzionad, di
effettuare operazioni di versamento
(assegni, contante) e di prelievo (sia
ewro che valute estere),

grado ciog di riflet- Ma Riflex, so-

tere e adaltarsi alle prattutto, si pud

sue esigenze per- éy utlizzare 24 ore su
o |MEDIOLAN

sonali. Da quell e CONTO TL 2&.1 ¢ permette al

vento, in meno di cliente di entrare in

un anne, a portare

il “marchio” Riflex & una vasta
gamma di offerte: la Riflexcard, la
Riflexcash ¢ il mutuo Riflex.

1l conto Riflex. La trasparenza,
s1 diceva, &1l primo
punto di forza di
Riflex. Hainfatti un
costo certo, sicuro,
che pud azzerarsi se
il cliente conserva
con la banca investiment per 30mila
©Uro oppure una giacenza minima sul
conto di 6mila euro: pud ciod costa-
re da z¢ro a 5 euro-al mese, il che
significa un costo annuo massimo di
60 euro, senza ulteriori spese. Riflex
permette di effettuare tutte le opera-
zioni ordinarie in modo illimitato e
totale: dai prelievi agli assegni, daj
pagamenti ai bonifici. Da la possibi-
lith senza limitazioni & sempre gra-

 banca con lo spor-
tello che si preferisce: via web piutto-
sto che quello telefonico o televisivo,
LaRiflexcard. Chisceglie Riflex,
o un altro conto corrente di Banca
Mediolanum, pud
richiedere Riflex-
card, lacartadj cre-
dito multifunzione
innovativa  sotto
tutti gli aspetti: dal
materiale con cul & realizeata, alla pos-
sibilita di inserire la fotografia dell’in-
testatario, rendendo cosi la carta anche
documento di riconoscimento, Una
carta di credito, dunque, che tiela il
cliente dal rischio di furto e che pud
essere richiesta anche online cosi come
il conto corrente Riflex pud essere sot-
toscritto via Intemet consultando il sito
www bancamediolanum.it,
Creata in collaborazione con Car-

taSi, Riflex, al costo fisso annuale di
30 eurc ¢ bancomat ¢ pagobancomat
in ltalia e all’estero, viacard, carta di
credito (Visa o Mastercard), carta per
rimborsi rateali (carta revolving),

In particolare lacarta permette di
valutare mensilmente gli importi da
commispondere a saldo e quanto inve-
ce addebitare sul
conto a rate, senza
dover decidere al
momento dell'ac-
quisto la modalita
di nmborse. noltre
Riflexcard protegge la privacy, per-
mettendo al titolare di effettuare ac-
quisti via Internet in modo pid sicu-
roattraverso| servizi Verified by Visa
e Mastercard Se-

risce un doppio vanlaggio: in prims
la spesa risulta minore rispetto al can-
camiento volta per volta (il costo pre-
visto per il chiente & di 1 euro a nica-
rica); in secondo luogo di la tranguil-
lita di avere un’ “alimentazione” del
prodotto sicura & in piena autonomia.
Allaricarica, che pud anche esse-
re fatta da terzi
(purche correnti-
sti), si provvede via
Internet
Il mutuo Ri-
flex. Si rifa alla
strategia di fondo di Riflex, propo-
nendosi di garantire I"acquisto di una
casa di proprietd con una soluzione
pensataad hoc per il chiente. Conque-
sta tipologia di

cureCode, mutuo & possibile

La Riflexcash. TR sceglicre 1l piano di
Elacartaprepagata |\ MEDIC f] o I}'&‘ rimborso del capi-
particolarmente a- tale finanziato che,
daita ai pilt giovani sulla base delle pro-

che pud essere richiesta da chi abbia
un conto presso la Banca ma utilizza-
1a da chiunque (minari, non correnti-
sti). La sua novitd, rispetto alle altre
in circolazione in [talia, consiste nel-
I'opzione aggiuntiva che permetie di
stabilire in anticipo un importo men-
sile da "ricaricare” in automatico, a cui
corrisponderd il relativo addebito dal
conto comente di riferimento.

La ricarica "automatica” confe-

Programmi TV per le aziende
dei clienti di Banca Mediolanum

anca Mediolanum d'ora in poi
B offrird la sua consulenza alle

aziende dei propri clienti per
quanto riguarda la comunicazione della
loro immagine e del brand.

La Banca fondata da Ennio Doris,
infatti, ha pensato di mettere a disposizione
della sua clientela I'esperienza maturata
nel campo della televisione e dei media.
1 progetto verra portato avanti grazie alla
preziosa collaborazione di Alboran, la
societd che con Mediolanum Comuni-

nizzate dall'istituto di credito.

Ma ancora una volla il mezzo per raggiungere i
potenziali nuovi clienti sara rappresentato dalla rete
degli olre Smila consulenti.

"Il nostro obiettivo & di portare all'esterno e mette-
re al servizio di altre imprese, il know-how della Banca,

cazione realizza pec il Gruppo Mediola-  Alessandro Marches]  promoe le presentazioni che il cliente avra
num filmati tv e servizi, in particolare in -~ responsabile vendite  poil’opportuniti di modulare ¢ adattare al
occasione delle convention aziendali orga- di Albaran profilo della propna realth aziendale”

la prima che, gia quindici anni fa, deci-
devadisperimentare la tv aziendale come
strumento di comunicazione, formazio-
ne ¢ al tempo stesso di motivazione delle
proprie risorse”, spiega Alessandro Mar-
chesi, responsabile vendite di Alboran,
In questo progetto, dunque, la rete di
vendita della Banca, ancorauna volia, avrd
un ruolo centrale. "Il consulente quando si
rechera dal cliente, oltre ad offrirgli il sup-
porto tradizionale per le decisioni di inve-
stimento, con il suo pe potrk mostrargli §

In particolare la clientela della Banca

potra contare sulla competenza del per-

sonale di Alboran, un team nutrito di teenict, produt-

loi, autori di programmi, cameraman e registi a cui

sark affidata la progettazione della strategia comuni-
cativa & successivamente la realizzazione de video

prie necessitd, nsulti pid vantaggioso
(a rata, francese, flessibile al 50%, a
rata costante e1c. ); la tipologia di tasso:
(fisso o variabile, ma volendoin parte
atasso fisso & in parte variabile, deci-
dendo anche la percentuale da appli-
care). La durata (che va da un minimo
di § anni a un massimo di trenta) e
ancora l'opzione “Cap”, che nel caso
di rialzo dei tassi mantiene I'importo
della rata a un valore prefissato con-
trattualmente. Infine va decisa quale
percentuale s1 vuole finanziare conl'o-
perazione {fino al 100%).

In particolare, nel corso della vita
del mutuo, Mutuo Riflex permexte di
esercitare diverse opzioni: aumenta-
re o ndurce la durata del muto; nde-
finire Ja quantita di tasso fisso e varia-
bile; inserire un tetto massimo alla
variabilita del tasso (Cap); cambiare
la modalita di rimborse del capitale.

A garantire ancora pib tranquil-
Iia per il cliente, & possibile saltare
una rata del mutuo per far fronte a
eventuali situazioni di emergenza. In
questo caso l'importo mancante vena
automaticamente ridistribuito sul
piano di dmborso.residuo.

Per realizzare la soluziene che
nfletta sul seno le aspettative della
famiglia si potrh sempre contare sulla
guida sapiente e qualificata di un con-

1i T'obiettivo di contare sy 200
Pma(; entro 11 2010, £

Selezione e Reclutamento F
| lel. 02-90492778 ‘

Nelizie Mediclanum.
a cura di Roberto:Scippa -
rdze@sclppg@medio\amm.h_

sulente globale di Banca Mediol

che in pil oggi ha a disposizione un
nuovo stremento, ovvero il Riflex
home driver un software innovativo
che permette di costruire il mutuo idea-
le, vanabile dopo variabile, ¢ al tempo
stesso i fare simulazioni, mostrando
gli scenari futun se 31 andassero a cam-
biare alcune carattenistiche.

Entra in Banca 1
Mediolanum |
Basta una telefonata

840704 444

wwiv.bancamediolanum. it




