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Gl anniversari

di Mediolanum

uestanng per Mediola-
e 5 venﬁcm due ricor-
renze it 125

anni dolla nascita di Pro-~

gramma Italia, primo nucleo da cui
& derivato tutto il Gruppo, e i 10 anni
di Banca Medio-
larum.

Due  tappe
fondameniali
che certificano
la qualith e la
guantits  del
lavoro fatto da
rutti i collabora-
Ognuno avrebbe
una sua storia
da raccontare, i |
propri obiettivi
da raggiangere,

primo tra futti, En.m Doris, Prm-
dente di Banca Mediolanum ¢
Amministratore Delegato del Grup-

paMuﬁofmm,vid&om g sua

personale visione di questi 25 anni.

“In questi anni, a volte, mi sono *

sentifo un po” come tutti coloro che
vanno contro corrente, Sono, ed e,
sapmmmfmﬂmme convinto che
la qualita della consiilenza finanzia-
ria, ogei come 25 anni fa, non pud
prescindere dalla qualita defla soddi-
sfizione di tutfi i bisogni del cliente
dal pundo di vista finanziario, previ-
denziale, assicurativo e bancario.
Solo potendo gestire con i propri
clienti un rapporte sulla totalitd di
questi aspefti si pud essere eerti di
aver futto bene il proprio dovere, &
aver svolto la propria missione. Tutto
qmammmmmmdmn

basat le mie comvinzioni su alcune
esperienze e sensazioni che mi hanno
jmasenﬂ.-'epmwdmmmdcum
momenti della mia vita i

le, ma la mia visione e il punto & arri-
vo sono sempre stati talmente chiari
da farmi muove-
re senza
deviare  dalla
‘linea  maestra.
Grazde a questa

creare la Banca
senza dubbio pii
evoluta sia tecno-
logicamente sia
el rapporto con
lo elientela sem-
pre _ supportato
dai quasi 6500
Family Banker,
che  ringrazo
2 uno per uno, e
dagli oltre 1.500 collaboratori di sede
che abbradcio con ln stessa enfast”,
“Pénsate a uni filiale qualunque
~ apgiunge Doris — di una qualun-
que banca, é la stessa, a parte i sup-
porti tecnologict basilari, di una qua-
Iunque banca fiorenting del XV seco-
fo. Bartcu Mediolanum ha stravoito
Ie regole ¢ invertito i rapporti di forza
tra cliente e istituto. Questo non vuol
dire che la conflittualiti tra cliente ¢
banca rimane ma ha solo pesi diver-
si, ma che grazie al concetto della
banca circolare costruita intorna al
cliente non esistono motivi di conflit-
tualita. Questa strafegia ci ha con-
sentito di arrivare ad avere oltre un
milione di clienti e.di aprire oltre
500000 conté corrent e amministra-
re pite i 35 miliardi di ewro. Di que-
sti risultati voglio ringraziare rutfi i
miei collaboratori presenti, passafi e
futuri ¢ sono anche. convinto che
sizmo solo allinizio”.

visione ho potuto |

1l futuro di ognuno di noi dipende dalle proprie scelte di protezione personale

Life Serenity, la tranquillita assicurata

Una tutela innovativa, conveniente e flessibile in caso d;, gravi malattie e infortuni

nica nel sio genere. Inno-
vativa, conveniente € per-
sonalizzabile. Realizzata

per tutelare |'assicurato, e anche [a
sua famiglia, dai gravi imprevisti
che possono verificarsi nel corso
della vita, mettendone a repenta-
glip 1a stabilith e tranquillitd eco-
nomica. Life Serenity ¢ la nuova
linea di protezione di Banca
Mediolanum creata appositamente
per offrire una solida tutela dai
gravi eventi accidentali che posso-

no colpire il sottoscrittore, come

malattie gravi, infortuni, grandi
interventi chirurgici, morte, tutti
quei fattori che possono quindi
impedire all’assicurato anche il
normale svolgimento delle proprie.
attivith lavorative ¢ di reddito, per
sé e per chi ne dipende economi-
camente, come i propri cari.

«Tutelare la serenitd della vita
di weti i giomi dai gravi eventi
imprevisti & fondamentale, specie

se si tratta del proprio futuro e di-

quello delle persone cares, osserva
Edoardo Fontana Rava, responsabi-
le Marketing Prodotto di Banca
Mediolanum. «Per questo - prose-
gue — abbiamo predisposto una
nuova linea del ramo protezione
che soddisfa una reale e primaria
esigenza del cliente, alla quale
mancava finora una risposta ade-
guatan, Non esiste infatti un'altra
formula di protezione di guesto

- genere sul mercato, perché Life

Serenity & una soluzione pensata in
maniera specifica per offrire una
garanzia economica in caso di
grave invalidith o morte, in seguito
a malattia o infortunio, con premi
assolutamente  concorrenziali

Edoardo Fontana Rava

rispetto ad altre formule presenti sul
mercato, e che consente di scegliere
massimali elevati e adeguati al tipo
di rischio. «Questo nuovo tipo di
protezione — sottolinea Fontana

Rava - riconiosce all’assicurato un

capitale prefissato secondo contrat-
to: non & quindi né un rimborso, né
una diaria, né una cnpertura dei

costi sostenuti, ma una garanzia
economica ben precisa e prestabili-
ta, con grande trasparenza. La pos-
sibilith di tutelarsi in caso di gravi
imprevisti per Ja propria saluté con
capitali importanti, spesso non
offerti dal mercato, a tariffe molto
convenienti-¢ concorrenziali, sono
tutti elementi che ne fanno quindi
una linea di protezione del tutto
unica, innovativa e vantaggiosan,
Per. proteggere la tranquillity

" economica del sottoserinore e della

propria_famiglia, attraverso una
gamma completa e personalizzabi-
le di coperture, Ja linea Life Sereni-
ty si articola in tre diverse: soluzio-
ni, flessibili e modular, in base alle
esigenze “personali: Life Serenity
Vita, Life Serenity Infortuni e Life
‘Serenity Global, che rappresenta la
‘copertura pill completa,

«Chi vuole emergere venga da noi»

: Luigi Piani, tra i migliori professionisti del Gruppo, spiega | le prospetrwe di carriera

in Banca Mediolanum da

oltre 20 anni e gestisce, come
: Global Banker, il maggior
portafoglio del Gruppo, in termini di
clienti e di asset, ed 2, da sempre, ai
primi posti per dsultati comseguiti
Doméndiamo a Luigi Piani quali sono
stati | fattori chiave del suo successo
profemonaie «In primo luogo -

de — devi essere y del
o Javoro, Ma questo non basta se
non si lavor, come & Successo a me,
nell’azienda idedle, che consente a
ognuno di trovare la sua strada vin-

cente. Un ultimo e decisivo aspetto &

la qualitd del rapporto con il cliente
che si riesce a creare in Mediolanum»,
Insomma, se.a 44 anni e con una soli-

da posizione Piani ha deciso di cam-
biare vita & perché ha intravisto nel
percorso allora indicato da Ennio
Doris e dal suo Programma Italia le
prospetive di volgere a suo favore il
know-how, I'esperienza e le cono-
scenze acquisite.
'd'azienda e la maggior parte di quel-
lo che facevo — ammette Piani -

. andava a vantaggio della mia societi:

ho sceho la libera professione per

mettere a frutto appieno le mie poten-

zialith e investire su me stesso. Ades-
s0, che ho 66 anni, vivo il lavoro
come un divertimento. Per me non

esiste fine settimana: lavoro anche di

sabato, se serves.
Un esito inatteso, eppure prevedibile.

Boom di contatti per Mediolanum Channel

«Ero dirigente

Anche s lo stesso Piani, a meti anni

- Ottanta, non era affatto tonvinto di

essere pronto acamtuam la sua vita

. professionale. «Finnio Doris o dice-

va che si potevmo pomre risultati
enfusiasmanti; ma sulle prime non

credevo, onestamente, nella possibi-
lita di attuare programmi cosi ambi-
ziosi. Eppure, dopo esser diventato

manager di Programma Ttalia, ho

deciso di lasciare una posizione sicu-
ra per mettermi in gioco. Allora era-
vamo 400 in tutta [talia: oggi siamo
pi i 6milas.

Mediolanum, dunque, ha offerto a
Piani un’opportunitd- di divenire
padrone del:proprio destino (e del
proprio suceesso, alla prova dei fami)

LaTV satelluare realizza nuove produzioni, dalla finanza divulgativa a programmi d’intrattenimento

numeri di:l primi sei mesi 2007

confermana il crescente suc-

cesso di Mediolanum Channel
(canale 803 di Sky e in streaming su
inlcnm), che prepara nuove produ-
zioni e celebra il successo di pro-
grammi ormai consolidati, E, da fine
anno, il canale satellitare raccoglierd
anche pubblicith grazie a un accordo
con la concessionaria Prs. Secondo
gli ultimi dati Audistar, gli ascolti
nei sette giomi precedenti alla rile-
vazione sono aumentati del 52,1% a
680mila inith nel perfodo gennaio-
giugno. Incremento leggermente
superiore (+53%) per i contatti setti-

manali a quota 1,618 milioni.

«I1 gradimento, in una classifica
da 045, & stato 4,04, Nei primi sei
mesi 2006 era 2,87» aggiunge Giu-
che prosegue: «in termini di notorieta
restiamo su livelli altssimis.

Con la stagione autunnale il

insesto del canale satellitare diret-
to da Antonella Ficara (responsabile
della programmazione & Alberto Bru-
gnoni) si appresta ad accogliere molte
novit. «Stiamo partendo — annuncia
Mascitelli ~ con diverse nuove produ-
zioni. Una dovrebbe essere *Angeli e

demoni’, che & ancora un titolo prov-
Visorion: Saranno incursioni non pro-
grammate di cinque minuti di un con-
duttore e un esperto di economia che
interromperanno il programma in
onda in quel momento per raccontare
tutte le trappole dietro ai luoghi comu-
ni sul risparmio e sulla finanza, per
decifrare bene | messaggi che si rice-
vono. «Ci spiegheranno — anficipa
Mascitelli — come non sia possibile
che in Borsa vendano tutti, perché per
vendere ci deve pur essere qualcuno
che compra». .

Un altro progranima in avanzato
stato di progefiazione & «Oltre il giar-
dinow, che riprende il titolo del film
degli anni Settanta con Peter Sellers,
in cui si racconta la storia di un vomo
puro che racconta concetti universali
con grande semplicitd pardando di

-glan:ﬁnaggla «Frasi come “Dopo la
pioggia arriva il Sole” possono esse-
re tradotte in termuni finanziari caml
concetio che dopo ogni ribasso afri-
va un falzow, sottolinea Mascitelli.
Tra ghi autori del programma ci sard
un professore di finanza comporta-
mentale, che aiuter3 il conduttore a
comunicare concetti finanziad in
modo concreto e divulgativo, con
I'obiettivo di strutturare un metodo
di investimento. !
Capitolo intrattenimento: sono
in arrivo due cartoon. Per gli adulti
torna, dopo una prima sperimenta-
zione, «Parto Perfetton, prodotto in
casa da Alboran (Gruppo Mediola-
num). E un cartone per sdulti che
racconta le storie di un piccolo
paese della provincia italiana dove
si racconta la vita del sindaco e

Giuseppe Mascitelli

Lulgi Piani

in, un ambiente lavorativo ‘inedito’.
«Sin dallinizio - ricorda — ho respi-
:_am un clima diverso: una voglia di
fare e degli obiettivi che non mi
erano mai stati prospettatis.
“Un Family Banker che entra in
-Banca Mediolanum non gode solo di
un clima favorevole che ne facilita
I'inserimento e i rapporti con i colle-
ghi, ma anche una costante assisten-
za in termini di formazione. «Ogni
due settimane — spiega Piani — si ten-
gono incontri a livello territoriale
riservati alla rete dei consulentin.
- Senza dimenticare la formazione via
Web, che prevede corsi via computer
con verifica attraverso fest.
La possibilita di porsi sfide ambizio-
se e realizzarle; una rete di rapporti,
all'intemo del anppﬂ‘ che facilitano
P'inserimento ¢ il progresso dei
Family e dei Global Banker; iniziati-
ve costanti nella formazione con uno
sviluppo, a breve, mai visto in questo
-ambito. C'& tuttavia dellaltro, come
evidenzia Piani: la liberta di sceglie-
re il profilo che meglio si attaglia a
ognuno. «Oggi — spiega — Banca

della sua amministrazione, che
fanno tutto fuorché governare la
citrd. La seconda iniziativa & dedica-
ta ai bambini molto piccoli, sopra i
due anni: si tratta di cartoni animati
che recuperano i classici delle favo-
le. «La nostra idea - spiega Masci-
telli — & che queste favole aiutino la
mamma che lavora, affiancandola
nel rito della buonanotte con conte-
nuti ¢ immagini che accompagnine
il bambine verso il sonnow, Per ogni
informazione, www.mediolanum-
channeltv. Assieme al deburi, ci
sono le conferme. A partire da
«Gente di mares, che ha vinto il pre-
mio assoluto categoria Format nel-
l'ultima edizione del Tv Festival,
concorso intemazionale che si tiene
alla Maddalena e che coinvolge le
maggion case di produzione e tele-
visioni europee. Gente di mare, con-
dotto da Fabio Bonini, ha come
regista Marida Galliani. Completa-
no la squadra il produttore Massimo
Giannattasio e 1'autrice Laura
Motta. 11 programma, in onda dal
2004, ha dpreso le trasmissioni in
otiobre,

Mediolanum offre due percorsi lavo-
rativi: quello managenale e quelio
della libera professione. Il primo & un
iter adatto a chi-ha I'ambizione di
creare una propria sinutura, un grup-
poe una rete di collaboraton che fac-
ciano capo a lui. Io, ad esempio,
avevo 40 collaboraton in tutto il
Friuli-Venezia Giulia, selerionati e
addestrati da me. Dopo alcuni anni,
ho deciso di occuparmi dei miei
clienti; se allora ne avevo 200, da
libero professionista sono amvato a
800 E I"aspeno positivo che nessu-
no dei due percorsi esclude I'altro.

Stlezions & Recltamento
tel. 840 700 700

www.lamilybanker.il

Entra in Banca Wediolanum
Basta una telefonata
840 704 444
www.hancamediolanum. it




