uando il cliente &
ddisf anche

o o MEDIOLANUM

VENERDI 26 &hm i 39

uny confo comente heedom la

banca’ ne' benefi-
* ceranno. - Quindiz
la i ne della clicnicla,
di ogni singolo risparmiatore e
investitore, come fulero di tutto.
Come punto di rifeimento di
ogni attivitk, offenia & soluzione
finanziana. E ‘questa la filosofia
che sta alla base delle aitivitt ¢
delle scelte di Banca Mediola-
num. I cliente'al centro del servi-
zio bancario, con le sue esigenze.
interessi ¢ aspettative. A cui dare
risposte  efficaci, - vanlaggiose,
convenienti.
Ed ¢ lalogica e il principio su.cui
si fonda anche il conto corrents
Freedom che, grazie al collega-
mento con la polizza Mediola-
num Plus di Mediolanum Vit
S.p.a (che al cliente non costa
nulla, e non vincola il capitale),
alla liquidid in giacenza oltre i

& in grado di offrire, sempre, un
tasso di remunerazione i livelli
pib elevali tra quelli disponibi-
Ii sul mercato . Senza
bloccare o vincolare 1 risparmi
versati, -come  succede invece

i risultati per ls

15mila euro (e fino 4 un milione) -

delle somme in
giacenza oltre i 15mila euro ri-
sulta ancora pil van-
taggiosa, con un
tasso di remu-
nerazione
del 220%

nelo, che
rispetto
alle con-
dizionidi
un conlo
corrente
ordinario
corrisponde

al 3% lordo.
Cifre che svettano
sempre rispetto a quanto
disponibile sul mercato

E. oltre all'eccezionale livello di
convenienza, i vantaggi del con-

AT

to corrente Freedom rig

R RO

'I'UTTE LE OPERAZIONI E 1 SERWZI DI UN CONTO COMPI.ETO E UN'ALTA REMUNERAZIONE SI.ILLE SOMME OI.'I'RE 1 15M1LA EURO GRAZIE AH.A POLIZZA MEDIOLANUM PLUS

Conto Freedom, remunerativo e sohdale

Per ogni nuovo conto sottoscritto la Banca garanuré un mese di scuola a un bambino di Haiti

anche le condizioni dell'opera-
tivith bancaria. Costo del conto

 corTente: Zero, Con Una

glacenza  media
pari a 15mila euro; 0 con un
patrimonio finanziario gestito ol-
tre i 30mila euro. Negli aliri casi:
7,50 euro al mese, wtto incluso.

R L

prellmﬁmml.bumﬁ Rid,
pagamento utenze: gratuite.

Potendo sempre sce-

gliere liberamente

11 _modo_con

% cui ‘entrare”

in_ banca:

9 mlern:l :

;.‘ telefono.

. Banking

;‘ Center

“’ (olire 400

alle 22, & anche il sabato
mattina). sportelli convenzionati
(oltre ISmila in ttta Ttalia). E in
pidy, per la massima tranquillith &

consulenza di fiducia, it Family.
Banker (uma rete di circa Smila
professionisti finanzian, in ttic
le citid ¢ province del Pacse) se-

gue ¢ assiste p
singolo cliente, in maniera co-
stante ¢ conlinuativa nel tempo:
Male i diffe

‘conramiatinel Fogt) Infemattvl sul sivs

€ presso s Fa-

sesty Banker®. 1] rendimserior del 2.20%

et asnac, derh alla Polizza

ogoi Plux &} Vier
SpA. drisenaioc

¢ riconasciso fro ol 3] dicembre 2016,

o con i

rispetto
al'resto del mercato bancario ¢ fi-
nanziario non finiscano qui. Per
Ognl TUOYD conlo corrente Free-
dom che verrd aperto, fino al 31
marzo 2011, Banca Medioldnum
garantirh un mese di scuola a un
‘bambino di Haiti. sostenendo le
attivit: della Fondazione France-
sca Rava N.PH, Ttalia Onlus, in

Fonda-

zione Mediolanum. In sostanza,
cmwnu, vaniaggi e solida-
rietd, insierne in un

‘te. Unico, sononilﬁ gliaspetti.

INTERVISTA CON MASSIMO GRANDIS, AMMIN!STRATORE DELEGATO DI MEDIOLANUM ASSICURAZIONI

“Regola s proteggere il proprio tenore di vita”

Grazie al Family Banker ciascuno pud BT quali rischi corre e in caso di sinistro pub contare su di lui fino alla soluzione del caso

ma viene calcolato ogni tre mesi
proprio per offrire al correntisia
le migliori condizioni pmbah
in relazione agli scenan e ai tas-
si di mercato, e all’andamento
del'Buribor (Vindice di riferi-
mento europeo del costo del de-

naroj.

Per I'ultimo frimestre del 2010,
fino al prossimo 31 dicembre, il
tasso di remunerazione per chi
& gia da tempo utohmdcl conto
risulta pani all'l §25% netto, un
valore ¢he raffrontato alle condi-
ioni di un conlo corrente ordina-

con un conto di depositoo come 6 & o dice anche a2
molte offerte online. Una rispo- riormaliva europea
sta molto’ concreta e tangibile sulla consulenza fi-
alle esigenze ¢ aspetiative della nanziaria: prima di tutto va pro-
clientela tetto il tenore di vita presente
Il tasso di ione del ~ del cittadino. Poi si pud pensare
conto corrente Freedom non & alla pensione (tenore di vita fu-
| fisso'e sempre uguale nel tempo, turo), infine & valorizzare il suo

patrimonio {investimenti reddi-
tizi)” dichiara Massimo Gran-
dis, amministratore delegeto di
Mediolanum Assicurazioni, che
non fa parte del Gruppo Medio-
lenum ma opera prevalente-
mente con i Family Banker. Si
tratta del resto di un principio
all quale i attiene (o dovrebbe
attenersi) ciascun “bonus pater
‘familias”, dal quale ci si rspet-

ta cumessggem ma anche il

* “reasonable man" degli inglesi,

che si fa guidare dal buon sen-

‘so. In alire parole: dovere del

capofamiglia. dal cui senso di

X ,mpomahlhi&[pmde Ta quali-
. .'_'nden untmd:comusceﬁ

gli, ¢ garantire alla
femiglia il ‘mante-
nimento del livello
di vita .

E came si fa, in
un . momento come
I'attuale in cuicrisi
finanziaria ed eco-
nomica si accavat-
lano e moltiplicano
i ‘loro effetti? Le
“polizze di prote-

zione” SOMO0 UNA ppyssing Grarcts

risposta. 3
Autorevoli ricerche © rwnlana

che se quattro anni fa era “no” -

Ia risposta dell’italiano medio
alla domanda “sente il bisogno
di proteggersi?”, oggi & “si",
con i dubbi che ne conseguono:
con ¢hi mi assicuro? posso per-
mettermelo? basterd un’assicu-
azione?

Quando si tratta di ragionare di
assicorazigni, il primo passo &
-fare ordine. *

“Medmlanum
Assicurazioni”
spiega Massimo
Grandis “ ha or-
dinato i rischi in
tre filoni: della
persona, del pa
trimonio, dei beni

bilitd civile e cosi via. Rischi
che possono minacciare il man-
tenimento_ del livello di vita;
che possono azzerare il frutto
di una vita di lavoro, se non si
pud contare su di una protezio-

curato il tempo che gli ci vor-
i per essere indennizzato.

“Le nostre polizze hanno delle
prerogative nelld gestione dei
sinistri; che riguardano il modo,
la velocita e V'efficacia. Entro
dieci_giorni dalla denuncia il
cliente riceve il nome del no-

& ha predisp
uno: strumento, il
Protection - Easy
Tool, che, come
un navigalore, con
domande
mirate ldenuﬁu 1l grado di ri-
schio in cui si colloca il eliente.
Una specie di tom-tom della
sicurezza che rivela a ciascuno
in quale dej tre ambiti 51 & pib,
meno o per nulla protetti”.
1 rischi per la persona possono
essere gli infortuni, lo malattie,
gli interventi chirurgict: quelli
del patrimonio, la capacith di
produrre reddito; quelli dei beni
“riguardana la casa, [a responsa-

ne adeguala.

Quali sono le caramnsu-:he
delle p 1di
Assicurazioni?

“La chi 5

stro- liquid che seguira il
suo caso, con' tutti i riferimenti
Jo. Quanto ai tem-

risponde ‘1'amministratore  de-
legato. “Abbiamo: registralo il
marchio: Polizze Tonde “ad in-
dicare, per ogni aostro prodotto
in gamma, una chiave di lettura
semplice ed efficace. Altrayer-
5o qualtro. semplici domande:
A cosa serve, Cosa offre, Cosa
& richiesio, Cosa fare in caso di
-sinistro, il cliente da subilo &
messo nelle condizioni di com-
prendere il servizio acquistato.

Unpﬂmdacb_mezu:mrl DO~

stro cliente.
, La préoceupeziose di ogni assi-

che ¢ 110 it posca
Aheﬂkﬂ!

m-aqemn; oggl una societd
dlinvestiment| di lwlo plobale che
na rmmmum nel wm'in DM !a

'umma sempm in maniera molta

rivoigere gl investimenti. Attraver-
so andm unawo!una‘lla ricerca €

Nick - Philigs,
Head of EMEA
Third.
Distribulion
Goldman

Inserise allinterno defle nostre so-
luzioni fimanziarie. Per noi & fonda-
. meéntale ereare un Jegame di fiducia
a lungo termine con i nostri client,
uno degli aspetti che ¢l accomuna
alia visione di Banca Mediotanum=.

suqmlsasl limtocf!smlhmo g’

per

pi di chiusura di un caso, sono
la ‘meta dei tempi italiani. Per
quanto riguarda V'efficacia, il
cliente ha la sicurezza che la
prolezione viene altivata com-
pletaménte™.

Chiave di volta di queste prero-
gative & il Family Banker, che
Grandis definisce “ttore della
sicurezzn” del cliente, in tutte le
fasi. All'inizio, quando, in Sin-
tonia con le direttive europee,

. invila it cli¢nte a rifletters sulla

necessity di garantirsi il fivel-
io' di vita raggiunio e di porre
COI!'IC

pmo uﬂla §irada di una buona
gesiione economico-finanziaria
‘della famiglia. E il Family Bau-
fer & la persona pid adatta per
fare cid: “Sa interpretare i bi-
sogni della persona, della fami-
glia ¢ individuare la soluzione,
fra quelle proposte dal mercato,
pid adatta”,

Ma la sva otilith si vede anche
in seguito. quando avviene il
sinisfro. Da quel momento.
pitt che mai, il Family Banker
condivide col cliente ogni fase
della questione, in (tli i suoi
aspetti. Tutte fe comunicazioni
che il cliente riceve da Medio-
lanum Assicurazioni, le riceve
anche il suc Family Banket
Che ¢ tenuto 2 controllare che
twiti gt indennizzi previsti dal-
la polizza siano richiesti & tlta
Ia documentazione presentata.

menagemnt & monda e offre 8 Perché, come dichiara Massi-

quotata, ed & crescitz non atraverso | risorse o un grande grippo Lote 2 mo Grandis “ i prodolti assicu-
b mw&ﬁmmﬂmﬁ: 5 lamm species- rativi non sono complicati, ma
stimento i Adeiy baratierizatadata |- Ol conoms & dei mercai Jocal o AniomL faing, Il telsll:

y permetie di fon 11 cliente ha il diritto di averne
turz una i
alfianca fa ricerca Jocale 2a capacti i | - rosa pestione oel rischio. Samo Mot da parte di una speclﬁr-s perso-
m*mun&?m . partrership na~ il suo Family Banker, che &
stimonatn ad esempio 6l prestgio- 1 hosts b G compeiente in materia ¢ usa un
0 premio “Lipper FUnd Awards 2010 Finnovaziens, I = linguaggio comprensibile e non

D22 dinve 2 | localizzato e Tattenzione per @ clents. da addetti ai lavori”.
awmam;ﬂimm&?‘- ﬁmmharems‘:wmmmmn:
tpario 5070
raocogiie ba phl grandi societ2 dinve- | miemo che, nel prossimi Gue decenn, M“nmp;.ma
i A valcre cel e rovario stppa @ madolanum. i
di ebeeBenza per | clients, anche inun | . emergentl possa aumentare molto in
mmbﬁeurlmm termini assolutl; superendo | mercali
ziri. Adoftando logiche d'investimen- | Sviuppedl. Entro § 2000 & Questa & una pagina di informaziona
‘fo cha rion sona mal specutative ma di | Zione ol mercata dela Cina potra il od
hungo periodo=. fare quela degll Stag Unite. iraporesenta una foma & consifenza né|
un suggerimento per




