_INFOBMAZIONE PUBBLICITARIA

n conto deposi- conto deposito che non prevede
to che ti garan- praticamente un importo mini-
tisce un tasso  mo vincolabile: da cento euro a

el 3.50% lordo
I'anno, ma

ti permette di svin-

colare il denaro

tre milioni vi si pud depositare

la cifra che si vuole. Un
conto deposito che
puoi  soltoscrive-

anche  prima re chiamando
della  sca- il tuo Family
denza  dei Banker o
dodici mesi il Family
(dandoti al- Banker pil
lora I'L per vicino  a
cento). Che casa tua o
con scaden- al wo posto
za a sei mesi di lavoro, ma
tirende il 2,30 che puoi apri-
per cento ¢ a tre re anche da solo
mesi 1'1,80. Che andando sul sito

inmediolanum.it ¢ fa-
cendo un paio di clic. E il conto
deposito TnMediolanum.

non ti costa niente:
apertura, gestione, spese, im-
posta di bollo sono gratuite. Un

Fino al 28 agosto lo si pud
aprire anche in una trentina_di
centri commerciali sparsi
tutta Italia. I termine infatti
questa offerta & il 30 agosto: c|
significa che queste condizioni,
particolarmente  vantaggiose,
valgono per i conti deposito che
saranno aperti fino all’ultimo
giomo di agosto in una qual-
siasi delle modalita qui sopra
elencate.

Che questo conto sia molto
conveniente & facile constatar-
lo: basta fare il confronto con
le altre proposte che il mercato
offre. I rendimenti annui netti
di InMediolanum sono rispetti-
vamente: 2 un anno il 2,55 per
cento, a sei mesi 1’168, a tre
mesi I'l,31. Per un conto de-
posito che vincoli il denaro per
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InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta” 1 risparmi della famiglia

un-anno al ulteriori
di liberare |a somma deposnala dubbl. wpmluuu a chi non ha
in ‘qualsiasi qualora con le op

il cliente ne abbia ita, si vengono

tratta di percentuali imbattibili.
O quantomeno: per ora imbat-
twte.

CanTe 0EPASITO

InMediolanum & il primo con-
to di Banca Mediolanum che
ciascuno pud aprire autono-
mamente via intemet, il sito
fornisce ttte le informazioni
in modo chiaro, con sempli-
citd e in modo esauriente, e se

e risolti nel settore FAQ, quel-
lo delle domande piu frequenti
che i clienti pongono.

Chi perd non se
la sente di far
tutto da solo pud
telefonare 2l Fa-
mily Banker, il
“professionista
personale” di cui
ogni cliente Me-
diolanum dispone. I non-clienti
possono lrovarne uno sempre
sul sito ma anche sulle pagine
bianche telefoniche: ce ne sono
4700 in tutta Ttalia, che rispon-
dono dai 240 Family Banker
Office sparsi da nord a sud e da

on I’obiettivo di forma-

re i Family Banker del

futuro, i professionisti
finanziari d’eccellenza, attra-
verso un percorso di studi di
altissimo livello, dalla collabo-
razione tra il MIP - la Business
School del Politecnico di Mila-
no -, ¢ Mediolanum Corporate
University (MCU) - I'universi-
ta aziendale di Banca Mediola-
num —, nasce il Master Univer-
sitario in Family Banking.
Si tratta di un vero e proprio
Master universitario, della du-
rate di 12 mesi, che rilascia
un titolo di studio con valore
legale. Meta delle 52 giomate

- fiancamento e formazione sul

campo presso i Family Banker

Office ¢ le altre strutture sul

territorio della Banca.

«La figura professionale spe-
cifica del Family Banker esiste
dal 2005, quando-Mediolanum
ha registrato nome e qualifica
come un marchio esclusivo, e
in pochissimi anni ha gia rag-
giunto piena notorieta di libera
professione, tanto da avere un
Master - universilario espres-
samente dedicato e intitolato,
come ci & stalo proposto pro-
prio dal Politecnico milanese»
soltolinea Oscar di Montigny,
dlmuurc marketing di Banca
mol-

d'aula previste si
al MIP, I'altra metd in MCU
a Milano3, presso-la sede di
Banca Mediolanum, a cul si
aggingeranno le ativita di af-

tissimo nel ruolo sociale di
questa professione, un niolo
delicalo e molio imponante, in
quanlo si occupa dei risparmi €

Lenirata della Mediolanum Corporate Unhersty & Basigo (Mdano)

degli investimenti privati delle
persone, € quindi impatta di-
rettamente sulla qualita di vita
futura dei clienti. In Italia c’¢

zione finanzia-
ria della clien-
tela, attraverso
Tassistenza  di
professionisti
altamente qua-
lificati».

11 percorso for-
mativo  prov-
vede anche a
fornire ~ un'a-
deguata  pre-
parazione alla
prova  valuta-
tiva ‘per l'iscrizione all’Albo
dei promotori finanziari, ¢ si
integra e completa con allivita
di formazione  distanza online

una scarsa edt finan-
ziaria tra risparmiatori e inve-
stitori, & questo Master & anche
un nostro ulteriore contributo &

impegno a far crescere 1'educa-

’una piattafc die-
learning.
Le iscrizioni sono gid aperte,
possono- inscriversi 1 laureali
di primo e secondo livello (Jau-

IN COLLABORAZIONE TRA MEDIOLANUM CORPORATE UNIVERSITY E MIP POLITECNICO DI MILANO

Nasce il Master Universitario in Family Banking

rea triennale o specialistica) di
tutte le facolta, che abbiano il
desiderio e I"obiettivo di intra-
prendere la carriera del profes-
sionista finanziario (il Masier
non & vincolante alla carriera in
Mediolanum ma ne costituisce
titolo di pregip). L'inizio dei
corsi & previsto per il prossimo
novembre, per una durata di 12
mesi, e la scadenza per la do-
manda di ammissione & fissata
al 30 settembre. L'accesso & a
numero chiuso per un totale di
40 posti, & prevista una selezio-
ne attraverso test attitudinali-e
colloqui individuali. La gra-
duatoria finale delle selezioni
portera anche all’assegnazio-
ne di alcune Borse di studio,
messe a disposizione da Banca
Mediolanum, a favore dei fre-
quentanti pid meritevoli.

W8 Prospettive & opporiunild per far rendere al meglio i pro-
pri investimenti. La linca di sviluppo che guida sempre scelte ¢
offerte d'investimento che Banca Mediolanum mette 2 disposi-
zione di clienti e risparmiatori & semplice e ben precisa: offrire il
meglio del panorama mondiale.

Una logica e una strategia che hanno dato vita, a partire dal mar-
20 2008, alla gamma di fondi comuni Mediolanum Best Brands
di Mediolarium International Funds, ovvero, letteralmente, i *Mi-
gliori marchi’ del settore finanziario a livello globale.

Oggi il risparmiatore pud investire in tutte le aree geografiche
¢ nei settori economici di tutto il mondo. Ma per farlo con ef-
ficacia occorre avere una presenza fisica sul territorio di esper-
ti finanziari, validissimi ‘team’ di‘gestione degli investimenti e
un ‘know-how” specifico che solo grandissime aziende a livel-
lo internazionale possono avere. Da qui la visione strategica di
un’alleanza. ormai consolidata e di successo, che vede, da un
lato I'esperienza gestionale ormai comprovata del Gruppo Me-
diolanum e, dall’altro. le strategie specializzate delle societa
d'investimento tra le migliori al mondo, a cui si aggiunge la con-
sulenza professionale prestata a ogni cliente dai Family Banker.
In quest’ottica, e all'insegna della massima diversificazione e
specializzazione, la gamma di fondi comuni Mediolanum Best
Brands si compone di due diverse linee d"investimento: la linea
‘Collection’, composta da diversi fondi comuni multi-marca, dl

Andrea
Vigand,
Mapaging
Director

Country

. per
Iitalia di
‘BlackRock:
=Non - bi-
sogna farsi
distratre
dai titoli del

oltre 20 tra le pilt prestigiose societa di gestione
e la linea denominata “Selection’, che consiste invece in 6 t'on-
di comuni mono-marca di altrettante trz le primarie Case d'in-
vestimento mondiali (BlackReck, DWS Investments, Franklin
Templeton Investments, JPMorgan Asset Management, Morgan
Stanley Investment Management ¢ PIMCO).

Una diversificazione nelle possnblhla e slralegle d'investimento

al per 2 e obiettivi di ogni
cliente e di ogni pmﬁlo d’ mvesntore. Per I’umlre a ciascuno il
giusto mix di sol ie, avendo a di ione un'am-

pia e differenziata gamma di risorse e opportunitd, come testimo-
niano anche i manager italiani di BlackRock, DWS Investments
e Franklin Templeton Investments.

“tendenze
- m-munmﬁ.m
fe impontanti

Un’ampia gamma di Fondi comuni per cogliére le migliori opportunita dei mercati finanziari

La formula di Mediolanum Best Brands

Il prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

e
Mediofanum & Inizizta nel 2010,
 &d il primo anng trascorso insle-

portunit

i MegaTrend, overo e grandi
di sviluppo in atto.

delle at-

dlwaldldmmlwmem.
Mediotanum, che fa del servizio.
_ & dellatfiancamento al - cliente
mummmmm.
- secalienza,
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Fino al 28 agosto,
dicevamo, incaricati di Banca
Mediolanum istruiti  apposi-
tamente per il conto deposito,
sono presenti in trenta centri
tand facil-
dal marchio
InMediolanum. Anche a loro,
come a un Family Banker. &
possibile chiedere, senza alcun
impegno, anche solo per cu-
riosita, tutte le informazioni ¢
1 chiarimenti che si desiderano.

, come

P
Muwgvm Pubblictiaio. 3.50% cewmo
corrispondenteal2.35% rietto.
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Un Giro d’Ttalia
I darecord

' per la Banca :

\'R Giro d'ltalia che ha ragliato }
a Milano il traguardo finale il '
| 29 moggio & sialo, come ormai i
di consueto, un successo anche |
! per Banca Mediolanum e i suoi
Family Banker. Per il nono anno F
| consecutivo la Banca ha sponso- |
rizzate la Maglia Verde, quella
che dol 1974 viene assegnala a |
chi si aggindica il Gran Premio |
della Montagha: rrofeo conqui- |
state da Stefano Garzellt, gia |
vincitore nel 2009.
Per la Banca il Giro, cambiande
ogni dnno percorso e localitdyat-
fraversate, ﬁm:lrr 1 :

} ndividere con {ere
momenti di passione ‘sportiva, |

| divertimenta, svago. Un'ésclisi- |

i va assoluta nel ragporto tra una '

tbanca ¢ la propria clienela. E

| anche quest'anno i numeri e i ri- |
sultari conseguiti sono da record:.
olre 30mila i parrecipanti nl
concorso presso gli siand. Ma.lm
| larum. 1300 le presenze all'in- |

| terno deile aree “hospiality*alle- |

| stite in partenza e arrivo di ogni |
tappa, 1] gli eventi organizati

| nei Family. Banker Office pre- |
senti lungo il percorso con olre
1300 partecipanti, E ancora: I8 |
| le serate esclusive Mediolanum

| Party, con oltre 4500 invitati, e '

| 4 gli eventi PrimaFila dedicati

| @ un totale di circa 200 parteci-

| panti. E poi non sono mancate le
rradizionali ‘pedalate’che sono 1

| stare 36 quest’anno, a cui hanno |

| partecipato circa 1.000 clienti ¢’
appasrmna)r del, pafa'i'a

| Mettendo uuirmr i mn mnu

unannnia.abbhmsvﬂw
1o in esclusiva per | elienti di
Mediolanum soluzioni &
strumenti d'investimento  fles-
sibili, fogalizzati In particolare
sul mercatl emergenti & quell -
in fase di forte espansione, con
D!m.mdh.BmsllnHussﬂln :

prasemamquownn!erzoﬂel
Prodotta intsmp lordo mondia-
lé, & I'B5% della popolazione
mhh.mmmﬂwliﬂluoh
ottime prospettve di uileriare
crescita nel medio e lungo ter-
mine, Le economie dei principali
Memmmkmdﬂnﬂo
destinate nel prossimi anni a
raggiungere & superare i livelll ¢
I risunati di quelie dei mawbon
Paesi oendm!ln pity svil

urg:wm da Mediolanum ¢

| supportaii. dall’oramai _ storica |
| presenza dei qualno restimonial «
| Gianni Mona, Francesco Moser,
| Mawrizio Fondriest ¢ Paolo Bet- '
| tini, siarriva a quota 38.370 con-
| tarti tatali, con clienti e potenziali |
| nuovi clienti, il record di sempre. |

Un altro traguardo di successo |
| tagliato da Banca Mediolaniom ¢ |
| i suoi Family Banker presenti in
| nuta ltalia, dalle grands ciita ai t
| piceoli centri di provincia.

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telefonala
) 840 704 444
wiw.bancamediofanum. it

“pali, per
lmmhmﬂmmm:m
.nnumsipruatmup\q "y
ambito significa cogliera il futu-
ro dei nostri investimenti=.
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