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CON IL CONTO CORRENTE FREEDOM UN'ALTA REMUNERAZIONE GRAZIE ALLA POLIZZA MEDIOLANUM PLUS

Conto Freedom, remunerativo e solidale

Per ogni nuovo
conto corrente
sottoscritto la
Banca garantira un
mese di scuplaa
un bambino

di Haiti

uando il clente & soddi-

sfatto, anch? i risultati per

la banca nebeneficeranno.
Quindllasoddisfazonedellaclien-
tela, di ogni singols risparmiatore
e investitore, come fulcro di tutto.
Come punto di rifeimento di ogni
attivira, offerta e ioluzione finan-
zfaria. E questa lafilosofia che sta
alla base delle attvita e delle scel-
te di Banca Medidanum. 1l cliente
al centra del servizio bancario, con
le sue esigenze, nteressi e aspet-
tative. A cui darerisposte efficaci,
vantaggiose, contenienti.
Ed & 1a logica e § principio su cui
si fonda anche | conto corrente
Freedom che, gazie al collega-
mento con la polizza Mediolanum
Plus di Mediolinum Vita S.pa
{che al cliente 2on costa nulla, e
non vincola il capitale), alla liqui-
ditd in glacenzaoltre i 15mila euro
(e fino a un millone) & in grado di
offrire, sempre, un tasso di remu-
nerazione ai livelli pit elevati tra
quelli disponibli sul mercato ban-
cario. Senza bbccare o vincolare
‘i risparmi veriati, come succede
invece con un onte di deposito o
come molte ofkrte online, Una ri-

tasso di remunerazione per chi &
gia da tempo titolare del conto ri-
sulta pari all'1,825% netto, un va-
lore che raffrontato alle condizio-

ni di un conto corrente ordinario

corrisponde al 2,50% lordo.

In pit per i nuovi corren-
tisti, che apriranno per

la prima volta un-conto r
corrente Freedom, la
remunerazione delle
somme in giacenza
oltre i 15mila euro ri-
sulta ancora pili van-
taggiosa, con un tasso
di remunerazione del
2,20% netto, che ri-
spetto alle condizioni
di un conto corrente or-
dinario corrisponde al 3%
lordo. Cifre che svettano sem-
pre rispetto a quanto disponibile
sul mercato bancario.

E, oltre all'eccezionale livello di
convenienza, i vantaggl del conto
corrente Freedom riguardano an-

che le condizioni dell'operativith
bancaria. Costo del conto corrente:
Zero, con una giacenza media pari
a 1Smila euro, o con un patrimo-
nio  finanziario
gestito oltre

i 30mila
euro. ~ Negli

altri casi: 7,50 euro
al mese, tutto incluso. Principali
operazioni bancarie, prelievi Ban-
comat, bonifici, Rid, o

utenze: gratuite. Potendo sempre
scegliere liheramente il modo con
<ui ‘entrare’ in banca: internet, te-
lefono, Bankinig Center (oltre 400
professio- 2

nisti -

spe-
cializ-
2ati, a dispo- sizione
dal lunedi al venerdi, dalle 8 alle
22, e anche il sabato mattina),
sportelli ¢ i (oltre

15mila in tutta Italia). E in piii, per
la massima tranquillitd e consu-
lenza di fiducis, il Family Banker
(una rete di circa Smila professia-
nisti finanziari, in tutte le citth e
province dei Paese] segue e assiste
personalmente ogni singolo clien-
te, in maniera costante e conti-
nuativa nel tempo.
Ma le notevoli differenze ri-
spetto ai resto del mercato
bancario e finanziario non
finiscono qui. Per ogni nuo-
vo conto corrente Freedom
che verra aperto, fino al 31
marzo 2011, Banca Medio+
lanum garantird un mese di
scuola a un bambino di Hai-
t, sostenendo le attivitd del-
ia Fondazione Francesca Rava
N.EH. Italia Onlus, in stretta colla-
borazione con Fondazione Medio-
lanum. In sostanza, convenienza,
vantaggl e solidarieta, insieme in
un conto corrente. Unico, sotto
tutti gli aspetti.
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H INTERVISTA CON MASSIMO GRANDIS, AMMINIS’I’HATORE DELEGATO DI MEDIOLANUM ASSICURAZIONI

«Regola n.1: proteggere il proprio tenore di vita»

«Lo dice anche la nor-
mativa europea sulla
consulenza finanziaria:
prima di tutto va pro-
tetto il tenore di vita
presente del ‘cittadino.
Poi si pud pensare alla
pensione (tenore di vita
futuro), infine a valoriz-
zare il suo patrimonio

livello di vita.

E come si fa, in un mo-
mento come ['attuale
i cui ecrisi finanziaria
ed economica si acca-
vallano e moltiplicano i
loro effetti? Le ‘polizze
di protezione' sono una
risposta.

Autorevoli ricerche ri-

(investimenti  redditi- velano che se quattro
zi)» dichiara Massimo Massimo Grandis anni fa era 'no’ la rispo-
Grandis, amministratore sta dell'italiano medio
delegato di-Med Assicura-  alla domanda ‘sente {I bisogno di

_sposta molto wncreta e bil
alle esigenze e aspettative della
clientela.

1l tasso di renunerazione del con-
to corrente Frredom non & fisso e
sempre uguali nel tempo, ma vie-
ne calcolato @gni tre mesi proprio
per offrire al wrrentista le miglio-
ri condizioni jossibili, in relazione
agli scenari eni tassi di mercato, e
all'andament dell’Euribor (Vindi-
ce di riferimmnto europeo del co-
sto del denan).

Per F'ultimo trimestre del 2010,
fine al prosimo 31 dicembre, il

zioni, che non fa parte del Gruppo

proteggersi?, oggi & s\, con | dubbi
chene ¢ «con chi mi assi+

ma opera p
mente con [ Family Banker. Si trat-
ta del resto di un principio al quale
si attiene (o dovrebbe attenersi)
ciascun ‘bonus pater familias, dal
quale ¢ si aspetta cura e saggezza;
ma anche il 'r ble man” degli

curo? posso permettermelo? baste-
raun‘assicurazione?

Quando si tratta di ragionare di
assicurazioni, il primg passn ¢ fare
ordine,

Mediol Assic spie-

inglesi, che si fa guidare dal buon
senso. In altre parole: dovere del ca-
pofamiglia, dal cui senso di respon-
sabilitd dipende la qualita dell'esi-
stenza di coniuge e figl, & garantire
alla famiglia il mantenimento del

ga Massimo Grandis, <ha ordinato
i rischi in tre filoni: della persona,
del patrimonio, dei beni, e ha predi-
sposto uno strumento, il ‘Protection
Easy Tool’ che, come un navigatore,
<con poche domande mirate identifi-
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Le polizzo of proteziona’ passono garantire a%a famiglia il mantenimento del Fvalio

di vita acquisito

ca il grado di rischio in cul si collo-

" ca il cliente, Una specie di tom-tom

della sicurezza che rivelz a ciascuno
inquale del tre ambiti si & pit, meno
o per nulla protettis.

[ rischi per la persona possono es-
sere gli infortuni, le malattie, gli
interventi chirurgici; quelli del pa-
trimonio, la capacita. di produrre
reddito; quelli det beni riguardana
la casa, la responsabilitd civile e

osi via: Rischi che possono minac-
clare il del livello di

marchio Polizze Tonde a indicare,
perogni nostro prodotto ingamma,
una chiave di lettura semplice ed ef-
ficace. Attraverso quattro semplic!
domande: A cosa serve, Cosa offre,
Cosa ¢ richiesto, Cosa fare in caso di
sinistro, il cliente da subito & mes-
so nelle condizjoni di comprendere
il servizio acquistato. Un patto di
chiarezza con il nostro clientes.

La preoccupazione di ogni assicu-
rato & il tempo che gi ¢i vorrd per
essere indennizzato. «Le nostre po-
lizze hanno delle prerogative nella
gestione del sinistri, che riguana-
1o il modo, la velocit e Fefficacia.
Entro dieci giorni dalla denuncia
II cllenle riceve il nome del nostro

vita, che possono azzerare il frutto
di una-vita di lavoro, se non si puo
contare su di una protezione ade-
guata.

Quali sona le mmt(ensuchc delle

che seguird il suo caso,
con tutti | riferimenti per contat-
tarlo. Quanto ai tempi di chiusura
di un caso, sono la meta def tempi
italiani. Per quanto riguarda 'effi-
cacia, il cliente ha la sicurezza che

protezioni di Med| Assis
curazioni? «La chiarezza innanzi-
tutton risponde l'amministratore
delegato, «abbiamo registrato il

Fondi dinvestimento: il meglio di oltre 25 tra le maggiori societa specializzate a livello mondiale tra cui Aberdeen, Fidelity e Goldman Sachs

BEST BRANDS COLLECTION, UN MONDO DI INVESTIMENTI

Oggi il réparmiatore pud investire in tutte le aree geografiche e nei
settori eonomici di tutto il mondo. Ad esempio, nei Paesi e nelle Borse
dei ‘merati emergent, che hanno economie nazionali e ‘trend’ di svi-

di crescita. Per farlo

luppo cav

opportunita e prosp

con effiacia occorre avere una presenza fisica sul territorio, validissi-

mi ‘tear’ di gestione e un 'ki

che-solo

aziendes livello internazionale possono avere.

«Da qui/alleanza’ strategica che ha generato i fondi di fondi Best Bran-
ds Colletion, istituiti da Mediolanum International Funds a partire dal
settemire 2008+ spiega Vittorio Gaudio, responsabile Area Patrimoni
F‘inanzun Cllentela di Banca Mediolanum, «che vede da un lato Banca

Mediolanum, che ha dimostrato la grande
capacita di consulenza nei confronti dei
clienti attraverso i propri Family Banker,
dall'altro le-grandi Case di gestione inter-

Ii, che hanno di di avere

: AAherdeen

| Matteo Bo::n

Management:
«Da ‘radici of

m Maruuemn! 0pgl una soclet

‘know-how’ e dimensioni tali da garantire
risultati di eccellenzas.

Uno dei grandi vantaggi di investire nei fon-
di di fondi Best Brands Collection consiste
nel fatto che ogni cliente ha la possibilita
di accedere, attraverso un unico prodotto,
alle migliori competenze gestionali a livel-

Vittors Gaudio

lo inter
evoluto e innovativo all”architettura apeh—

secondo un app

& atcual c

ta’ L'iitera gamma Best Brands Collecti

fondidi oltre 25 pr

societa d'

(e per qu;slo. ap-

punt¢ una ‘collezione’ multi- marca]. che sono scelte da Mediolanum
di

dlfivello glabale che
ha mantenuto nel proprio Ona i vo-
cazione & investire le risorse della
‘clientala-sempre in maniara molto
oculata e senza esporsi & rischt im-
previsti. Uno spirita scozzese’ nel-
Ia gestione delle risorse finanziarie
che rimane, in tutte e nostre scelte
€ strategle: sempre con oblettivo
0i ottenere I magglori rendimenti,
facclamo un‘attentissima selezione
dei titoll, delle Borse e del settori
U eul nﬂzrhrnﬁ investimenti,
a

un rigoroso p

euna diretta, e

chenettonoa dlspnsmonedel cliente le loro differenti specializzazioni
di getione (ogni singolo portafoglio finanziario contiene, in media, tra
8 e 1! fondi sottostanti di altrettanti partner). E. all‘lntcrno dei fondi

Best drands Collection, ¢f sono due

i fonlidi fondi con un approccio graduale al ccmpann azionario, e i

e Godman Sachs.

fondidi fondi che investono prevalentemente in specifiche aree geo-
grafithe (tra cui le Borse emergenti) e'settoriali, con la collaborazione
di inpoftanti Case di gestione internazionali, come Aberdeen, Fidelity

ricerca & analisi bmpr!mrilf ein
dipandente, su qualsiasititolo. ¢he
scegliamo di inserire all'interno
delle nastre soluziani finanziarie.
Par.noi # fondamantale creare un
legame di fiducia @ longo tarmine
con | nostri clienti, uno degli aspet-
ti che ¢l accomuna alfa visions di
Banea Mediplanums.

500 Tacoboe e b g donel
Ghm;nm Abblamo
" un valore di eccellenza per { clienti,

moniato ad esempio dal nrmigim
pnmln mw Fung Awards 2010°
l’ﬂlﬂlm diinvestimenti a

il W 2007
generato

anche in un periodo non facile per |
- mercati finanziari. Agottando logiche
. dlinvéstimento che non sono mal
 speculative ma di lungo periodos,
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delio speciall-

sta. La nestra profonda comprensione

delle economie & dei mercatl locall ol
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Chiave di volta di queste preroga-
tive & il Family Banker; che Grandis
definisce ‘tutore della sicurezza’
del cliente, in tutte le fasi. Ailinizio,
‘quando, in sintonia con le direttive
europee, invita il cliente a riflettere
sulla necessita di garantirsi il livello
di vita raggiunto ¢ di porre questa
attenzione come primo passo sullz
strada di una buona gestione eco-
nonico-finanziaria della famiglia.
E il Family Banker ¢ la persona piu
adatta per fare cid: «Sa interpretare
i bisogni della persona, della fami-
glia e individuare Ia soluzione, fra
quelle proposte dal mercato, piu
adattar.

Ma la $ua utilith si vede anche in
seguito, quando avviene il sinistro.
Da quel momento, piii che mai, il
Family Banker condivide col cliente
ogni fase della questione, in tutti i
suol aspetti: Tutte le comunicazio-
ni che il cliente riceve da Mediola-
num Assicurazioni, le riceve anche
il suo Family Banker. Che & tenuto a
controllare che tutti gli indennizzi
previsti dalla polizza siano richiesti
e tutta la documentazione presen-
tata. Perché, come dichiara Massi-
mo Grandis ai prodotti assicurativi
non sono complicati, ma articolati,
hanno tanti dettagli. Il cliente ha il
diritto di averne una descrizione ¢
spiegazione da parte di una specifi
ca persona - il suo Family Banker -;

che & p in materia e usa
un linguaggio comprensibile e non
da addetti ai lavoris

Nodizia Madioianum a cura o
Roberto
obana sip0e @ madsolanum it
Quests & una pagina df informazions aziendse
1 G contenuto non rappresanta una kma ol
uwn vesimenti




