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Beni reali al riparo dall’inflazione

Investimenti
oltre la crisi

Una rotta che dalle ondate della
crisi economica e finanziaria in-
ternazionale perta allo scendrio
che ci attende dopo la tempesta.
Per chi guarda alla gestione dei
prepri risparml e investimentt in
maniera adeguata, vale a dire non
navigando a vista senza chiedersi
quali siano le prospettive all’'oriz-
zonte, ma orientando la bussola
per seguire un percorso preciso,
lungimirante nel tempo, e cercan-
do di anticipare le tappe che ci at-
tendono, una rotta pud essere gia
tracciata: diversificare sempre gli
investimenti in modo da distritfu-
irli su risorse e settori diversi, per
proteggersi dalle burrasche che si
possono abbattere da una parte o
dall'altra,

E mettersi al riparo dai rischi di
crescita dell’inflazione che segui-
ri la ripresa dell’economia nei
prassimi anni, dopo la recessione
e il superamento della crisi inter-
nazionale. Come? Investendo non
solo nei mercati finanziari ma an-
che in beni reali, come immobili e
aziende, che risultano paco espo-
sti e vincolati all'andamento e aghi
strappi dell'inflazione.

Primi tra tutti i beni immobilia-
ri, che se sono di qualita offrone
rendimenti interessanti, soffrono
meno per le difficolta dei mercati
finanziarl, e non si svalutano nel
tempo.

La diversificazione delle soluzioni
di investimenti di ogni singolo ri-
sparmiatore e cliente e dg sempre
una delle principali linee guida
che orientano l'attivita di Banca
Mediolanum, e dei suoi Family
Banker, una strategia fondamenta-
le per gestire al meglio le risorse
a disposizione. Per diversificare &
indispensabile distribuire gli inve-
stimenti fra soluzioni e beni diver-
si, in modo da ridurre le incognite
che si possono presentare concen-

L

trando tutto il capitale su un'unica
scelta o poche soluzioni. Parten-
do sempre dalle diverse tipologie
d'investimento finanziario: titoli
azionari, obbligazionari, prodotti
assicurativi e previdenziali, che
hanno caratteristiche, potenzialita
e prospettive differenti, a seconda
del profilo del singolo investitore,
della durata dell'investimento, de-
gli obiettivi di rendimento finale.
In questo quadro, e puardando
all'orizzonte che ci attende nei
prossimi mesi e anni, molti eco-
nomisti e analisti finanziari preve-
dono gia che la ripresa economica
che seguira e superera la crisi in
corso portera anche nuova infla-
zione, probabilmente con un au-
mento consistente del caro-vita
e degli indici ad esso collegati, in
tutto il mondo.

E proprio per questo, oggi ¢ nello
scenario che abbiamo di fronte,
diversificare significa investire
oltre che in soluzioni finanziarie
‘tradizionali’, calibrate su misura
per ogni singolo cliente, anche in
soluzioni finanziarie strettamente
collegate alle condizioni dell'eco-
nomia reale, come ad esempio
l'inflazione, per arrivare ai beni
reali, ad esempio immobili di qua-
lita, aziende di valore, che, quando
'economia riprenderd a ingranare
una marcia dopo l'altra, sapranno
bilanciare gli effetti al rialzo che
accompagneranno la ripresa e la
nuova crescita. E questo tipo di in-
vestimento pud essere a sua volta
‘diversificato’ ricorrendo ai fondi
immobiltari.

Scelte e opportunita d'investimen-
to vanno del resto pianificate con
un'ottica e un respiro di piti lungo
periodo, oltre la crisi, e oltre i ri-
flessi che la seguiranno.

Ma le accasioni che questa crisi ha
generato vanno colte adesso, pri-
ma che sia troppo tardi.

IL CONTO MEDIOLANUM OFFRE UN TASSO DEL 3% NETTO

Freedom, il conto corrente
con un tasso da record

Grazie alla polizza
Mediolanum

Plus, giacenza
remunerata e
sempre disponibile

arlano i numeri. Che per
Pquantu riguarda risparmi,

rendimenti, convenienza,
sono sempre la voce pili importan-
te. Lofferta pill vantaggiosa
del conto corrente Free-
dom di Banca Mediola-
num & innanzitutto il
tasso di remunerazio-
ne: 3% netto, pari al
4,11% lordo equiva-
lente se riferito ad un
conto corrente ordina-
rio. E questo grazie alla
polizza Mediolanum Plus di
Mediolanum Vita S.p.A., che per-

mette di remunerare la liquiditd «

in giacenza che supera una deter-
minata soglia, attualmente pari a
12mila euro, mantenendo sempre
la piena disponibilita di tutti i soldi
in giacenza, senza vincoli. Un rendi-
mento che stacca nettamente quel-
lo della media dei conti bancari or-
dinari disponibili sul mercato, che
a fatica superano il punto percen-
tuale, sia nella cifra lorda, e tanto
pill in quella netta, che & quella pil
rilevante perché indica ciod che alla

tasso
netto 3%
lordo 4,11%

fine ci si trova intasca. E an‘alta re- :

munerazione che viene aggiornata
ogni trimestre: dopo 'esordio del
conto Freedom nel marzo scorso, e
la scadenza del primo trimestre di
operativita a fine giugno, il tasso del
3% netto resta ora confermato e in-
variato anche per i prossimi 3 mesi,

INTERVENTO DI WALTER OTTOLENGHI*

‘Mattone’ in Portafoglio

La diversificazione degli investi-
menti nel settore immobiliare
continua a dimostrare la sua va-
lidita anche attraverso i momenti
pill perturbati dei mercati finan-
ziari. In djversi Paesi europei, e in
Italia in particolare, dove si sono
evitati gli eccessi speculativi e le
spericolate operazioni di debito
proprie soprattutto del cosiddetto
‘modello anglosassone’ il periodo
di musuam recessione ECOHOD‘U*
ca ha provocato solo marginali
correzioni del valori, soprattutto
per quanto riguarda gli immobili
di buona qualitd e messi a reddito
con conduttori dalla seolida situa-
zione economica. [l rendimento
prodotto dai canoni di locazione
ha infatti contribuito a conferma-
re l'idoneita di questa forma d'in-
vestimento come ideale comple-
merito e fattore equilibrante delle
altre forme di risparmio presenti
nel patrimonio delle famiglie. 1l
Fondo Immobiliare Mediolanum
‘Real Estate ha seguito' in modo
attivo I'evoluzione del mercato
niel corso degli ultimi tre anni e
si & presentato ‘all'appuntamen-
to del 2009 con le carte'in regola
per cogliere le opportanita che lo
scenario attuale presenta. Tra il
2006 e il 2007 il Fondo Real Esta-
te ha costituito la base principale
del proprio portafoglio d'investi-
menti evitanda di rincorrere facili
obiettivi di impiego immediato
delle risorse economiche raccolte
per perseguire effimeri successi
di facciata, ma ha operato unalen-
ta selezione, privilegiando gli im-
pieghi caratterizzati da un elevato
rendimento locativo e da prezzi
d'acnuisto che esprimessero valo-

ri.al metro quadro non contagiati
dalla febbre degli immobiliarist
d'assalto, che ancora fino a non
molt mesl fa alteravano il profi-
1o del mercato. 11 2008 & stato un
anno intermedio, ‘di sostanzxale
osservazione e attesa, nel corso
del quale si & ottimizzata la ge-
stione del patrimonio acquisito.
In tutto questo periodo, il Fondo
ha: distribuito cedole corrispon-
denti a circa il 4% annuo del valo-
re iniziale della quota investita..

Venendo alla prima meta del
2009, il Fondo ha ripreso a inve-
stire, mettendo a segno due ac-
quisizioni (entrambe a destina-
zione uffici, la prima -nel centro
di Milano, la seconda in uno dei
principali distretti direzionali che
circondano il capoluogo lombar-

Dwarsmuare gl lnvesﬁmenu anche fel I'immobl

dn] che:possono essere esempli’
ficative delle opportunitd che si |
stanno presentando: attualmente
nel corparto immobiliare: van-
taggiost. refidimenti’ da locazione
e risultati molto mteressanﬁ ln
prospettiva,

E la societa di gestione sta attual
mente valutando -diverse altre
opportunitd d'investimento che
stanno maturandn in questa par-
ticolare situazione di mercato,
All'inizio di giugno, in particolare,

& gi& stata finalizzata 'acquisizio-
ne di una galleria commerciale
strategicamente collocata'in una
regione centrale italiana, avviata
da dlversxanm con risultati di'suc- -

i

“Amministratore defe_gato
di Mediolanum Gestrdng Fondi

fino alla fine di settembre, Una con-
ferma, sostanziale e sostanziosa,
che indica soprattutto una cosa: il
3% netto non & un'offerta promo-
zionale, né una condizione riserva-
ta ai nuovi clienti. Ma rappresenta
la prova concreta e tangibile della
logica e della filosofia di offerta
che stanno alla base del conto Fre-
edom: il tasso di remunerazione
viene aggiornato ogni tre mesi, e
comunicato in anticipo, proprio
con I'obiettivo di mettere sempre a
disposizione le migliori condizieni
possibili tra quelle disponibili sul
mercato, senza che il cliente
debba andarle a cercare
e inseguire tra le varie
offerte del momento.
Un tasso d'interesse
fisso e invariabile non
permette questo ade-
guamento e questa
flessibilita.
L'unicita di questa solu-
zione di risparmio, innova-
tiva e vantaggiosa, & rafforzata
anche dal fatto che Freedom & un
conto corrente completo, con tutte
le funzioni e operazioni di un conto

tradizionale. Costo del conto cor-
rente: zero, con una giacenza media
paria 12mila euro o con un patrimo-
nio gestito oltre | 30mila euro, Negli
altri casi: solo 5 euro al mese, Prin-
cipali operazioni bancarie, come
prelievi Bancomat, bonifi-
ci, Rid, pagamento
utenze: gra-
tuite.
Dispo-
nibili-
ta delle
Freedom-
Card, carte
di credito e
Bancomat, e
la  possibilita
di personaliz-
zarle con la foto
del titolare per
una maggio-
re sicurezza,
oltre a rice-
vere Sms di
avviso gratuiti
dopo ogni operazio-
ne bancaria effettuata. E
con Freedom il titolare ha sempre
la piena disponibilita di tutti i soldi

versati, fino all'ultimo centesimo e
senza nessun vincole (a differenza
di un conto di deposito, ad esempio,
che propone interessl convenienti
ma vincolando il capitale).
La totale trasparenza e
condizioni pit favorevo-
li sono anche garantite
nell'operativita banca-
ria e nella modalita di
accredito degli inte-

ressi: mentre
con gl altri
conti correnti
sul  mercato
la disponibi-
lita  effettiva
degli interes-

si maturati si
realizza dopo
mesi o alla
fine dell'anno,
con Freedom il
cliente ha i pro-
pri interessi ma-
turati che vengono
agglornati  giorno
per giorno, e song
immediatamente di-
sponibili.

Lattivita di consulenza dei professionisti Mediolanum

La rete dei Global Banker

Competenza e
specializzazione
al servizio di
risparmiatori e
investitori

Forte preparazione professionale,
aggiornamento continuo, carriera e
soddisfazioni che crescono in linea
con i risultati raggiunti, sono alcuni
degli"aspetti principali r.ile caratte-
rizzano l'attivitd dei Family Banker
Mediolanum, gli oltre Smila con-
sulenti finanziari che garantiscono
un‘assistenza continua e personaliz-
zata a ogni singolo cliente della Ban-
ca, in tutta [talia.

Mentre le altre banche hanno filialie
sportelli tradizionali, dove la consu-
lenza al cliente & ancora in gran par-
te standardizzata, oppure il servizio
viene fornito attraverso piattaforme
online, dove il contatto personale e
diretto & del tutto inesistente, il Fa-
mily Banker rappresenta il fulcro e
T'anello di congiunzione tra .Banca
Mediolanum e tutti | suoi clienti in

ogni parte del Pa-

ese, Dalle grandi
cittd ai . piccoli
centri di provin-
cia. In  questo

modo ogni clien-
te pud contattare
il Banking center
o utilizzare tele-
fono, Internet e
Tv digitale per
svolgere le ope-
razioni bancarie
pit comuni, e si
rivolge direttamente al proprio Fa-
mily Banker di fiducia per assisten-
za e consulenza personalizzata per
quanto riguarda risparmio, previ-
denza, coperture assicurative e inve-
stimenti.

1l Family Banker opera all'interno di
un sistema meritocratico, reale, sta-
bilito sul campo, nell‘attivita di tuttii
giorni, Per cui ognisingolo professio-
nista ha la possibilita di far crescere
la propria clientela di riferimento, e
di fare una carriera che si sviluppa
in tappe, livelll e percorsi diversi, a
seconda delle singole propensioni e
degli obiettivi personali.

1l percorso professionale del Family

ASSEGNATO IL MEDIOLANUM AWARD

Mercoledi 17 giugno, nellAula Magna
dell'Universita Bocconi di Milano, & sta-

to assegnato il premio ‘Mediolanum
Award for Service Quality & Innova-
tion, dedicato-alla qualita del servi-
zio verso il cliente e all'innovazione.
Ledizione 2009, del riconoscimen-
to, rivolto quest’anno al settore dei
servizi di assistenza alla Terza eta,
ha premiato ‘AS.P. Citta di Siena’' per
la Qualita e Vinnovazione gestionale,
asta. di Riposo San Giuseppe Onlus’ di
stigo (BG) per la Qualita e I'innovazione
nel servizio relativamente al rapporto tra struttura e familiari, Casa
di Riposo Dott. Giuseppe Pariani' di Oleggio (NO) per la Qualita e
I'innovazione nel servizio relativamente al rapporto tra operatori
e utenti, 1.S.A.C.C. - Istituto Servizi Assistenziali Cima Colbacchini’
di Bassano del Grappa (V1) per la Qualita e I'innovazione nella rete
territoriale.
Mediolanum che per vocazione, missione e valori aziendali & «la
Banca costruita intorno al cliénte», sostiene e promuove le attivita
del Customer & Service Science Lab, il centro di ricerche sull'orien-
tamento al cliente, la qualitd e I'innovazione nel settore dei servizi,
e la cattedra denominata ‘Customer & Service Science’, diretta dal
professor Enrico Valdani: due Iniziative specifiche e altamente qua-
lificate, create in collaborazione con I'ateneo milanese, per studiare
e promuovere la qualita del servizio alla clientela,

Consulenza speclalizzata con | Global Banker

Banker a un certo punto si trova
infatti come davanti a un bivio: pus
scegliere di intraprendere la car-
riera di manager e supervisore ter-
ritoriale, gestendo e coordinando i
consulenti finanziari nelle rispettive
aree di competenza, oppure passa al
livello e alla qualifica di Global Ban-
ker, dedicandosi alla consulenza di
un numero di clienti ancora pit am-
pio, e a maggiori patrimoni finanzia-
ri gestiti.

«Per un Family Banker passare al
ruolo di Global Banker rappresenta
l'opportunitd di crescere ulterior-
mente nella propria attivita, e di far
crescere ancora le proprie soddi-
sfazioni e i propri risultati» osserva
Franco Delle Chiaie, responsabile e
coordinatore nazionale dei Global
Banker Mediolanum, «una sfida che
invito tutt a cogliere, dato che Ban-
ca Mediolanum mette a disposizio-
ne del propri professionisti tutti gli
strumenti necessari per continua-
re a sviluppare la propria attivita,
dall'aggiornamento continue alla
formazione specializzata», Sempre
nel segno di un servizio di qualita e
fiducia rivolto alla clientela.

Selezione e Reclutamento

www.familybanker.it

Entra In Banca Mediolanum
Basta una telefonata
840704 444
www.bancamediolanum.it

Notizle Mediolanum a cura di
Roberto Scippa
roberto.scippa @ mediotanum.it

Questa & una pagina di informazione aziendale
1l cui contenuta non rappresenta tna forma di
cansulenza né un suggerimento per investiment|




