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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

GRAZIE Al FAMILY BANKER SI PUO FARE UI\IA PROIEZIONE SUL PROPRIO FUTURO ECONOMICO
Autonomia finanziaria
.obiettivo del futuro

Il tempo, i mercati
e lamutualita:
sono questi

gli alleati per
garantirsi una
pensione adeguata

econdo 16 scienziato e in-

ventore Raymond Kurzweil

la vita eterna & pil vicina
nel tempo di quanto si creda. Ma
non dobbiamo preaccuparcene: il
professore newyorkese, conside-
rato universalmente un genio non
solo dalla comunitd scientifica,
non parla dellaldild ma dell'al-
diqua, & insomma convinto che
'uomo potrebbe diventare "fm-
mortale’, anche entro poche de-
cine di anni, grazie allo sviluppo
esponenziale della tecnologia e
alla creazione di intelligenze arti-
ficiali capaci di “riprogrammarci”,
Vita eterna si, dunque, ma su que-
sta Terra.
Lo ha rlbadito nel giorni scorsi a
Riccione durante un convegno or-
ganizzato da Banca Mediolanum
per i suoi Family Banker, profes-
sionisti che non trattano di intel-
ligenze artificiali ma sanno tutto
di una programmazione: quella fi-
nanziaria familiare. Anche questa
una materia che ha a che fare con
T'allungamento della vita, e con un
aspeétto basilare per la sua quali-
1a: la pensione.
Quella tradizionale, lo sappianc
da anni, sard sempre piul bassa
rispetto allo stipendio. Prendia-
mo un lavoratore di 35 anni: se
suo padre prende oggi una pen-
sione che & 1'B0 per cento del suo
ultimo stipendio, lui ne prendera
una che non superera, nel miglio-
re dei casi, il 56 per cento del suo
stipendio attuale. Tocca percid a
lui, trentacinquenne, pensare al
restante 44 per cento se non vuo-
le compromettere seriamente la
sua-autonomia finanziaria. Come
pud fare? Banca Mediolanum, a

questo scopo, ha messo 2 punto
un programma che consente di
calcolare le risorse necessarie a
garantire la propria indipendenza
economica, in un mondo nel quale
I'allungamento generale e straor-
dinario della vita umana in condi-
zioni di'efficlenza & un fatto con il
quale tutti dovremo fare i conti,

11 futuro & scritfo nella demogra-
fia. Le statistiche e la medicina ci
dicono infatti che una bambina
che quest’anno andra alla scuola
materna po-
trd vivere fino

a 103 anni e “
un maschietto
fino a 97 (fonte
CNR). Un tren-
tenne fino a 91.
Oggi una . ita-
liana su 5 vive
oltre i 90 anni.
Morale: non c'¢
bisognoe di In-
ternet per vive-
re una Seconda
Vita, una gene-
razione .intera.
La Seconda Vita
2 1i che ci aspetta, alla pensione
Long Life: Tool mostra come vi-
verla senza problemi economici.
In pratica, dimmi dove vivi, quan-
ti anni hai, che lavoro fai, quanto
guadagni, com'¢ composta la tua
famiglia e il Tool ti dird come fare
a garantirti per sempre l'indipen-
denza economica. Long Life Toal

1l programma Long Life
Tool é uno strumento
che elabora.in maniera

semplice e comprensibile
lo scenario individuale e fa
comprendere l'importanza
della pianificazione
previdenziale e il valore.
dell’autonomia finangiaria

& uno strumento che permette di
fare un viaggio nel futuro, quel
futuro gia in gran parte descrit-
to dal cambiamenti a cui stiamo
assistendo nel nostro presente
in campo culturale, sociale; me-
dico, che vanne setto il nome di
‘Rivoluzione della Longeyitd E
uno strumento che elabora -in
maniera semplice e comprensi-
bile lo scenario ‘individuale e fa
comprendere l'importanza della

“pianificazione previdenziale e il

valore dell'autonomia finanziaria.
Un'idea nata dall'esperienza e da
uno dei cardini
di Mediolanum:
“Offrire a ogni
cliente soluzioni
personalizzate
che .riescano a
soddisfare tut-
ti i loro bisogni

reali”,
Compresa la
copertura .dal

rischio di dipen-
denza; economi-
ca attraversg. la
creazione -della
piena autonomia finanziaria.

Ma come poterla realizzare? At-
traverso l'apporto dei cosiddetti
3 ‘alleati": tempo, mercati e mu-
tualita.

Il tempo: una leva potente che
agisce su tutti i valori economici
in campo ¢ ha un impatto impor-
tante sulla cifra da destinare alla

propria autonomia finanziaria.
Non solo, nel lungo periodo di
un accantonamento previdenzia-
le Vinvestimento pid redditizio
¢ quello azionario e questo ren-
de pil accessibile la soluzione
proprio grazie al contributo del
mercati.

Tempo e mercati, se opportu-
namente impiegati, hanno un
effetta positivo facilmente -ap-
prezzabile. Tuttavia, per effetto
della longevita, resta scoperto il
rischio di sopravvivere in buona
salute per un tempo non coperto
da risorse finanziarie. E qui che
entra in gioco la mutualitd che
consente di garantirsi una co-
pertura a vita intera con risorse
che sarebbero sufficienti solo a
vita media; diventando cosi un

A RICCIONE IL SECONDO
MEDIOLANUM PENSION FORUM

Si & syolta al Palacongressi di Riccione, I'11 febbraio scorso, la seconda edi-
zione del Mediclanum Pension Forum, dedicata al futuro det sistema pensio-
nistico In relaziona agli sviluppi esponenziali della tecnologia e all'interazions
fra le scienze biolegiche e quelle informatiche. Tra | numerosi ospiti e relator,
il professore Raymond Kurzwell (nefla foto softo), scienziato e inventore di
fama Internazionale

moltiplicatore di rendimento e
un azzeratore di rischio demo-
grafico.

L'apporto degli ‘alleati’ sl rivela
qumdl prezioso per costruire la
propria autenomia finanziaria -
attraverso risorse pld accessibili
di quelle necessarie senza il loro
aiuto.

Ma l'apporto pil importante di
tutti @ sicuramente quello rap-
presentato dal Family Banker,
un professionista-in grado di ac-
compagnare il suo cliente lungo
il viaggio pid importante della
sua vita: quello ‘verso l'autono-
mia finanziaria nei lunghi anni
liberi dal lavoro.

| BANCA MEDIOLANUM PUNTA AD AMPLIARE LA RETE COMMERCIALE, IN TUTTA ITALIA

Family Banker, le opportunita e la carriera

Unatendenza che sembra gia inatto,
e con ogni probabilitd & destinata ad
aumentare in futuro: alle famiglie e
ai singoli risparmiatori e investitori,
per gestire al meglio il proprio dena-
ro e le proprie risorse, per compiere
le scelte e prendere le decisioni pilt
opportune, sia nellimmediato che
in un orizzonte di medio e lungo
periodo, sembra nen bastare ormai
pitt il ‘semplice’ promotore finanzia-

CON LA POLIZZA MEDIOLANUM PL

Freedom, molto piu
di un conto corrente

11 2,50% netto: ¢ il tasso d'inte-
resse di Conto corrente Freedom,
che ai servizi di un conto corren-
te tradizionale unisce, grazie
alla polizza Mediolanum
Plus, gratuita e che, nen. . 4 i
vincola il capitale, il
‘vantaggio di un rendi*

. mento netto tra i pilt
remunerativi. 1l tasso
del 2,50 netto, sulle
glacenze-oltre { 15mila
euro, continuera a essere
applicato fino al prossimo
31 marzo, poi sard aggmrnatu

" L'aggiornamento ha infatti caden-
za trimestrdle per poter offrire
al cliente un rendimento che sia
sempre fra i pidl remunerativi del

mercato. 1l Conto corrente Fre-
edom offre la plena operativita
bancaria con tutte le funzioni di
un conto corrente tradizio-
e nale (prelevamenti, boni-
fici, -atcrediti, assegni, -
Bancomat, carte di
j\ credito, Sms alert), &
| la disponibilita. im-
{ mediata di tutto il
denaro versato. Costo
del conto corrente:
£ Zero, con una giacenza
media paria 15mila euro o
“con'un patrimonio gestito oltre i

30mila euro. Negli aitri casi: 7,50
euro al mese. Operazioni bancarie

(Bantomat, bonifici, Rid, paga-

‘mento utenze): gratuite,
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\ rio. Prova ne &, ad esempio, il fat-

to che nel corso del 2009 c'¢ stata
una significativa flessione, di circa
il. 15%, del numero complessivo di
promotori in attivita sul mercato ita-
liano. Un calo che non si spiega solo
come conseguenza e riflesso della
crisi. finanziarfa internazionale che
ha funestato i due anni precedenti
a quello appena trascorso. Ma che
rappresenta un segnale, e un effetto,
anche di come si evolve il rapporto
tra domanga e offerta di consulenza
finanziaria, tra cid che risparmiatori
e investitori privati cercano e di cui
hanno effettivamente bisogno, e cid
che banche, societa finanziarie e Sgr

_sono in grado di fornire.

Anche per questo, e non da ieri ma
da sempre, «Bahca .Mediolanum
mette a disposizione di ogni pro-
prio cliente il Family Banker, un
professionista finanziario di alto
livello, una figura esclusiva, comple-
ta e all'avanguardia nel panorama
bancario italiano» rileva Giovanni

Quella del Family Banker & una pmfesslune unica nel
modello e Torganizza-
tono, a chif ha le

panara.ma bancario italian
slanurm ‘consentonc a
uéﬁé“*stmne soddisfazioni ex

La Banca sempre a flanco del cliente

‘i ‘Secallen

banear] e finan#iari la competizione sard fortissimia»
sottolinéa Giovanni Marchetta, direttore commercia-
e Banca Mecimlanum, «e;-per fornire un servizio
alla clientela, noi punﬁamo sulla gran:

tteris|

"carriera. Mentre le altre banche hanno filiali & spor-
,:em_ dizionali, dove ' I'assistenza & la consulenza
personale al cliepte sonp ancora in gran parte stan-
dardizzate, appure 1l servizio viene fornito attraverso

plattaforme oniling, dove il contatto diretto & del tutts
lnesas;enre, il Family: Banker rappresenta il fulcro e
l'anello di conglunzione tra Banca Mediolanum e tutti
i/suoi, clienti-n ogni parte del Paese, Dalle grandi cit-
@ al plccnh centri di-provingla. In' questo modo ogni
cliente pud contattare il Banking center o utilizzare
teleforio; Inte¥net e Tv digitale per svolgere le opera-
zioht bancarie piti-comuni, e si rivolge direttamente
al proprio Family Banker di fidcia per assistenza e
consulenza personalizzata ‘per quanto, riguarda ri-
sparmio, prevsdenza. coperture assicurative e irive-
stimenti.
«Nel periodo’che stiamo attraversando’e ancora di
pitt nel futuro di fronte a npl nel settore dei ser\nzi

de pmfessienallw. dei nostri Family Banker. Abblamo
investito molto, in formazione; aggiornamento e svi-
luppo delle risorse umane, e connnuetemo ainvestire
molto, sempre con un forte slancio sulla- formazione.
[l fatto di non avere sportelli diretti‘sul territorio ci
motiva ancora di pil in questa direzione; tutto il mo-
dello.di Banca Mediolanum & imperniato sull'attivitd
dei Family Banker, e-non sulla filiale; per cui forniamo
al nostri professionisti tutti gli strumenti necessari
per;garantire sempre vicinanza, supporto e assisten-
zaefficaci ed efficienti al cliente,a ogni clientes.

1l Gruppo Mediolanum mette sul piatto: selidita, quel:
la di un Gruppo finanziario di livello internazionale;
preparazione, gararmta a tutti | Family Bahker anche
attraversola propria prestigiosauniversita aziendale,
la Mediolanum Corporate University (MCU); possibi-
it di‘crescete dal punto di vista économico e di car-
riera, Come spesso & difficilé fare altrove.

Marchetta, Banking Group M;
{ovvero direttore commerciale) di

Banca Mediolanum, «un professio--

nista con competenze approfon-

'dite, sempre aggiornate, e a tutto

tondo, che vanno dalle soluzioni di
risparmio a quelle assicurative e
previdenziali, alla gestione del Por-
tafogho titoli e investimenti». Non a
caso in Mediolanum il Family Ban-
ker viene anche definito ‘il direttore
di banca del terzo millennio, perché
possiede esperienza, conoscenze
tecniche e competenze tali che il
cliente & come se avesse sempre a
propria disposizione il direttore di
banca per l'assistenza e la consu-
lenza di cui ha bisogno.

E, ancora non a caso, in Mediola-
numh si registrano una situazione
e obiettivi futuri che appaiono in
controtendenza rispetto al resto del
mercato; mentre lo scorso anno il
numero complessivo dei promoto-
ri in attivith & appunto diminuito
in misura rilevante, in Banca Me-
diolanum & invece rimasto sostan-

zialmente invariato, stabile, senza
emorragie. E mentre questa ten-
denza al ribasso potrebbe accen-
tuarsi ulteriormente nelloscenario
futuro del mercato italiano, proprio
perché a famiglie, risparmiatori e
investitori sembra andare sempre
piil stretta ormai solo la figura e il

Family Banker, assistenza coslante e personalizzata al cliente

ruole del promotore tradiziona-
le, 'Banca Mediolanum punta ad
ampliare ulteriormente la propria
rete di Family Banker, presente in
maniera capillare in tutta Italia, e a
incrementarne il numero totale, at-
tualmente gia attorno quota Smila
professionisti. Porte aperte quindi,

per chi ha competenze, capacita e
cartein regola per essere all'altezza
dell'incarico. «Cerchiamo' promo-
tori che abbiano gid maturato una
solida e importante esperienza nel
settore» spiega Giovanni Marchetta,
«insieme a professionistidel settore
banecario e finanziario che abbiano
i requisiti di legge per ottenere di
diritto I'iscrizione allAlbo dei pro-
motorl. Vogliamo persone con un
profilo professionale: elevato, con
competenze e capacita di assoluto
rilievo. E-questo perché nei con-
fronti dei clienti il nostro impegno &
sempre quello di fornire un servizio
di grande qualita».

Notizie Mediolanum a cura/di
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