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PUBBLICITA

INNOVAZIONE, CAMBIAMENTO E RICERCA, LE

per le ristrutturazic

Da Recentville a Mewwille, in al
fre parole lasciare il vecchio per
cavalcare 'evoluzione ¢ il cam
biamento. E questa la filosofia al-
la base dell’evento nazionale tar-
gato Banca Mediolanum che si @&
tenuto all” Adratic Arena di Pesa-
ro dove, davanti agli oltre 4.3040
promotor finanziari della re
& allernato twito il
gruppo bancario.

Un appuntmmento dal tiolo espli-
cativo 0O

51

ey

vertice del

¢ gia domam”, nel

corso del guale sono stale presen
tate tutte le novitd e le strategie di
casa: dal lancio di nuovi prodett
Best Brands nel comparto fondi.
alle nuove imsative di linanzia-
mento a tassi ridott, I tuitto con la
consucta attengione all aspetto
tecnologico ¢ all innovazione,

DAL WEB AL MOBILE
PAYMENT

Innovazione, cambiamento ¢
guadit; quest @ pilasirti sm guali
continua la crescita di Banca Me
diolanum ¢ intome ai guali & mo-
tato Mevento “Ora & gi
Superata 'epoca

[}

domani™.
i pagamenti
a la nuova sta-

via web, 51 ¢ aper

imento via telefoni-

gione del pag

no ¢ Banca Mediolanum, da sem
1

cambiamento ¢ ca-

pre attenta
pace di coglierlo, non ¢ rimasta
ferma a guardare

Consapevole che in un domani
OFmal prossime | cellulan poiran
no contenere it gl strumenti

utili alle persone, il gruppo di Ba-
sigho ha deciso di testare, tra i
primi i lalia, @ servizi di “mobi-
le payment’ dando il via nelle set
[IMane scorse 4 unag sperimenta-
rione di pagamenti via cellulare
grazie alla teenologia Near Field
Commumeation. In partnership
ome, Sia, CartaSi e Ma-

comn Vo
sterCard,

In sostanza grazie alla NFC, che
permette la comunicazione tra di
sposilivi in prossimitd, o al
nostro poriatoglio entrerd nello
smartphone. Una grande evolu
rione, sopraltuto in direzone di
una clientela che ha sempre mag-
giore dimestichezza con la teeno

Jer
ne Banca Medielanum, convinta
che solo chi & in grado di coglie-
re il cambiamento e anticiparlo
abbia futuro, continua a sper
mentare strade allernative ¢ ad
arricchire 1 servizi alla
clientela. Tra guesti anche le nuo
ve funeionalid vocali @ via email
delle proprie applicazioni mobi
Je

NUOVE SOLUZIONI

E OPPORTUNITA'

DI INVESTIMENTO
Un"ampia, forte diversificazione
E la mendalith d investimento che
Pl protegge 1 I'}ﬁ]‘ili'l'l'lii.ll"-?'l'l ¢ n
vestitorn privati dai rischi di mer-

a. E proprio per quesia ragin-

propri

cait, e pit permette di cogliere le
warme l"|"[ﬂﬂ|'ll||'l|’l-‘.i che si presenta
no: per guesto & d
strate fondamenta
Mediolanum,

E, in gquesto gquadro, si amplia e
diversifica ulteriormente 'offerta
di Mediolanum  Best Brands,
IMinsieme dei fondi comuni d7in-
vestimento di diritto irlandese
gestite da Mediolanum: Interna-

4 sempre la
e di Banca

tional Funds e, a partire dal 20008,
creato in colluborazione con al
cune tra le pit importanti ¢ pre-
d'investimento

H-.f'\l
diversi

societd
Mediolanum
suddivise in

sLginse
mondiali
Brands @

| BANCA

IEMEDIOLANUM

GRUPPD BANCARID MEDIOLAKNLUM

o : To d I
Tante le novita di Banca Mediolanum presentate in occasione dell’ evento nazionale
che si e tenuto a Pesaro: dai finanziamenti a tassi agevolati

comparti, cgnuno dei guali si dif-
ferenzia per obietivi, politica di
gestione ¢ allocarione delle i
SOTSE

Eceo 1 quattro auovi comparti.
Mediolanum Carmignac Strate
gic Selection: & un compario
flessibile che investe net prodott
d'eccellenza della socictd di pe
stione Carmignac Gestion, con
I"obicttivo di preservare il capita
le e, allo stesso lempo, puntare
ad accrescere il valore dell’mve-
stimento sul medio-lungo perio
do, La caratteristica principale di
questa soluzione & la forte flessi
hilita della strategia di investi-
mento, che permette di cambiare
velocemente 1Mesposizione del

portaloglio in base alle condizio-

ni i mer
opportunili.
Mediolanum

Calo E'Il.'[ coglierne Qg

Invesco Balanced

Risk Coupon Seclection: & un
comparto flessibile caratterizeato
dat un approccio di investimento
innovativo  utilizesandoe 1 ampia

gamma di fondi comum ed Eif

(Exchange traded fund) di Inve
BN

Convertible Strategy Collection:
& un fondo che investe prevalen
temente in obbligasioni converti-
bili con un approccio globale,
senza vincoli geografici o sello-
riali. puntando a offrire I"apprez-
samento del capitale nel medio

lungo pernodo ¢, allo stesso tem-

po. un reddite periodico. L'inve
stimento in obbligasioni conver-
tibili permette di ottenere un pro-
file di rendimento vicino a quel
I wriomario nelle Tasi di cspan-
sione di mercato, rimanendo perd
con un profilo obbligazionario
nelle fasi di Nessione,

Infrastructure Oppontunity  Col-
lection: ¢ un comparto settoriale
con un approccio di investimento
globale che investe interamente
nel mercato delle infrastrutiure

con un portafogho azionario che

punta principalmente all’ apprez-
ramento del capitale sul lungo
periodo ¢ al riconoscimento di un
provento periodico, nella versio-
ne a distribuzione del proventi.

Quattro nuove solugion per Me-
diolanum Best Brands,

nel segno della massima diversi

sempre

heazione,

TASSI AGEVOLATI

E SERVIZIO TUTTO
COMPRESO PER
RISTRUTTURARE CASA
Ancora ung volta, un'imiziabiva
che va al di I della classica atti-
viti di una banca: il Ainanziamen

10 @ lasso agevolatissimo della ri-

strutturazione della casa insieme

A Un Servizio Wilo compreso per
realizzarla. Cio CHseTE
anche un contributo di Banca
Mediolanum alla ripresa dell’gco-

intende

nomi. una boceata d'ossigeno al-
le imprese, arigianali ¢ non, del
comparo edilizio (architeit, geo-
metri, elettricist, idraulici ¢ cosi
via), che & da sempre il volano

delleconomia di un Paese avan-
zato. In pratica: al cliente che
vuole Fare modiliche alla casa, la
Banca oftre il finanziamento a un
tasso male conveniente in via di
definiziong, sul modello di quello
praticate, per esempio, a chi ¢
stato colpito dal erremolo in
Emilia.

Ma non solo, Banca Mediolanum
sta organizzando in g Dalia un

pool’ di axiende per escguire i la
vor ¢he 1 clienti richiederanno,
dalla progettazione alla realizza-
ione, a condizioni pio favorevo

li i guelle pratcate nel mercato
i g I ; k

di niferimente.

Perché Banca Mediolanum, che
ha come obiettivo di diventare la
prima banca ‘retail’ italiana, ciod

la prima banca delle famiglie ita-
liane, sa quanto & importanie la
casa, nella maggior parte dei casi
frottor del lavore e dei sacrifict di
uma vita. Un mvestimento dun-
e L‘lﬂl_' Vi conservato ¢ '.;|||1l‘i/

#ato. Magan adottando quegli ac-
corgimenti che anni fa non erano
disponibili ¢ che la teenologia nel
tempo ha realizzato, per esempio
per quanto riguarda il riscalda
mentao, ¢ soluzioni nel

dove
campn del risparmio energetico e
della ndueone di inguinamento ¢
di spesa fatte
grandi passi. Rinnovi, modifiche,
adeguamenti che donano nuovo

corrente  hanng

valore alla casa, oltre a renderla
mena dispendiosa ¢ pit conforte
vole,

Anche ancora una volta,
Banca Mediolanom fa il primo

passo verso il cliente nel settore

Civsl,

della casa: come guando ha ab
bassato 1 tasst der motul, come
quando ha deciso di arzerare le
rate del mutun per chi fosse stato
colpito da infermitd invalidanie,
come guando ha finanziato a fon

PAROLE CHIAVE SU CUI Sl BASA LA STRATEGIA DEL GRUPPO

1 edilizie al lancio di nuovi prodotti nel comparto fondi

L incaving o | Famidy

Banker o B

O O lermeniot.

. un ulteriore passo avanti,
soly con il Dimanziamento
delle nstrutturaziom der propri
clienti, ma anche con lo slorzo di

Ty

metlere insicme wn cerlo numero
di impress cul attivith benef
ceri di nuove ordinaziont da par-
te di clienti privati. In un momen-
W in cui & il lavoro, Fattivitd,
IFammalato della
economia, quello che ha bisogno
di cure urzenti. Quelle che dob-

grave sl

biamo rimettere in piedi per n-
partire.
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