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InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

I vdmaggi e tutte le modalita per aprire il conto di Banca Mediolanum, anche online

Un conto deposito che ti ga-
rantisce un tasso del 3.50%
lordo I’anno, ma (i permetie di
svincolare il denaro anche pri-
ma della scadenza dei
dodici mesi (dandoti
allora I’ | per cen-
ta). Che con sca-
denza a sei mesi
ti rende il 2,30
per cenfo € a tre
mesi 11,80,
Che non ti costa
niente: apertura,
gestione, S04
mposta di bollo so-
no grawite. Un conto
deposito che ron prevede pra-
ticamente un importo minimo
vincolabile: da cenlo euro a ue

milioni vi si pud depositare la .

IN COLLABORAZIONE TRA MEDIOLANUM CORPORATE UNIVERSITY E MIP POLITECNICO DI MILANO

Nasce il Master U

Con P'obiettivo di formare i
Family Banker del futuro, i
professionisti finanziari d'ec-
cellenza, atiraverso un percor-
s0 di studi di altissimo livello,
dalla collaborazione tra il MIP
- la Business School del Poli-
tecnico di Milano -, e Medio-
lanum Corporate University
(MCU) — I'universit azieoda-
le di Banca Mediolarum —, na-
sce il Master Universitario in
Family Banking.

Si tnita di un vero e proprio
Master universitano, della du
rata di 12 mesi, che rilascia un
Gtolo di studio con valore le-
gale. Meta delle 52 giomatc
d'aula previste si svolgeranno
al MIP, I'alira mezd in MCU a
Milano3, presso la sede di
Banca Mediolanum, a cui si

e sol

cifra che si vuole. Un conto
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queste condizioni lar-

dep 3 i A
chiamando il two Family Ban-
ker o il Family Banker pid vi-

¢ino a casa ma o al wo
posto di lavoro, ma
che puoi aprire
anche da solo
‘andando sul si-
% inniedibl

mente vantaggiose, valg
per i conli deposito che saran-
no aperti fino all'ultimo gior-
no di agosto in una qualsiasi
delle modalitA qui sopra elen-
cate.,

Che questo conta sia
molto conveniéale ¢ fa- -
cile la: basta

num.it e facen-
do un paio di
clic. E il conto
deposito InMe-
diolanum.
‘Fino al 28 agosto fo
si pud aprire anche in
una trentina di centri commer-
ciali sparsi in tatta [talia. [l ter-
mine infatti di guesta offerta &
il 30 agosto: ¢io significa che

fare il confronto cen le
altre proposte che il
mercato offre. | rendi-
ment annui netti di InMedio-

siasi qualora il clien-
te ne abbia necessitd., si tratta
di percentuali imbattibili. O
quantomeno: per ora imbatiu-
te.

InMediolanum & il primo con-

INMEDIOLAN

1o di Banca Mediolanum che

di ichezza con le op

ni finanziarie, vengono affron-
tati ¢ risolti nel settore FAQ,
quello delle domande pid fre-
quenti che i clienti pongono.
Chi perd non se la sente di far
tutto da solo pud telefo-
nare al Family Banker, il
“professionista persona-
Ie” di cui ogni cliente
Mediolanum dispone. 1
non-clienti possono tro-
varne uno sempre sul si-
to ma anche sulle pagine bian-
che telefoniche: ce ne sono

lanum sono risp a
un anuo il 2,55 per cento, a sei
mesi 1'1,68, a tre mesi 1'1,31.
Per un conts deposito che vin-
coli il denaro per un anno al
massimo ¢ permeita di liberare
ls somma depositats in qual-

ci pud aprire

mente via internet, il sito for-
nisce ttte le informazioni in
modo chiaro, con semplicita ¢
in modo esauriente, e se do-
vessero insorgere ulteriori
dubbi, soprattutio & cbi non ha

4700 in tutta Italia, che ri-
spondono dai 240 Family Ban-
ker Office sparsi da Nord a
Sud e da Est a Ovest, nelle cit-
(& come nei paesi.

Fino al 28 agosto, poi, come

dicevamio, incaricati di Banct
Mediolanum, istruiti apposita-
mente per il conto deposito.
SONO presenti in trenta centn
commerciali, in stand facil-.
mente riconoscibili dal mar-
chio InMediolanum.

Anche & loro, conie a un Fami-
ly Banker, & possibile chiede-
re, senza alcun impegno, an-
che solo per curiositd, tutte le
informazioni ¢ i chiariment
che si desiderano.

niversitario

Vingresso di Mediolanum Corporcie Univecsity (MCU) o Milono3

territonio della Banca.

«La figura professionale spe-
cifica del Family Banker esiste
dal 2005, quando Mediol.

Master universitario espressa-
mente dedicato ¢ intitolato.
come ci & s1a10 Proposto pro-
prio dal Politecnico milaneses

ha registrato nome e qualifica
come un marchio esclusivo, ¢

aggiungeranno le attiviea di af-
i o e fi i

campo presso | Family Banker
Office e & altre stoutture sul

UN'AMPIA GAMMA

DI FONDI

in p jmi anni ha gia rag-
giunto piena notoriet di libera
professione, tamo da avere un

COMUNI PER COGLIER

sottolinea Oscar di Montigny,
direttore markering di Banca

in Family

delicato e molto importante, in
quanto si occupa dei risparmi
e degli investimenti privati
delle persone, ¢ quindi impatta
diretamente sulla quality di
vita futura dei clienti. In Nalia
c'® uua scarsa educazione fi-
nanzisria fra risparmiator e
investitor, e questo Master &
anche un nostro ulteriore con-
{ributo & impegno a far eresce-
re l'educazione finanziaria
della clientela, atiraverso ’as-
sistenza di professionisti alia-
mente qualificativ.

11 percorso formativo provve-
de anche a fomnire un’adeguata
preparazione alla prova valuta-
tiva per Piscrizione all’Albo
dei promotori finanziarni, ¢ si
integra ¢ completa con attivita
di formazione a distanza onli-
ne anm\-t:mo una pialtaforma

mol-
tissimo nel ruolo sociale di
questa professione, un ruolo

die-l
Le iscrizioni sono gi aperte,
possono inscriversi i laureati

£ LE MIGLIORI OPPORTUNITA DEI MERCATI FINANZIARI

Banking

di primo ¢ sccondo livello
(laurca trieanale o specialisti-
ca) di tutie le facoltd, che ab-
bizno il desiderio ¢ I'obiettivo
di intraprendere la carriera del
professionista finanziario (il
Master non ¢ vincolante alla
carriera in Mediolanum ma ne
costituisce titolo di pregio).
L'inizio dei corsi & previsio
per il prossimo novembre, per
una durata di 12 mesi, € la sca-
denza per la domanda di am-
missione & fissata al 30 set-
tembre.

L'accesso & a numero chiuso
per un totale di 40 posty; & pre-
vista una sefezione attraverso
test attitudinali ¢ Eollogui indi-
vidvali. La graduatoria finale
delle selezioni porterd anche
all’assegnazione di alcune
Borse di studio, messe a di-
sposizione da Banca Mediola-
num, a favore dei frequentanti
pid meritevoli.

La formula collaudata di Mediolanum Best Brands

Prospertive ¢ opportunitd per far renderc al meglio i propri in-
vestimenti. La linea di sviluppo che guida sempre scelle ¢ of-

ferte d'i che Banca

mette a disposi-

zione di clienti ¢ risparmiatori & semplice e ben precisa: offii-
re il meglio del panorama mondiale.

Una logica & upa strategia che hanno dato vita, 2 partire dal
marza 2008, alla gamma di fondi comunt Mediolanum Best
Brands di Mediolanum International Punds, ovvero, letteral-
mcate, i ‘Migliori marchi” del settore finanziario a livello glo-
ale

Oggi il tisparmiatore pud investire in e le aree geografiche
& nei sellori economici di wito il mondo. Ma per farlo con ef-
ficacia accome avere una presenza fisica sul territorio di esper-
ti finanziar, validissimi ‘tcam” di gestione degli investimenti ¢
un ‘know-how" specifico che solo grandissime aziende a livel-
lo intemazionale possono avere. Da qui la visione strategica di
un'alleanza, onnai consolidats e di soceesso, che vede, da un

lato 1"

ormai comip

del Gruppo Me-

diolanum ¢, dall’altro, le strategie specializzate delle societa
d'iovestimento tra le migliori al mondo, a cui si aggiunge la
consulenza professionale prestata a ogni cliente dai Pamily
Bunker. In quest’attica, ¢ all’insegna della massima diversifi-
cazione ¢ specializzazione, la gamma di fondi comuni Medio-
lasum Best Brands si compone di due diverse linee d'mvesti-
mento: la linea ‘Collection’, composta da diversi fondi comu-
ni multi-marcs, di oltre 20 trz le pilt prestigiose societd di ge-

stione

li, ¢ la linca de

consiste invéce in 6 fondi comuni mono-marcs di altrettante tra

le pamarie Case d'i
I( Fraoklin Te

diali (BlackRock, DWS
As-

o1 Management, Morgan .Sm:ley Investment Management &

PIMCO).

Una diversificazione aelle possibilitA ¢ strategie d”invesumen-

(0] al per

¢ obieqtivi di

ogui cliente e di ogui profilo d'investitore. ;c:f(-mim & clascu-

uo il giusto mix di

ie, avendo a dispx

un’smpia e differenziata gamma di risorse ¢ opportunitd, come
westimoniand anche | manager italiani di BlackRock, DWS In-
P

¢ Frankiin

BLAckRoc!

Andrea 7

e
ge« I'balio di
lackRock:

*Non bisor
ana farsi di-
starre doi titoli del giomali
che parlono necessariomenie
di lemi e avvepimenti di breve
lermine, quondo in reals i fon-
domenioli dell'economia mon-
diole sono mokto posilivi & con
solide prospellive di ullefiora
sviluppo. E il modo migliore
per estarre e ricovore volore
do questo crescilo, doi com-
biament in corso che genero-
no nuove opportunild, & pro-
prio linvestimenic ozionario:
acquisendo quote di aziende
ben posizionate sugli scenar
nozionoli e internazioncli &
possibile " generore rendimenti
dowero importonti nel lunge
termine. Ma per lare futo ¢id
CON SUCCESS0 OCCONe SOpes s
lezionare le aziende miglicr,
in wio il mondo, afiraverse
professionishi specializzali. &
aftidorsi oi leadey, di oggi e di
domani, come Banca Medic-
lanum, che fo del savizio e
dell'alffancomento ol diente
uno dei suoi punfi disiinlivi e di
eccellenzar

4

.bws

Castigl
stighioni,
Managing
Direcior
& Head of
Distribution
I'holia di
WS Inve
stments: «l'ok
leanza . Wo
DWS & Mediolonum & iniziale
nel 2010, &d il prima anno tro-
scoiso insieme ci ho gid conse-
nato risvbioli eccelléani. Dobr
jamo investire nel nostro furo
& abbiamo I'opportunit di vo-
lorizzare ol meglio i Nﬂo-
Trend. ovvero le giandi jenden:
ze di sviluppo in arie. Sono o
1wt ben evidenti, inlé,exue le -
porfonti prospeliive offivi-
8 le ai\Pci;nbmness, adlle
risoise enargeliche aliernaiive,
alle infrosiuture e olle nuove
tecnologie. Un'olra lendenza
di sviluppo enorme & roppre-
seqiato dai consumi dei Poesi
emergenti e in fone crescito,
che in DWS omiomo dafinire
“consumi emargenli® & che rap-
presenions vn mercolo fonda-
menicle anche per le gziends
del Poesi Occicgnl’foi. E quindi
essenziale invesfire nei ;’3‘4’93
Trend deli'economia e dello svi-
luppo  globale,  ircsformandoli
in vanioggiose opporiuniia
dinvesimenic per il i rispos-
mialosis .
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Templeion

lnvasiments
cAltraverso
Vimporionie  partnershi
WILD un anno f:;. hamo
sviluppoto in esclusva per i
dlienti di Banca Mediclonum
solzioni e sirumenti d'invest
mento fessiblli, focalizzan in
porficolore sui mercali emer-
genti & quelli in lose di foite
espansione, ‘¢con Cing, India,
Brasile e Russia in lesia. Que-
ste aree e Paesi

oy

Un Giro d’ltalia
da record
per la Banca

Varrivo sulla Cima Coppl
nel Gron pramia della montagno

1 Giro d’Ttalia che ha tagliato a Mi-
lano il raguardo finale il 29 mag-
glo & stato, come ormai di consue-
10, un successo anche per Banca
Mediolanum e 1 suoi Family Ban-
ker, Per il nono anno consecutivo la
Banca ha sponsorizzato la Maglia
Verde, quella che dal 1974 viene
assegnata a chi s1 aggiudica il Gran
Premio della Montagoa: trofeo
conquistato da Stefano Garzelli,
gid vincitore nel 2009

Per 1a Banca il Giro, cambiando
00k 2000 [ercoisg ¢ localith aure-
versate, fornisce Poccasione per in-
contrare clienti e potenziali clienti,
e condividere-con loro mommedt di
passione sportiva, divertimento,
svago. Un'esclusiva assoluta nel
rapporto tra una banca e la propria
clientela. E anche quest’anno i nu-
meri ¢ i risultali consegoiti sono da
record: oltre 30mila i partecipant
al concorso presso gli stand Medio-
Janum, 1.300 je presenze all’mter-
no delle arec ‘hospitality” allestitc
in partenza e arrivo di ogni tappa,
11 gli eventi organizzati nei Family
Banker Office presenti lungo il per-
corso con olire 1.300 parfecipanti,
E ancora: 18 le serate esclusive
Mediolanum Panty, con oltre 4.500
mvitati, e 4 gli eventi PrimaFila de-
dicati a un totale di circa 200 parte-
cipanti. E poi non sono mancate le
radizionali ‘pedalate’che sono sta-
te 36 quest’anno, a cui hanno parte-
cipato circa 1.000 clienti e appas-
sionati del pedale. Mettendo insie-
me | van evend, appumtamenti ¢
manifestazioni 1zzail da Me-
diolanum e supportati dall'oramai

no gid ogai un lerzo del Pro-
doffo infefno lordo mondiale,
e I'85% dellapopolozione tor
lale, sono mercali sclidi e con
otime prospetiive di ulleriore
cresciio nel medio e lungo ter
mine. le ecaonomis dei princk
poli Paesi emergenti sona del
reslo deslinale nei  prossimi
anni o faggiungere e supsia
@i I'welﬁ% z?s?ﬁm di quelle
dei maggion Poesi Occider
ioli e piv sviluppali, per que-
slo volorizzare per lempo e
0 nith che esisiono e
che si presentono in quesio
ambilo significa cogliers il fur
Rio dei nosi invest

storica pi dei quatiro testi-
monial Gianni Motta, Francésco
Moser, Maurizio Fondriest & Paolo
Bettini, si arriva 4 quota 38.370
contatti totali, con clienti e poten-
ziali nuovi elrenti, il record di sem-
pre. Un altro traguardo di successo
tagliato ds Banea Mediolanum ¢ i
suoi Family Banker presenti in tut-
1a Italia, dalle grandi citta ai picco-
i centri di provincia.

ura dl consubenza
né Un suggdrimanma pac Inestmant
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