LA PROVINCIA
VENERD] 30 MARZO 2012

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

BANCA
o w2 MEDIOLANUM

GRUPPO BARCARIO MEDIOLANUM

G -
rivoluzioni
in una

di Enndn Doris™

11 futuro, si dice, & delle banche
on line. E in parte & vero. In Nord
Europa I"hanno capito da tempo ¢
cosi, mentre in Italia abbiamo 55
filiali ogni centomila abitanti,
Svezia, Olanda, Inghilterra ne
hanno solo una venting. La media
curopea & di 37. La riduzione del-
le filiali, & palese, permetle un ri-
sparmio di costi alle banche.

La familiarita con le nuove tecno-
logle spinge infattile persone ad
agire sempre pill spesso standose-
ne davanti al proprio computer, a
essere informati su offeric ¢ con-
trofterte, proposte € contropropo-
ale con un clic in qualsiasi ora del
giorno e della note, fa quindi ri-
aparmiare tempo, denaro, secca-
ture (trasporti, ritardi, code, im-
previsti). E destabilizza il rappor-
to tra il cliente & la banca che, pur
con tultl ghi aggiomamenti tecno-
logici adottati, si regge su un mo-
dello ancora oltocentesco: diret-
tore ¢ implegati di banca che ac-
colgono. solo nei giori lavorativi
e 5010 in oran di ufficio, clienti
che attendono il proprio wrmo in
file piti © meno ordinate.

Ma la filiale
non & soltan-
o un impie-
cio  per il
cliente: & an-
che un cosio
in pitt per la
banca, che
quindi non
potra mai of-
frire al pro-
prio_cliente
condizioni
pits vantaggiose di quelle che of-
fre una banca che il costo delle fi-
liali I'ha gid tagliato o non lo ha
mai avuto.

Ma se ci limitassimo al confronto
fra banca on line e hanm‘fillalc.
fe 0 un errore di val

E vero, si prevede che fra 8 anni
1l 95 per ceato delle operazioni
bancarie sard compiuto fuori dal-
lo spartello, & sempre fuori dallo
sportello sgranno prese il 70 per
cento delle decisioni di investi-
mento.

Ma in che modo saranno prese
queste decisioni? Con quali com-
petenze? Una banca che offra so-
lo servizi on line in realid non dit
qualcosa in pid al cliente, mn
qualcosa in meno: il rapporto
umano, diretto, faccia a faccia, la
fiducia che pasce solo dallo strin-
gere la mano a chi i ascolta e ti
parla. Gli foglie la possibilita di
avere chiariment, esprimere dub-
bi, consigli, avere un professioni-
sta davanli 4 sua disposizione in
grado di aiutarlo a prendere le de-
cigioni piu giuste, ed evitare ero-
ri anche gravi, E anche che faccia
per lui quelle semplici operazioni
che nor sa 0 non vuole fare on li-
ne o via telefono. Ecco allora che
& vero che il futuro & delle banche
on line. Ma non basta. E necessa-
ria un’allra rivoluzione.

La solozione ideale & allora una
banca che permetta di fare tutte le
operazioni on line (o per telefo-
no) ma offra anche un professio-
nista che raggiunga il cliente a ca-
sa sua ogni volia che il eliente ne
abbia bisogno. In questo modo la
banca risparmia sui costi, e il
cliente non solo risparmia in sec-
cature ¢ code & permessi di lavo-
ro ma condivide con la banca il
guadagno che deciva da quel ta-
glio dei costi.

Impossibile? No, Banca Mediola-
num, con i suoi Family Banker,
Banking Center (e oggi | servizi
on line) funziona cosi, & con suc-
cesso, da 30 anni. Ed ecco perche
pud permetftersi di “tratiare me-
glie” i suoi clienti.

*Preridente di Banca Mediolanum

PER OGNI NUOYO AMICO CHE APRA IL CONTO DEPOSITO. JL TASSO LORDO A FAVORE DEL CLIENTE SALE DELLO 0,20 PER CENTO, FINO AD ARRIVARE COMPLESSIVAMENTE AL 4,60
° TRy e 4 o4 ®
InMediolanum: piu si é, piv si guadagna

PIU SIETE, PIU Cl GUADAGNATE.

La proposia lascerd perplessi
non pochi: si & mai vista una
banca che si allea con i suoi
clienti per condividere con loro
i guadagni?

Mo, non si & mai vista. Non si &
mai vista prima. Prima della na-
scita di Banca Mediolanum. Che
¢ stata fondata da Ennic Doris
con questo infento: "la mia ban-
ca deve arricchirsi nella misura
in cui si arricchiscono i suoi
clienti”. In modo pulito, traspa-
renle, inequivocabile.

Si traltava di rivoluzionare men-
talitd e erganizzazione. Di porta-
te all'interno di un sistema, quel-
lo bancario, misterioso per la
gente comune, costruito in modo
da generare diffidenza e sogge-
zione, il prineipio che I'vnione fa
la forza. Cos} fu falto.
Un'impostazione che si & con-
solidata nel tempo, & che ha col-
lo o crealo via via negli anm
sempre nuove occasioni per raf-
forzarsi.

La proposta di oggi & questa:
dal 20 marzo e fino al 30 giu-
gno, it cliente ottiene uno 0,20
per cento in pidt sugli inferessi
matirati con le somme vincola-
te per 12 mesi se presenta un
amico che a sua volia apre un
conto deposito InMediol
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30 cvi si basa |

E sc gli amici sono due, l'au-
mento & dello 0,40; se sono tre,
dello 0.60. Dal 4 per cento lor-
do per le somme vincolate a un
anno i tassi salgono cosl rispet-
tivamente al 4,20, al 4,40 e al
4,60, Trovi dieci amici che
aprono il conto deposito? Olire

Friends. Tr

uumpn wi principali quatidiani nozicnali

con cul verré ;Aromosso :Ieonceno di *passa il favore”, milleotiocento
gli 1pot Tv, mille quelli vic radie, olira olla copertura toicle lnternet,

al 4,60 per cento, avrai un iPho-
ne 48 di ultima generazione.

Ma ¢’ di pit. puoi coinvolgere
i [uoi amici anche allraverso
Facebook. Grazie all'applica-

zione “friends” potral “passare
il favore™ ai tuoi amici (massi-
mo 20 al giamno) invitandoli a
softoscrivere il conto deposito &
a beneficiare quindi della stessa

opportunith. Tnfatt, a sua volla,
ogni amico partirh da un inte-
resse lordo del 4,20 fino al 4,60
se due suoi amici aptiranno lo
stesso tipo di conto.
In aitre parole: pid si &, pib si
uadagna.
g quesia la nuova proposia di
Banca Mediolanum, un'iniziat-
va che accresce cos) i vantaggi
di questo conto deposito.
Un conto complelamente gra-
tito!, che non ha spese di nper-
tura e di gestione e che non (i
fa pagare penali s ti trovi nella
necessitd di svincolare prima
della scadenza le somme vinco-
late.
Un conto che si pud aprire an-
chie on line sul sito inmediola-
num.it e che anticipa gli interes-
51 ogni tre mesiz,
E soprattutto che, fino al 30
glugno, offre queste condizioni
a tutti, anche ai veechi clienti.

Messaggio pubblicitario.
Promazione valida dal 20/03/2012
al 30672012 per importi vincolati
fine a un massimo di 200.000 eurp.
Versamento winimo di 1.000 euro.
Interesse annuo lordo: massinmo
4,60% riconasciuto sul nuovi vinco-
1l a 12 mesi amivari dol 02/04/2012.
1Ad eccezione delle imposte di legge
vigeni,

2Sui nuovi vincoli attivaii entro
31422012, fine &l iasse del 4%
verranno riconosciuti anticipi -
mesirali sugli interessi che mature-
ranno alla scadenza del vincolo.
Condizioni contrattuali, Regola:
mento promozione InMediolanum
Friends e Fogli Informarivi su In-
Mediolanum.jt e presso i Family
Banke:

s

Investimenti: Solidity & Return valorizza le numerose opportunita nel mondo dei fitoli obbligazionari
Una gestione flessibile e diversificata
in obbhgazmm di qualita

Una soluzione d'i

di valorizzare il proprio denam in uu orizzon-
te temperale di qualche anno; ottenere un
rendimento periodico, ogni sei mesi; massi-
ma diversificazione del Portafoglio nel mer-
cato obbligazionario, con potenzialith di per-
formance interessanti; un livello di rischio
contenulo, E anche: gestione artiva e profes-
sionale di grande qualird, che ricerca costan-
temente’ le migliori opportunitd d'investi-
mento disponibili nel segmento obbligazio-
nario; rasparenza ¢ liquidabilita in ogni mo-
mento dell’investimento effettato.

Sono le principali caratteristiche ¢ i numero-
si vantaggi di Solidity & Retum, il nuovo
fondo flessibile disiribuito da Banca Medio-
lanum caraiterizzato dal faito di permetrere la
pill ampia diversificazione nel settore delle
obbligazioni. Un fondo d’investimento spe-

¢ ‘ad hoc’ proprio perché per ogni
risparmiatore e inveslitore privato risulta
sempre pill siralegico, & vantaggioso, non so-
lo diversificare gli investimenti finanzian in
senso lato, tra azionan, obbligazionari, fondi,
depositi, e via dicendo, ma anche all’interno
dello stesso segmento obbligazionario. A
maggior ragione per coloro che vogliono
manfencre un profilo di rischio contenuto ¢
rendimenti adeguati.

1 mercaio obbligazionario in questi ultimi
anni & divenlalo sempre pid ricco di soluzio-
ni & possibilitd in cui investire. Tuttavia per
chi non & uno specialista, risvita sempre pid
complesso orientarsi al suo interno, per co-
gliere e gestire in maniera adeguata le miglio-
ri opportunitd che si presentano.

Solidity & Return offre la possibilith di co-
struire un Portafoglio in obbligazioni cstre-

mamente allargato e diversificato composto
da Bond di qualitd.

In questo modo, in pratica, con una maggio-
te diversificazione dei Bond posseduti, mi-
gliora I'efficienza complessiva del Portafo-
glio. Con il risultato di ottenere un pacchetto
di Titoli non statico ed essenziale, limitato a
poche scelte e opportunit3, ma dinamico, ar-
ticolato ¢ pin completo, che raccoglic una
pluralitd di emittenti (ad esempio Stati, orga-
nismi sovranazionali, societd di ogai seltore)
& un orizzonte di riferimento molto pid vasto.
Oltre ad aggiungere ampia diversificazione e
possibilita di rendimenti interessanti nel Por-
tafoglio, il fondo Solidity & Return ha poi an-
che il vantaggio di offrire una cedola periodi-
ca semestrale, e permette quindi al cliente di
toceare con mano i frutti del proprio investi-
mento:

Nuove applicazioni, servizi e funzioni hi-tech per la clientela

Il Mobile banking anche su Windows Phone

Banca Mediolanum approda sul Windows
Marketplace con un’applicazione dedicata ai
propri clienti, diventando la prima banca ita-
liana a essere presente negli ‘store’ e sulle
piattaforme di tutti i principali sistemi opera-

tivi mobili.
L'applicazione Mediol &

mente

Bing.

gratuita ¢ permette al cliente di ax:cedere 24
ore su 24, 7 gioni su 7, al saldo e ai movi-
menti del conto corrente, della carta di credi-
to e del bancomat, di conoscere il controvalo-

re dei fondi comuni d'investimento di cui ¢ ca.

intestatario e dei titoli presenti nel deposito ti-
toli, nonché di ricercare la quotazione dei ti-
toli presenti sui mercati di Milane, Parigi,
Francoforte e New York. Inoltre, i clienti pos-
sono disporre bonifici, ricariche telefoniche e
di carte prepagate. C'& poi la ricerca georefe-
renziata di sportelli bancomat, sportelli con-

Con la pubbli

venzionati, Punti Mediolanum e uffici dei Fa-
mily Banker, attraverso le mappe digitali di

Nel corso del 2011, tramite le applicazioni
Mediolanum per i0S (iPhone, iPad e iPod
Touch) ¢ Android (smartphone e tablet) sono
stati effettuati oltre un milione di accessi alla
Banca, evidenziando un trend in costante cre-
scita neli*arco dei 12 mesi, segno dell’apprez-
zamento della cliéntela per questa modalita
rapida e innovativa d'interazione con la Ban-

BANC,
GUARDA LA

DEMO
PROMOD

ione dell’appli

nale per il cliente.

Windows Phone 7. quello delle nuove tecno-
logie si conferma uno scenario in cui Banca
Mediolanum & da sempre all’avanguardia ¢
afferma la propria vocazione a offrire un ser-
vizio sempre pil semplice, pratico & funzio-

per

o

Un mutuo
con solidi
vantaggi

In questi altimi mesi il mercato
dei mutui & ancor caralierizzato
du un difficoltoso pccesso per ke
famiglic al credito immobiliate ¢
da notevoli incrementi degli
‘spread’ applicati sui mumi ds
parte di molti istimti bancarn,
Bunca Mediolanum dimosin, an-
cora una volta, di essece in con-
trotendenzi rispetto allo scenario
genenale, ¢ sempre vicina ai pro-
pri_client, offrendo condizioni
tra le pilt vantaggiose del merca-
1o & risposte concrete in grado di
soddisfare le loro esigenee e
mpemnve: non solo non ha o-
dotto, nei confrontl dei propr
clienti, I’ concessione di finan-
ziameati per Ia casa, ma con il
Muwo Mediolanum Freedom
mette a disposizicae delllpmptia
clientels una soluzione di
ziamento a tassi imofto vants

$i. tra i piii convenienti in assolu-

1.

Un cliente di Banca Mediolanum
che oggi sceglie di acquistare un
immobile con il Muo Mediola-
num Freedom pud ottenéze un fi-
nanziamento con uno ‘spread” &
partire dal 2,60% oltre 1'Euribor
(I'indice eurcpeo del costo del
denaro, su cui sono definite &
adeguate anche le condizioni dei
finanziapicnti), e per i migliori
clienti lo *spread” applicato si pud
ndurre ulteriormente fino al
2,40% o anche fino al 225% ol-
tre I'Euribor. Valori di ‘spread”
applicali alla clientela Mediola-
num, quindi; che risultanc deci-
samenic convenicnli rispetto al-
Pofferta del mercato.

E il Mutuo Mediolanum Freedom
offre inoltre un vantaggio io pid.
anche questo del wito distintivo
rispetio allo seenario generale: al
variare dell'Euribor, o *spread”
applicato al mutuo del cliente si
modifica autormaticamente, in
modo ds mantencre condizioni
vaniaggiose per la clientela. In
questo modo, un rialzo dell’Euri-
bor si fraduce, in aulomatico, in
un ribasso dello ‘spread’ per il
cliente, E dato che i questo pe-
riodo |'"Euribor dli riferimiento si
attesta attomo 1 quota 0,85%, nel
lungo periodo (che & anche il pe-
riodo di un muto) verosimil-
mento noa potrs che aumeatare.
E quindi il momento ideale per
cogliere questi vantaggi: quando
T'indice Euribor cresceri rispetio
ai valori attuali, per il cliente del
Mutuo Mediolanom Freedom lo
‘spread’ applicato &i ndund di
conséguenzs, senzi necessita di
ri-negoziare con la banca le con-
dizioni del proprio mutuo da par-
te di ogni cliente. Anche questo
significa offrire an servizio sem-
pre utile & vantaggioso per la pro-
pria clientela.

Per utte le copdisioni

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker.it
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