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Patrimonio gestito-

; .

Dare ai risparmi -
un’ottica di lungo periodo

Tanti risparmiatori, piccoli e grandi investitori, e le loro famiglie, tornano a guardare piu in la nel tempo,
in un’ottica di piu lungo periodo, e si chiedono: «che progetto, che prospettiva, devo dare ai miei risparmi?»

® «OGNUNO HA DEI SOGNI
e dei desideri importanti da
realizzare nella propria vita
- osserva Stefano Volpato, di-
rettore commerciale di Banca
Mediolanum - Passata l'ansia,
l'incertezza, i timori che hanno
segnato gli ultimi anni, in tema
di risparmi, investimenti e fi-
nanza personale, sta ora cam-
biando l'orizzonte, cambiano
le motivazioni, e gli obiettivi,
nella gestione del patrimonio:
tanti risparmiatori, piccoli e
grandi investitori, e le loro fa-
miglie, tornano a guardare pil
in 1a nel tempo, in un’ottica di
lungo periodo, non si accon-
tentano piu di lasciare in “li-
quidita” il proprio denaro, e si
chiedono: «che progetto, che
prospettiva, devo dare ai miei
risparmi?».

Cosa vogliono oggi realmente
le persone?

«Confidare, nel futuro. Sempli-
cita degli strumenti finanzia-
ri da utilizzare, e chiarezza di
linguaggio. Personalizzazione,
perché ognuno ha esigenze,
situazioni e obiettivi diver-
si. Assistenza e consulenza di
qualita, perché si tratta di scel-
te e decisioni importanti, che
impattano sulla qualita di vita
presente e soprattutto futuras.
In sostanza: «desidero wvalo-
rizzare nel tempo, i risparmi e
i sacrifici di una vita, con Yo-
biettivo di dare valore al mio
denaro attraverso un’adeguata
pianificazione finanziaria». E
anche: «voglio poter guarda-
re al futuro con tranqguillita,
per me e i miei cari. Per que-
sto ho bisogno di una soluzio-
ne adeguata, perché domani la
serenitd dei miei familiari di-
pendera dalle scelte che faccio
oggi. Ecco perché ci occorre

Stefano Volpato direttore commerciale di Banca Mediotanum

Mediolanum ed a quella di 10
tra le pit prestigiose Case d'in-
vestimento mondiali.

Personalizzazione e flessibilita
dell'investimento sono poi ulte-
riormente incrementate dal fat-
to che I'Investitore-Contraente

ha sempre la possibilita di mo-

dificarlo e adattarlo alle proprie
esigenze e obiettivi di vita che,
nel tempo, possono evolvere e
cambiare. '
«Per tutti questi motivi, Medio-
lanum My Life & uno straordi-
nario “contenitore”, all'interno
-del quale & possibile indivi-
duare la soluzione personaliz-
zata coerente con i bisogni del
singolo cliente» rileva Volpato:
«ecco perché & una soluzione
che si connette, in maniera mol-
to concreta, ai nostri bisogni e
alla nostra vita. Ecco perché &
come una “Scatola”, che contie-
ne tutti gli strumenti adeguati
per permetterci di realizzare gli
obiettivi piti importanti».
* (vedi a destra Messaggio p{)bblicilario
© con finalita promozionale)

NutriAmo il futuro

uno strumento finanziario per |

il passaggio generazionale e
la pianificazione successoria».
Mediolanum My Life, 1a nuova
polizza interamenie persona-

lizzabile di Mediolanum Vita |

S.p.A. la compagnia assicura-
tiva del Gruppo Mediolanum,
& la risposta concreta a tutte
queste esigenze. Raccoglie e
mette a disposizione, in un'u-
nica soluzione, il valore del-
la pianificazione finanziaria, i
vantaggi delle tutele assicura-
tive, e importanti benefici fi-
scali.

‘Per valorizzare il patrimonio
nel corso del tempo, il cliente
pud costruire il proprio porta-
foglio assicurativo scegliendo
tra oltre 100 Fondi, attenta-
mente selezionati e apparte-
nenti all'offerta del Gruppo

nemediolanum.it , po-
raccogliere il

Con NutriAmo il Futuro
la Fondazione intende

Fondazione Mediola- cacemente il problema
num Onlus, da sempre basilare dell’infanzia tranno
attiva nella tutela dei disagiata: la nutrizio-

bambini pil disagiati in
ltalia e nel mondo per
garantire loro assisten-
za sanitaria, istruzione,
vitto e alloggio, e avvia-
mento al lavoro quando
crescono, ha da poco
dato il via al progetto
“NutriAmo il Futuro”
tesa a valorizzare e a
sostenere con 250.000
euro i progetti presen-
tati da associazioni ed
enti non profit finaliz-
zati ad affrontare effi-

ne. In sintesi il bando
di concorso indetto da
Fondazione Mediola-
num Onlus prevede la
raccolta di questi pro-
getti entro il 31 marzo
e la scelta di 20 di que-
sti entro
il 4 aprile.
In seguito,
i 20 pro-~
getti pub-
blicati sul
sito  www.
fondazio-

consenso del pubbli-
co che ne decretera la
graduatoria finale tra-
mite voto online. Al pri-
mo classificato saran-
no assegnati 150 mila
euro, al secondo 70
mila, al terzo 30 mila.

orientare ai bisogni es-
senziali dei piu piccoli
la sensibilita delle per-
sone e del Paese che
'anno prossimo ospi-
tera 'Expo 2015 - de-
dicato per I'appunto ai
cibo.

NUTRI L FUTURQ

La banca solidale e sostenibile —

Il “Premio ABI per l'innovazione
del servizi bancari” per la catego-
ria “La banca solidale e sostemni-
bile” ¢ appena stato assegnato al
progetto “Possiamo crescere tutti
insieme” di Banca Mediolanum. Il
prestigioso riconoscimento & sta-
to attribuito al supporto concre-
to, tangibile e immediato che la
Banca ha fornito ai propri clienti
e collaboratori che si sono trovati
in momenti di temporanea diffi-

ditizie concesse.

colta. Il riferimento & ai numerosi
interventi messi in atto dalla Ban-
ca in diverse occasioni a favore dei
propri clienti dal crac Lehman alle
varie calamita naturali che hanno
colpito il nostro Paese negli ulti-
mi anni. In totale Yistituto mila-
nese ha erogato circa 160 milioni
di euro sotto forma di liberalita e
5 milioni di euro di mancati ricavi
per facilitazioni finanziarie e cre-

Per parlare di “casa” nelle piazze d’Italia

Dare un forte contributo alla ri-
presa del comparto “casa” ride-
stando l'interesse delle famiglie
grazie all’allestimento
di una vetrina itinerante
é 'ambizione principale
del progetto “Resorgen-

accordera alle tante rievocazioni
storiche che ovungue general-
mente attirano migliaia di visi-

tia”. Con la sua formula
di Expo itinerante, ap-
punto, andrd incontro
al pubblico portando
nelle pit belle piazze
della penisola un clima
di grande positivita ol-
tre che un’accurata selezione di
novitd. Grazie a un allestimento
che richiamerd un accampamen-
to medievale “Resorgentia” ben si

storici delle nostre splendide citta,
tanto ricche di fascino e di cultura.
Ma, soprattutto, “Resorgentia” sara

tatori. Inoltre, allestendo 1I'Expo
proprio nelle piazze delle localita
toccate dal tour, riuscira a valo-
rizzare e a far riscoprire i centri

a questo settore significhi contri-
buire alla ripresa della macchina
economica, Banca Mediolanum,
dallo scorso giugno at-
tivamente impegnata
nell'iniziativa “Riparti
Italia”, sponsorizza il
progetto “Resorgentia”
promosso da Filmare
GroUE che partirda da

ResorgentiA

ripartire da casa nostra

una importante vetrina per tutte le
innovazioni relative alla Casa e a
cio che in essa & contenuto. Nella
forte convinzione che dare stimolo

Fermo il 29/31 agosto.
Dalle Marche, poi, il
tour interessera le citta
di Rimini, Castelfranco
Veneto, Brescia, Piacenza, Torino,
Milano, Genova, Arezzo e Frosino-
ne. Per ulteriori dettagli & disponi-
bile il sito www.resorgentia.com.

Mediolanum My Life

~la polizza assicurativa

cucita sul cliente

Pianificazione finanzia-
ria, personalizzazione,
tutela "del patrimonio
e fiscality favorevole: &
per rispondere a queste
esigenze che Medio-
lanum Vita ha creato

finanziari meno volatili
come quelli obbligazio-
nari. Per ogni contrat-
to & possibile attivare
contemporaneamente
un massimo di 15 ope-
razioni di guesto tipo.
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Mediolanum My Life, la
nuova polizza finanzia-
rio- assicurativa di tipo
unit linked distribuita da
Banca Mediolanum.

+ Si tratta di una polizza a

vita intera che consen-
te di attuare un'evoluta
pianificazione finanzia-
ria del proprio patrimo-
nio attraverso l'accesso
al mondo dei Fondi co-
muni di investimento. La
gamma dei Fondi dispo-
nibili & frutto di una at-
tenta e continua attivitd
di selezione orientata a
fornire le soluzioni piu
interessanti sia dell'of-
ferta delle societa di ge-
stione del Gruppo Me-
diolanum sia di alcune
tra le pit rinomate case
di investimento a livello
mondiale, E guindi pos-
sibile scegliere tra tutta
la gamma Mediolanum
Best Brands, Challenge
Funds di Mediolanum
International Life Ltd.
e Sistema Mediolanum
Fondi Italia di Medio-
lanum Gestione Fondi
SGR p.A e in una sele-
zione di Fondi tra le 10
maggiori case di inve-
stimento internazionali,
quali Blackrock, Carmi-
gnac, DWS, Fidelity In-
vesco, JP Morgan AM,
Morgan Stanley, Pictet,
Pimco e Schroders.

Per essere precisi: fra un
ventaglio di 100 Fondi.
Entrare in modo gra-
duale e personalizzato
nel mercati finanziari
& dunqgue l'obiettivo di
Mediolanum My Life
che offre anche la pos-
sibilita di ricevere un
importo periodico pre-
definito  commisurato
al capitale netto versato,
indipendente dal ren-
dimento del portafoglio.
Attivando 1l servizio di “
Decumulo Finanziario”
si pud disporre di un im-
porto aggiuntivo accre-
ditato direttamente in
conto corrente per una
durata di 5, 10 0 15 anni
e con frequenza mensile,
trimestrale, semestrale o

- anmuale Anche le stra-

tegie di investimento
connesse a Mediolanum
My Life offrono interes-
sanfi opportunitd: at-
fraverso il programma
“Consolida 1 Rendimenti”,
ad esempio, le eventua-
i performance positive
registrate  dall'investi-
mento azionario ven-
gono automaticamente
trasferite su strumenti

Abbinato al programma

“Consolida i Rendimen-

ti” & possibile, inoltre,
attivare (e revocare in
gualsiasi momento) il
programma “Reinvesti -
sui Cali" che permette
di trasferire automatica-
mente le somme even-
tualmente accantonate
in precedenza sui Fondi
a minore volatilita, verso
i Fondi di natura aziona-
ria, in caso di flessione
degli stessi. '
Con Mediolanum My
Life la valorizzazione del
patrimonio trova altri
benefici nella possibilita
di scegliere, e modificare
in qualsiasi momento, il
beneficiario della poliz-
Za; questo permette di
gestire al meglio il pas-
saggio generazionale, e
anche nel regime fisca-
le favorevole applicato
alle polizze vita, infatti
la tassazione delle plu-
svalenze assicurative re-
alizzate & posticipata al
momento del riscatto. In
caso di sinistro, il capita-
le erogato ai beneficiari
¢ esente dalle imposte
di successione e di ca-
pital gain (salvo in caso
di attivazione del Piano
di Decumulo Finanzia-
Tio per la quota parte di
reddito a esso riferibile)
Ancora una volta, dun-
que, Banca Mediolanum
ha messo in campo i
servizi per fornire una
risposta concreta ai  bi-
sogni della clientela.

Mo fudblisiis am fu
X dell adesione legpe-
e o Praspetts dOfferta ¢, ke Condizaoni’
Contrattuali dispomibili su wwevevban-
amedivlamunitt ¢ presso ¢ Femily: Ban-
ker'B. Versamente monine euro 59.000.
Verficare i rischi comnesst all frroestonento.
La corresponsione deglt imports pertodici
relatruf al Decumido Finanziaris, conmi.
surato al capitale netto versato e attfoabile
w2 presesa df st amontare minin sul
Contratio di euro 20000, comporta una
corrispandente ridczione del ruomero delle
qote dei Fond! seeltt ¢ conseguenternente
del valore dellvroestimento. Medsolanum
My Life non offe garmmzin 4i restitu-
zigne def capitale. Per e condizsmi eco-
nomithe ¢ contrattualt del conto corrente
Double Chanee di Banea Mediolamim,
dedicatn al versaments der premi me-
diante Pic Programmate, & necessario fare
rifertmenty af Fuglio bnformattoo ¢ alle
Norme disponibils nella sezime Traspa-
renza del sito e bancamediolanmum. it
¢ presso § Family Banber® .

Seguici su:

facebook.com/bancamegiolanum
twitter.com/bancamediclanum
twitter.com/MedEventi

% youtube.com/bancamedialanum

- Questa & una gagiie i Mloumazione -
szientieie oon tindd promozionall .
B | 20pies madi "
" consulenza b yn SUPQATimenio per Investimenti




