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Investire
oltre la crisi

# Unarotta che dalle ondate della crisi economica e finanziaria

internazienale porta allo scenario che ci attende dopola tempesta,

Per chi guarda alla gestione dei propri risparmi e investimenti
in maniera adeguata, vale a dire non navigando a vista senza chie-
dersi quali siano le prospettive all'orizzonte, ma orientando la bus-
sola per seguire un percerso preciso, lungimirante nel tempo, e
cercando di anticipare, le tappe che ci attendono, una rotta pud
essere gia tracciata: diversificare sempre ghi investimenti in modo
da distribuirli su risorse e settori diversi, per proteggersi dalle bur-
rasche che si possono abbattere da una parte o dall'altra, E metter-
si al riparp dai rischi di crescita dell'inflazione che seguira la ripre-
sa dell'economia nei prossimi anni, dopo a recessioné e il supera-
mento della crisi internazionale. Come? Investendo non solo nei
mercati finanziari ma anche in beni reali, come immobili e azien-
de, che risultanio poco esposti e vincolati all'andamento e agh
strappi dell'inflazione. Primi tra tutti i beni immobiliari, che se
sono di qualita offrono rendimenti interessanti, soffronc meno per
le difficoltd dei mercati finanziari, e non si svalutano nel tempo.
DIVERSIFICARE GLI INVESTIMENTI

La diversificazione delle soluzioni di investimenti di ogni sin-
golo risparmiatore e cliente & da sempre una delle principali linee
guida che orientano l'attivita di Banca Mediolanum, e dei suoi
TFamily Banker, una strategia fondamentale per gestire al meglio le
risorse a disposizione. Per diversificare & indispensabile distribui-
re gli investimenti fra soluzioni e beni diversi, in modo da ridurre
le incognite che si possono presentare concentrando tutto il capi-
tale su un‘unica scelta o poche soluzioni. Partendo sempre dalle
diverse tipologie d'investimento finanziario: fitoli azionari, obbliga-
zionari, prodotti assicurativi e previdenziali, che hanno caratteri-
stiche, potenzialith e prospettive differenti, a seconda del profilo
del singolo investitore, della durata dell mvesumento degli obietti-
vi di rendimento finale,
IMMOBILI E FONDI IMMOBILIARI

Molti economisti e analisti finanziari prevedono gid che la
ripresa economica che seguird e superera la crisi in corse portera
anche nuova inflazione, probabilmente con un aumento consisten-
te del caro-vita e degli indici ad esso collegati, in tutto il mondo. E
proprio per questo, oggi e nello scenario che abbiamo di fronte,
diversificare significa investire oltre che in soluzioni finanziarie
‘tradizionali’, calibrate su misura per ogni singolo cliente, anche in
soluzioni finanziarie strettamente collegate alle condizioni del-
I'economia reale, come ad esempio l'inflazione, per arrivare ai beni
reali, ad esempio immobili di qualitd, aziende di valore, che, quan-
do I'economia riprenderd a ingranare una marcia dopo l'altra,
sapranno bilanciare gli effetti al rialzo che accompagneranno la
ripresa e la nuova crescita. E questo tipe di investimento pud esse-
re a sua volta ‘diversificato’ ricorrendo ai fondi immobiliari. Scelte
e opportunitd d'investimento vanno del resto pianificate con un‘ot-
tica e un respiro di pint hmgu periodo, oltre la crisi, e oltre i rifléssi
che la seguiranno.

LINTERVENTO DI WALTER OTTOLENGHI*

" a diversificazione degli d'investimenti
investimenti nel settore  evitando di rin-
immobiliare continua a  correre  facili
dimostrare la sua vali- obiettivi di

dita anche attraverso i momenti  impiego imme-
pin perturbati dei mercati finan-  diato delle

zari. In diversi Paesi europei, e
in Italia in particolare, dove si
sono evitati gli eccessi speculati-
vi e le spericolate operazioni di
debite proprie soprattutto del
cosiddetto 'modello anglosasso-
ne', il periodo di inusuale reces-
sione economica ha  provocate
solo marginali correzioni dei
valori, soprattutto per quanto

riguarda gli immobili di buona:

qualita e messi a reddito con con-
duttori dalla solida situazione
economica. Il rendimento prodot-
to dai canoni di locazione ha
infatti contribuito a confermare
Tidoneita di questa forma d'inve-
stimento come ideale ‘comple-
mento ¢ fattore equilibrante delle
altre forme di risparmio presenti
nel patrimonio delle famiglie.

1l Fondo Immobiliare Medio-
lanum Real Estate ha seguito in
modo attivo I'evoluzione del mer-
cato nel corso degli ultimi tre
anni e si é presentato all'appun-
tamento del 2009 con le carte in
regola per cogliere le opportunita
che lo scenario aftuale presenta.
Tra il 2006 e 11 2007 il Fondo Real
Estate ha costitiiito la base prin-
cipale del proprio portafoglio

Tisorse econo-
miche raccolte
per perseguire
effimeri  suc-
cessi di faccia-
ta, ma ha ope-
rato una lenta
selezone, privi-

“legiando gli impieghi caratteriz-

zati da un elevato rendimento
locativo e da prezzi d'acquisto
che esprimessero valori al metro
quadro non contagiati dajla feb-
bre degli immobiliaxisti d'assalto,
che ancora fino a non molti mesi
fa alteravano il profilo del merca-
to. 11 2008 & stato un anno inter-
medio, di sostanziale osservazio-
ne e attesa, nel corso del quale si
& oftimizzata la gestione del
patrimonio acquisito. In tutto
questo periodo, il Fondo ha
distribuito cedole corrispondenti
acirca il 4% annuo del valore ini-
ziale della quota investita.
Venendo alla prima met3 del
2009, il Fondo ha ripreso a inve-
stire, mettendo a segno due
acquisizioni (entrambe a desti-
nazione uffici, la prima nel cen-
tro di Milano, la seconda in uno
dei principali distretti direziona-
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Conto con tasso da record

Conto Freedom: tasso del 3% netto sulla liquidita oltre i 12mila euro

arlario i numeri. Che per
quanto riguarda rispar-
mi, rendimenti, conve-
nienza; sono sempre la
voce pill importante. Lofferta pin
vantaggiosa del conto corrente
Freedom di Banca Mediola-
num & innanzitutto il tas-
50 di remunerazione: 3%
netto, pari al 4,11% lordo
equivalente se riferito ad
un conto corrente ordinario.
E questo grazie alla polizza
Mediolanum Plus  di
Mediolanum Vita SpA.,
che permette di remune-
rare la liquidita in gia-
cenza che supera una i
determinata soglia, * N
attualmente pari a 12mila euro,
mantenendo sempre la piena
disponibilita di tutti i soldi in gia-
cenza, senza vincoll. Un rendi-
mento che stacca nettamente
quello della media dei conti ban-
cari ordinari disponibili sul mer-
cato, che a fatica superano il pun-
to percentuale, sia nella cifra lor-
da, e tanto pil in quella netta, che
& guella pit rilevante perché
indica o che alla fine ci si trova
in tasca. £ un'alta remunerazione
che viene aggiornata ogni trime-
stre: dopo l'esordio del conto
Freedom nel marzo scorso, e la
scadenza del primo trimestre di
operativitd a fine giugno, 1l tasso
del 3% netto resta ora confermato
e invariato anche per i prossimi 3
mesi, fino alla fine di settembre.
Una conferma, sostanziale e
sostanziosa, che indica soprattut-
to una -cosa: il 3% netto non &
un'offerta promozionale, né una
condizione riservata ai muovi
clienti. Ma rappresenta la prova
concreta e tangibile della logica e
della filosofia di offerta che stan-
no alla base'del conto Freedom: il
tasso- di Temunerazione viene
aggiornato ogni tre mesi, e comu-

11 ‘mattone’ in Pogio

Diversificare gli investimenti anche nellimmabiliare

1li che circondano il capoluogo
lombardo) che - possgno essere
esemplificative delle opportuni-
ta che si stanno presentando
attualmente -nel comparto
immobiliare: vantaggiosi rendi-
menti da locazione e risultati
molto interessanti in prospetti-
va. E la societd di gestione sta
attualmente valutando diverse
altre opportunitd d'investimento
che stanno maturando in questa
particolare situazicne di merca-
to. All'inizio di giugno, in partico-
lare, & gid stata finalzzata l'ac-
quisizione di una galleria com-
merciale strategicamente
cellocata in una regione centrale
italiana, avviata da diversi anni
con risultati di successo e in pro-
gressiva crescita.

*Amministratore delegato
di Mediolanum Gestione Fondi

nicato 'in anficipo, proprioc con
U'obiettivo di mettere sempre a
disposizione le migliori condizio-
ni possibili tra quelle
disponibili

sul
mercato, .
che il cliente debba andarle a cer-
care e inseguire tra le varie offer-
te del momento. Un tasso d'inte-
resse fisso e invariabile non per-

senza

mette. questo adeguamento e
questa flessibilita,
Lunicita di questa soluzione
di risparmio, innovativa e vantag-
giosa, & rafforzata anche dal fatto
che Freedom & un conto corrente
completo, con tutte le funzioni e
operazioni ¢i un conto tradi-
zionale. Costo del conto
corrente: zero, con
una glacenza
media -pari a
12mila euro o
con un patri-
monio - gestito
oltre i 30mila euro,
Negli altri casi: solo
5 euro al mese, Princi-
pali operazioni bancarie,
come prelievi Bancomat, bonifici,
Rid, pagamento utenze: gratuite.
Disponibilitd delle FreedomCard,
carte di credito e Bancomat, e la
possibilitd di personalizzarle con
la foto del titolare per una mag-
giore sicurezza, oltre a ricevere

‘tasso
netto 3%
lordo 4,11%

Sms di avviso gratuiti dopo ogni
operazione bancaria effettuata. E
con Freedom il titolare ha sempre
la piena disponibilita di tutti i sel-
di versati, fino all'ultimo centesi-
mo e senza nessun vincolo (a dif-
ferenza di un conto di deposito,
ad esempio, che propone interes-
si convenienti ma vincolan-
do il capitale).
La totale traspa-
Tenza e condizioni pit
favorevoli sono anche
gaTantite nell'operati-
vitd bancaria e nella
modalitd di accredito
degli interessi: mentre
-con gli altri conti correnti
sul mercato la disponibilitd effet-
tiva degli interessi maturati si
realizza dopo mesi o alla fine del-
I'anno, con Freedom il cliente ha §
propri interesst maturati che
vengono aggiornati giorno per
giorno, e sono immediatamente
dispondbili.

Lattivita di consulenza dei professionisti Mediolanum

Global Banker esperti
al fianco del cliente

@ Forte ‘preparazione .profes-
sionale, aggiornamente continuo,
carriera e soddisfazioni che cre-
scono in linea con i risultati rag-
giunti, sono alcuni degli aspetti
principali che caratterizzano I'at-
tivita def Family Banker Medio-
lanum, gli oltre 5mila consulent
finanziari che = garantiscono
un'assistenza continua e perso-
nalizzata a ogni singolo cliente
della Banca, in tutta Italia.

Mentre le altre banche han-
no filiali e sportelli tradizionali,
dove la-consulenza al cliente &
ancora in gran parte standardiz-
zata, oppure il servizio viene for-
nito_attraverso piattaforme onli-
ne, dove il.contatto personale e
diretto & del tutto inesistente, il
Family Banker rappresenta il
fulcro e 1'anello di congiunzione
tra Banca Mediolanum e tutti i
suoi clienti in ogni parte del
Paese, Dalle grandi cittd ai pic-
coli centri di provincia. In que-
sto modo ogni cliente pud con-
tattare il Banking center o uti-
lizzare telefono, Internet e Tv
digitale per svolgere le opera-
zioni bancarie pitt comuni, e si

rivolge direttamen-
te al proprio Family
Banker di fiducia
per assistenza e
consulenza perso-
nalizzata per quan-
to riguarda rispar-
mio, * previdenza,
coperture assicura-
tive e investimenti.
11 Farnily Banker

Pt et a4
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opera allinterno & Consulenza specializzata con i Global Banker

un sistema meritocrati-

co, reale, stabilito sul campg, nel-
Tattivita di tutti i giorni, Per cui
ogni singolo professionista ha la
possibilita di far crescere la pro-
pria clientela di riferimento, e di
fare una carriera che si sviluppa
in tappe, livelli e percorsi diversi,
a seconda delle singole propen-
sioni e degli obiettivi personali.
11 percorso professionale del
Family Banker a un certo punto
si trova infatti come davanti a un
bivio: pud scegliere di intrapren-
dere la carriera di manager e
supervisore territoriale, gestendo
e coordinando i consulenti finan-
ziari nelle rispettive aree di com-

petenza, oppure passa al livello e

alla qualifica di Global Banker,
dedicandosi alla consulenza di
un numero di clienti ancora piu
ampio, e a maggiori patrimoni
finanziari gestiti,

«Per un Family Banker pas-
sare al ruolo di Global Banker
rappresenta I'oppertunitd di cre-
scere ulteriormente nella propria
attivitd, e di far créscere ancora
le proprie soddisfazioni e i propri
risultati» osserva Franco Delle
Chiale, responsabile e coordina-
tore nazionale dei Global Banker
Mediolanum, «una sfida che
invito tutti a cogliere, .dato che
Banca Mediolanum mette a
disposizione dei ‘propri profes-
slonisti tutti gli strumenti neces-
sari per continuare ‘a sviluppare
la propria attivitd, dall'aggiorna-
mento continuo alla formazione
specializzata», Sempre nel segno
di un servizio di qualita e fiducia
rivolto alla clientela.

Reclutamento
fel. 340700 700
www.familybanker.it

Entra in Banca
Mediolanum
Basta una telefonata

840 704 444

www.bancamediolanum. it

- Notizie Mediolanum
acura d Roberto Scippa:
foberio scippa@mediolanum.it

Questa & una pagina di informazione
aziendale Il cul contenuto non
rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per investimenti




