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Obiettivo; autonomia finanziaria

I tempo, i mercati e la mutualita: sono questi gli alleati per garantirsi una pensmne adeguata

@ Secondo 10 scienziato ‘e
inventore Raymond Kurzweil
la vita eterna & piti vicina nel
tempo di gquanto si creda. Ma
non dobbiamo preoccuparce-
ne: il professore newyorkese,
considerato  universalmente
un genio non solo dalla co-
munitd sdentifica, non parla
dell'aldila ma dell'aldiqua, &
insomma convinto che I'uomo
potrebbe diventare “immorta-
le”, anche entro poche decine
di anni, grazie allo sviluppo
esponenziale della tecnologia
e alla creazione di intelligenze
artificiali capaci di “riprogram-
marci® Vita eterna si, dunque,
ma su questa Terra.

Lo ha ribadito nei gior-
ni scorsi a Riccione durante
un convegno organizzato da
Banca Mediolarium per'i suoi
Family Banker, professionisti
che non trattano di intelligen-
ze artificiali ma sanno tutto di

una programmazione: quella

finanziaria familiare. Anche
questa una materia che ha a
che fare con l'allungamen-
to della vita, e con un aspetio
basilare per la sua qualita: la
pensione, '

Quella tradizionale, lo sap-
piano da anni, sard sempre
pitt bassa rispetto allo stipen-
dio, Prendiamo un lavoratore
di 35 anmi: se suo padre pren-
de .oggi una pensione che &
1'80 per cento del suo-altimo
stipendio, lui ne prendera una
che non supererd, riel migliore
dei casi, il 56 per cento del suo
stipendio attuale. Tocca percid
a lui, trentacinquenne, pen-
sare al restante 44 per cento
se non vuole compromettere
seriamente la sua au(unumla

-finanziaria.

Come pud fare? Banca Me-
diolanum, a questo scopo, ha
messo a punto-un programma
che consente di calcolare le
risorse necessarie a garantire
la propria indipendenza eco-
nemica, in un mondo nel qua-
le Yallungamento generale e
straordinario della vita umana
in condizioni di efficienza & un

fatto con il quale tutt dovremo
fare i conti.

11 futuro é'scrittq nella de-
mografia. Le statistiche e la
medicina ci dicono infatti che
una bambina che gquest'an-
no andra alla scucla materna
potra vivere fino a 103 anni e
un maschietto fino a 97 (fonte
CNR). Un trentenne fino a 91.
Oggi una italiana su 5 vive ol-
tre i 90 anni. Morale: non c¢'¢
bisogno di Internet per vivere
una Seconda Vita, una genera-
zione intera. La SecondaVita ¢
1i che ci aspetta, alla pensione.

Long™ Life Tool mostra
come viverla senza problemi
economici, In pratica, dimmi
dove vivi, quanti anni hal, che
lavore fai, quanto guadagni,
com’é composta la tua fami-
glia e il Tool ti dira come fare
a garantirti per sempre l'indi-
pendenza economica.

Long Life Tool & uno stru-
mento che permette di fare un
viaggio nel futuro, quel futu-
ro gia in gran parte descritto
dai cambiamenti a cui stiamo
assistendo nel nostro presen-
te in campo culturale, socia-
le, medico, che vanno sotto
il nome di ‘Rivoluzione della
Longevita'.

E uno strumento che ‘ela-
bora in maniera semplice e
comprensibile lo scenario in-
dividuale e fa comprendere
T'importanza della pianifica-
zione previdenziale e il valore
dell’autonomia finanziaria.

Un'idea nata dall'espe-
rienza e da uno dei cardini di
Mediolanum: “Offrire a ogni
cliente soluzioni personaliz-
zate che riescano a soddisfare
tutt i loro bisogni reali”.

Compresa la copertura dal
rischio di dipendenza econo-
mica attraverso la creazione
della piena autonomia finan-
ziaria.

Ma come poterla realiz-
zare? Attraverso I'apporto dei
cosiddetti |3 ‘alleati: tempo,
mercati e mutualitd,

Il tempo: una leva poten-
te che agisce su tutti i valori
economici in campo e ha un
impatto importante sulla cifra
da destinare alla propria au-
tonomia finanziaria. Non solo,
nel lungo periodo di un ac-
cantonamento previdenziale
I'investimento pit redditizio &
quello azionario e questo ren-
de piu accessibile la soluzione
proprio grazie al contributo
dei mercati

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA
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A Riccione il secondo Mediolanurn Pension Forum
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8i & svolta al Palacongressi di Riccione, 1'11 febbraio, la seconda edr.zmnz dei Mediolanum Pension Fo-
rum, dedicata al futuro del sistema pensionistico in relazione all'interazione fra scienze biologiche e infor-
R s

matiche. Tra gli ospiti, il professore Raymond Kurzweil (nella foto),

odi fama intern

Tempo e mercati, se oppor-
tunamenfe impiegati, hanno
un effetto positivo. facilmen-
te apprezzabile. Tuttavia. per

effetto della longevitd, resta

scoperto il rischio di soprav-
vivere in buona salute per un
tempo non toperto da risorse
finanziarie. & qui che entra in
gioco la mutualita che consen-

te di garantirsi una copertura

@ vita intera con risorse che
sarebbero sufficienti. solo a
vita media, diventando cosi un
moltiplicatore di rendimento e
un azzeratore di rischio demo-
grafico.

Lapporto degli “alleati” si
rivela quindi prezioso per ¢o-
struire la propria autonomia
finanziaria attraverso risorse
pill accessibili di quelle neces-

sarie senza il loro aiuto.

Ma l'apporto pilt impor-
tante .ditutti & sicuraménte
quello rappresentato dal Fa-
iily Banker, un professioni-
sta in grado di accompagnare
il suo cliente lungo il viaggio
pili importante della sua vita:
quello verso l'autonomia fi-
nanziaria nei lunghi anni libe-
ri dal lavoro.

BANCA MEDIOLANUM PUNTA AD AMPLIARE LA RETE COMMERGIALE, IN TUTTA ITALIA. CON PROMOTORI DI QUALITA ED ESPERIENZA

Family Banker, opportunita e carriera

na tendenza che
sembra gia in atto, n
e con egni proba-"
bilita & destinata
ad aumerntare in futuro: alle
famiglie e ai singoli rispar-
miatori e investitori, per ge-
stire al meglio il proprio de-

naro e le proprie risorse, per ..z
compiere le scelte e prende- @

re le decisioni pil opportune,
sia nellimmediato che in un
orizzonte di medio e lungo
periodo, sembra non bastare
ormai piu il ‘semplice” pro-
motore finanziario,

di un conto corrente

112,50% netto: & il tasso d'interes-
se di Conto corente Freedom,
che al servizi di un conto cor-

rente tradizignale unisce, grazm

alla polizza” Mediolanum
Plus, gratuta e che
non vincola i'capita- * 4
le, il vantaggio di un
rendimento” - netto
tra | pid remunera- ¥
1ivi. Il tasso del 2,50
netio, sulle giacen-
ze oltre | 15mila euro,
continuera a essere
applicato fino al prossimo .

31 marzo, poi sara agglomato.
L'aggiomamento ha .infatti- ca-
denza trimestrale per, poter offri-

re al dliente un rendimento che -
sla sempre-fra | plu remunerativi .

del mercato. Il Conto corente
Freedon offre la piena operativi-
1a bancaria con tutte le funzioni -

«di un conto comente tradizionale

(prelevamenti, bonifici,
accradti, - assegni,
Bancomat, carte di
credbto. Sms alan)
A e la dssponihil\ta
immediata_di futto
il denaro versato.
Costo del conto
corrente: zero, con
una . giacenza media
pari a 15mila euro o conun

- patrimonio gestito oftre | 30mila
‘guro. Negll altri casi: 7,50 euro

al mese. Operazioni. bancarie
(Bancomat, bonificl, Rid, paga-
mento utenze): gratuite. . :

Prova ne &, ad esempio, il
fatto che nel corso del 2009

‘¢’¢ stata una significativa

flessione, di circa il 15%, del
numero complessivo di pro-
‘motori in attivita sul mercato
italiano. Un calo che non si
spiega solo come conseguen-
za-e'riflesso della-crisi finan-
ziaria internazionale che ha
funestato i due anni prece-
denti a quello appena tra-
scorso. Ma che rappresenta
un segnale, e un effetto, an-

‘che di come si evolve il rap-

porto tra domanda e offerta
di consulenza finanziaria, tra
cid che risparmiatori e inve-
stitorkprivati cercano e di cui
hanno seffettivamente biso-

- 'gno, e citvche banche, societa

finanziarie e Sgr sono in gra-
do difornire.

Anche per questo, e non
da ieri ma da semipre, «Banca
Mediolanum mette a disposi-
zione di ogni proprio, cliente
il Family Banker, un profes-

"sionista finanziario di alto

livello, una figura esclusiva,
completa e all'avanguar-
dia mel panorama bancario
italiano» - rileva Giovanni
Marchetta, Banking Group
Manager (ovvero direttore
commerciale) di Banca Me-
diolanum, «un professionista
con, competenze approfondi-

te, sempre aggiornate, e a tut- ~

to tondo, che vanno dalle s0-
luzioni di risparmio.a quelle
assicurative e previdenziali,
alla gestione del Portafoglio
titoli e investimenti». Non a
caso in Medielanum il Family
Banker viene anche definito
‘il direttore di banca del terzo

" ‘millennio’, perché possiede

esperienza, conoscenze tec-
niche e competenze tali che
il cliente & come se avesse
sempre a proprid disposizio-
ne il direttore di banca per
I'assistenza e la consulenza

- di cui ha bisogno.
E, ancora non a caso, in

La Banca sempre a fianco del GIiEIﬂB

Quella del Family Banker & una professiona
unica nel pancrama bancario italiano. 1l medelio e
l'organizzazione di Banca Mediolanum consenfono
achlihalec iche ottime soddisf: i gco-
nomiche e di carmiera. Mentra le alire banche hari-
no fillali e sportelii tra li, dove I
la consulenza personale al cliente sono
gran pafte standardizzate, cppure' il servizio*
iomrlo altraverso p&elmrnme nnlme. dove: eonteik:

)

Mediolanum e tutti | suoi. Gllenll

- lanum, «e, par fomire un servizio di eccellenza alla

rbﬁ
; Inn‘namne ifgiornamento a sviluppo delle risorse

. Bariker, & non sulla filiale, per cui forniame ai nostri

competizione sara fortissima» sottolines Giovanni
Marchetta, direttore commerciale di Banca Medio-

chentela -noi puntiamo sulla grande professibnalita
neia}ri’ ‘amily Banker. Abblamorinvestito molto, in

di piir-in questa‘direzione, tutto il modella’ di Ban-
ca-Mediclanum &-impemiato sull'attivitd dei Family

ese. Dalle grandi citth al plocoli ¢
questo modo agni cliente pud contaltare il, Banidng
center o utifizzare felefono, Internat e Tv digitale per
svolgere le operazionl bancariepi copuni, & sl ri-
volge dirétiamente al proprio Family'Banker di fidu-
cla per.assistenza e consulenza psrsona.lizzala, per
quanto riguarda risparmio, previdenza, coperture
assicurative e investimenti.
mio attraversando e ancora di:pit nel futuro di fronte
a noi, nel settore dei servizi bancar e finanziari la

L8 varso la propria
«Nel périgdo che stia-

ionist tuthi-gli ri per garan-
tire sempre vicinanza, supporto e assistenza gffica-
ol ed efficienti al'cliente, a ogni clientex. |l Gruppo
Mediolanum metté sul piatto: solicit, queua di un
Gruppo iario di livallo i ; prepara-
zione, garantita a tutti | Family Banker anche aira-
iglosa universita aziendale, la
Mediokgnum Corporata University (MCU); possibllita
di crescere dal-punto di vista economico e di carrie-
ra. G&ne-épa’sso & difficile fare altrove.

Mediolanum si . registrano

-fuh.u'o del .mercato “italiano,

competenze, capacita’e carte .

una situazione e obiettivi
futuri che appaiono in con-

trotendenza rispetto al resto.

del mercato: mentre lo scorso
anno il numero complessivo
dei promotori in attivitd &
appunto diminuito in misu-
ra rilevante 'in Banca -Me-
diolanum ¢ invece rimasto
sostanzialmente  invariato,
stabile, senza emorragie. E

mentre ‘questa; tendenza al’

ribasso potrebbe accentuarsi
ulteriormente nello scenario

_ progio perché a famiglie, i-

spa,nmaton investitori sem-
bra andare sempx\e\pm stretta
‘ermai solo Ja figura e-il ruole
del promof&-'e' tradizionale,

 Banca ‘Mediolanum - punta

ad  ampliare . ulteriormen-
te la propria rete di Family
Banker, . presenle in maniera
capﬂ}aremturta Italia, e 2 in~
rrememamel.l numem totale,.
attualmente gm atforno quo-
ta 5mila professionisti. Por-
te aperte quindi, per chi ha

Family Banker, assistenza costante e personalizzata al cliente

in regola per essere all'altez-
za_dell'incarico. «Cerchiamo
promotori che abbianc gia
maturato una solida e impor-
tante esperienza nel settore»
spiega Giovanni Marchetta,
«insieme a professionisti del
settore bancario: e finanzia-
rio che abbiario i requisiti di
legge per ottenere di diritto
Tiserizione: alllAlbo dei pro-
motori. Voglmmo persone
con un profilo professionale
elevato, con competenze e
capacita di assoluto rilievo. E
questo perché nei confronti
dei clienti il nostro impegno
& sempre quello di fornire un
servizio di grande qualitas.

Natizia Mediolanum a cura di
Roberto Scippa
robarto.Scippa @mediolanum.it

Questa & una pagina diinformazions aziendale
1 cul canlenia o rappresenia Una foma di
i néun i




