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Le incertezze
europee
che bloccano gli USA

i Ennlo Doris®
Osservando gh Stati Unili d' America pos-
siamo notare che in questo momento 1 pri-
vali hanno molta liquidita ma consumano.
meno, perché hanno paura. Anche le impre-
se sono molo liquide, si parla di pid di
2.000 miliardi di doliari, ma investono po-
co, perché hanno pavra.
L= banche demmmu liquidit per circa il
15% delle loro risarse, contro il 2-3% che
solitamente hanno in portafoglio, sempre
jpercheé hanno paura ¢ sono in attesa di quel-
1o che pud accadere. Ma che cosa temono?
Temono quello che pud succedere in Euro-
pae ciot il default di uno degli Stati sovra-
mi che faccia saltare tutto Iassetto.
Ho gi2 avuio modo di esprimere 1a mis opi
nione sull'[lalia: ibadisco che per I'Ttalia il
rischio non esiste, basta pensare che Ia ric-
‘chezza finanziaria & immobiliare totale de-
gli ilaliani supera di quasi 2.000 miliardi
quella tofale dei tedeschi ¢ quindi non sard
ceto un debito di 1,900 miliardi a far pau-

ra.
Ho anche pariato delle enomi risorse che
lo Stato iteliano ha. Patrimoni immabili e
aziende che possono essere venduti per -
pianare il debito pubblico.
"%, infine, un problema Grecia ma |'Buro-
pa e la BCE lo stanno gid gestendo.
Da dove proviene quindi futla questa pau-
ra? Dal faito che sia 'ltalia sia 1'Europa
Hanixy’uis problernd simile: ta mancanza di
governi ©on poleri decisionali.
In Jalia ¢'¢ un governo. di epalizione 2
quindi ogai decisione deve essere. discussa
& longo per cercare Ira le di-
verse compopenti.- Le flungbe discussiont
che avvengona Tl Pacsi con ung ‘gover-
- ‘ménce’ di coatizione fl.nmduhﬂlamchlh
soluzione.
La stessa cosa avviene in Europa dove, in
mancanza di un govemo centrale, le discus-
sioni fra { van membn, Sarkozy, Merkel &
gli altri, fanno dubitare della soluzione.
Come ahblamo visio poi perd e soluzioni
si trovang poiché sono sempre & portais di
manoe d poﬂaxadi buona volonti.
Pentanto questa cnsi curopea dc!drhllosn-
vIano verra risolts, con l'unica
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InMediolanum, il conto deposito al 4,25 %

I vantaggi di un conto che si puo aprire e gestire anche in autonomia utilizzando il sito www.inmediolanum.it

mememe Denaro sonante. da
mettere in portafoglio gmue
agli alti tassi di

E un vantaggio per il rispar-
miatore che poi, se soddisfat-

ottobre, il conto garantisce ai
nuovi sottoscrittori il tasso di

ne. Per tutelare e va]enzzan
in modo concreto i propri sol-
di. Insieme a condizioni molto
vantaggiose e modalita di uti-
lizzo pratiche per mtti. B cid
che offrono sempre i servizi e
le soluzioni di risparmio di
Banca Mediolanum, per
fornire alla propria
clientela opportunita e
prodotti bancari di
grande convenienza
e qualitd. E questo &
possibile perché per
Mediolanum gli alti
tassi di remunera-
zione offerti rappre-
sentano non un sem-
plice costo da sostene-
re per oftenere risultati
a breve, come avviene in-
wvece per molti altri istituli di
credito, ma costituiscono un
vero e proprio ‘inveslimento’
per costruire con [t i propri
clienti una pianificazione per-
sonalizzata ¢ che duri pel tem-
po.

to, traduce gy vantaggio in
un effetto positivo, di pid Jun-
go periodo, anche per la Ban-
ca.

Tutte caratteristiche e benefici
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PER 12 MESI

che contraddistinguono anche
il conto deposito InMediola-
num, sempre pid conveniente
© vantaggioso. A partire dal 31

del 4,25% lor-
do annuo per le somme vinco-
late per 12 mesi.

11 conto deposito InMediola-
num garanlisce una remunera-
zione ‘del risparmio efficiente
e molto vantaggiosa in lermini
di tassi, ¢ non solo nell'opzio-
ne di vincolo a [2 mesi. An-
che i deposili di durata pid
breve (3 e 6 mesi), offrono
risultali - altrettanto inte-

ressanti. Le somme vin-

colate a sei mesi garanti-
scono un tasso lordo del

3,15%, mentre quelle a

tre mesi del 2,65%.

E 1 vantaggi non finisco-
no qui. [nMediolanum 2 il
conto deposito che non co-
sta niente: apertura, gestio-
ne, spese, imposta di bollo so-
no gratuite. Non prevede uno

* specifico importo vincolabile:

da,100 euro a 3 milioni (*), si
pud vincolare la cifra che si
wuole. E in pith & facile da apri-
e ¢ gesfire, anche in autdno:
mia andando sul sito www.in:

L'applicazione per iPhone e Android: dul bonifici ulle ricariche, al trading onlme

Mobile banking, al passo con l’mnovazmne

meemm Tecniologic © strumenti sempre pill evolut,
come cellulari, computer ¢ connessioni di ultima ge-
nerazione, iPhone, iPad, sistema VoIP. reti Wi-Fi,
hanno nuove applicazioni ¢ sviluppt anche nel setto-
re bancanio e finanziario, nel rapporto di servizio ra
banca e cliente, e nelle modalith di accesso allo spor-
telto. Che & sempre pid viruale e

mediolanum.it. Dove si trova-
no inoltre tutte le informazio-
ni necessarie, illustrate in mo-
do chiaro e dettagliato, com-
pletate dalla sezione 'FAQ',

‘accesso diretto’ Mediolanum
conferma il suo ruolo di banca
innovativa e multicanale, ca-
pace di soddisfare le esigenze
di un numero sempre maggio-

N MEDIOLANUM

LONTO D[PDSIW :

quella con le risposte alle do-
mande pid frequenti fatte dai
clienti. Entrare in questo sito
significa gia entrare in Banca
Mediolanum: ~ liberamente,
s&nza impegno, con un'opera-
zione facilissima, alla portata
di it
Questa modalita di ‘accesso
diretto”, via Internet, non so-
stituisce la figura del Family
Banker, pemo del modello di
Banca Mediolanum, ma offre
agli utenti un ulteriore modo
di entrare in Banca con la
licit, 1a chi €l

re di clienti, adattandosi ai lo-
ro comportament, stili di vita,
modi di comunicare ¢ anche di
gestire i propri risparmi. Con
alti rendimenti.

%) limite massimo di giscenza
compiessivamente vincolabile

Mexsaggio pubblicifario. 4.25% an-
o tardo ricomasciuto sulle somme
depasitate per un anno. Condizioni
valide fino al 201122011 per i nsvi
cliensi. Condizioni contratieei ed
«\aﬂmrdu nei Fogli Informativi su

it « prexie | Family

mmpatenm di sempre. Con

Bankei®

20 milioni di utenti, rispetio ai cellulari

«Nel prossimo futuro I'utilizzo della rete in mobilith

avrd un forte sviluppo anche in campo bancario e fi-

nanziario» osserva Oscar di Montigny, Diretiore Mar-
«&

sportelli [ g 11”1
degli spnn:lll conven-

zionali pi vicini ¢ i re-
uplll dei Family Banker

Kketing di Banca quin-
di. per una Banca come la nosira a forte vocazione
7 fornire on servizio completo ed efficien-

della Grecia il cui default verrd pilotato ¢
quindi gestito senza nischi.

Tutto questo ha creato una situazione dei
mercali azionani molto dépressa, con utili &
dividendi molto alti,  livelli storici, alti co-
me quasi mai nel passato. Questa situazio-
di investimento, ovviamente seguendo al-
cune regole che limitino i rischi, come inve-
stire denaro per longhissimo termine, olire i
10 anpi, diversificare in futto il mondo, e di-
versificare anche | momenti di entrata, pro-
prio per sfruttare I volatilith dei mercati.
Credo che chi non fard questo, in futuro,
non si mangerd solo ke unghie, ma le dita
delle man, l¢ mani ¢ ¢ braccia.

*Presidente di Bonco Medivlenwm

i

Banca Medi I‘.\mldaogglmﬂfhsempre. adot-

[ i spesso
in netto anticipo o in esclusiva rispetto ad altri opera-

tori del settore, per sviluppare e continuare a offrire
al cliente il suo modello di banca: facile e comoda da
utilizzare, sempre accessibile a distanza, sicura, effi-
ciente e veloce. Una banca del futuro che Mediola-
nom rende gid possibile e attuale. E le nuove applica-
zioni e risorse, in particolare quelle della Mobile te-
chnology, cellulari, smart-phone e computer che si
POssSONo portare e usare ovunque, € in movimento,
Aprono ancora nuovi scenari e possibilita. Abbassan-
do ulteriormente i limiti di spazio e di tempo, il Mo-
bile banking sarh ancora di pill uno stramento in gra-
do di avvicinare la banca al cliente. Del resto, ricer-
che e analisi di mercato evidenziano che in Italia il
2011 & I'anno del sorpasso da parte degli smart-pho-
ne, i cellulari intelligenti, con ormai ben oltre quota

1, per andare incontro alle nuove € sempre pid esi-
genti aspettative dell’utente e della clientelas. A evi-
denziare qul'.slal:nd:nu i sono anche i numeri. Da-
tien L'applicazi di Banca Mediol

per il sistema opezauvosu dispositivi mobili Android,
rilasciata nel maggio scorso, cresce del 15% mensile
in termini di installazioni, un numero in costante in-
cremento e che non mostra segni di rallentamento.
L'applicazione per iPhone, da gennaio, quando & sta-
ta resa disponibile, a fine settembre, conta quasi
30mila download da iTunes Store ¢ una media nell’ul-
timo periodo di circa 3mila login al giomo.

Non solo. Alle consuete attivita di consultazione, [’ap-
plicazione Mediolanum per iPhone e Android aggiun-
ge la possibilith di effetruare operazioni dispositive:
dai bonifici alle ricariche telefoniche, dalle carte pre-
pagate al trading online. E contiene anche ‘utilities’ e
funzioni avanzate come la geo-localizzazione degli

r localita

prr Tocalits. Ovungue ¢
si trovi, ‘da qualungue
luogo e in qualsiasi mo- \§
mento si abbia necessith di
entrare in banca.
«I1 costante sviluppo dell’applicazione ci ha consen-
tito di essere la prima Banca in ltalia a fornire il tra-
ding online tramite un’applicazione Android» sottoli-
nea di Montigny, «e, proprio a partire da quesle selti-
mane, ci rende la prima banca al mondo in grado di
offrire il servizio di "customer care’ tramite sistema
VoIP: chiamata, videochiamata e chal. Un ulteriore
contatto diretto tra cliente ¢ Banking Cenlers. Sem-
pre nel segno dell’innovazione e di un servizio ban-
cario di eccellenza. Altri elementi dJsllnllVl da parte
di Banca Mediol. insieme alla dei
su0i tassi di remunerazione applicati i prodotti di ri-
sparmio e investimenlo, e alla competenza e affidabi-
lita dei propri Family Banker, che fanno Ia differenza
rispetto al resto del mercato.

4 Protection Home: tutti i vantaggi

memes Family Banker: un

condizioni economico-finan-

mobili, quadri, gioielli; oppure

I’eventuale incidentes.

Tanti eventi esclusivi
per i clienti della Banca

marchio registrato, un nome
creato per connotare una pro-
fessione unica nel panorama
delle prof

zarie dipendono anche dagli
imprevisti. E allora il Family
Banker sa anche dirti quali so-
no gli imprevisti cui vai incon-

un binomio per definire un la-
voro che non esisteva quando
Banca Mediolanum lo ided, ed
& sua prerogativa esclusiva an-
cora oggi. Perché il Family
Banker non & semplicemente
il promotore finanziario che
investe i tuoi risparmi. E
I'esperto ‘di famiglia’ che ol-
tre a studiare ¢ ad aggiornarsi
continuamente cONOsce appro-
fonditamente le tue esigenze
per valorizzare al meglio le e
condizioni economico-finan-
ziarie. Ti dice se e quanto puoi
risparmiare, come puoi co-
struirti una pensione, cosa de-
vi fare se vuoi farti un piccolo
© grande capitale per te o per i
tuoi fighi, come investire i tuoi
risparmi a breve, medio o fun-
20 termine. Ma proprio le tue

tro, ¢ quali le polizze che t
salvaguardano.

Un esempio: fra i beni che vo-
gliamo proteggere c'¢, com'e
naturale, la casa che possedia-
mo, e magari anche la casa dei
nostri figli e, se ce 'abbiamo,
anche la casa che ci siamo
comprati, Spesso con i rispar-
mi di una vita, per trascorrerci
le vacanze. 4Protection Home
(Protezione Casa), la polizza
di Mediolanum Assicurazioni,
2 stata studiata apposta per ri-
spondere a queste esigenze.

E in pratica una assicurazione
sugli immobili che ti protegge
dai danni ai muri e al contenu-
to della casa che pud causare,
per esempio, un incendio o
uno scoppio; oppure dal furto
del contenuto di casa, come

ancora dalla responsabilita ci-
vile verso terzi (cade una vaso
e ferisce chi passava Ii sotto,
I'incendio sconfina e brucia
anche ['abilazione del tuo vi-
cino).

Se scegli almeno una protezio-
ne per I'immobile, puoi usu-
fruire di uno sconto sulla re-
sponsabilita civile verso terzi.
In pid, ¢ uno sconto —del 15
per cento sulla seconda ~ se
assicuri due immobili, anche
se in affitto.

«Tuttavia 1 va::tagg1 magglon

Sono guartro. Il fattore di pro-
tezione, che stabilisce in modo
scientifico che cosa e per qua-
le ciffra il cliente ha necessita
di proteggersi. La scheda Po-
lizza Tonda, che spiega le con-
dizioni contrattuali in modo
chiaro e per com-

Banca Mediolanum, fedele alla sua idea di ‘Community’, cio? di re-
2lta che unisce attivamente e costantemente la banca ¢ la propria
clientela, anche sulla base di una serie di principi e valon fortemente
condivisi, propone per i propri clienti iniziative e occasioni di imcon-

tro, dibattiti, eventi di natu-
ra culturale, artistica, con-
viviale e anche avviamente

prensibile dal cliente. La pos-
sibilita di pagare il premio
mensilmente, senze alcuna
spesa aggiuntiva rispetio al pa-
gamento annuale. [ liquidato-
re dedicato, il Tutor che segui-
2 ogni dettaglio del tuo caso e
del quale la C: e comu-

che disting 4P

Home - spiega Massimo
Grandis, amministratore dele-
gato di Mediolanum Assicura-
zioni —, sono quelli che carat-
terizzano ogni polizza di Me-
diolanum Assicurazioni e che
ne fanno prodotti unici sul
mercato non solo per le condi-
zicni ma anche e soprattutto
per i servizi, prima e dopo

nicher il nome ed ogni possi-
bile recapito nel momento in
cui i trovi & denunciare ['inci-
dente accaduto. La tracciatura
via sms, gra.m alla quale rice-
verai gli sulla

& ja.
Migliaia di eventi esclusivi
organizzali ogni anno, in
tuita Ttalia, 8i quali spesso
partecipano  direttamente
anche i top-manager della

Banca. L'immagine qui riportata & un esempio di queste atlivila, e si
riferisce alla serata sul tema ‘Mercai che fare’, che si & svolta il me-
se scorso nelle Marche, a Montegiorgio {(Fermo). Affollata per I'oc
caslone la plarca del teatro A]aleona. conla pfesem anche di nume-

iprenditori higiani e, per Banca M
sxdﬂm. Ennio Doris, il vicepresidente Giovanni Pirovano ¢ Vitlorio
Gaudio, amministraiore delegato di Mediolanum Gestione Fondi.

anche il pre-

ta pratica tempestivamente:
denuncia pervenuta, nome co-
gnome e recapiti di chi se ne
occupa, liquidazione inviata.
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