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Un rendimento certo, a un tasso molto vantaggioso, sul capitale depositato in attesa di essere destinato agli investimenti

Double Chance, doppia opportunita
per risparmi € mmvestimenti

Per aderire alle nuove e convenienti condizioni ¢’ tempo solo fino al 31 luglio. Tutta I’assistenzd necessaria con i Family Banker Mediolanum

% T SN o ‘Double Chance’, ovvero, una || sgrvizio finanziario Double Chance offre indica, del resto, che a lunghi rici e le analisi finanziarie di-
Nuove rl SOrse doppia oppartunita per i propri 17 it di liere il . periodi di crescita e sviluppo si  mostrano che mercati e rendi-
risparmi ¢ investimenti. La pri- | @Pporfunita ai cogliere it momento gi usto per alternano periodicamente alcu-  menti crescono sempre, soprat-
all OﬂZZOIllC ma: investire gradualmente im-  jnvesfire sui mercati, a prescindere dai loro alfi e bassi  ne, e al confronto molto pili tutto per chi ha saputo ‘semina-
porti sempre uguali nei mercati brevi, fag di calo e rallenta- re’ duranie la stagione pili criti-
e azionari ¢ obbligazionari di tut-  versata inizialmente la somma  mune, fino a completare I'inve- mento, prima che il sistema ri- ca, e poi raccogliemne i frutti
di Ennio Dory* to il monda, con Pobiettivo di  d al progressivo inve- dell'intera somma de-  prenda i sua corsa al rialzo: quando i tempi s0n0 maturi.
Nella storia dell’ Umanitd, ha sfruttare D'altalena dei mercati  stimento finanziario, funziona dicata (importo complessivo Investire; nei momenti di fles- Come per ogni alira soluzione
vinto chi ha saputo vedere al con e opportunita dej ribassi ¢ ~ come un ‘serbatoio’ (dal conto, minimo  dell’investimento:  sione ¢ ‘volatilita & quindi il  finanzaria, vanno osservaie le
i 1a del contingeite, del mo- 1a possibilita di sfruttare nuovi  appunio, all’investimento) re-  25.000 euro). modo migliore per approfittare regole di base: occorre leggere
mento, dei propr confini. Chi futuri. La nda, con la nuova offerta  In questo modo, pratico e con-  picnamente dei succe.ssm mo- attentamente le indicazioni
ha spostato sempre pin in 13 la grande opportunita: beneficiare  “Double Chance Summer Edi- veniente, con il servizio fi- menti di recupero. N - nel prospetio infor-
fronticra. Chi ncl presente ha di un rendimento certo, & un tion 2012’, in vigore nanziario}  Double te sarebbe ottimale riuscire a matiyo, ¢ seguire le indicazioni
visto i segoi del futuro, € ha tasso molto vantaggioso, sul fino al 31 luglio, il Chance e possibi-  investire quando aziom e valo-  del Family Banker Mediola-
coretto la rota in base a cio capitale depositato (sull'appo- conto garantisce le entrare in ri di mercato sono ai minimi num, che ha l'obbligo di verifi-
che stava spuntando all*oriz- sito Conto Double Chance) in  sulle somme maniera gra-  del periodo, appena prima del-  care la propensione al rischio
zonte. Un orizzonte che non & altesa di essere destinato a que-  in  giacenza duale e am-  Ja loro nuova ripresa, ma & im-  del singolo soltoscriitore, seru-
pit quello Jimitalo del nostro sli investimenti. 11 risultato & un  rendi- piamen dere quando le polosamente ¢ ¢aso per €aso.
mondo per come 'abbiamo quello di non correre il rischio  meato  del diversifi- variazioni al ribasso finiscono,  Tutte misure e procedure a w-
conosciuto finora, bensi quello di ingresso nei mercati finan- 5,50% lor- cata mei per poi crescere di nuovo, Tra  tela del cliente che Banca Me-
che abbraceia il mondo intero ziari in un'unica soluzione, con  do annuo, mercali le possibili soluzioni la pid ef- | mette sempre al cen-
Auraverso le nuove tecnolo- 1n difficile ricerca del momento  vale & dire azionagl ¢ ficace & quindi suddividere U tro del proprio servizio, della
gi:. nuoVI scenar € prospetti- giusto, ma investie costante- il 4,40% obbligs-  proprio_investimento in pid  propria assisienza e consulen-
mente e gradualmente, a pre-  nettd6.  Un zionar{ di moment}, per ottenere una me-  za, grazie ai suoi circa 4.500
Ln tecnologia aumenta e am- scindere dagli alti e bassi dei tasso d inte- tutto il thon-  dia 1l pid vanlaggiosa possibi-  Family Banker presenti in tutio
plifica le posslbth E sta ri- mercad. s Iesse eccezio- do, investen- fe: in questo modo. Iinvesti- 1l territorio nazionale
voluzionando it i settori, La logica e i vantaggi di Dou- nale, un rendi- do nci fondi  mento viene ottimizzato sfrut-
creandp nuove risorse e libe- . ble Chance, il servizio d’inve- ~mento certo e molto Mediolanum Best  tando appieno la volatlita dei Messoigiin Primecionade
randone altre. A vantaggio del- Cstimento avviato nel luglio  remunerativo per il Brands di Mediolanum  mercati, e ottenendo prezzi 1l Fondo Mediolanuir: Besi Bronds &
le aziende, di tutti noi. e dello 2008 da Banca Mediolanum, in cliente e per ogni risparmiato-  International Funds (iealizzato  d’ingresso medi pilt favorevoli ;"/"L"’?"g_":""":;':"'" Sl
sviluppo futtira. : collaborazione con Mediola- re. 2 in_collaborazione con aleune  (melodo che mira a ridorre il o8 UEE i fors 5 Mo
Molti costi, ¢he sembravano num }ntemauonnl Funds, non Versamenti graduali (in un arco delle piit prestigiose societa i prezzo medio di acqui§lo degli dholensin Gestone Fordi Tali foni,
indispensabili. oggi non lo so- cambiano ¢ restao. invariati,  di tempo che pud variareda 3a  gesone del nispanmio 4 livello  iuvestimenf azionacl, il cosid-  collegat al sepvizio. sins <vidential
~ 10 pid € quindi saranno elimi- con tuua Ja loro efficacia e con-~ 6 per Ia versione obbligaziona-  mondiale) e nel fondo Medio-  deito Dollgr Cost Average). ':;i’:‘ ’,’:‘;‘.,’,5, '(llhw'r‘m’ { b
nati. Un esempio. riferito al venienza per i risparmiatori e ria e fino 2 12 mesi per quella  lanum Flessibile Obbligaziona-  Ed & anchqla sn‘a(cha sostenu- ik e Resraitaall el Donio Fpors
setlore banicario: & stato calco- investitori, azionaria), programmati e di  rio Globale di Mediol Ge- aep ssa da Banca Medio- tate nei Fogli foformasvi siie dispo
1a1o che le banche italiane nei Scattano ora le rinnovate con- ugualc importo, vengono poi  stionc Fondi. lanum. una strategia di luogo nibili sul suo s bMuwmgv-'w
dizioni del servizio, Il Conto  spostati periodi dal  L'and ) slorico dey mer  periodo, dat che, in un arco di Al prss i Family Baikey

pmssumxd:ecunm taglieranno
8.000 filiali. Organizzare una
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~Double Chance, su cui viene conto in #n apposito fondo co-  cati finanziari di (it il mondo tempo di diversi anni, i dati sto-

G A &, g dldhe Pi , vicepresidente di Banca Mediol : «siomo un Gruppo Bancario grande ma sempre molfo offento alla reclis del territorios
non era_ancora un ‘personal L B d f d
comp m::ﬁ m";&mﬂ «1.a banca modaderna con Ol"tl ra 1C1 Ovunqu€»
i 3
;,‘;5, m,:, di mb allo «Mediolanum & una banca guard@a. ma con ‘modnma facil_i liale._a ogni nuovo arrivp. dopo sempre pid parte inegsanie del
spartello. Proprio per questo grande e ‘locale allo slesso e pratiche da utilizzare per tuid pochi anni, ne1 rappord con la - sistema locale e riferimento del
BnncaMediolnnume‘da sem- tempo. B pex ceecllenza la ban-  poy le operazioni guotidiane € clicntela si deve ricominciare  tessulo imprenditoriale ¢ pro-
pre, una banca moderna e in- ca del territorios spxega Gio-  nej servizi alla clientela tutto daccapo. Difficile, se non  dultivo del temitorio per quanto
novanya. sempre al passo con vanni Pirovano, vicep ,  «Siamo per 1) la banca impossibile, in questo modo,  riguarda le esigenze ¢ le alivitis
ne.mpi, éhqmexpmmes-mzm di Barica Mediolanum, vicepie-  d@l territorio, nelle grandi citta costruire con ogni cliente un  finanziarie, sia per le famiglic
anticipa i cin;:'mnenu in afto. sidente dell’Abi (I'Associazio- come nei piccoli cenlri di pro- rapporto approfondito € duratu-  che anche per i percorsi impren-
Ma questa riveluzione sta av- ne bancaria italiana). & atiento  vincia» sotlolinca Pirovauo, 10 nel tempo, di grande cono-  ditonali dei clisnti. Ogm anno
venendo in (utti. ﬂlimbll\pm conoscilore del fessuto ccono-  «perché 1 nosiri professionist scenza, eleﬁduuia consolidata.  Family Banker rcalizzano. con
dxmixdnan sol;nro ocl ’:erzm1 mico e sociale del Paese, della ~ fioanziari, i Family Banker Me- E poi per le sorti di un direttore il supporto della Banca, oltre
no. €semplo, anche nc realta dei piccoli € grandi - diolanum, vivomo siabilmente e, di banca sono essenziall mnan-  6mila eventi, da Bolzano a Sira-
canmpo dell'energia {2 teenolo- sparmiaton e investitori. nel corso degli anni, continoano Zitutto i risuliati di breve perio-  cusa, da Cuneo a Cagliari ¢ Ta-
2ia sta stavolgendo fo scena Mediolanum & un Gruppo ban-  a svolgere la Joro alivitd pro- do. Prima di fare carriera £ pas-  ranto, tili di alto livello. Oltie a
rio: Le encrgic annovabili, so- cario di primo piano ma che sul  fessionale sempre nello stesso sare ad altro incarico, o primadi  essere sempre protagomsti di
:;;n:‘;‘:::: dm’;rleml?h teritorio «nei confionti di ogni  tenitorio, a direlto contatfo con essore spostalo altrove, «Per i iniziative coinyolgendo, © in
compelitive & convenieati pn- singolo cliente si comporta co-  witi i Joro clienti. Spesso el Gioyamni Pirovano nostri liberi professic che con, Jeg
spetto al petrolio, che qualche me la banca locale di un tempo,  luoghi dove sono crescinti e non hanno ia vahgla inmano, & aggregazioni t_er.nwnah Come
Ascennio Baant A saeh- per la vicinanza ¢ il rapporto.  hanno sempre vissuto. Dove co-  1io della propria banpa» rilevail  non sono fi di passaggio» fano-  le associazioni imprenditoriali,
tuibile, e lo sue fserve sem- pus.ona]e ¢ diretto che pub ga- Wi & td Ii ag 1 il rap- mre il vicepresidente di Banca (_.‘onﬁndusma. Rete Imprese Ita-
Lravano in breve tempo desti- ranlx_xe"alpavursu 1 nostri pro-  no» E dlvemano._m k]ueslo mo- ppno diretto tra di di fi- diol « loro lia, Alleanza delle Coope:ranve,
nA1e A eSunrirsy. Le fonti rinno- fessionisti finanziari presenli  do, un punto di riferimento au- liale, nel caso di una banca wa-  professionale & dircttamente  varie altre organizzazioni di ni-
vabili forniranno invece sem- ovungue in wita Italiav. Con la  torevole e stabile nel tempo, sul ~ dizionale, € cliente. E proprio  collegato e proporzionale al  lievo, tra cui fondazioni, Lions e
pre pidl energia pulita & & costi differenza, Tispetto alle piccole  (eilorio. Atiraverso un rappor-  questo tipo di rapporto ra diret-  soccesso e alla soddisfazione  Rotary Club, & diversi Ordini
bassi, energia solare ne & on banche locali, che & appnnto un  to personale, diretto ¢ di fiducia  tore ¢ cliente & svolto in manie-  che ricscono @ costruire ¢ otte- professionali. «Sono altrettante
esempio. Nell’vinmo anno il grande Gruppo. Con ttic le ri-  con la clientela. Un rapporto di  ra de) wtfo equivalente, ed ec-  nere con i loro clienti. Che so-  occasioni per sviluppare ulte-
Suo costo si ¢ dimezzato. In In- sorse, le soluzioni ¢ i servizi  fiducia che continua negli anni,  collente, dai nostri Family Ban-  no, ¢ restano sempre, clienti in-  riormente la fita rete di relazio-
dia gia costa meno di guellada bancari, le strutture di supporto  in molti casi per pill generazio-  ker. Ma, in pid, i nostri profes-  nanzitito del professionista fi-  ui che sta alla base del nostro
gasolio. Non & azzardato pre- e le capacit di un grande Grup-  ni di una stessa famiglia. Un  sionisti non sono soggetti al de-  nanziario, prima ancora che del-  ruolo e della nosira atvitd» os-
vedere che eniro Ja fine del po internazionale. Con la for-  punio di riferimento, che si tra-  leterio turn-over dei diretori i Ja banca. Un'alira differenza  serva Pirovano, «guardando al
prossim¢ decenmio il mondo mazione ¢ I'aggiornamento co-  smotte di padre in figlio. filiale delle banche fradizionali, ~ fondamentales. mondo, come fa un Gruppo di
avra 4 dis} 0S1ZIoNC nia encr- stante, foriti a muti i suoi pro-  «Cid che il singolo risparmiato-  che, sopraiutio per quanio ri-  Per futli questi motivi, Banca livello internazionale come il
giaa ’?“5 ssimo cosio. In pra- fessionisti finanziari. E in pid &  refinvestitore privaro o impren-  guarda i maggiori istituti di cre-  Mediolanum & molto radicata  noswro, e allo stesso tempo sem-
uca, I'Era dgllB Pj_eua & fnite una benca mollo tecnologica, ditore ha serapre apprezzato  dito, ruotanc con una cadenza  ovungue, i tutia Italia, e i Fa-  pre attent alla realta locale ¢ vi-
gmgﬁ m:ﬁi’: r;";:"f’:‘; multicanale e sempre all’avan-  molto nella presenza sul territo-  anche ennales. Per cuiin fi-  mily Banker stanno diveniando  cini & ogni clientes
che finisca il petrolio. e D R

Le mmove tecnologie. che pro- & &
A e Mediolanum ora comunica anche su YouTube
pid nsparmi alle aziende, a 2

utenti € clienti, a beneficio di
nuove nsorse che si renderanno
disponibili. B gia nei prossimi
anil potranno avvaniagsiars di
quest) cambiamenti & di guest
nuovi scenari quei Pagsy e quel-
Te imprese che, ton lungiiiran-
Za, slamo pmmﬁmndu adesso
To sviluppe futuro, i stauno ak
trezzando per coghere fuue le.
opporiniih del nuove che si
profila

*Presidente di Banca Mediolama,

Facebook, Twitler. € ora anche YonTube Banca Mediola-  YouTube, dal 15 al 21 Iuglio andra in onda la nuova cam-
num utilizza le tecnologic pid moderne, gli stumend hi-  pagna di comunicazione sulle principali reti Ty, con una
tech pid pratici e funzionali, per comunicare con i propri  novita i pid* ad affiancare il presidente Ennio Doris come
clienti. e con tutd i risparmiatori ¢ c loro famiglie, ogni  iestimonial della Banca saranno anche nove manager:
giorno, in ogni momento della giornata, da qualsiasi lnogo. ~ Massimo Doris, Sara Doris, Oscar Di Montigny, Gianlica
Dopo essere approdas sui principali Social network, cone  Bosisio, Luigi Del Fabbro, Viriorio Gandio. Gianmareo
Facebook e Twirer, dal 15 luglic Banca Mediolanum avia ~ Gessi, Giovanni Pirovano, Stefano Volpato. Che mn guesto
1l proprio brand channe) su YouTube, dove saranno dispo-  modo, come fanno sempre it 1 Fanuly Banker niel loro la-
nibili ponzie, presentazion e novita di Banca Mediolanum,  voro quoudmno i meltono la faocxa m prima persona nel-
18001 servizi e i per i) 1l 50 & gli i i ia ione e nella rel direlia, ¢ sempre pilt
deile famiglie. eyenti rivolf alla clientela, & tante iniziative - multicanale, con il i clienti ¢ le loro famiglie

¢ altivita organizzate in tuta Italia e in ogni periodo del-
1'anno: dal Mediolanam Markel Forum alla Sponsorizza- | Questa & una pegina di iniormazlone azlendale con finalita

zione del Giro d'ltalia. p Il suo non una forme.
di ngun i per i i

Un'immagine dello spol Tv per il Ianclo del nuovo spozio I : £
di Bonca Mediolanum su YouTube: In primo piano, Ennio Doris  Per: lanciare n grande shie 11 nuovo spazio della Banca su




