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GRUPPO BANCARIO MEDIOLANUM

Il Gruppo interviene a favore dei circa 10 mila clienti coinvolti nel crac della banca americana

La soluzione Mediolanum per le polizze Lehman

Le perdite saranno ripianate interamente e completamente dai due soci maggiori: il Gruppo Doris e Fininvest Spa.

n intervento straordi-
nario,  volontario,
coraggioso, senza

precedenti. Per venire incon-
tro e garantire, in modo con-
creto e ben tangibile, tutti i
clienti del ‘Gruppo
Mediolanum titolari di poliz-
ze Index Linked collegate alle
obbligazioni emesse da
Lehman Brothers. I due soci
di riferimento di
Mediolanum, in sostanza la
famiglia Doris e la famiglia
Berlusconi attraverso la
Fininvest, hanno deciso di
farsi carico di tutte le perdite
delle polizze Index Lehman
che appartengono ai clienti
Mediolanum, polizze che,
dopo il crac della banca ame-
ricana, rischiano di ridurre
drasticamente il proprio
valore. Un'operazione -che
protegge  la - clientela
Mediolanum, senza gravare
sugli azionisti di minoranza,
sui risultati finanziari e sugli

investitori del Gruppo fonda-

to e guidato da Ennio Doris.
1l clamoroso fallimento della
Lehman Brothers ha oviia-

mente compromesso tutti i

titoli e gli investimenti finan-
ziari ad essa collegati, i rispar-
miaton' di tutto il mondo, in 1
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Italia si tratta di circa 6 milio-

ni, che possiedono strumenti
finanziari collegati  alla

Lehman rischiano di perdere
gran parte del valore dei pro-
pri investimenti. Da qui la
decisione, appu.nr.o straordi-

~
naria e del tutto volontaria da -

parte del Gruppo Doris e di

Fininvest, di sostenerei clien-
ti Mediolanum titolari di
polizze index linked collegate
a strumenti  finanziari
Lehman facendosi carico di
tutti gli oneri derivanti dalle
iniziative che verranno pro-
mosse dalle Compagnie assi-

curative  del  Gruppo
(Mediolanum Vita e
Mediolanum International

Life) affinche tutd i client
Mediolanum titolari di que-
ste polizze non perdano un
solo euro per effetto del falli-

" mento di Lehman Brothers, [

clienti saranno infatti tutelati
grazie ad un'operazione di
trasformazione che prevede
l'integrale sostituzione degli
strumenti finanziari sotto-
‘stanti alla polizza con obbli-
gazioni emesse da alcuni trai
maggiori istituti di credito
italiani che offrono tutte le
garanzie di solidita e affidabi-
lita. In pratica, it Gruppo
Doris e Fininvest si faranno

carico di un costo netto com-
plessivo ¢he ammonta a uri
massimo di 120 milioni di
euro. It prima volta in asso-
luto che i soci di riferimento
di un Gruppo bancario e assi-
curativo si assumono di pro-
pria iniziativa e di tasca pro-
pria gli oneri e i costi che
derivano dal fallimento di

. una banca che aveva emesso

delle obbligazioni. Per altro,
una banca come Lehman
Brothers, fondata 158 anni fa,
che in passato aveva supera-
to tutte le crisi dei mercati
finanziari, che al momento
dell'emissione di queste
polizze Index Linked vantava
ampia fiducia da parte degli
analisti (rating A+) ed era uni-
versalmente considerata

wistituzione solida e affida-

bile, ed & invece stata 'unica
banca in difficolta a non esse-
re salvata dall’amministra-
zione americana. «ll Gruppo
Doris e la Fininvest insieme
hanno deciso che le-conse-
guenze di un evento tanto

Uzmne di finanza per
utti oggi, e domani
Giornata Mondiale del
Risparmio. La organizza
Banca Mediolanum nelle
-succursali e nei Family
Banker Office di tutta
Italia. Sara il primo di una
serie di incontri, gratuiti e
aperti ai clienti della ban-
ca ma anche a chi cliente
non &. Lo scopo: accresce-
re la cultura finanziaria e
fornire nozioni economi-
co-finanziarie di base in
materia di investimenti.
Mediolanum, che soprat-
tutto in questo particolare
momento di mercato, a
differenza di -altri, non si
defila’ ma & vicino al pro-
prio cliente in modo anco-
ra piu sollecito, organizza
questo corso accelerato di
alfabetizzazione finanzia-
ria dopo aver constatato
che, secondo indagini
condotte in Ttalia, il 90 per
cento dei risparmiatori
non sa distinguere
| un'azione da un’obbliga-
zione, non sa valutare i
vari tipi di investimento in
base al rischio e al rendi-
mento, NON 53 Nemmeno
che domande fare al pro-
motore o all'impiegato
della banca che propone
questo o quel prodotto,
Si tratta di cominciare da
zero, anzi: da sottozero,
cioe dal vocabolario.
Termini come “retail” o

“bond”. 0 “spread” sono-

OGGI PRIMA LEZIONE DI CULTURA FINANZIARIA DI BASE

Un corso breve e aperto a tutti per imparare a investire

ancora, per la
‘maggior parte
dei risparmia-
tori, parole sco-
nosciute,
misteriose.
Anche perché
la Giornata
Mondiale del
Risparmio &
nata in [Italia,
nel 1924, a
Milano, duran-

Per frequentare il corso e conoscere l'orario di ini-
zio chiama entro 0ggi un Family Banker della tua
citta (www.bancamediolanum.it), Se non sei clien-
te Mediolanum lo trovi su www.paginegialle.it. Alla
voce “cosa” scrivi “Banca Mediolanum”, alla voce
“dove” 14 citta in cui abiti: saprai cosi qual & I'uffi-
cio pili vicino a casa tua. Se non hai intemet, lo tro-
vi invece sulle Pagine Bianche alla lettera B sotto la
voce “Banca’

su una sola
forma di inve-
stimento. Ma
anche: se si sa
che cos’e un
fondo comune
d'investimen-
to, ci si rende

te il primo con-
gresso internazionale sul
tema, ma oggi la termino-
logia & in gran parte anglo-
sassone. Inoltre di soluzio-
ni di investimento, negli
ultimi tempi, ne sono nate
tante e la globalizzazione
ha complicato tutto.
Manca anche, da
decenni, un'educa-
zione al risparmio,

e di conseguenza |
alla sua gestione,
‘sopraffatta da 1na
spinta al consumo
che si trasforma
presto e spesso in
un invito all'indebi-
tamento indiscri
minato. A scuola ai
ragazzini si insegna
cheil 31 ottobre & la
festa di Halloween
con tutti i suoi
eccessi, non quello
del Risparmio, della
sobrieta.. “Obiettivo
della nostra iniziati-
va- spiega Giovanni
Marchetta; “diretto-

re commerciale di
Mediolanum - & fornire
alle persone la cultura di
base ‘indispensabile per
difendere i propri rispar-
mi. A cominciare, per
esempio, dal principio di
diversificazione, che signi-

fica non fare affidamento

conto, per
esempio, di
quanto sia
molto pill
sicuro di certe
obbligazioni”,
Lignoranza in materia

- finanziaria & subdola e

pericolosa: tutti pensano
di poterla autodiagnosti-
care, molti dichiarano di
non capire niente di eco-
nomia, ma sono tanti’
anche coloro che non san-
no e credono di sape-
re; messuno si preoc-
cupa di spiegarcela.
Diciamo: *Non ci
capisco niente” come
se dicessimo: “Sono
fatto cosl”. Come dire:
non ci posso fare
niente.

Lintegrazione euro-
pea & un ulteriore
motivo per comincia-
e a conoscere da vici-
no gli strumenti d'in-
vestimento: “La diret-
tiva europea Mifid,
ovvero Markets in
Financial Instruments

. Directive, del 2004
prevede - misure di-
-protezione " dell’inve-
stitore che a [oro volta

richiedono una cultura
finanziaria di base - spiega
Giovanni Marchetta - .
Non pud esserci traspa-
renza, garanzia, appro-
priatezza nei confronti del
cliente se il cliente non sa
di che cosa il promotore
sta parlando, che cosa sta
scegliendo o sta rifiutan-
do".

Mediolanum & la prima
banca in Italia a dare il via
auna campagna di educa-
zione al risparmio e all'in-
vestimento. Per ridurre
quell'estraneita alla mate-
ria troppo diffusa a tutti i
livelli e che, aggiunge
Marchetta, “rende pil sen-
sibile il cliente all’'emotivi-
ta, a quelle sensazioni e

sentimenti irrazionalj che |

lo portano a fare' scelte
sbagliate in termini di
strumenti e di tempi. Che
lo portano anche a ignora-
re i consigli dei veri esperti
come i Family Banker, che
conoscono sia il mercato
globale sia la situazione
patrimoniale del cliente, le
sue aspirazioni, le sue esi-
genze, le sue reali possibi-
lita”, Un'iniziativa social-
mente utile. “Certo, anche
perché i nostri incontri
sono aperti a _tufii.
Chiunque pubd partecipa-,
re, senza alcun obbligo.
Vogliamo elienti consape-
voli, non burattini da
manipolare”,

Informazione pubblicitaria

straordinario non dovessero
ricadere sui nostri clienti»
osserva  Ennio  Doris,
Amministratore Delegato del
Gruppo Mediolanum, «per-
ché sono proprio i clienti i
nostro primo patrimonio e
perché abbiamo in questo
modo voluto dare al mercato
un forte segnale di estrema
attenzione, dapartner leale e
affidabile quale siamo sem-
pre stati, nei confronti di chi,
avendo avuto fiducia in noi,
<i ha affidato i propri rispar-
mi. Ci sono momenti in cui
un'azienda deve essere anco-
ra pil1 vicina ai propri clienti,
e ci sono momenti in cui
un'azienda & chiamata a fare
ancora di piu di quanto
‘richiesto e di quanto dovuto:
per questo abbiamo preso
una decisione cosi importan-
te e straordinariar. Una deci-
sione «perfettamente in sin-
tonia con la linea defla fami-
glia Berlusconi € del Gruppo
Fininvest, che in tutte le sue
attivita & da sempre sensibile
alle esigenze e ai problemi dei
risparmiatori»,  sottolinea
Pasquale Cannatelli, ammi-
nistratore _ delegato  di |
Fininvest, «e dobbiamo tutti
riconoscere di essere di fron-

" teaun caso unico per cui due

grandi azionisti di urr Gruppo
finanziario intervengono di
propria iniziativa e con risor-
Se proprie per tutelare rispar-
miatori e clienti». I client del
Gruppo Mediolanum sotto-
scrittori di polizze Index
Linked collegate a obbliga-
zioni Lehman Brothers sono
in totale circa 10mila, con un
investimento medio pro-
capite con il Gruppo
Mediolanum superiore ai
100mila euro, e proprio gra-
zie alla diversificazione degli
investimenti individuali sem-
pre effettuata da
Mediolanum, l'esposizione
media di questi clienti nei
confronti di  Lehman
Brothers si attesta a circa il

-15% del patrimonio investito.

Lammontare degli investi-
menti complessivi collegati
alla’ Lehman risulta_poi- del
tutto marginale rispetto al
totale del patrimonio gestito
dal Gruppo Mediolanum (al
di sotto dell'1%).

" Solezlone e reclutamento |

tel. 840 700.700

wwwl‘amwbanksru

Notizie Mediclanum
a cura di Roberto Scippa-
mbeno scmpa@medlolanum it
Qu:ﬂa duna uﬂ»- diinformazione
- azlendals il cul contenuto
non rappresenta una forma di consulenza
nd un suggsdmento par investiment!




