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Arriva ‘Freedom’ il mutuo in liberta: cosi comprare casa costera molto meno rispetto al passato

Mutul: 65 milioni di euro per i clienti

Taglio dei costi dal 1° settembre sia ﬁer i nuovi sia per i vecchi sottoscrittori

ediolanum abbas-
Msa il costo dei
mutui: dal primo

settembre prossimo, per
tutti i clienti sottoscrittori,
senza che siano questi ulti-
miarichiederlo. Lo ‘spread’,
che & I'unico margine per
I'azienda che viene aggiun-
(o al costo del denaro preso
in prestito, scendera in
media dello 0,64% arrivan-
do in alcuni casi allo 0,79%.
Concretamente, da settem-
bre la rata mensile viene
ridotta.

Un fatto storico: & la prima
volta che succede in Italia.
Un segnale forte che il rap-
porto tra banca e cliente,
almeno con Mediolanum, &
cambiato,

Per gli attuali mutuatari
della Banca si tratta di un
risparmio complessivo di
65 milioni di euro. Una
somma consistente, cui la
Banca rinuncia per decisio-
ne del suo fondatore e pre-
sidente, Ennio Doris. -
«Tre considerazioni mi
hanno spinto a fare questa
sceltan ha dichiarato Doris
in occasione-della confe-

renza Stampa di presenta-
zione dell'iniziativa, che si &
svolta al teatro Litta di
Milano: «il fatto che secon-
do il settimanale
‘BusinessWeek' siamo la
banca migliore in Italia e la
numero 2 in Europa; il
‘decreto Tremonti’, che svi-
luppa il concetto di flessibi-
lita nei mutui; e le recenti
osservazioni del
Governatore della Banca
d'Italia, Mario Draghi, che
ha ricordato come sia
necessario per una banca
essere percepita come un
operatore corretto, un par-
tner lealen. Il risultato &
‘Freedom’, che in inglese
significa ‘libertd”; in pratica,
liberta dalla paura di non
farcela, Liberta da un biso-
gno primario, come & quello
della casa, il cui acquisto
nella stragrande maggioran-
za dei casi richiede un pre-
stito. Prestito che in media
pesa per il 20 per cento sul
reddito  familiare. Ma
Freedom, che verra applica-
to non solo ai nuovi clienti
ma anche a quelli gia acqui-
siti in precedenza, significa

anche liberta dalle discri-
minazioni. L'ha detto anche
il Governatore Draghi: «le
banche offrono condizioni
particolarmente competiti-
ve -soprattutto al nuovi
clienti, nei confronti della
clientela esistente vi & iner-
zia», D'altro canto, il ‘decre-
to Tremonti’ varra soltanto
per l'abitazione principale

e per i mutui accesi prima
del 2007. Freedom, unico in
Italia, cambia tutto e i suoi
benefici si applicheranno
sommandosi, indipenden-
temente dal Decreto del
Governo. Osservando le
tabelle relative a due ipote-
tici clienti Mediolanum, il
‘signor Verdi’ e il ‘signor
Rossi’; si vede subito, a
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Il ‘cliente Verdi’ deve ancora restituire alla banca

170mila eure entro i prossimi 20 anni, la percentuale
finanziata corrisponde al 75%, ‘spread’ originario

© 1,80%, nuovo spread 0,99%. Dal primo settembre
vedra scendere la rata mensile di 81 euro, e alla fine
avra risparmiato 19.258 euro. Il ‘signor Rossi’ invece si
& fatto finanziare il 79,5% della spesa, deve restituire
ancora 198.630 euro, entro { prossimi 28 anni, spread
originario 1,80%, nuovo spread 1,09%. A queste nuove
condizioni risparmiera 90 euro al mese, per un rispar-
mio totale complessivo che arriva a quota 30.284 euro.

rnrarmszioqe Ppubblicitarla

‘ Ennio Doris, presidente di Banca Mediolanum,
e Roberto Scippa, direttore delle Relazioni con i Media,
durante la recente conferenza stampa a Milano

colpo d'occhio, la conve-
nienza 'di un mutuo
Freedom. Prendiamo per
esempio il caso del cliente

‘Verdi'. La rata attuale del

suo mutuo & di 1.283 euro
al mese, ma per effetto delle
nuove condizioni pit van-
taggiose da settembre 2008
scendera a quota 1,202
euro, per un risparmio
mensile di 81 euro, che
equivale a un risparmio
annuale di 972 euro, Visto
che il mutuo del cliente
‘Verdi' @ distribuito in un
periodo di 20 anni, il rispar-
mio totale e complessivo,
rispetto . alle condizioni
applicate in precedenza,
sard paria 19.258 euro. Allo
stesso modo si otterranno
risparmi significativi su

Le migliori aziende di BusinessWeek

ella graduatoria delle
cinquanta societ euro-
pee piltselide un annofa

Mediolanum occupava il 22°
posto. Ora l'istituto milanese ha
fatto un passo avanti, anzi tre, ed
¢ salito al 19° In pratica
Mediolanum 2 Ja seconda banca
inEuropa, ela quarta trale socie-
ta finanziarie.

Lo rivela la classifica fatta dalla
rivista americana di economia
“BusinessWeek’, il cui primo
numero usc nel lontano settem-
bre 1929. Le cinquanta migliori
societa europee sono state sele-
zionate daun gruppo di 350, che
rappresentano il 70 per cento del
mercato europeo. La lista com-
prende imprese di diversi settori,
che hanno raggiunto l'anno
scorso “risultati astronomici”
valutati analizzando in particola-
re due dati: la media degli ultimi
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tre anni del rendimento del capi-
tale e quella della crescita del
business. Fra i nomi present, “il

gigante della telefonia mobile” -

Nokia, Belgacom e Swisscom
(telecomunicazioni), — Puma
(beni voluttuari), Nestle (beni di
prima necessita), BG Group
(energia), la lotteria nazionale
greca Opap, e cosl via.

Mediolanum ha conservato la
propria posizione nella meta alta
della classifica, migliorandola,

con una redditivith del 32,7% e
una crescita dei patrimoni che
“BusinessWeek” ha calcolato del
26,3%. Gl altri dati citati, tenen-
do presente che, svolgendo
Mediolanum attivit finanziaria,
l'aumento delle “vendite” & in
realtd l'aumento dei patrimoni

250 FAMILY BANKER OFFICE

Un nuovo nome, una nuova immagine, e
soprattutto un ruolo sempre pil strategi-
co ed essenziale nella relazione diretta tra
Banca Mediolanum e i propri clienti. Gli
oltre 250 ‘Punti Mediolanum!, vale a dire
le strutture e gli uffici, tutti a fronte stra-
da, presenti in ogni citta e provincia della
Penisola, diventano ‘Family Banker
Office', a sottolineare in questo modo
ancora di pity, nella denominazione e con
le nuove insegne, il fatto che rappresenta-
no il punto di riferimento sul territorio tra
la rete dei Family Banker e la clientela.
Una novita che costituisce non solo un
‘restyling’ d'immagine, ima anche un ulte-
riore passo in avanti nello sviluppo del
particolare modello organizzativo della -

gestiti 0 amministrati:
capitalizzazione di mercato, al 30
aprile 2008: 2823,8 milioni di
euro; ricavi nel 2007: 3931,9
milioni; utile netto nel 2007
212,1 milioni di euro; rendimen-
to complessivo in Borsa negli
ultimi 12 mesi: - 36,5%; rendi-
mento complessivo in Borsa ulti-
mi 36 mesi: - 7,6%.

In totale sono 11 gliistituti finan-
ziari in classifica. Battono
Mediolanum la prima delle 50, la
tedesca Deutsche Béirse (gesti-
sce, tra l'altro, la Borsa di
Francoforte), e poi l'inglese Man
Group (investimenti alternativi)
che occupa il 10° posto ('anno
scorso era al nono) e l'idandese

Anglo-Irish Bank (14* come nel
2007). Dietro di noi la francese
Unibail-Rodamco (n.23), le
inglesi Barclays (26), Old Mutual
(32) e Legal&General Group (48),
ma anche le spagnole Bbva (37),
Banco Popular Espafiol (41) e
l'rlandese Bank of Ireland (45).
Una sola societa italiana compa-
re con Medielanwm fra le prime
50, Mediaset, al 47° posto.

Societa dunque molto diverse fra
loro, ma per le quali gli esperti di
“BusinessWeek" indicano una
caratteristica comune: sono ‘lea-
der tenaci”, che “si sono ritagfiati
un loro spazio, e lo difendono
innovando senza tregua”.

Banca: un modello che mette al centro
delle iniziative e dei progetti ogni singolo
cliente, con le proprie esigenze e caratte-
ristiche di risparmiatore e investitore, e
che ha sempre a disposizidne 'attivita di
consulenza e assistenza specializzata e
personalizzata - da parte del proprio
Family Banker di fiducia. 1 nuovi ‘Family
Banker Office) oltre a rappresentare in
maniera efficace la presenza della Banca
e la vicinanza al cliente sul territorio,
costituiranno inoltre gli spazi, nelle varie
citta e province, che ospiteranno iniziati-
ve ed eventi predisposti e organizzati per
le attivita di Marketing di Mediolanum, e
per la formazione e l'aggiornamento pro-
fessionale della rete di consulenti e ope-
ratori finanziari.

mutui e rate differenti, caso
per caso. Ma non finisce
qui: benefici riguardano
anche la cosiddetta surroga,
cioe¢ il passaggio del con-
tratto di mutuo da una
banca all'altra: Mediolanum
non fa pagare nulla al clien-
te che decide di lasciare
I'Istituto milanese per un'al-
tra banca. Per coloro che
decidessero invece di tra-
sferire il proprio mutuo a
Mediolanum, il passaggio &
garantito fin da subito a
costo zero, ‘comprese le
spese notarili. E ancora non
& tutto: a differenza dei
‘mutui fai-da-te’, Freedom
non lascia solo il cliente.
Anche sotto questo aspetta,
Mediolanum & perfetta-
mente in linea con quanto
dichiarato da Mario Draghi:
«primario & il bisogno di
consulenza, di aiuto nelle
scelte dei risparmiatori», il
pil1 delle volte lasciati soli a
orientarsi «fra una moltitu-
dine di prodotti spesso di
difficile valutazione». Il
cliente Mediolanum ha
infatti a disposizione il
Family Banker, consulente
capace di dare consigli per-
sonalizzati, affiancato da
uno specialista dei mutui e
da un tutor per la gestione
amministrativa della prati-
ca, Per Ennio Doris & una
scommessa sulla fiducia:
«sono convinto» dichiara,
«che I'arrivo di nuovi clienti,
I'accensione di  nuovi
mutui, compensgranno i
ricavi ai quali rinunciamo
con questa iniziativan, I} che
equivale a riconoscere la
funzione sociale, originaria
della banca. E la responsa-
bilita che comporta I'essere
i primi, i migliori.

Per informazioni sui mutui
telefonare al numero
840.70.92.92

Selezlone e fe&ﬁ!?me% X
tel, 840 700 700
www.famllybanker it
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Notizle Mediolanum T
a cura di Roberto Scippa
toberto.scippa@mediolanum.It

Questa & una pagina di Informazione
eziendale 1l cul cantenuto
non rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento pet Investimenti




