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ILTEMPO

Tutte le operazioni e i servizi di un conto ¢

Conto Freedom, re

Per ogni nuouo conto corrente sottosc

uando il cliente 2 soddi-
sfatto, anche i tisultati
rlabanca ne benefice-
ranna. Quindi: la soddisfazione
dellaclientela, di ogni singoloTi-
sparniatore e investitore, come
fulcro di tutto. Come punto di ri-
ferimento di ogni attivitd, offerta
e soluzione finanziaria. E questa
la filosofia che staallabase delle
attivita e delle scelte di Banca
Mediolanum. [l cliente al cen-
tro del servizio bancario, con
le sue esigenze, interessi ¢
aspettative. A cui dare rispo-
ste efficaci, vantaggiose, con-

venienti.

Edelalogicaeil principio sucul
si fondaancheil conto corrente
Freedom che; grazie al collega-
mento con la polizza Mediola-
num Plus di Mediolanum Vita
S.p.a. {che al cliente non costa
pulla, e non vincola il capitale),
alla liquidita in giacenza oltre
15mila evro (e fino aun milione)
#ingrado di offrire, sempre, un
tasso di remunerazione ai livelli
pitt elevati tra quelli disponibili
sul mercato bancario. Senza
bloccare o vincolare i risparmi
versati, come succede invece
con uncontodidepositoocome
molte offerte online. Unarispo-

del2,20% netto, cherispetto al-
le condizioni di un conta cor-
rente ordinario corrispondeal
3% lordo. Cifre che svettano
sempre rispetto a quanto di-
sponibilesul mercato bancario.
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zioni dell'operativita banca-
ria. Costo del conto corrente:
Zero, con una giacenza me-
dia pari a'15mila euro, o con
un patrimonio finanziario

gestito oltre i 30mila euro.

A

che ¢orrisponde al e

2,20% »

\ hetto

S
E, oltre all'eccezionale livel-
In di convenienza, i vantaggi
del conto corrente Freedom
riguardano anche le condi-

a

3%

Negli altri casi: 7,50 euro al
mese, tutto incluso. Princi-
pali operazioni bancarie,
prelievi Bancomat, bonifici,

 lordo

Rid, pagamento utenze: gra-
tuite.

Potendo sempre scegliere li-
beramente il modo con cui
‘entrare’ in banca: internet,
telefono, Banking Center
{oltre 400 professionisti spe-
cializzati, a disposizione dal
iunedi al venerd), dalle 8 alle
22, e anche il sabato matti-

Informazione pubblicitaria

bancario e finanziario non
“finiscono qui. Per ogni nuo-
vo conto corrente Freedom
che verra aperto, fino al 31
marzo 2011, Banca Mediola-
num garantira un mese di
scuola a un bambino di Hai-
ti, sostenendo le attivita del-

ompleto e un'alta remunerazione grazie alla polizza Mediolanum Plus

munerativo e solidale

ritto Banca Mediolanum garantira lequivalente diun mese discuolaaun bambino di Haiti

la Fondazione Francesca
Rava N.PH. Italia Onlus, in
strella collaborazione con
Fondazione Mediolanum.
In sostanza, convenienza,
vantaggi e solidarieta, insie-
me in un conto corrente.
Unico, sotta tutti gli aspetti

. lenzadi

Smi

fem)

spetto al resto del mercato
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vince del Paese) segue e assi- | 15.000euro. lrendimento del2.20% netto sard qunds garantito sulle somme |
ste personalmente ogni sin- | incestitesulla Mediolantm Plus. Primadella softoscrizion leggere No-
golo cliente, in maniera co- tainformativaeCondizionidipolizzasulsito i epresso
Stante e continuativa nel | iFmilyBanker®. Lt e G
0. : 1 lia € tfi
Ma Ea notevoli differenze ri- oal DL

Intervista con Massimo Grandis, amministratore delegato di Med]ofanum Assicurazioni

odiceanchelanormativa
L curopeasullaconsulenza

stamolto conc gl
le esigenze e aspettative della
clientela.

fin primadi
{eitoil tenore di vita presente del
cittadino. Poi st pud pensarealla

1l tasso di jone del
conto corrente Freedom non i
by
e

per di vita futurol,
infine avalorizzare il suo patri-

fisso pre ug Mpo,
maviene calcolato ogni tre mesi
[m:prin per offrire al correntista
c migliori condizioni possibili,
in relazi scenari e ai tassi
dimercato, e all'andamenta del-
I'Guribor (indice di riferimento
curopeadel costodel denaroj.

Per I'ultimo trimestre del 2010,
fino al prossimo 31 dicembre, il
tasso di remunerazione per chi2
gia da tempo titolare del conto
risulta pariall'l,825% netto, un
valore cherafirontato allecondi-
zioni di un conto corrente ordi-
nario corrisponde al 2,50% lor-

0.

In pit per i nuovi correntisti, che
apriranno perla primavoltaun
conto corrente Ereedom, lare-
munerazione delle somme in
giacenza oltre i 15mila euro 1i-
sulta ancora pil vanlaggiosa,
con un tasso di remunerazione

Fondi d'investimento: il me|

dinhi‘;r‘a Massimo Grandis, am-
nministratore delegato di Medio-
lanum Assicurazioni, che non fa

ti redditizile .

«Regola n. I: proteggere il proprio tenore di vita»

per essere indennizzato. «Le no-
stre polizze hanno delle pmmgﬁ-
tive nella gestione dei sinistri, c!

riguardana il modo, la velocita ¢
Vefficacia. Entro dieci glornidalla
denunciail cliente riceve il nome
delnostro liguidatare che segui-
railsuo caso, contuttiriferimen-
ti per contattarlo. Quanto ai em-
pidi chiusura di un caso, sono la
-metadei tempi italiani. Per quan
toriguardal'efficacia, il clienteha
lasicurezza chelaprotezionevie:

(o dovrebbe attenersi) clascun
‘bonus pater familias; dal quale

parte del Gruppo Mediolanum
‘ma opera prevalentementecon i
FamilyBanker. Sitratta del resto - Autorevoli ricerche rivelano che
diun principio al quale siatti ‘na'larispo-

sta dellitaliano medio alla do-
manda ‘sente il bi i

onsabilita dipende la qualita
ell'esistenza di coniugee figli. 2
garantire alla famigliail mante-
nimento del livello divita. E co-
me sl fa, in un momento come
Vattuale in cui crisi finanziariaed
economica si accavallano emol-

glio di oltre 25 tra le maggl

Best Brands Collection, un mon

tiplicanoiloro effetii? Le ‘poliaze
diprotezione' sono unarisposta.

Oggiilrispar

intuttel fich iset-

tori economici di lmfo_il mondo. Ad esempio, nei Paesié nelle Borse

dei'mercati

nazionalie'trend’ disvi-

luppo con interessanti opportunita e prospetiive di crescita. Per farlo
con efficacia occorTe avere una presenza fisica sul territorio, validissi-
fmi'team’di gestione eun ‘know-how’ speciﬁcochesnloaﬁandissime
aziende alivello internazionale possono avare.sDa quilalleanzastra-
tegicache hagenerato| fondidi fondi Best Brands Collection, istituitt
da Mediolanum International Funds a partire dal settembre 2008»
spiegaVittorio Gaudio, responsabile Area Patrimoni Finanziari Clien-

WomGude

ial

societa d'investi

cisi aspelta curaésaggezza; ma _teggersit, oggi & st

anche il ‘reasonable man’ degli ~che ne conseguono: con chi mi
inglesi. chesi faguidaredalb icuro? possa p melo?
senso. Inall le:doveredel  bastera 2
capofamiglia, dal cui dire- do si tratta di ragi di

assicurazioni, il primo passo & fa-
reordine.

«Mediolanum _Assicurazionis
spiega Massimo Grandis, «ha.or-
dinata i rischi in tre filoni: della
persona, del pattimonio, dei be-
ni, € ha predisposto uno stru-
mento, il ‘Protection Easy Tool!

che demi il
grado di rischio in cuisi colloca il
cliente. Una specie di tom-t

Al
delle

&
pratezioni di Mediolanum Assi-
curazioni?elachi ainnanz-

della sicurezza che rivela a cia-
scuno inquale deitreambitisie
pilt, meno o per nulla profetiis,

1rischi per la persona possono
esseregliinfortuni, lemalattie, gli
interventi chirurgici; quelli del
patrimonio, la capacita di pro-
durre reddito; quelli deibeniri-
guardano la casa, la responsabi-
lita civile e cos\ via, Rischi che
possono minacciare il manteni-
mento del livello divita, che pos-
sonoazzerare il fratto di una vita

dilavoro, senonsipubcontaresu
¥ ; b

che,comeun conpo-

ori societh specializzate a livello mondiale tra

do di investimenti

cui Aberdeen, Fide

ne tan :
,(:hluwdivc:llnl'!iqm‘s Prerog
tive il Family Banker, che Gran
dis definiscetutore della sicurez-

delegato, sabbiamo registrato il
marchio Polizze Tonde 2 indica-
re, per ogni nostro prodotto in
gamma, una chiave di lettura
semplice ed efficace. Attraverso

74" del cliente, in tutte le fesi. Al-
V'inizio, quando, in sintonia con
le direttive europee, invita il
cliente a rifleitere sulla necessita
di garantirsiil livello di vita rag-

quattrosemplici d de: Aco-

i porre ! altenzio-

sascrve, Cosaoffre, Cosaerichie-
sto. Cosa fare in caso di sinistro, il
cliente da subito & messo nelle
condizionidicomprendereilser-
vizio acquistato. Un pattodichia-
rezzaconilnostroclientes.

La preoccupazione di ogni assi-
curato & il tempo che gli civorra

-

lity e Goldman Sachs

YA Aberdeen

1M Grdeliy '" llo—

necomeprimop
di una buona gestione economi-
co-finanziaria deila famiglia. Eil
Family Banker & la persona piit
adarta per fare cio: «Sa interpre-
tare i bisogni della persona, della
famiglia duare fa soluzio-
ne, fraquelle proposte dal merca-
to,pitiadattar.

Ma la sua utilitd sj vede anche
inseguito, quandoavviene i si-
nistro. Da quel momento, piit
che mai, it Family Banker con-
divide col cliente ogni fase del-
la questione, in tutti i suoj
aspelti, Tuite le comunicazioni
cheilcliente riceve da Mediola

num Assicurazioni, le riceve

d
portafoglio finanziario contiene, in media, rage 12 fondi sottostanti

dialtrettanti parmer). £, all'interno dei fondi Best Brands

cisonodueprincipahisoluzioni d'investimento:i fondidifondiconun
approceio gradualeal comparto azionario, eifondi di fondi che inve-
slono prevalentemente 'ms'peciﬁche arce geografiche (tra cuile Borse

MATTEQ BOSCO, PAGLO FEDERICH, ancheilsuo Family Banker. Ghe
ww::lndpu i:;rral_hd per 2 tenuto a conttrallare che tutti
italia di Abecde- Fidelity. gliindennizzi previsti dalla po-
"Wm m“"‘_“’ lizza siano richiesti e tutta Iz
:‘;‘:"m gestions documentazione presentata.
omwm S el 1548 el Perché, come dichiara Massi-
D i qualla che & 'st- Statl Unit 8 altha mo Grandis «i prodotti assicu-
teladi BmcaMcdl_olamun.-chevededa e’/ Absedein ¢l 1668 el resta rativi non sono complicati, ma
unIalaBgncaMedmlanum.oonlasu_aoa-_ Bssel Mansge: cel monda.In articolati, hanno tanti dettagli.
pacita di consulenza nei confronti del  freat a Ti cliente ha il diritto di averne
clienti attraverso i propri Family Banker,  yiig globale cha ha mantsauto nel proprio sotata, una descrizione e spiegazione
dall'altrole grandi Case digestione inter-  praia e risorss deit daparte di una specifica perso-
nazionali, che hanno dimostrata di avere otin oculats na -l suo Family Banker -, che
"know-how' e dimensioni tali da garantire Una ‘spirfi Aty & compelente in materiae usa
b risultati di eccellenzan. Lintera gamma  scozzese’nels un linguaggio comprensibile e
Best Brands Collection # attualmente sotitee non da addeti ai lavoris :

composta dafondidi oltre 25 prestigi i i i 00p A
h i, maggiedrendiment : w o e e
sposizione del cliente le loro differenti 0o, | Medi |
{ros Tk : (ognisingolo m«mmnmmng— wcgumlwrsm.:zﬂz mrmwm- acuradi RobertoScippa
Fivestiment Pros ettt i

wquatissi  per 20, Lar- P
titolo che scaglisma di faseire ailintamo G grandi sacield 2

i nostre soluzion fanaisse Pecoolé TRy

) esettoriali,

azionedil i Casedige-

stione interazionali, come Aberdeen, Fidelitye Goldman Sachs.

Iungo tenning con | nastrl clienti, una degfi

‘ca Madlolsnume.




