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Investire
oltre la crisi

na rotta che dalle ondate della crisi-economica e finanziaria

internazionale porta allosscenario che ci attende dopo la tempe-
sta. Per chi guarda alla gestione dei propri risparmi e investimenti in
maniera adeguata, vale a dire non navigando a vista senza chiedersi
quali siano le prospettive all'orizzonte, ma orientando la bussola per
seguire un percorso preciso, lungimirante nel tempo, e cercando di
anticipare le tappe che ci attendono, una rotta pub essere gia traccia-
ta: diversificate sempre gli investimenti in’ modo da- distribuirli su
risprse e settori diversi, per proteggersi dalle burrasche che si posso-
no abbattere da una parte o dall’altra.:

Benl reall al riparo dall'lnflazione

E mettem al riparo dai rischi di crescita dell'inflazione che seguira la
ripresa dell'economia nei prossimi anni, dopo la recessione el supe-
ramento della crisi internazionale. Come? Investendé non solo nei
mercati finanziari ma anche in beni reali, come immobili e aziende,
che risultano poco esposti evincolati all'andamento e agli strappi del-
l'inflazione. Primi tra tutti i beni immobiliari, che se sono di qualita
offrono rendimenti interessant, soffrono meno per le difficolta dei
mercati finanziari, e non si svalutano nel tempo. La diversificazione
delle soluzioni di investimenti di ogni singolo risparmiatore e cliente
# da sempre una delle principali linee guida che orientano l'attivita di
Banca Mediolanum, e dei suoi Family Banker, una strategia fonda-
mentale per gestire al meglio le risorse a disposizione, Per diversifica-
re & indispensabile distribuire gli investimenti fra soluzioni e beni
diversi, in modo da ridurre le mcugmte che si possono presentare
concentrando tutto il capitale su un'unica scelta o poche soluzioni.

Immobill e fondi Immobiliari

Partendo sempre dalle diverse tipologie d'investimento finanziario:
titoli azionari, obbligazionari, prodotti assicurativi e previdenziali,
che hanno caratteristiche, potenzialith e prospettive differenti, a
sgcanda del profilo del singolo investitore, della durata dell'investi-
mento, degli obiettivi di rendimento finale.

Molti economisti e analisti finanziari prevedono gia che la ripresa
economica che seguird e superera la crisi in corso portera anche
nuova inflazione, probabilmente con un aumento ct e del
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Conto corrente Freedom: 3% netto sulla liquidita oltre i 12mila euro

Un tasso da record

con Ia polizza Mediolanum Plus, glacenza remunerata e sempre disponibile

lano 1 numeri. Che per
quanto riguarda risparmi,
rendimenti, convenienza, sono
sempre la voce piit importante.

Lofferta pit.vantaggiosa del con-

to corrente Freedom di Banca
Mediolanum & innanzitutto il
tasso di remunerazione: 3%
netto, pari al 4,11% lordo
equivalente se riferito ad un
conto ‘corrente ordinario. E
questo grazie alla polizza Me-
diolanum Plus.di Mediola-
num Vita S.pA., che per-
mette di remunerare la li- §

‘bilita’di tutti § soldi in glacenza,
21 ey, PETCENTUALR, Sia nella cifra lor-

quiditd in glacenza che supera
una determinata soglia, attual-
mente paria12mila euro, mante-
nendo sempre la piena disponi-

senza vincoli. Un rendimento
che stacca nettamente quello
della media dei conti bancari or-
dinari disponibili sul mercato,
che a fatica superano il punto

da, e tanto piitin quella netta,
che & quella pii1 rilevante per-
ché indica ¢id che alla fine cisi
trova in tasca, B un'alta re-
munerazione che viene ag:
giotnata ogni trimestre; dopo
I'esordio del conto Freedom
nel marzo scorso, e la.sca-
denza del primo trimestre di

Global Banker, esperti
al fianco del cliente

Competenza al servizio di risparmiatori e investitori

Fon‘e preparazione professio-
nale, aggiornamento cont-
nuo, carriera e soddisfazioni che

crescono in linea ¢on i risultati

raggiunt, sono alcuni- degli
aspett principali che caratteriz-
zano l'attivith dei Family Banker
Mediolanum, gli oltre 5mila con-

sulenti finanziari che‘garantisco-

caro-vita e degli indici ad esso collegati, in tutto il monda. E proprio
per questo, oggi e nello scenario che abbiamo di fronte, diversificare
significa investire oltre che in soluzioni finanziarie ‘tradizionali, cali-
brate su misura per ognisingolo cliente, anche in soluzioni finanzia-
rie strettamente collegate alle condizioni dell'econamia reale, come

ad esempio I'inflazione, per grrivare ai beni reali, ad esempio immo-

bili di qualita, aziende di valore, che, quando I'economia riprendera
a ingranare una marcia dopo l'altra, sapranno bilanciare gli effetti al
rialzo che accompagneranno la ripresa e la nuova crescita. E questo
tipo di investimento pub essere a sua volta 'diversificaté’ ricotrendo
ai fondi immobiliari. Scelte e opportunita d'investimento vanno del
resto pianificate con un'ottica e un respiro di pit1 lungo periodo, oltre
la crisi, e oltre i riflessi che la seguiranno,

no un'  continua e per-

sonalizzata a ogni singolo cliente

della Banca, in tutta [talia.

Mentre le altre banche hanno
filiali e sportelli tradizionali, dove
la consulenza al cliente & ancora
in gran p,arte standardizzata,
oppure il servizio viene fornito
attraverso ‘piattaforme online,
dove il contatto personale e

diretto & del tutto inesistente, il -

iamﬂy Bariker rappresenta il ful-
cro el'anello di congiunzione tra

clienti-in ogni parte del Paese.
Dalle grandi citta ai piccoli centri
di provincia. In questo modo
ogni- cliente pud contattare il
Banking center o utilizzare tele-
fono, Internet e Tv digitale per
svolgere le operazioni bancarie
pilt comuni, e si rivolge diretta-

Fbrle preparazione profes-
sionale,  aggiornamento
continuo, carriera e soddisfa-
zioni che cresceno in linea con
i risultati raggiunti, sono alcuni
degli aspetti principali che ca-
ratterizzano l'attivita dej Fami-
ly Banker Mediolanum, gli oltre
Smila consulenti finanziari che -
garantiscono  un'assistenza
continua e personalizzata a
ogni singolo cliente della Ban-
ca, in tutta [talia.

Mentre le altre banche hanno

filiali e sportelli tradizionali, do-
ve la consulenza al cliente & an-
cora in gran parte standardiz-
zata, oppure il servizio viene
fornito_attraverso piattaforme
online, dove il contatto perso-
nale e diretto & del tutto inesi-
stente, il Family Banker rappre-
senta il fulcro e I'anello di con-
giunzione tra Banca Mediola-
num e tutti i suoi client in ogni
parte del Paese. Dalle grandi
cittd ai piccoli centri di provin-
cia. In questo modo ogni clien-
te pud contattare il Banking

center o ufilizzare telefono, In-
ternet e Tv digitale per svalgere
le operazioni bancarie pii co-
muni, e si rivolge direttamente
al proprio Family Banker di fi-
ducia per assistenza e consu-
lenza personalizzata per quan-
to riguarda risparmio, previ-
denza, coperture assicurative e
investimenti. Il Family Banker
opera all'interno di un sistema
meritocratico, reale, stabilito
sul campo, nell'attivita di tutd i
giorni, Per cui ogni singolo pro-
fessionista ha Ia’ possibilita di

Lintervento di Walter Ottolenghi*

| “mattone_’? in Portafoglio

Diversificare gli investimenti anche nell ‘immobiliare

far crescere la propria clientela
di riferimento, e di fare una car-
riera che si sviluppa in tappe, li-
velli e percorsi diversi, a secon-

da delle singole propensioni e
degli obiettivi personali.

1l percorso professionale del
Family Banker a un certo punto
si trova Infatti come davanti a
un bivio: pubd scegliere di intra-
prendere la carriera di manager
e supervisore territoriale, ge-

- stendo e coordinandoe i consu-

lenti finanziari nelle rispettive
aree di competenza, oppure

passa al livello e alla qualifica di
Global Banker, dedicandosi alla
consulenza' di un numero di
clienti ancora pit ampio, e a
maggiori patrimoni finanziari
gestitl,

«Per un Famnily Banker passare
al ruolo di Global Banker rap-
presenta I'opportunita di cre-
scere ulteriormente nella pro-
pria attivitd, e difar crescere an-
cora le proprie soddisfazioni e i
propri risultati» osserva Franco
Delle Chiaie, responsabile e co-
ordinatore nazionale dei Global
Banker Mediolanum, «una sfi-
da che invito tutti a cogliere, da-
to che Banca Mediolanum met-
te a disposizione dei propri
professionisti tutti ghi strumenti
necessarl per continuare a svi-
luppare la propria attivita, dal-
I'aggiomamento continuo alla
formazione  specializzatan.
Sempre nel segno di un servizio
di qualith e fiducia rivolto alla

.clientela.

*amministratore delegato
di Mediolanum Gestione Fondi

mente al proprio
Family Banker di
fiducia per assi-
stenza e consulen-
za personalizzata
per quanto riguar-
da rigparmio, pre-
videnza, copertu-
re. assicurative e
investimenti, I
Family  Banker
opera all'interno

Consulenza permnale con i Global Banker un sistema meri-
Banca Mediglanum @ tutti i suoi-

tocraticd, reale, stabilito sul
campo, nell'attivita di tutti i gior-
ni. Per cui ogni singolo professio-
nista ha la possibilita di far cre-

scere la propria clientela di riferi- |

mento, e di fare una carriera che
si sviluppa in tappe, livelli e per-
corsi diversi, a seconda delle sin-
gole propensionie degli obiettivi
personali.

Il percorso professionale del
Family Banker a un certo punto
si trova infatti come davanti a un
bivio: pud scegliere di intrapren-
dere la carriera di manager e
supervisore territoriale, gesten-
do e coordinando i consulenti
finanziari nelle rispettive aree di
competenza, oppure passa al
livello e alla qualifica di Global
Banker, dedicandosi alla consu-
lenza di un numero di client
ancora pilt ampio, e a maggiori
patrimoni finanziari gestiti. «Per
un Family Banker passare al
ruolo. di Global Banker rappre-
senta I'opportunita di crescere
ulteriormente nella propria atti-
vita, e di far crescere ancora le
proprie soddisfazioni e i propri
risultati» osserva Franco Delle
Chiaie, responsabile e coordina-
tore nazionale dei Global Banker
Mediolanum, «una sfida che
invito tutti a cogliere, dato che
Banca Mediolanum mette a
disposizione dei propri profes-
sionisti tutt] gli strumenti neces-
sari per continuare a sviluppare
la propria attivitd, dall'aggiorna-
mento continuo alla formazione
specializzatas. Sempre nel segno
di un servizio di qualita e fiducia
rivolto alla clientela.

Informazione pubblicitaria

operativita a fine giugno, il tasso
del 3% netto resta ora conferma-
to e invariato anche per i prossi-
mi3 mesi, fino alla fine di settem-
bre. Una conferma, sostanziale e
sostanziosa, che indica soprat-
tutto una cosa: il 3% netto non &
un'offerta promozionale, né una
condizione riservata ai nuovi
clienti. Ma rappresenta la prova
concreta e tangibile della logica e
della filosofia di offerta che stan-
no allabase del conto Freedom:; il

tasso di remunerazione viene ag-
giornato ogni tre mesi, e comuni-
cato in. anticipo, proprio con
l'obiettivo ‘di mettere. sempre a
disposizione le migliori condizio-
ni possibili tra quelle disponibili
sul mercato, senza che il cliente
debba andarle a cercare e inse-
guire tra le varie offerte del mo-
mento, Un tasso d'interesse fisso
e invariabile non permette que-
sto adeguamento e questa flessi-
bilita, Lunicita di questa soluzio-
ne di risparmio; innovativae van-
taggiosa, & rafforzata anche dal
fatto che Freedom & un conto
corrente completo, con tutte le
funzioni ¢ operazioni di un conto
tradizionale. Costo del conto cor-
Tente: zero, con una giacenza me-
dia pari a 12mila euro o con un
patrimonio gestito olire i 30mila
euro, Negli altri casi: solo 5 euro al
mese, Principali operazioni ban-
carie, come prelievi Bancomat,
bonifici, Rid, pagamento utenze:
gratuite. Disponibilita delle Free-

i -tasso
natto 3%

| lordo 4,11%

domCard, carte di credito e Ban-
comat; e la possibilita di persona-
lizzarle con la foto del titolare per
una maggiore sicurezza, oltre a
ricevere Sms di avviso gratuiti do-
po ogni operazione bancaria ef-
fettuata. E con Freedom il titolare
ha sempre la piena disponibilita
di tutti i soldi versati, fino all'ulti-
mo centesimo e senza nessun
vincolo (a differenza di un conto
di deposito, ad esempio, che pro-
pone interessi convenienti ma
vincolando il capitale), La totale
trasparenza € condizioni pili fa-
vorevoli sono anche garantite
nell'operativita bancaria e nella
modalita di accredito degli inte-
ressi: mentre con gli altd conti
correnti sul mercato la disponibi-
lita effettiva degli interessi matu-
rati si realizza dopo mesi o alla fi-
ne dell'anno, con Freedom il
cliente ha{ propri interessi matu-
rati che vengono aggiorati gior-
10 per giorno, e sono immediata-
mente disponibili,
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Questa & una pagina di informazione
azlondele il cul contenulo
nen rappresanta una forma di consulenza
né un suggerimento per Investiment!-




