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Davant1 anoi dodici mesi cruciali per trasformare le difficolta della crisi in opportunita da cogliere

Investimenti, un anno da non perdere

Come onentars: nelle scelte? In base ai propri obiettivi, e sempre con l’ass:stenza di un Family Banker

FreedomCard,

la convenienza in tasca
Nuoveo conto corrente (tasso netto 3%),

n anno di svolta, un anno

da non perdere, Dopo che
il sistema economico interna-
zionalé ha iniziato a generare i
propiianticorpi per guarire dal-
la crisi, come il cala del costo
delle materie prime, del petro-
lio & dei tassi d'in edopa

rente che sia il pitt remunerato
possibile, oppure in‘Pronti con-
tro termine, fondi monetari, o

anche in titoli obbligazionari -

ma che . siano indicizzati,
seguendo I'andamento dei tassi
d'interesse, e meglio ancora se
I'indi ¢ anziché annua-

, 1"massicci interventi di Stati,
governi e Banche centrali a
sostegno dell'econoinia e dei
mercati, ora si iniziano a intra-
vedere i primi segnali di ripresa.
11 2009 sara con ogni probabili-
t ancora un anno non facile, gli
effetti della crisi seguiranno
I'onda lunga dei consumi e del

sistema produttivo, mentre i

mercati finanziari anticipano
sempre l'andamento dell'eco-
nomia reale, ma la svolta appa-
e ap'nriuonte. e proprio per
questo, in tema di investimenti
e scelte finanziarie, & un anno
da non perdere. £ un anno
adatto per cogliere le tante
opportunita che questa crisi ha
generato. 'La Banca Mondiale e
la Banca Centrale Europea han-
no previsto una sostanziosa
inversione di tendenza a partire
dal 2010, il Fondo Monetario
Intemazionale prevede la ripre-
sa a partire dalla meta del pros-
simo anno, la Federal Reserve
americana ha annunciato che
la ripresa dovrebbe gia avvenire
per la fine di questanno o al
massimo nei primissimi mesi
del prossimo. Tutte analisi e
indicazioni che; da qui ai pros-
simi 12 mesi, fanne partire la
nuova fase di rilancio e di cre-
scita. B proprio per questo, le
scelte finanziarie che verranno
prese da qui al prossimo anno
appaiono al -tempo stesso
“importanti e dalle potenzialita
vantaggiose. In base a queste
previsioni e a questi seenari, un
risparmiatore come dovrebbe
muoversi? Che cosa dovrebbe
fare? Innanzitutto analizzare le
proprie necessita future per sta-
‘bilire la giusta ‘Time Allacation’
per i propri investimenti. Per
chi ritiene-di dover puntare su
soluzioni a rendimento fisso,
bisogna considerare che un
nuiovo slancio dell'economia e
dei consumi portera con sé una
ripresa dell'inflazione e dei tas-
si d'interesse, oggi ai minimi
storici, per cui in questo caso &
importante favorire strumentia
tasso variabile, che ottengano
Iincremento dell'interesse a
mano a mano che questo varie-
ra sui mercati, anche se cib non
avverra subito entro I'estate ma
con ogni probabilita nel corso
dellautunno o I'anno prossi-
mo, Alcune previsioni indicano
git, ad esempio, che I'Buribor
trimestrale, il tasso che & alla
base degli indici di riferimento
della Banca Centrale Europea,
dovrebbe salire dall'1,40 circa,
di questo periodo, al 2,10 nei
prossimi 12 mesi, per un incre-
mento che potrebbe anche
proseguire. E questa tendenza
al rialzo rignarderebbe nonselo
I'Euribor trimestrale, che & uin
tasso a breve, ma anche i tassi a
medio e lungo termine. Per
questo, un risparmiatore che
punta a un rendimento fisso,
nel breve e:medio periodo, pud
destinare le proprie risorse
finanziarie o in un conto cor-

le & semestrale o trimestrale,

perché si adegua piu rapida- .

mente alla variazione dei tassi.
E se invece guardiamo al merca-

crescua e dell" espansmnc di
Paesi come Brasile, Russia,
India, Cina (BRIC) che insieme
contano miliardi di cittadini e
consuimatori. Dopo questi ulti-
mi anni in cui i mercati finan-
ziari hanno dato soprattutto
dispiaceri, le prospettive sono
quindi quelle di uma. nuova
fase di rilancio per il prossimo
futuro.

Per chi ha l'opportunita di

Le decisioni su risparmi e investimenti
che verranno prese da qui al prossirno anno
appaiono al tempo stesso importanti e daile

potenzialita vantaggiose

to aziopario? Va sempre tenuto
presente che. l'investimento
azionario, perché sia ottimizza-
to e al riparo dalle fasi congiun-
turali, va considerato. come un
investimento di lungo termine,
esattamente come  linvesti-
mento immobiliare. Nei-prossi-
mi 10 anni, come prevedono la
Banca Mondiale, il -Fondo
Monetario  Infernazionale, la
Federal Reserve americana, la
Banca d'Italia, insiemne ai princi-
pali istituti di ricerca economi-
ca, si assisterd a un notevole svi-
luppo tecnologico e dell'econo-
mia, anche per effetto della

invéstire nel lungo termine,
per soddisfare bisogni e obiet-
tivi nel lungo periodo, per
creare:un ‘capitale, per farsi
una pensione, quello che ci
attendé nei prossimi anni ha
tutte le carte in regola per esse:
re un periodo favorevole,
Naturalmente { mercati conti-
nueranno ad essere ‘volatili}
difficile dire se i minimi dello
scorso marzo, dai quali i mer-

cati_hanno gia fatto regtstrare"

un rialzo del 30%, sono minimi
che nbn verranno piis raggiun-
ii, perché non si esce dalla crisi
con un colpo di bacchetta

magica. Ci saranno altre nmme
negative, ci sara volatilita, ci
sard qualche delusione, ma la
tendenza di fondo & di una pro-
gressiva svolta verso un rilan-
cio. I modo pilt adeguato per
approfittare della situazione
quindi: 1) diversificare i propri
investimenti azionari un po’ in
tutto il mondo ¢ in tutte le eco-
nomie; non solo I'ltalia, non
solo 1'Europa, non solo

I'America, ma anche la Cina, .

I'India, in modo da diversifica-

re nell'economia mondiale. E, .

altrettanto importante, il punto

~ 2) entrare in questi mercati gra-

dualmente, in mode da appro-
fittare di questa volatilita per
ottenere nel tempo una media
vantaggiosa dei prezzi azionati
di acquisto, e quindi avere un
valore medio che sia vicino ai
punti piu bassi, come avviene
quando si-investe sui mercati
sistematicamente, Ma soprat-
tutto, ein ogni caso, non fare da
s€, ma fare scelte, calcolj e ana-
lisi, prospettive, con l'assisten-

'za di un Family Banker

Mediolanum, un professioni-
sta specializzato in soluzioni di

risparmio e investimenti, in.

base al proprio profilo di inve-
stitore e ai propri obiettivi.

. Mediolanum

e nuova gamma di carte di credito

uovo conto corrente, che

fa rendere di pit1 i propri
risparmi, /e nuova gamma di
carte di pagamento e credito,
su‘misura per ogni tipo di esi-
genze e di portafoglio. Banca
realizza
continua “inriovazio-
ne e sviluppo dei
servizi . bancari,
per soddisfare le ’
necessita e le
.aspettative  di
ogni cliente, e lo
ha dimostrato per
'ennesima  volta
con' il lancio di
Mediolanum Freedom, il
conto . bancario innovativo
che, unico in lialia, unisce a
tutte le funzioni e operazioni
tradizionali di conto corrente
un'alta remunerazione del
capitale in giacenza oltre una
certa soglia (attualmente fissa-

Giro d'ltalia, la Banca & sponsor della Maglia Verde per il settimo anno

Arrivare al traguardo con i clienti
Gare, incontri con i mmpmm, appuniamenti esclusivi: tanti eventi per la clientela

n Giro di event, di emozio-
ni, di opportunita esclusi-
ve. Di ocoasioni per vivere il
rapporto con la propria banca,

e con i suoi professionisti, . §

anche all'interno di una grande
manifestazione sportiva, e
popolare, che coinvolge e uniz
sce I'ltalia, da Bressanone a
Benevento, dalle Alpi al Vesuvio.
Sabato 9 maggio, dal Lido di
Venezia, parte la 92esima edi-
zione del Giro d'talia di cicli-
smao (che quest’anno festeggia il
centenario, dalla prima edizio-
ne del 1909), e che si conclude-
ra ‘domenica 31 al traguardo
finale di Roma. Nel-mezzo, tre
settimane fitte e intense di gare,
scalate, corse a cronomeo e
tappe di montagna. E, per i
clienti Mediolanum, anche di
iniziative speciali, serate a inviti,
incontri e percorsi di gara in
bicicletta con Francesco Moser,

Gianni Motta e Maurizio
Fondriest, campioni che hanno
fatto grande il ciclismo italiano
e testimonial della Banca per
futta la durata della manifesta-
zione. Per il settimo anno con-
secutivo Banca Mediolanum &
sponsor della Maglia Verde, la
maglia che dal 1974 indossa il
ciclista che durante il Giro tota-
lizza pit1 punti nelle tappe in
salita e si aggiudica il Gran
Premio della Montagna. Una
scelta non casuale. Questa

esserci, a non farsi sfuggme
nuova tappa, un nuovo

e mam e saloni per conferen-
-Day, oltm ﬂlle mfnrmazlom

sponsorizzazione rappresenta
una sorta di metafora: anche
negli investimenti, come per
vincere la Maglia Verde, conta il
risultato sul lungo periodo, non
gli exploit momentanei, seguiti
magari da tracolli a picco. La
‘corsa), anche quella per gestire
al meglio i propri capitali, va
programmata, e va continuata
anche quando non si sta como-
damente pedalando in pianura,
ma si sta arrancando in un trat-
to tutto in salita. Come quello
che stiamo attraversando in
questo periodo sui anercat
finanziari. Prima di una nuova
vetta, di un nuovo traguardo.
«Per Banca Mediolanum il Giro
d'ltalia & I'occasione per coin-
volgere i nostri clienti in un
grande e avvincente contesto
sportivo, e per incontrare il
pubblico che segue la manife-
stazione» sottolinea Gianni
Rovelli, responsabile Marketing
Comunicazione e Canali di
Mediolanum, «oltre alla visibili-
ta della nostra sponsorizzazio-
ne collegata all'evento. In pii,
ogni anno il Giro cambia per-
OIS, tappe e citta atiraversate,
un modo per percorrete il Paese
in maniera diversa, e cosi i
Family Banker possono invitare
i nostri fiént alle iniziative che
organizziamo a seconda delle

localita interessates. E gli
appuntamenti dedicati alla
clientela, nei giorni di gara, spa-
Ziano per tutta la giornata. Alla
partenza e all'arrivo di ogni tap-
pa sono presenti aree riservate,
dove gli ospiti possono ritirare
gadget e materiale informativo,
partecipare aun concorso a pre-
mi, incontrare i protagonisti del-
la corsa. Alcuni appassionati
hanno poi la possibilita di segui-
Te tutta la gara ‘'dal vivo', a bordo
di auto che seguono il gruppo
dei corridori, mentre altri,
indossata la Maglia Verde degli
scalatori e anticipando l'arrivo
degli atleti, salgono in sella alla
bicicletta e percorrono, insieme
a Moser, Motta o Fondriest, un
tratto del percorso fino a tagliare
il traguardo di tappa. «Alla sera &
il momento del Mediolanum
Party» aggiunge Rovelli, ¢sono in
programma 15 serate a inviti, in
altrettante localita diverse lungo
il percorso, da Padova a Torino,
da Firenze a Napoli, a ognuna
delle quali parteciperanno 250
persone tra nostri clienti e loro
ospiti. In sostanza, anche per
questo Giro d'ltalia abbiamo
allestito una grande organizza-
zione e opportuniti esclusive
perla nostra clientelar. Novita di
quest'anno: tre eventi, in occa-
sione di altrettante tappe, saran-
no dedicati ai clienti di
Mediolanum Private Banking,

tasso
netto 3%
lordo 4,11%

ta a 12mila euro). Con un ren-
dimento garantito trimestral-
mente, che fino"a giugno 2009
sari del 3% netto (equivalente
al 4,11% lordo, se riferito a un
conto corrente ordinario). Ein
collegamento con il nuo-
vo conto corrente,
Mediolanum ha
. ulteriormente
b ampliato e svi-
b luppato la pro-
| pria offerta di
strumenti. ~ di
pagamento e cre-
dito, che ora va dal-.
la FreedomCard

Advanced multifunzione, alla
versione ‘base), alle carte pre-
pagate. Sempre con il vantag-
gio di effettuare tutti i prelievi
gratuiti e con la massima
garanzia di sicurezza per i pro-
pri pagamenti, attraverso gli
‘Alert’ via Sms trasmessi a ogni
operazione, e i servizi di sicu-
rezza per le transazioni online,
in collaborazione con CartaSi.
FreedomCard Advanced & la
carta completa che compren-
de tutte le principali funzioni
di pagaments, Bancomat,

-Pagobancomat, carta di credi-

to, funzione Revolving (rateiz-
zazione dei pagamenti), insie-
me a funzioni piu evolute
come |'Easy credit (anticipo
contante dal conto, gon adde-
bito arate) e Salta la rata (posti-
cipo rata del servizio
Revolving). 1l tutto a un canone
annuale di 30 euro, in pratica,
quello che in genere & il costo
di una carta con sola funzione
di credito. Freedom(}aﬂ!
Advanced, come la precedente
Riflex, ha la possibilita di esse-
re personalizzata con la foto
del titolare, ed & disponibile in
3 colori: blu, rosa e argento, La
versione dedicata alla clientela
con le maggiori disponibilita di
spesa & la FreedomCard Gold,
con canone e plafond pitialti, e
altri servizi esclusivi, Ma la pil1
grande novita & rappresentata
dalla nuova Mediolanum
FreedomCard, la versione
base, molts conveniente e
semplice da utilizzare: & un
Bancomat ‘evoluto, che, con
un canene annuale di soli 10
euro, consente prelievi e paga-
menti presso Bancomat e Pos,
con in pilt una linea di credito
mensile fino a 500 euro. Una
Card rivolta ad esempio ai
clienti che usano pii1 spesso il
Bancomat e meno di frequente
la carta di credito, come avvie-
ne del resto per gran parte del-
la clientela.

Selezione e Reclutamento
tel. 840-700-700 |
| www.familybanker.it .
‘_ " Notize Mediolanim |

a cura di Roberto Scippa |
[ roberto. sclppa@mediolanum it 1

I Qm- ;unapaﬂna i informazione |
anendale il cul contenuto |
non npwe*ma una forma di consulenza I

né un suggerimento per lnvestiment! |



