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0 anno di svolta, un anno

da non perdere. Dopo che
il sisterma economico interna-
zionale ha iniziato a generare |
propri anticorpi per . guarire
dallaenisi, come il calo del costo
delle materie prime, del petrolio
e doi tassi d'interesse, ¢ dopo |
massicel intervent di Stati, go-
verni & Banche centrali a soste-
gno delleconomia e dei mer-
cati, ora si infziano 2 intravedere
i primi segnali di ripresa. 11 2009
sard con ogni probabilith ancora
un anno non facile, gli efferi
della crisi seguiranno londs
lunga dei consumi e del sistema
produttivo, mentre 1 mercat fi-
nangiari anticipano sempre ['an-
damento dell'economia reale,
ma la svolia appare all'oriz-
zonte, & Propro per questo, in
temia di investiment] e s¢elte fi-
nanzjarie, & un anno da non
perdere. E un anno adano per
cogliere le tante opportunitd che

questa crisi ha generato.

La Banca Mondiale e la Banca
Centrale Europea hanno previ-
sto una sostanziosa inversione
di tendenza a partire daf 2010, il

prossime  anno appaiono al
tempo stesso importanti e dalle
potenzialits vantaggiose.

In base a queste prevision e a
questi scenari, un risparmiatore

1 mercati finanziari
anticipano sempre I'andamento
- dell'economia reale

Fondo Monetario Interazionale
prevede la ripresa a partire dalla
met2 del prossimo anno, la Fe-
deral Reserve americana ha an-
nunciato che la ripresa do-
vrebbe gia avvenire per la fine
di quest'anno o al massima nel
primissimi mesi del prossimo,
Tutte analisi e indicazioni che,
da qui ai prossimi 12 mesi,
fanno partire la nuova fase di
rifancio e di crescita. B proprio
per questo, le scelte finanziarte
che verranno prese da qui al

come doveebbe muoversi? Che
cowa dovrebbe fare? Innanzitut-
to analizzare le proprie necessi-
tt future per stabilire la giusea
‘Time Allocation’ per i propri
investimenti. Per chi ritiene di
dover puntare su soluzioni a ren-
dimento fisso, bisogna consi-
derare che un nuove slancic del-
Teconomia e dei consumi porterd
con s una ripresa dell'inflazio-
ne e dei tassi d'interesse, oggi ai
minimi storici, per cul in questa
caso & importante favorire stru-

menti & tasso variabile, che ot~
tengano l'incremento dell'inte-
resse 2 mano 2 mano che que-
sto variera sul mercatl, anche se
cid non avverrd subito entro
I'estate ma con ogni probabilita
nel corso dell'autunnc o 'anno
prossimo. Alcune previsioni in-
dicano gia, ad esempio, che
I'Buribor trimestrale, il tasso che
 alla base degli indici di riferi-
mento della Banca Centrale Eu-
ropea, doveebbe salire dall'l, 40
circa, di questo periodo, al 2,10
nei prossimi 12 mesi, per un in-
ereémento che potrebbe anche
proseguire. E questa tendenza al
ralzo riguarderchbe -non solo
I'Euribor trimestrale, che & un tas-
so a breve, ma anche i 1assi a
medio e lungo termine. Per que-
sto, un risparmiatore che punta
a un rendimento fisso, nel bre-
ve e medio perodo, pud desti-
nare le proprie risorse finanzia-
rie o in un conto commente che sia

NFORMAZIONE PUBBLICITARIA

il pids remunerato possibile, op-
pure in Pronti contro termine, fon-
di monetari, o anche in titoli ob-
bligazionari ma che siano indi-
cizzati, seguendo andamento

Dopo quest ultimi annl in cui i
mercati finanziar hinno dato
soprattutto dispiacerd, le pro-
spettive sono quindi quelle di
una nuova fase di rilancio per il

Le decisioni su risparmi e
investimenti che verranno prese
da qui al prossimo anno appaiono
al tempo stesso importanti
e dalle potenzialita vantaggiose

del tasst dlinteresse, e meglio
ancora se l'indicizzazione anziché
annuale & semestrale o trimestrale,
perehé i adegua pity rapida-
mente alla variazione dei tassi,
E:se invece guardiamo al mer-
cato azionario? Va sempre te-
nuto presente che Finvestimento
azionario, perché sia ottimizzato
e al riparo dalle fasi congiunt-
rali, va considerato come un in-
vestimento di lungo termine,
esattamente come linvestimento
immobiliare. Nei prosgimi 10
annl, come prevedono la Banca
Mondiale, if Fendo Monetario
Internazionale, la Federal Re-
serve americana, la Banca d'lta-
lia, insteme ai principali istituti
di ricerca economica, si assisterd

a un notevole sviluppo teciio-
logico e dell'economia, anche
per effetto della crescita e
dell'espansione di Paesi come
Brasile, Russia, India, Cina
(BRIC) che insieme contano mi-
liardi di cintadini & consumaiori,

prossimo futuro.

Per chi ha l'opportunita di inve-
stire nel lungo termine, per sod-
disfare bisogni e obiettivi nel
lungo periodo, per creare un
capitale, per farsi una pensione,
quello che cf attende nei pros-
simi anni ha tutte le carte in
regola per essere un periodo
favorevole. Naturalmente i mer-
cati continueranno ad essere
‘volatll', difficile dire s¢ | minimi
dello scorso marzo, dai quali |
mercati hanno gid fatto regi-
strare un rialzo del 30%, sono
minimi che non verranno pid
raggiunt, perché non si esce
dalia crisi con un_colpo di bac-
cherta magica, Ci saranno altre
notizie negative, ci sard volati-
lita, <l sara qualche delusions,
‘ma la tendenza di fondo & di
una progressiva svolta verso un
silancio. I modo piu adeguato
per approfittare della situazione
& quindi: 1} diversificare § propri
investiment| azionari un po" in
wtto il mondo e in tutte le eco-
nomie; non solo ['alia, non
solo [Buropa, non solo I'Ame-
rica, ma anche la Cina, 'lndia,
in modo da diversificare nel-
l'economia mondiale. E, altret-
tanto importante, il punte 2)
entrare in questi mercati gra-
dualmente, in medo da appro-
fittare di questa volatilith per ot~
tenere -nel tempe una-media
vantaggiosa del prezzi azionar
di acquisto, £ quindi avere un
valore medio che sia vicino al
punt pio bassi, come avviens
quando si investe sul mercati
sistematicamente

Ma soprattutto, ¢ in.ogni caso,
non fare da sé, ma fare scelte,
calcoli ¢ analisi, prospettive, con
l'assistenza di un Family Ban-
ker Mediolanum, un professio-
nista specializzato in soluzioni
di risparmio ¢ investimenti, in
base al proprio profilo di inve-
stitore ¢ ai propri obietiivi,

Appuntamento
con eventi
e iniziative
in tutta Italia

utti ai nastri di partenza.

Pronti a esserci, 3 non farsi
sfuggire l'occasione, a pareci-
pare. Per una nuova tappa, un
nuovo appuntamente con il
prassimo Open-Day, la giomata
in cui I clientela ‘della Banca
ma anche Wit i risparmiaton e
investitorl interessati @ saperne
di pit hanno la possibiliaa di
sviluppare la propiia culun fi-
nanziaria di base, approfondire
le conoscenze sulle soluzioni e
opportunitd di rsparmio e in-
vestimento, all'lnterne di evenri
& incontri apenti al pubblico.
Sabaro 9 maggio, in concomi-
tanza con l'avvio del Giro d'la-
lia di ciclismo a cui Mediclanum
prende parte con attivith e Ini-
siative rivolte ai propri clienti
¢ come sponsor della Magha

Una figura unica nel panorama bancario italiano, in grado di raggiungere risultati straordinari

Family Banker, professionalita vincente

uella del Family Banker &

una professione unica nel
panorama bancado italiano. 1
modello e Vorganizzazione di
Banca Mediolanum consentono &
chi ha le caratteristiche ottime
soddisfazioni economiche e di
carriera, €'i nsultati finanziar
oftenuti, anche in un periodo non
facile come quello che stiamo
auraversando rappresentano la
migliore ‘cartina di torasole', la
migliore prova finalé del funzio-
namento ¢ dell'efficienza di un
modello bancario e di un‘attivita
professionale.
Mentre nutee le alire banche han-
no filiali e spartelli tradizionali,
dove I'assistenza e Ia consulenza
personale al cliente sono ancora
standardizzate e superficiali, op-
pure il servizio viene fornito at-
traverso piatiaforme online, dove
il contato dirento & del wito ine-
sistente, il Family Banker rap-
preeenla il fulco e Vanello di can-

Verde, & in f un
Open-Day presso turd | Family
Banker Office e in cenlingia di
altre location, come teatri € salo-
ni per conferenze, in tutta Italia
E anche all'Open-Day, olire alle
informazioni su servizi finanziarl
e soluzion| d'investimento, si
respirerd 'atmosfera del Giro,
con la disiribuzione di gadget &
1a possibilita di pantecipare aun
CONCOrS0 @ premi

2 tra Banca

e i i suoi clienti in ogni parte
d'ltalia, dalle grandi citd ai plecoli
centri di provincia. In questo
modo ogni cliente pud contatta-
re il Banking center o utilizzane
telefono, Interet e Ty digialke per
svolgere l¢ operazioni bancane
pits comun, ¢ $i rivolge diretta-
mente al proprio Family Banker
di fiducia per assistenza e consu-
lenza personalizzata per quanto

riguarda risparmio, investimen-
ti, previdenza ¢, coperture assi-
curative

In sostanza, unz Banca «costruita
awornos al clienre, come dice
anche lo slogan di comunica-
zione, 1l Family Banker opera
all'interno di un sistema merito-
cratico, redle, stabilito sul campo
e hala possibiliaa di far crescere
la propria clientela di riferimen-
1o, ¢ di fare una carriera che si
sviluppa in tappe, livelli & per-

corsi diversi, a seconda delle
singole propensioni e degli objet:
tivi persenali.

Proprio perché quella del Family
Banker ¢ una figum contrle ¢

strategica nel model-
1o di funzionamento
e nell'witivi di Me-
diolanum, tutte le
scelte, iniziative &
azioni della Banca
vengono Tntaprese
in mado che il clien-
te sia sempre al cen-
o del servizio, e il
Farnily Banker possa
lavorare al meglio nel

Farmily Banker Mediofanum,
consulenza a ogni cliente

teniamo sempre 2 riferimentd la
cosiddetta ‘regola del tre si': ogni
decisione, ogni scelta, ogni solu-
zione viene presa sola se corri-
sponde all'interesse del cliente,
dellazienda e del Family Banker,
deve soddisfare una tipla rispo-
sta affermativa-, Tutto questo,
sottolinea Lasciarrea, «a la diffe-
renzas, La differenza rspetto al
résto dello scenario bancario ‘&
finanziario italiano. Una diffe-

suo  fondamentale

rapporto con il cliente. Tutta
I'azienda, turta la macchina ope-
rativa della Banca, & al skrvizio del
Family Banker e della sua autivi-
ta sivola al clientes osserva Guido

Lasciarrea, che ha iniziato la
propria carriera professionale
proprio come Family Banker e
oggi & Halian Network Manager di
Banca Mediolanum, sion a caso

renza testimoniata, & che si misura
anche, dai risultati: per tutti que-
stiultiri 15 mesi, da gennaio 2008
a oggi, di crisi e forti difficalia per
le economie e | mercati inanziari
di o 4 mondo, la raccola finan-
zfaria del panorama bancario
iraliano & stata negativa, mentre

«Per a::eder%\la prn[essinned: Fai
cerchiama principalmente due tipolog

spiega Oliviero Giovita, responsabile del progetto
Recruitment & En‘puwermml per I'halia:: m‘hi ha

“«Ecco chi stlamd cercando»

Bankef f:

+ miche ch

i
soano nél rammu gesuwiﬁ pmpnh Iaioia da i

+ svolgere, diventare imprenditore. di
quello che noi chiamiamo ‘il direttore
delterzomillennio’, ottenere soddisfazioni econo-:

i banca

* gia maturato una solida e
nel settore bancario e

arrivando:a ri-

coprire il ruola di direttare. difiliale o spedializzato
nella gestione titoli, e chi svalge un lavoro dipen-
dente anche in un altro settore, diplomato o lau-
reato, di €1a compresa tra i 25 e { 40 annl, e haun

con | risultatis. Servono poi:

e talento, spirito imprenditoriale,.
attitudine al lavoro di squadra, ¢apacits di rela-
zlone: «/l nostro professionista deve essere moho
qualificaton rileva Glovita, enoi abblamolmem,
le r[sum; il knaw-how, perfar uphﬂera i l.alendl

Banca Mediol ha sempre
fano registrare un andamento in
neita controtendenza, e ha sem-
pre raggiunto, mese dopo mese,
una raccolta finanziaria positiva.
Un risulato straordinario reso
possibile dalla bravura degli
womini, con i Family Banker in
prima fila, ¢ dalla. capacitd di
Mediolanum di selezionarli, for-
marli ¢ fari crescere al meglio. Per
ratti questi motivi, per la grande
capacita di acquisire nuovi clienti,
Fattivitd di reclutamento da pane
di Mediclanum non si fermta mai
& le porte sono sempre apene a
chi & in grado di ponare il propric
wvalide contributo.

Davanti a noi dodici mesi cruciali per trasformare le difficolta della crisi in opportunita da cogliere in tempo

Investimenti, un anno da non perdere

Come orientarsi nelle scelte? In base ai propri obiettivi, e sempre con I'assistenza di un Family Banker

FreedomCard,

la convenienza

' si porta

in tasca

Insieme al nuovo conto corrente
(tasso netto 3%), una nuova
gamma di carte di credito

uove conto comente, che fa

rendere di pit i propri ri-
sparmi, & nuova gamma di carne
di pagamento e credito, su mi-
sura per ogni tipa di esigenze e
di portaloglio. Banca Mediola-
num realizza continua innova-
zione ¢ sviluppo dei servizi ban-
carl, per soddisfare e necessita
le aspemative di ogni cliente, & lo
ha dimostrato per l'ennesima
volta con il lancio di Me-
diolanum Freedom, il
conto bancario in-
novativo che, uni-
cu in [talia, uni-
sce a tutte le
funzioni e ope-
razioni tradizio-
nali di conto
corrente un‘alta
remunerazione del
capitale in giacenza
oltre una certa soglia

(anvalmente fissata a 12mila

eurs). Con un rendimento ga-
rantite timesiralmente, che fino
 giugno 2009 sard del 3% nelto
{equivalente a] 4,11% lordo, se

tasso
netto 3%
lordo 4,11%

(anticipo contante dal conto, con
addebito a rats) e Salta la rata (po-
sticipo rata del servizio Revol-
ving). 1l tutto a un canone an-
nuale di 30 euro, in pratica, quel-
lo che in genere & il costo di una
carta con sola funzione di credi-
t0. FreedomCard Advanced, come
la precedente Riflex, ha la possi-
bilita di " essere: personalizzata
con la foto del titolare, ed &
disponibile in 3 colori:
blu, rosa e argento.
La versione dedica-
ta alla clientela
con le maggiori
disponibili di
spesa & la Free-
domCard Gold,
con canone &
plafond piir alti,
altri servizi esclu-
sivi.
Ma la piit grande novit
& rappresentata dalla nuova
Mediclanum FreedomCard, la
versione base, molte conve-
niente e semplice da vtilizzare: &
un Bancomat ‘evoluto!, che, con

Diverse soluzioni vantaggiose
per soddisfare le esigenze

di ogni

riferito a un conto corrente
ordinario).

E in collegamento con il nuovo
conto comente, Mediolanum ba
ulieriommente ampliato e svilup-
pato la propria offerta di stru-
menti di pagamento & credito,
che omva dalla. FreedomCard
Advanced. multifunzione, alla
versione ‘base!, alle carte prepa-
gate. Sempre con il vantaggio di
effettuare tutti i prelievi gratuiti ¢
con la massima garanzia di sicu-
rezza per | propri pagamenti,
atraversa gli ‘Alert’ via Sms tra-
smessi a ogni operazione, e |
servizi di sicurezza per le transa-

zioni online, in collaborazione -

con CartaSi

FreedomCard Advanced ¢ la car-
ta completa che comprende e
le principali funzioni di paga-
mento, Bancomat, Pagobanco-
mat, canta di credito, funzione
Revolving (meuzazuone dei
pagamentD), insieme a funzioni
pitr evolute come I'Basy credit

cliente

un canone annuale di soli 10
euro, consente prelievi e paga-
menti presso Bancomat e Pos,
con in piit una linea di credito
mensile fino a 500 euro, Una
Card rivolta ad esempio ai clienti
che usano pib spesso il Banco-
mat ¢ meno di frequente la carta
di credito, come awviene del re-
Sto per gran parte della clientela.

www.bancamediolanum.t
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