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Il conto corrente di Banca Mediolanum unisce tutti i vantaggi di un servizio tradizionale con gli alti interessi (3% netto) di un rendimento esclusivo

Conto Freedom, i motivi di un successo

Grande convenienza, trasparenza totale, interessi versati ogni giorno: rante condizioni vantaggiose a favore dei clienti

i sono sempre dei buoni

motivi alla base di un suc-
cesso. Specie se ha 4 che fare
con scelte e decisioni che ri-
guardano soldi e risparmi
Mettere mano al portafagli, alle
praprie finanze e ai propri
guadagni, e stabilire g
dove destinarli su un
conlo corretite ban-
cario & un'opera-
zione quanto mal
Imponante e com-
piuta con la mas-
shind atlenzione.
Il conto corrente
Freedom di Banca Me-
diolanum, da quando &
stato lanciato sul mercato, i 9
marzo 5corso, sta ottenendo ol-
timt -risultati. in termini di ri-
chieste ¢ adesioni da patte
della clientela, proprio perché
sono molte ¢ motivazioni alla
base di ‘questo successo. Se si
prova ad elencarle tutte, ne
viene fuori una lista piti lunga
di quetla della spesa, E a clien-
tefa bancaria, { lavorator, le fa-
miglie, | fisparmiatogi, sono
sempre pill altenti @ quanio
viene offerio e proposto, alle
opportunita disponibili, alle
condizionl previste, e premiano
una soluzione se € in grado di
soddisfare davvero esigenze e
aspetiative. Cosl come stanno
premiando Freedom,
Del resto, basta vedere quali

suno | principali punti deboli

nef servizi di conto corrente del
sistema bancario. italiano: poca
trasparenza, bassi tassi d'inte-
resse ¢ alti costi'dei servizi,
contabilitt dei giorni di valuta

mella gestione degli assegni e

nelle altre operazioni, e accre-
dite degli interessi sul contg,

fas'.so'
netto 3%,
Iordo 4,1 1%

effewati con modalita e critesi
spesso poco favorevoli per il
cliente. E, non a caso, questi
fattori sona invece tra i princi-
pali punti di forza del conto
Freedom: totale trasparenza e
condizioni ~ estremamente
P vaniaggiose a favore dei
correntisti,
Per vedese la diffe-
B renza con ghl altri
conti bancari di-
sponibill sul mer-
cato, basta elen-
camne le varie voci
Tasso d'interesse: 3%
netto, che corrisponde
a un 4,11% lorde di un
conto di deposito, per wtta la
liquidita in glacenza oltre una
certa soglia (12mila euro). Una
convenienza piti che evidente,
e notevole, visto che, guar-
dando 2 ¢id che fa ¢ che pro-
poneé la concorrenza, il sistema
bancario italiano remunera, i
correntisti con un tasso attivo
medio lordo pari allo 0,94%
(come evidenzia un recente
‘Monthly_Outlook’ dell'abi, il
report ‘mensile dell'Associa-
zione bancariz ltaliana), ¢he
corrlsponde a un tasso netto at-
torno allo ¢,67%. E il 3% netto,
oltre § 12mila euro in glacenza
sul conto, non & un tasso d'in-
teresse promozionale, pecché
l'innovativa soluzione studiata
da Banca Mediolanum punta ad
affrire sempre le migliori con-
dizioni di mercato, con aggior
namenti teimestrali del tasso) e
le condizioni vengono comuni-
cate con un mese di anticipo
sul irimestre successivo. i
L'obiettivo & anche quello di
metere a disposizione ogni tri-
mestre un tasso d'interesse co-

slantemente tra 1 pi corive-
nientl, senza che il cliente
debba andarlo a cercare ¢ Inse-
guire tra le varie offerte del mo-
mento.

Costo del conta corrente: zero,
con una giacenza media pari a
12mila euro o con un patrimo-
nio gestito oltre i 30mila evro.
Negli altri casi:-5 evro al mese.

Principali operazioni bancarie,
come prelievi Bancomat, boni-
fici, Rid, pagamento utenze
gratuite.  Disponibilita  delle
FreedomCard, carte di credito e

Completo € innovativo, il conto Freedom valorizza
_la liquidita in giacenza, che in questo modo rende
olto di pitt rispetto ai tassi medi dispenibili sul mercato.
Sempre con la piena disponibilita per il cliente
i tutti i soldi versati, senza alcun vincolo.
In un unico servizio, tutte le operazioni bancarie
e rendimenti esclusivi

A MILANO'IL 17.GIUGNO
Appuntamento

Mediolanum Award

Un convegno nazionale e 'assegnazione del premic ‘Medio-
lanum Award for Service Quality & Innovation’, entrambi
dechicati alla qualita del servizio verso il cliente e all'innovazione
Fappuntamento ¢ fissato per mercoled! 17 giugno all'Universitd
Bocconi di Milano. Mediolanum, che per vocazione, missione e

valori aziendall ¢ «Ja Banca costrulta intorno 2l clientes,

sostiene

¢ promuove le attivith del Customer & Service Science Lab, il
centro di ricerche sull'arentamento al cliente, la qualit e Iin-
novazione nel settore del servizi, e la cattedra denominata ‘Me-
diolanum, Cliente ¢ Service Science’, diretwta dal professor Enrico
Valdani: due iniziative specifiche ¢ altamente qualificate, create
in collaborazione con l'atenes milanese, per studiare e pro-
muoverz la qualiti del servizio alla clientela, non solo nel set-
tore banecario e finanziario, ma in ogni ambito di contatto can
il civadino, evidenziandolo quale fatiore strategico e trasversale

nel servizi.

Ogni anno il Customer & Sesvice Science Lab dells Bocconi rea-
lizza un‘analisi dei processi di innovazione legati alla qualita in
un determinato comparta (lo §COIS0 Anno efd stako preso in
egame quello alberghiero, in particolare gli alberghi a cmque
stelle), per poi assegnare il 'Mediolanum Award for Service
Quality & Innovation® alle imprese pitl innovative e competitive.
Questanno la ricerca si ¢ focalizzata sulle strutture di servizio
di assistenza alla Terza end, analizzando e valutando auivita e ri-
sultati di oltre cento Residenze sanitario-assistenziali (Rsa) che
operanc nelle varie regioni italiane. Al convegno & prevista la
partecipazione di Ennio Doris, fondatore e presidente di Me-
dinlanum, e di numerosi ospit, relatorl e invitati, del mondo ac-
cademico, economico € delle Imprese,

Bancomat, e la possibilith di
personalizzarle con k foto del
titolare per una maggiore sicu-
rezza, oltre a ricevere Sms di
avviso gratuiti dopo ogni ope-
razione bancaria cffetata,

la totale trasparenza e condi-
zioni pib favorevoli sono anche
garantite nella contabilita delle
operazioni bancarie, come la
gestione degli assegni, con un
contegglo del glorai di valuta
vaftaggioso per il cliente, e
nell'acerediio degli interessk:
mentee con gl alul contd cor-
renti disponibili sul me
laggiornamento ¢ la' disponibi-
Iita effettiva degli injeressi ma-
turali si realizzano dopo mesi o
alla fine dell'anno, con Free-
dom il cliente ha | proprl inte-
ressi maturati sul conto che
vengono aggiornati quotidiana-
mente, giomo per giorno, e
sono immediatamente disponi-
bili ¢ spendibili, perché il saldo’
del conto ogni giorne viene ri-

calcolato comprendendo subito
i nuovl interessi. Senza aspet-
tare la fine dell'anno.

In_ sostanza, Freedom ‘& un
conto corrente completa, con

tutte le funzioni e operazioni di |

un conto tradizionale, e il tito-
lare ha sempre la piena dispo-
nibilitd di i § soldi versati,
fino all'ultimo centesimo ¢
senza nessun vincolo (a diffe-
renza di un conto di deposito,
ad esempio, che propone inte-
ressi convenienti ma  che
blocca il capltale). In pratica,
senza dover far ricorso a un
conto ordinario per le opera-
ziont quotidiane e*di paga-
mento; e allo stesso tempo
un altro conto pii remunerato
ma che vincola la disponibilitt
dei propri soldi, duplicando i
costi del servizio, Freedom riu-
nisce in un'unica soluzione
tutte le funzionalith ¢ le opera-
rioni di un conto tradizionalg,
carte di credito e Bancomat
comprese, con un tasso d'inte-
resse alto e molto vantaggioso,
¢ avendo sempre a disposi-
zione tutti | soldi versati

Ogni cliente, in pratica, in ug
unico conto pud trovare la so-
luzione ideale per le proprie
esigenze specifiche; senza do-
versi perdere nel meandri di
centinaia di offerte diverse. In

pid, non & un conto solo on-,

line, perché | professionisti del
Banking Center e i Family Ban-
ker Mediolanum sono sempre a
disposizione di ogni cliente per
tutta  lassistenza necessaria
nella gestione del conto ¢ nel-
I'effettuare tutte le operazioni.
Una lunga lista di vantaggi e di
maotivi che spiegano il successo
di Freedom.
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dei Mercati,

Gaudio*

Svolta cruciale
per la ripresa

Dopo il livello minimo
del 6 marzo scorso, Wall Street
ha ricominciato a crescere
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il grafico riporta I'andamento dellindice ‘S&P 500 Composite’
della Borsa americana in questi ultimi mesi: in evidenzs, Il punto_

La campagna di reclutamento in corso sviluppera ancora di piu la rete Mediolanum in tutta Italia

Family Banker, la clientela cerca qualita

Una nsposta alla forte domanda di servizi bancari personahzzatx che arriva da] mercato

Dut sono itarget di profes- -

slonisti a cul si rivolge l'at-
tiviey di reclutamento in corso
per inserire nuovi Family Ban-
ker Mediolanum: direttor| di fi-
liale, responsabili dell'ufficio ti-
toli o dello. sviluppo clienti, nel
settore bancario, E lavorator di-
pendentl, anche di alir setword,
soprattutto nell'ambito co
merciale, diplomati o laureati,
di ot compresa tra | 25 ¢ § 40
anni, Ma ognuno, e queito. &
I'aspetto fondamentale, con lo
slesso sogno nel cassetto: Be-
stire in proprio il lavoro da svol-
gere, diventare imprenditore di
se stesso e quello che in Me-
dinjanum viene definito ‘il di-
rettore di banea del terzo mil-
lennio"
«E due sono i messaggi lanciati
dalla campagna di-comunica-
zignes sottolinea Gianni Rovelli,
responsabile Marketing Comu-
nicazione e Canali di Mediola-
num, «che proseguira fino a fine
giugno su glornali e Intécnet,
per raggiung; e chiamarli 3

Family Banker, consulenza di fiducia

-Mediolanum consente ai propri
professionisti di crescere dal pﬁnto
di vista economico e di carriera, anche

attraverso |'attivita di formazione

raccolias. Nel primo caso, & En-
nio Doris in persena, fondatord
e presidente del Gruppo Me-

diolanum, a rivolgersi diretta-
mente al professionisti del set-
1ore bancario, per dirgli: anch'io

in passato ho lavorato in una
banca tradizionale, e ho voluto
cambiare, e ho cambiato il mo-
dello e il modo di fare banca, il
modo di fare questa profes-
sione. Conosciamo bene l'im-
portanza di essere un punto di
riferimento per il cliente, 1 pro-
pengo di lavorare in up diverso
modello di'banca, in Mediola-
num sei tu la banca per il tuo
cliente. E nof U mettiamo a di-
sposizione i ghi strumenti ne-
Cessarl per avere successo e
fare un ulteriore percorso di
carrierd.

Ed & un'opportunita concreta ri-
volta anche a chi svolge un la-
voro dipendente in un settore
i antvith diverso da quello ban-
cario, e vuole mettersi in gioco,
cambiare lavoro e prospettive,
puntando & diventare Family
Banker: una figura professio-
nale di riferimento e responsa-
bilitd, nella gestione diretta dei
vari clientl, in grado di ottenere
soddisfazioni economiche che
crescono con | rsultati, E mag-

Iz GiroCard & la nuova'carta
pagata rcaricabile che Banca Me-

diolanum ha lanciato in occasione *

del centenario del Giro d'jtalia:

Esclusive, pratica, flessibile e sem-

pre a disposizions.a secoda delle;
necessitadispesa, GiroCard & tol-

legata al circuito Visa Electron che.
garantiscé acquisti sxcurisu!m -

liewi-dil contanze pressa tutti gll

sportelli automatic Atm. L'adde-. |
bitordelle spese effettuate éasca-

lare dall importo disponiblle sulla
carta, GiroCard non prevede il pa:

m.
pleﬂmama_ gra_itu\ta
servizi nn\lné BSms:

5585

it T

sito web af CartaSi per
sori | Cartai; oppure

cant dlnequm saeMasmr:ard .lu

UNA GARA DI SOLIDARIETA

giungono livelli di grande im-
rtanza.
Mediolanum, ger lanciare la
proposta, mette sul piatto: sali-
dita, quella di un Gruppo fi-
nanziario di livello internazio-
nale; preparazione, garantita a
i 1 Family Banker anche at-
traverso la propria prestigiosa
unlversits azlendale, la Medic-
lanum Corporate | University
{MCU); crescita, professionale e
retributiva, perché Medioldnum
& una realtd che continua a ot-
tenere risuliati rilevanti, anche

nei momenti pits difficili per il

mercato, e permette ai propri
professionisti di crescere dal
punto di vista economico e di
carrigra. Come spesso & diffi-
‘cile fare altrove.

“Questa nostra attivith “di reclu-
tamento st gh dando riscon!
¢ segnali importanti- rileva Oli
viero Giovita, fesponsablle del
progetio Recruitment & Empo-
werment per |'Ttalia: il fatto di
ricevere moltissime risposte e
‘curricula’ qualificati dal profes-
slonisti del settore bancario, ad
esempio, indica che '8 grande
interesse di fronte alla possibi
lita di cambiare, di mettersi in
gioco. $i tratta, In questo caso,
~di specialisti ¢ dirigent], che
non mettono in discussione la
loro professionalita, ma met-
tono in discussione il percorso
i carriera all'interno della pro-
pria banca tradizionale, per-pas-
sare a Mediolanum, una banca
auenta alle persone, che fa della
formazione uno del propri
punti di forza, e dove si cresce

in base alla meritocrazia, quella |

vera, provata sul campo-. Me-
diolanum, esserva Giovita, -non
& solo una banca diversa dalle
altre, & unica nel livello di ser-
vizio offerto al cliente, il meglio
a dlsposmone sul mercatos, e
questa campagna di recluta-
mento & fatia per «fispondere
alla fortissima domanda dj pro-
fessionalita qualificate e servizi
bancari di alta qualita :Iu. arriva
dallaclientela, dai

T'aggréssivitd non converizionale
della Federal Reserve e di alire
Banche centrali. Nessuna rea-
zione. Poi improvvisamente, la
notizia-miccia: alcune grandi ban:
che internazionali stanno facendo
'profinti dia inizio 2009, nonostante
I- titall tossic, le Bofse, 1l calo
“delle commissioni, l'ingessa-
mento del credito, la fuga dei 1a-
lenti, ¢ via dicendo.:Dal | Iivells
‘diabolico’ di 666 dell'indice S&P
500 di Wall Street, che quel ve-
nerdi 6,marzo ha fatto toceare il
punto minimo per 14 Borsa ame-
ricana, i€ innescato un’ ralzo
straordinario di- quasi 40 puntd
percentuall, il miplior ‘sally’ su
base bimestrale dagli anni Trenta,
del ‘'secolo scorso. Questo im-
provviso cambiamento di umore
2 legato alle leggi arcane della
Borsa: il mercato vede il suo mi-
nime quando il pessimismo im:
pefante ha portato anche l'ulimo
venditore 4 liguidare le posizioni
Da quel moments, le quotazion
azionarie’ posson ripartire da
nuove e piit solide basi. A dimo:
strazione dell'ormai strettissima
corcelazione tra psicologia dei
mercati e clima economico, 13
progressione. positiva: del iisl-ir_lf
sta condicendo a una maggiore
fidugia anche sulle prospettive
delleconomia reale per | pros:
simi trimestri. Ci sembra. quindi
ragionevole affermare che | ‘i
vello 666! sia il minimo di questq
ciclo borgistico, nion pit ripeti:
bile,'a_meno di-situazioni cata
strofiche ed esogene al mercati;
Le Borse resteranno, cero, vola:
tli & potranng vivere anche -si;
tuazionl di rintracclhimento ‘nei
prossimi mesk:_tuttavia, se if
punto di svolta & ormai alle no-
st spalle, queste correzionl si
prep:nleranno al nsp:\ﬂma!cl'e
coffie oceasioni preziose per ap=
profisare del ‘bl market' pros:
5llm“mlU[O
m};&mwmw Patrimoni
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Soluzlone & reclutamanto
tal. 840 700 700
www famliybanikerit
ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA
B40 704 444
www.bancamediolanum.it

Notizie Mediolanum
@ cura di Roberto Scippa
reberto.scippa@mediclanum.it

Quast & una pagina d Informarians
ziundals, Il cul contanuto

€ investitori, in ttta halia-.

non forma
ik un winggorimanto per (rvestimant




