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Al traguardo in vetta con Banca Mediolanum

| clienti appassionati di ciclismo al Giro d'ltalia con Moser, Motta e Fondriest. Un Sms solidale in aiuto ai bambini di Haiti

«NE HO VISTI tanti andare forte in
pianura ¢ abbandonare il Giro in mon-
tagna, disse Barrali a Coppi durante il
Giro d'ltalia del 1940. Tappa sulle Alpi,
Copp: sta per arrendersi, troppa fatica,

pi dolori alle gambe, Bartali torna
dpum ¢ a mode suo, ciod strapazzan-
dolo incoraggia l'amico rivale con
quellz frase tagliente. Coppi riparte,
vince il Giro. Barwali, il Gran Premio
della Montagna, il quinto per lui:

[l Giro d'ealia, con tutre le qualica
necessarie_per vincetlo, ¢ da sél anni
unz metafora per Banca Mediolanum,
sponsot della Maglia Verde, che dal
1974 indossa il ciclista che durante la
manifestazione si ¢ aggindicato il Gran
Premio della Montagna, toulizando
piit punti nelle tappe in salita. Lo stesso
vale negli investimenti: conta 1l risulea-
w sul lungo peziodo, nen i tonfi o gli
exploit momentanei. La ‘corsa’ va pro-

rammata; ¢ va continuata anche quan-
ﬁn non i sta ‘comodamente’ pedalando
in pianura, ma si sta arrancando in un
tratto utto in S.llj!ﬂ.

A chi ci crede, ciot ai clieno che con-
dividono questa filosofia’, Banca Me-
diolanum La offerto anche quest'anno

ssibilita di seguire il Giro da vicino,
dar‘;:umn del via, il 10 maggio a Paler-
mo, fino alla sua conclusione, fissata per
il primo giugno a Milano, insieme con
testimonial che hanno fatro grande il ci-
clismo italiano: Francesco Moser, Gian-
ni Motta & Maurizio Fondriest.

A ogai tappa clienti selezionati sono
protagonisti di questo o qud momento
della manifestazione, C'% chi paree in
bicicletra la mattina, con uno di quest
tre indimenticati campioni, per cnprm:
i primi chilometri della tappa; altri, al
larrivo, percorrono gli ultimi fino z.l
traguardo, prima dcil arrivo degli atleti.
Altri ancora fanno parte della carovana,
seguono ciot il Giro in auto.

Punto di riunione in ogni tappa & il
‘villaggio® d:gl: sponsor, dove anche
Mediolanum & presente con un gazebo.
Qui aleuni clienti kossnun seguire la
corsa su un mega schermo; un ‘salotto’
a pochi metri dal traguardo, che per-
mette di assistere in prima fila all'arnivo,

Ultimo appuntamento di ogni gior-
nata, la cena, fra cichisti e personalita, in
un ristorante della zona.

Ma anche la Fondazione Mediola-
num ¢ scesa in pista al $lesimo Giro
d'Italia, con Piccolo Fratello, il suo pro-
geto di solidariera pils impegnativo, ¢
invira tutt a parteciparvi. Per faclo ba-
sta offtire due euro. é;muc alla disponi-
bilitd di Tim, Vodafone, Wind ¢ 3, po-
tete aderire al progerto ‘Scuole di strada’
inviando un {’ms, anche vuoto, al nu-
mero 48548 dal 10 maggio al primo
giugno 2008,

1 progetto 'Scuole di strada’, in colla-
borazione con  Fondaziene Francesca
Rava NPH lealia Onlus che da anni as-
siste e aiuta i bambini di Haiti che vi-
vono nelle condizioni pi disagiate, se-

cor i fé coniribuisci al pmsefio

A L COLAE AR,
Wit

5]

L0 ZAINING

In queste immagini alcuni momentl del 91esimo Giro d'italia. Qui ~

sopra, i cllenti Mediolanum con | campioni di ciclismo

gue un'analoga impresa di cooperazione
gid avviara con la associazione Amani
in Kenya, dove Piccolo Fratello ha aper-
to, in'un sobborgo della capitale Mairo-
bi, un centro di formazione, una casa di
prima accoglienza ¢ una casa-famiglia
per ragazzi di strada, per una quaranti-
na di bambini. Ora si vuole fare qualco-
sa di analoge ad Haiti, dove Piccolo

Fratello si & posto come obiertivo del

primo triennio l'acquisto di camion per
il wrasporro dell'acqua potabile ¢ Iavvio
di microimprese, in grado di autofinan-
ziare le scuole di strada che si avvieran-
no nei prossimi due anni ¢ daranno ac-

E IL MOMENTO DI INVESTIRE SULLAZIONARIO

E vero: la crisl finanziaria mondiale .
. non & finita ma si & attenuata, sal-
vo che sul mercato monetario; gli
indicl azionari sono in buona risali-
fa da marzo, con un recupero di ol-
< Ire il 40% delle perdite subite. Ac-
..cefliamo la possibilita che possa

traﬁ.arsl di un rimbalzo tecnico” in,

-un ‘bear market, ma seguendo |
rag!unamarm fatti nei precedenti
i arficoli, che, In parte ripefiamo, a

t noi sembra T'injzio di un ‘trend posi-
\ tivo' di medio-lunge termine. Rias-

'“surmniamo dunque | motivi che ci in-

ducono a questa ipotesi aggiun-

| gendone dei nuovi.
{1, Questa crisi finanziaria e in par-
economica che ha ormai quasi

{dieci ‘mesi di vita ha pungolato lo
| sforzo di ilustri personaggl della fi-

“'nanza e dellaconomia per Indivi
~duare la similarita con altre cris|
+Non vorremmo apparire presun-

i “tuosi, ma | 60 anni di mestiere ci
i spingono ad affermare che una cri-

_si pud assdmigliare ad un'altra so-
!1o se il nemico & o stesso ed ana-
“logo & Il quadro macroeconomico

' nel quale cada. Ebbena, paﬂando i
ut!a\l 1929 non troviamo alcuna crisi

[ ‘paragonabiie ad un'altra; solo il pa- -
'ragone con l'ar

del mer-

e

con $oros ed altrl studiosi *
9, fine

SBW\DI'@I Invacare hazionalizzazioni e
il sistemalib

ati pud'spingere a qualche cauta
I previsione. Cl'spieghiamo, Le dua
“crisi piu simili all'atiuale - citate da
| Paul Volker, ex Federal Reserve -
©quella del *73-74 (prima crisi petro-
{“lifera) e quella del '79-82 (seconda

eppure fra di (oro perché il nemi-
co - il fortissimo O.P.E.C. del prez-

K

£ uazione macroeconormica oOppo-

ma, recessione & inflazione e lassi
lle stelle nella seconda. Risultalo:

“U.S.A ed suropee persero circa il
1:50% (Londra Il 65%); nel triennio

:della seconda le borse guadagna- .
*'rono essendo le azioni considerate |

ifensive contro l'inflazione; figuris
0Ci Lin parallalo con la crist od|
a-che non ha un nemico organi
ato ma una pattuglia di ‘partigian
Usemi nascosti e in permanente &
[ guato, si chiamino ‘immobiliare

-crisi petrolifera), non furono simili:

-zo del petrolio - fu unico ma la si-_

a. Sviluppo e lassi bassi nella pri-

nei dye ‘anni della prima le borse

all fine, ‘confondenda gl intery
dello: S(am inU.S.A ed UK 'con
cambtc definitivo di rotta del capﬁa?l—
smo canporrenziale che. cor
I suoi-difetti ma ngna
8 arla di profe: q
n:Francia € non ci plaoa.
mezcafi vanno alutati ma poi devono. -
riprendere [a strada della liberta.

2. Nel clima terroristico nal quaLs
'hanng nlwgato in crescendo-ida
agosfo i Media, quanta hanno pers:
i mercalt azionari maggiari?, Puliqé

olti svanduto quel che avavano;

(el

10} DUI‘KWB non wnmrdla— ¢

sono risvegliali e non hanno pil

, ‘ascoltato:il grido delle ‘sirene’ che i

attraevano verso Il baratro (sirene

coglienza a olre 1.800 bambini nella
capitale Port-au-Prince,

Chi voglia partecipare ‘al progetto
pud fare un versamento su conto cor-
tente bancario intestato a ‘Fondazione
Francesca Rava N.PH. lulia’, cfc
860000 ABI 03062 CAB 34210, spe-

dificando la causale ‘Piccolo Fratello-

Haird',
dﬁcum:nure; '1 entidei
psgg:m ogni vcncrdL ﬁ:&mlzn&m

Channel (canale 803 dl Sky), alle23,5a

“ingida I'omonima e

aggiorna. sertimanalmente sull'avanza-
mento dei lavori.

tura, continul, come gla suggerito
da annj in Mediolanum da Ennio
Doris, ad accumulare azioni se-

che, pr e, comp 10).
Ebbens, che cosa ha rappresenlato

e gennaio’ sulle minusvalenze lotali? | i 3
¢, Pochi ¢l hanno fatto caso, ma la ca- . sl

“no.per. ur&,araﬂillgere unama ‘ad
‘:.:n altra; E Il gloco'pit facile perche

. duta di quel mese rappresenta circa

-1 75% dell'intera discesa da agosto. |
I'che significa che ¢hi ha resistito ha
Lcreduto ai mercati e non agli oracoli = -
i/ di Delphi; spesso solo in cerca dice- |

lebrita del tipo: se cj azzecco preten-

**"do uri Nobel, altriment| nessuno si ri- ©
cordera di nuila. Traiamo cra qual-
che conclusione. La crisi non & finl-

“fa, l'alta volatilita continuera per
qualcha termpo, con bruschi ribassi e
rimbalzi, ma il lavoro di 1atti sta gia,
a nostro awviso, do una cer-

“condo un pr

mma magari con-
.Immprlauonsulents (5}
wlofaccia diver-

ismo potra oamblﬂra pelle

dé
sa nel rnondo mlllonl di persone. B)
Ghi ha dei’ d.spﬂrrnl ma; non’ pug
permettersi piani di accumulo, ma-
gari'anche per l'efa, si consulti con
chi di-dovere e dedichi-una parte
del patdmonio alle azioni; nellfulti-
me ‘paﬂodn molte sogieta hanno

> bilanci ricehi @ belll an-

“ta fiducia: le banche si stanno auto-
“regolamentando e stanno pubbli-
!‘cando bilanci finalmente attendibill
“che, par di piti, nonostante le grandi
" svalutazioni, accantona-
menti a previsioni caule per il 2008,
vengono subilo premiate dal merca-
‘o (era uno degli elementi su cul
avevamo puntato di pit), le Banche

cedono al sistema titali del Tesoro in
cambio di carta con ‘rating *dubbi’, e
concordano tra di lQi‘D {B:C.E. inclu-
sa), le iniezionl massicce di liquidita
per alleviare le distorsioni del mer-
- calo monetario, dove la sfiducia -
“seppur in diminuzions - {ra banca e
banca mantiene alto lo ‘spread’ con
1 tassl di riferimento, le societa di ‘ra-
ting' sono ‘state molto pit veloci nel-
“l'assegnars i lore voti e stanno ristu-
diando parametri nuovi, Governi e
Fondl sovranl fanno la loro- parte
{specie in U.S.A) indispensabile in
emergenza. Chi sostiene che il co-
mitato. Draghi e It.G7 hanno fabbri-

: calo: un'aspirina: per una polmonite,

sbaglia, perché in realta hanno rias-

“sunta in serle proposte molte delle .

0sa gia in cammino, Naluralmente,
edremo in -seguito; quando scopri-
0. se la finanza sara tornata ai
pi in.cui era I'olio: Indlspensablle
er o sviluppa econemico e non una
asa da gioco globale.. Tirlamo, ora
ualche conclumone,m parte ovvia.
“A) Chi ha'dénaro ad et medio:ma-

che In prospettiva; un pacchétto di
azioni di qualitd potrebbe rivelarsi
premiante persino entro |'anno.
Questa categoria & ancor pil nu-
merosa della prima e deve essere
conslgliata e seguita con costanza.
C) Infine vi & I'ahimé immensa ca-
tegoria di chi non ha denarc suffi-
ciente per rischiare. A guesta cate-
goria, allintemo deila quale | di-
scorsi sono varia seconda dell'sta,
¢l sentlamo di consigliare qualcosa
pils del Bot, Cct, o Btp, ossia anche
delle obbligazioni societarie di pri-
ma categoria che in questa crisi
sono scese molto di prezzo au-
mentando, di conseguenza, il ren-
dimento. Comprarle aspettando la
scadenza del prestito potrebbe ap-
portare un po' di distensione a chi
ha problemi a chiudere il mese; il
segreta’ & di’ consultarsi con un
consulente o banchiere serio e,
pessibilmenta, conosciuto. D) Infi-
ne ribadiamo la nostra aspetativa
che il primo mercato a riprendersi
sara quello americano (privilegian-

-do il seftore-tecnologico e, ormai,

buona parte del bancario - finan-
ziario, oltre ad aleuni industriall che
hanno pubblicato bel bilanci e
projettato un bal 2008); il pramio
sara dato dalle plusvalenze realiz-
zate ma anche dal dollaro, dato
quotidianamente per marto e finito,
& che vediamo a fine anno, forse
anche'a 1.45 (+8% circa).

LA STRUTTURA SUL TERRITORIO
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Crescera ancora la rete

Le anticipazioni

di Guido Lasciarrea:
«Per soddisfare

le esigenze dei
risparmiatori sara
presto potenziata la rete
nazionale dei nostri
oltre 6.000 consulenti».
Al via una nuova fase
di selezione |

TRE OBIETTIVI precisi: saddisfa-
zione della clientela, che & da sempre la
principale prioritd [;cr Banca Mediola-
num; crescita della rete dei Family
Banker in tutta Italia; incremento della
raccolta delle risorse finanziarie. A illu-
strarli, ¢ a tracciarne le prospettive, &
Guido Lasciarrea, dal gennaio scorso
nuovo ltalian network manager della
B:n:z il responsabile di turtala rece dei

Ecr a livello nazionale. «La
nnslra strategia vincente & di essere sem-
pre vicini al cliente, e di fornire soluzio-
ni efficaci ¢ adeguate alle sue specifiche
esigenzes sortolinea Lasciarrea: «il mi-

liore risultaro finanziario & dato dal-
Finvr.ﬂirc in maniera ponderata ¢ diver-
sificata, in funzionc delle specifiche ne-
cessita, ma molto del risultato finale si
deve al Family Banker Mediolanum,
che assiste il cliente, lo segue ¢ aiuta nel-
le scelte, < gli permette di approfittare
di tutre le opportunicd di gestione ¢ in-
vestimento dei capitali

1 Family Banker sono senza dubbio il
punto di forza ¢ una delle risorse di'ec-
cellenza di Banca Mediolanum. Cosri-
tiscono la struttuna ¢ lorganizzazione
Sui ltl'fll(lllu. in Dgﬂl cittd ¢ pfu\”"(lﬂ,
capace di garanmre vicinanza reale ¢
concreta alla clientela, ¢ di seguirla «
aiutarla nelle scelte ¢ decisioni di nispar-
mio ¢ investimento, portando [a Banca
3 casa del cliente. E ora per i Family
Banker parte una nuova, importante fa-
se di recluramento e selezione di nuovi
professionisti. La Banca intende infart
porenziare ¢ ampliare ulteriormente la
propria rete capillare sul territorio, gia
composia arrualmente da olre émila
professionisti che operano in ogni pro-
vincia d'ltalia, per venire incontro alle
sempre crescenti richieste ed c.n%mzc

dei tisparmiatori ¢ investirori iraliani

Aumenta |2 domanda per servizi banca-
ti, comodi ¢ disponibili (dove, come ¢
quando vuole il diente) ¢ per una con-
sulenza efficace, su misura, in grado di
garantire soluzioni di risparmio ¢ inve-
stimento in linea con le specifiche ne-
cessita di ogni correntista.

sempre pit chiaro 2 i che il ri-
sparmio & un sacrificio da affrontare ¢
gestire al meglion rileva Lasciarrea, «c le
scelte su come investirlo devono essere
affidate:a professionisti esperti che sap-

‘dei Family Banker

Guldo Lasciarrea, Itallan network
manager di Banca Mediolanum

iano ascoltare il cliente e proporre so-
uzioni mirate. Il successo che conti-
nulamﬂ a LI\(IU’"U'“"E I'ICI mercato
bancario, finanziario e assicurativo, ci
porta a dover ricercare sempre nuovi
mnsul:nu e pc! questo puntlamo S].!J
reclutamento ¢ la ferrea selezione di
giovani capaci, dinamici ¢ desiderosi di
realizzare le proprie potenzialitd, ai qua-
li offriamo la concreta possibilita di
mettere a frurto anni di studi; con l'av-
vio' di un percorso professionale come
Family Banker, ¢ della carriera che ne
pub scguires,

La struttura e le artivita di formazio-
ne di Banca Mediolanum, del resto, so-
no tanto evolute ed efficaci che permer-
tano di fornire una completa e adegua-
ta professionalita a wid 1 consulent fi-
nanziart, che possono in questo modo
sviluppare una significativa esperienza
professionale in tutri gl ambii dei ser-
vizi bancari, finanziari ¢ assicurativi, «Ai
giovani che desiderano incraprendere
questa carriera, ¢ che come sempre sele-
zioniamo con grande rigore ¢ atienzio-
nes spiega Luigi Conceti, responsabile
del senore “Recruiting & Empower-
ment’ di Banca Mediolanum, «offriamo
la possibilita di crescere professional-
mente e di mettere a frutto il proprio
talento ¢ le proprie capacita all'interno
di un grande Gruppo, in grado di valo-
rizzare ¢ gratificare Je risorse umane,

Ci distinguiamo, nel panorama ban-
ario italiano, anche perché abbiamo
strutture ¢ rsorse per la formazione e
l'aggiornamento professionali che &
malto difficile, se non impossibile, tro-
vare altroves.

E un alwo clemento distintivo, in
questo quadro, & senza dubbio la strur-
tura della Tv Aziendale che fornisce
glomalmente supporti informativi, ap-
profondimenti ¢ contenuti per la for-
mazione ¢ l'aggiornamento dei Family
Banker. Sul sito dedicato (www.family-
banker.it) si possono trovare le informa-
zioni dertagliate sui requisiti ¢ criteri di
valutazione previsti, ¢ sulle modalita per
accedere alle selezioni.

Viaggio in Cina per i migliori Global Banker

FOTO DI GRUPPO per sertanta Fa-
mily Banker che alla fine di marzo han-
no p;nmipato al viaggio annuale riser-
vato ai pilh autivi professionisti dei Glo-
bal Banker, guidato dal coordinatore na-
zionale Franco Delle Chiaie, ¢ da Gino
Riccio, nuovo responsabile della struttu-
ra. Mera di questanno, la Cina, monde
in piena evoluzione, anche dal punto di
vista economico, Scopo del viaggio,
I'ampliamente della visione internazio-
nale dei professionisti Mediolanum.

5 Selezione e Reclutamento
| teL 840 700 700 - www.familybankert
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