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Una rotta che dalle ondate della
crisi economica e finanziaria inter-
nazionale porta allo scenario che
cl attende dopo la tempaesta.

Per chi guarda alla gestione dei
propri risparmi e investimenti in
maniera adequata, vale a dira non
navigandao a vista senza chiedersi
quali siano le prospettive all'criz-
zonte, ma criéntando la bussola
per seguire Un Percorso pregiso,
lungimirante nel tempo, e cercan-
do di anticipare le tappe che ci
attendono, una rotta pud essere
gia tracciata: diversificare sempre
.gll investimenti in modo da distri-
buirli su risorse e
settori’  diversi,
per proteggersi
dalle burrasche
che sl possono
abbattere  da
una parte o dal-
I'altra. E mettersi
al riparo dai
rischi di crescita
dellinflazione che sequira la ripre-
sa dell'economia nel prossimi
annl, dopo la recessione e il supe-
ramento. della crisi internazionale.
Come? Investendo non solo nei
mercati finanziari ma anche in beni
reall, come immobili e aziende,
che risultano poco esposti e vin-
colati all'andamento e agli strappi
dell'inflazione.

Primi tra tutti i beni immabiliari,
che se sono di qualita offrono ren-
dimenti interessanti, soffrono
mena per le difficoltd dei mercati
finanziari, & non si svalutano nel
tempo. ¢
La diversificazione della soluzion
di investimenti di ogni singelo
risparmiatore e cliente & da sem-
pre una delle principali linee guida
che orientano l'attivita di Banca
Mediolanum, e dei suoi Family
Banker, una strategia fondamenta-
e per gestirs al meglio le risorse a
disposizione. Per diversificare &
indispensabile distribuire gli inve-
stimenti fra soluzioni e beni diver-
si, in modo da ritdurre [e incognite
che si possono presentare con-

Investire anche in beni
reali, come le opportunita
immobiliari, per mettersi
al riparo dai futuri rischi
di crescita dell'inflazione

» BEMI REALI AL RIPARD DALL'INFLAZIONE

INVESTIRE OLTRE LA CRISI
DIVERSIFICAZIONE IMMOBILIARE

centrando tutte il capitale su un’u-
nica scelta o poche soluzioni.
Partendo sempre dalle diverse
tipologie d'investimento finanzia-
rio: titoli azionari, obbligazionari,
prodotti assicurativi e previdenzia-
li, che hanno caratteristiche,
potenzialita e prospettive differen-
1i, 4 seconda del profilo del singo-
lo investitore, della durata dell'in-
vestimento, degli obiettivi di rendi-
mento finale.

In queste quadro, & guardando
all'orizzonte che ci attende nel
prossimi mesi e anni, molti econo-
misti e analisti finanziari prevedo-
no gld che la
ripresa economi-
ca che seguira e
superera la crisi
in corso portera
anche nuova
inflazione, proba-
bilmente con un
aumento consi-
stente del caro-
vita @ degli indici ad esso collega-
ti, in tutto il mondo. E proprio per
questo, oggi e nello.scenario che
abbiamo di fronte, diversificare
significa investire oltre che In solu-
Zioni finanziarie ‘tradizionali’, cali-
brate su misura per ogni singolo
cliente, anche in soluzioni finanzia-
rie strettamente collegate alle con-
dizioni- dell'economia reale, come
ad esempio l'inflazione, per arriva-
re ai beni reali, ad esempio Immo-
bili di qualitd, aziende di valore,
che, ‘quando I'economia ripren-
dera a ingrandre una marcia dopo
I'altra, sapranno bilanciare gli
effetti al rialzo che accompagne-
ranno la ripresa e la nuova cresci-
ta. E questo tipo di investimento
pud essere a sua volta ‘diversifica-
to' ricorrendo ai fondi immobiliari.
Scslte & opportunita d'investimen-
to. vanno del resto pianificate con
un'ottica & un respiro di pill lungo
periodo, oltre la crisi, e oltre i rifles-
si che la seguiranno. Ma le occa-
sioni che questa crisi ha generato
vanno colte adesso, prima che sia
troppo tardi.

dove si sonoevitati gl

¢ le spericolate operazioni di debito

prie soprrtutio del cosiddetto 'mod
anglosassone’, il -periodo “di imusuale

ha provacato solo.

marginali- correzioni-dei valo soprat-
wrto per quanto riguarda gli immobili
di briona qualitz ¢ i
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CONTO FREEDOM: 3% NETTO SULLA LIQUIDITA OLTRE | 12MILA EURO
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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Il conto con un tasso da record

Con la polizza Mediolanum Plus, giacer\za remunerata e sempre disponibile

PARLANO T NUMERI. Che per
quanto riguarda risparmi, rendimenti,
convenienza, sono sempre la voce pit
importante. Uofferta pity van-
taggiosa del conto corren-
te Freedom di Banea
Mediolanum & innan-
zitutto i tasso di .
remunerazione: 3%
netrg, parial 4,11%
lordo equivalente se
riferito ad un conto
corrente ordinario.
E questo grazie alla
polizza Mediolanum
Plus di Mediolanum
Vita S.p.A., che permerte di
remunerare la liquidita-in gia-

-cenza che supera una determinata

soglia, atualmente pari a 12mila euro,
manrenendo semfrc la piena disponi-
biliti di tutei i soldi in giacenza, senza

tasso
“netto3%
lordo 4,11%

vincoli. Un rendimento che stacca net-
tamente quello della media dei conti
bancari ordinari disponibili sul merca-
to, che a fatica superano il
punto percentuale, sia
nella i
lorda, ¢
tanto  pilt
in quella
neta, che &
quella - pit
rilevante per-
ché indica cid
che alla fine i si
trova in rasca.
un'ala remunerazione
che viene aggiornara ogni
trimestre: dopo'%’csordio del
conto Freedom nel marzo scorso, ¢ la
scadenza del primo trimestre di opera-
tivith a fine giugno, il tasso del 3%
netto resta ora confermato e invariato

anche per i prossimi 3
mesi, fino alla
fine di &

LUATTIVITA DI CONSULENZA FINANZIARIA DEI PROFESSIONISTI MEDIOLANUM

Global Banker al fianco del cliente

Competenza
approfondita nella
consulenza finanziaria,
aggiornamento costante,
forte specializzazione, al
servizio di risparmiatori
e investitori

FORTE preparazione professionale,
aggiornamento continuo, carriera ¢
soddisfazioni che crescono in linea con
i risultati raggiunt, sono alcuni degli
aspetti principali che caratterizano ['at-
tivith dei Family Banker Mediolanum,
gli oltre Smila consulenti finanziari che
g:lm.“l'i.icﬂm un)assis[cnza continua ¢
personalizzata a ogni singolo cliente
della Banea, in tutia ltalia.

Mentre le altre banche hanno filiali ¢
sportelli tradizionali, dove la consulenza

cliente & ancora in gran parte standar-
dizzata, oppure il servizio viene fornito
attraverso piattaforme online, dove il
contatto personale e direrto & del o
inesistente, il Family Banker rappresen-
1 il fulcro e I'anelle di congiunzione tra
Banca Mediolanum ¢ turri i suoi clienti
in ogni parte del Paese. Dalle grandi
cith al piccoli centri di provincia. In
questo modo ogni clicate pud contatta-
re il Banking center o utilizzare telefono,
Internet e Tv digitale per svolgere Je

—

operazioni bancarie pitt comuni, e si
fivolpe dirctramente al proprio Family
Banker di fiducia per assistenza e consu-
lenza personalizzara per quanto riguarda
risparmio, previdenza, coperture assicu-
rative e investunentl.

1l Family Banker opera all'interno di
un sistema meritocratico, reale, stabilito
sul campo, nell'antivic di rutti i giorni,

Consulenza finanziaria spacializzata con | Global Banker

di intraprendere la
carriera di mana-
Ber e supervisore
territoriale,
gestendo e coordi-
nando i consulen-
o fnanziar nelle
rispettive aree di
competenza,

oppure passa al
livello e alla quali-
fica di Global

Banker, dedican-
dosi alla consulen-
22 di un numero
di dlienti ancora
it ampio, ¢ a
maggiori patimoni finanziari gestiri,
Evt%’gcr un_Family Banker passare al
ruolo di Global Banker rappresenta
l'opportunita di crescere ulteriormente
neﬁz propria arivity, ¢ di far erescere
ancora le proprie soddisfazioni e i pro-
pri tisulati» osserva Franco Delle
Chiaie, responsabile ¢ coordinatore
nazionale ~ dei  Global  Banker
Mediol

«una sfida che invito e

Per cui ogni singolo profe ista ha la
possibilitz di Ear crescere k propria
clientela di riferimento, ¢ di fare una
carriera che si sviluppa in tappe, livelli e
percorsi diversi, a seconda delle singole
pm]pcnsinni e degli obiertivi personali.
1l percorso professionale del Family
Banker a un certo punto si trova infacti
come davanti a un bivio: pud scegliere

4 cogliere, dato che Banca Mediolanum
mette a disposizione del propri profes-
sionisti tutti gli strument: necessari per
continuare a sviluppare la propria atti-
vir, dall'aggiornamento continuo alla
formazione specializzatan. Sempre nel
segno di un servizio di qualich e fiducia
rivolto alla clientela.

sertembre. Una conferma, sostan-
zale e sostanziosa, che indica
soprattutto una cosa: il 3%
netto non & un'offerta promo-
zionale, né unacondizione
riservara ai nuovi clienti. Ma
rappresenta la prova con-
creta e tangibile della logi-
ca & della filosofia di
offerta che stanno alla
base del  conto
Freedom: il rasso di
remunerazione viene
aggiornato ogni tre
mesi, ¢ comunicato in
anticipo, proprio con
Pobiettivo ‘di mettere
sempre 4 disposizione
le migliori condizioni
possibili tra quelle
disponibili sul merca-
t, senza che if cliente
debba andarle a cerca-
re ¢ inseguire tra le varie offerte del
momento. Un tasso d'interesse fisso ¢
invariabile non permerte questo ade-
guamento ¢ questa flessibilica.

Lunicita di questa soluzione di
risparmio, innovativa ¢ vantaggiosa, &
rafforzata anche dal fatto che Freedom
& un conto corrente completo, con
wtte le funzioni ¢ operazioni di un
conto tradizionale. N

Casto del conro corrente: zero, con
una giacenza media pari a 12mila
€Uro ¢ con un parrmonio gestito
oltre i 30mila euro. Negli altri casi:
solo 5 euro al mese. Principali opera:
zioni  bancarie, come  prelievi
Bancomat, bonifici, Rid, pagamento
utenze: gratuite.

Disponibilitt delle FreedomCard,
carte di credito & Bancomat, ¢ la pos-
sibilicd di personalizzarle con la foto
del titolare per una maggiore sicurez-
2, oltre a ricevere Sms di‘ avviso gra-
tuiti dopo ogni operazione bancaria
effettuara,

E con Freedom il titolace ha sempre
la piena disponibiliea di rutti i soldi
versati, fino all'ultimo centesimo ¢
senza nessun vincolo (a- differenza di
un conto di deposito, ad esempio, che
propone interessi convenienti ma vin-
colando il capitale).

La totale trasparenza e condizioni pit
favorevoli sono anche garantite nclrm
petativita bancania ¢ nella modalich di
aceredito degli interessi: mentre con gli
altri conti correnti sul mercato la dispo-
nibilich effertiva degli interessi maturai
si realizza dopo mesi 0 alla fine dell'an-
no, con Freedom il cliente ha i propri
interessi maturati che vengono aggior-
nati giorno fcr glorno, ¢ sono imme-
diaamente disponibili.

UNA NUOVA, STRAORDINARIA INIZIATIVA DELLA BANCA E DI MEDIOLANUM COMUNICAZIONE - = o

UNAZIENDA potri realizzare
video e spor promazionali sulla propria
ativitd, unalira organizzare un evento
per lanciare un nuovo prodotto, un'al-

tra ancora avra |a possibilich di tiproget-

tare la propria immagine e strategia di-

comunicazione. Tante opportunica a
portata di mano, come mai era stato
possibile prima d'ora.

In pratica, ruree le risorse, le struttu-
re, i attivita.  di Mediolanum
Comunicazione vengono messe a
disposizione dei clienti della Banca che
hanno ur'azienda, una societd, un'im-
presa. Per aiutarli in maniera concreta e
determinante a uscire dalla crisi, a supe-
rare le difficolti di questo momento, A
costi ridotti al minimo. Con 2 disposi-
zione gratis turti gli strumenti ¢ le pro-
fessionalitd per raggiungere l'obiettivo
prefissato, ¢ avendo in carico solo un
rimborso spese per i costi materiali di

nuova, straordinaria iniziativa, avviata
nelle ultime settimane, che sta gid rac-
cogliendo grandj consensi ¢ una valan-
ga di richieste di adesione, :
Mediolanum ¢ una banca. rivolta alla
clitntela individuale, ‘retail’ come viene

Mediolanum Comunicazione realizza

e produce anche | prograrmmi

«i Mediolanum Channel, il canale
satellitare del Gruppo vigibile sul canale
B03 di Sky. Nell'immagine Il logo

di uno dei programmi di maggior
successo: ‘Noi dell'803", un salotto
esclusivo in cui artisti, intellettuali

e professionisti raccontana

le loro storie e le loro passioni

tivolge con i propri servizi bancari
diretamente alie aziende, ma malt
clienti di Mediolanum, sono imprendi-
tori, fitolari di societi o di unavviara
attivitt professionale. E per aiutare
anche le loro imprese a superare la crisi
in corso ¢ a rilancare i propri affari,
sMediolanum Comunicazione mette
ora a loro disposizione rutie le compe-
tenze e le infrastrutture necessaries spie-
ga l'amministratore delegato, Giuseppe

Comunicazione al servizio delle aziende

post-produzione, oltre 140 professioni-
sti specializzadi tra registi, tecnici, ope-
ratori, informatici, a cui si aggiungono
moltissimi altri collaborator, per realiz-
zate a costi ridotti al minimo un proget-
to ¢ un'ateivird di comunicazione dedi-
cati all'azienda del clientes. Per aumen-
rarne la visibilits, la notorietd sul mer-
cato, per migliorare o innovare |'imma-
gine ¢ l'approceio alla propria clientela,

Abbiamo iniziato 2 presentare que-
sta iniziativa nel Tri-Veneto, in Emilia
Romagna ¢ nelle Marche, e sono gia
moltissime le richieste che ¢i sono atri-
vates sottolinea Mascitelli, ul'obiettivo &
quello di offrire un importante conri-
buto alle imprese dei nostri clienti in
termini di comunicazione aziendale, 2
condizioni assolutamente vantaggiose e
alerimenti fuori dalla poreata di molti di
loro. Mettiamo a disposizione turee le
nostre i;orcnzlsiiré per aiutarli a svilup-

realizzazione di ogni progetto. E una  definita dal termine inglese, non si  Mascicelli, «tra cui studi relevisivi e di pare il loro businesss.
Selezlone e reclutamento
iL PREMIO DEDICATO ALLA QUALITA DEI SERVIZI ALLA CLIENTELA R tel. 840 700 700
s ' www. famllybankerdt
Assegnato il Mediolanum Award 2009 T

IL 17 GIUGNO presso ['Universita
stato assegnato il jrcmio
ity &

Innovation'. Ledizione 2009 del riconoscit
mento, rivolto quest'anno al settore dei ser-
vizi di assistenza alla Terza etd, ha premiato
‘A8 Cited di Siena’ per la Qualici ¢ 'inna-
vazione gestionale, ‘Casa di Riposo San
Giuseppe Onlus’ di Castigo (BG) per la Quality

Bocconi, &
‘Mediolanum Award for Service Qu:

e l'innovazione nel servizio relativamente al rap-
porto tra steuteura ¢ familiar, 'Casp di Riposo
Dott. Giuseppe Pariani’ di Oleggio (NO) per
la Qualita ¢ F i
vamente al rapporto tra operatori ¢ utenti,
T8ACC - Istituto Servizi Assistenziali
Cima Colbacchini’ di Bassano del Grappa
(V) per la Qualitd e l'innovazione nella rete
* territorale.

innovazione nel servizio relati-

Notizie Medlolanum _
| a cura di Roberto Scippa
roberto.sclppa@mediolanum.it
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