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GRAZIE Al FAMILY BANKER E POSSIBILE FARE UNA PROIEZIONE SUL PROPRIO FUTURC ECONOMICO

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Autonomia ﬁnanzmna, Pobiettivo del futuro

Il tempo, | mercati e la mutualita:-sono questi gli alleati fondamentali per garantirsi una pensione adeguata

A RICCIONE IL SECONDO MEDIOLANUM PENSION FORUM

SECONDO lo scienziato e inven-
tore Raymnnd Kurzweil la vita eterna
¢ pits vicina nel tempo di quanto si
creda. Ma non dobbiamo preoccupar-
cene: il professore newyorkese, consi-
derato universalmente un genio non
solo dalla comunita scientifica, non
parla dell'aldila ma dellaldiqua, ¢
insomma convinto  che ['uomo
potrebbe  diventare “immoruale”,
anche entro poche decine di anni, gra-
zie allo sviluppo esponenziale della
tecnologia e :.ll:I creazionie di intelli-
genze artificiali capaci di “riprogram-
marci”. Vi eterna sl, dunque, ma su
questa Terra.

Lo ha ribadito nei giorni scorsi a

Riccione durante un convegno orga-,

nizzato da Banca Mediolanum per i
suoi Family Banker, professionisti che
non tratano di intelligenze artificiali
ma sanno tutto di una pmframm.uw—
ne: quella finanziaria familiare. Anche
questa una materia che ha a che fare
con l'allungamento della vita, e con
un aspetio Pi,asum per la sua qualit;
la pensione.

Quells tradizionale, lo sappiano da
anni, sard sempre pitt bassa rispetto
allo stipendio. Prendiamo un lavara-
tore di 35 anni: se suo padge prende

i una pensione che ¢ FSO per cento
del suo urumn stipendio, lui ne pren-
deri una che non supererd, nel miglio-
re del casi, il 56 per cento del suo sti-
pendio armale. Tocca percid a lui,
trentacinguenne, pensare al restante
44 per cento s¢ non vuole compro-
mettere seriamente la sua autonomia
finanziaria. .

Come  pud fare? Banca
Medialanum, a questo scopo, ha
messo a punto un programma che
consente di calcolare le risorse neces-
sarie a garantire la propria indipen-
denza economica, in un mondo nel
quale l'allungamento generale ¢
straordinario della vita umana in.con-
dizioni di efficienza & un farto con il
quale rueti dovremo fare i conti.

11 futuro ¢ scritto nella demografia,
Le statistiche e |2 medicina ci (ﬁcom\
infarti che una bambina che quest’an-
no andra alla scuola materna powrd
vivere fino a 103 anni ¢ un maschiet-
to fino a 97 (fonte CNR). Un trenten-
ne fino a 91. Oggi una italiana su $
vive oltre i 90- anni. Morale: non c'¢
bisogno di Internet per vivere una
Seconda Vita, una generazione intera
Lz Seconda Vita ¢ li che ci asperna, alla
pensione.

CON LA POLIZZA MEDIOLANUM PLUS
Freedom, molto piu
di un conto corrente

1L 2,50% NETTO: ¢ il tasso d'in-
teresse di Conto corrente Freedom,

che ai servizi di un conto corrente .

tradizionale unisce, grazie alla olizza
Mediolanum Flus eratuitae cﬁc non
vincola il capitale, il vantaggio di un
rendimento netto trai pit remunera-
tivi. Il tasso del 2,50 neo, sulle gia-
cenze oltre i 15mila euro, continuera
a essere applicato fino al prossimo 31
marzo, pot sard agglorna[o
L'aggiornamento ha infarti cadenza
trimestrale per poter offtire al cliente
un rendimento che sia sempre fra i
-pitt remunerativi del mercato.
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§i & svolta al Palacongressi di Riccione, 'L 1 febbraio scorso, la seconda edizione del Mediolanum Pension Forum, dedicata al futuro del sisema
pensionistico in relazione 4 fgl; sviluppi esponenziali della rmm’n{gu ¢ all‘inserazione fra ke scienze biolegiche ¢ quelle informasiche, Tra i

nurmeror ospits e relators,

1ong Life Toal mostra come viverla
senza problemi economicl. In pratica,

dimmi dove vivi, quanti anni hai, che

professore Raymond Kurzwarl (nell

lavoro fal, quanto guadagni, com'd
composta la twa famiglia ¢ il Tool
dird come fare a garantirti per sempre

0to), sciensiato ¢ inventore di fama internazionale

Iindipendenza economica.
Long Life Toel & uno strumento che
permete di fare un viaggio nel futuro,

uel futuro gid in gran parte deiciites
i cambiamenti a cui stiamo assisten-
do nel nostro presente in campo cul-

* rurale, sociale, medico, che vanno

sotto il nome di ‘Rivoluzione della
Longevita',

uno strumento che elabora in
maniera semplice ¢ comprensibile lo
scenario individuale ¢ fa comprendere
l'importanza della pianificazione pre-
videnziale ¢ il valore dell'autonomia
finanziaria.

Un'idea nata dall'esperienza ¢ da
uno. dei cardini di Mediolanum:
“Offrire a ogni cliente soluzioni perso-
nalizzate CE: riescano a soddisfare
i 1 loro bisogni reali”,

Compresa la copertura dal rischio
di dipendenza economica arcraverso la
creazione della piena autonomia
finanziaria.

Ma come poterla  realizzare?
Atttaverso I'apporto dei cosidderti 3
‘alleati’; tempo, mercati e murualitd.

1l tempe: una leva potente che agi-
sce su tued i valorl economici in
campo ¢ ha un impatto importante
sulla cifra da destinase alla propria
autonomia finanziaria, Non solo, nel
lungo periodo di un accantonamento

previdenziale linvestimento pili red- .
ditizio ¢ quello azionacio ¢ questo
rende pilt accessibile la soluzione pro-
prio grazie al contributo dei mercar.

Tempo e mercati, s¢ opportunamen-
te impiegad, hanno un effetto positivo
facilmente apprezzabile. Tuttavia, per
effetto della ﬁmgrvitﬁ. resta scoperto il
rischio di sopravvivere in buona salute
per un tempo non coperto da risorse
finanziarie. E qui che entra in gioco la
mutualita che consente di garantirsi
una copertura a vita intera con risorse
che sarebbero sufficiend solo a vita
media, diventando cosl un moltiplica-
tore di rendimento ¢ un azeratore di
ri.schiﬂ demografico.

£purtn degli ‘alleati’ si rivela
qum P{C’Llﬂw 93{ costruire ii pro-
pria autonomia finanziaria attraverso
risorse pitt accessibili di quelle neces-
sarie senza 1l loro aiuto.

Ma l'apporto pili importante di
turd & sicuramente quello rappresen-
tato dal Family Banker, un professio-
nista in grado di-accompagnare il suo
diente lungo il viaggio pi importan-
te della sua vita: quello verso 'autono-
mia finanziaria nei lunghi anni liberi
dal lavoro

BANCA MEDIOLANUM PUNTA AD AMPLIARE LA RETE COMMERCIALE, IN TUTTA ITALIA

Professione Family Banker, le opportunita e la carriera

Per rispondere

alla forte domanda

di professionalita
qualificate da parte
della clientela, I'attivita
di reclutamento

non si ferma mai

UNA TENDENZA che scmbra gid
in atto, ¢ con ogni pmbablhu & desti-
nata ad aumentare in futuro: alle
famiglie ¢ ai singoli risparmiatori ¢
investitori, per %e:.snr: al meglio il pro-
prio denaro ¢ le proprie risorse, per
compiere le scelte ¢ prendere le deci-
siont pilt opportune, sia nell'imme-
diato che in un orizzonte di medio ¢
lungo per:odn. sembra non bastare
ormai pitn il ‘semplice’ promotore
finanziario.

1l Conto corrente Freedom offre
a piena operativitd bancaria con
tutee le funzioni di un conto corren-
te tradizionale (prelevamenti, bonifi-
ci, accrediti, assegni, Bancomat,
carte di credito, Sms alert), e la
disponibilits immediata di tutto il
denaro versato. Costo del conto cor-
sente: zero, con una giacenza media
pari a 15mila euro o con un patri-
monio gestito oltree i 30mila euro.
Negli altri casi: 7,50 euro al mese,
Operazioni bancarie (Bancomat,
bonifici, Rid, pagamento urenze):
gratuite.

Massaggio Pubblicitarie. Condizioni contrattuali nel Fogll Informativi sul sito l
www.bancamediolanum.it- & presso | Family Banker®. I| 250% netto & |
ficenosciuto fino -al 31/03/10 oitre | 15
Mediotanum Plus di Mediolanum Vita S.p.A.. Polizza e conto operang con un
meccanisma automatico di versamento @ prelievo. Quando il saldo del conto
supera la giacenza di 17.000 euro, la- liquidita oltrs 1 15.000 euro viene
investita sulla polizza; ugualmente, quando il saldo de| conte ‘scende sotto la
glacenza di 13.000 euro, viena disinvestito dalla po\lm I'importo necessario
a ristabllire sul conto la glacenza di. 15.000 suro. |l rendirmento del 2,
netto sard quindl garantito sulle somme Investite sulla polizza Mediclanum
Plus. Prima della sottascrizione laggere Nota Informativa e Cendizionl di
polizza sul sito www.mediolanumyita. il e presso i Family Bankar®

000 euro sottoscrivendo la polizza

50%

Prova ne ¢, ad esempio, il fatto che
nel corso del 2009 ¢'¢ stata una signi-
ficativa flessione, di circa il 15%, del
numero complessivo di promotord in
attivied sul mercaro italiano. Un calo
Chf non si SPlCVS 5010 come conse-
guenza ¢ riflesso della crisi finanziaria
internazionale che ha funestato 1 due
anni precedenti a quello appena tra-
scorso. Ma che rappresenta un segnale,
¢ un effetto, anche di come si evolve il
Iﬁ)purm tra domanda ¢ offerta di con-

enza finanziaria, tra cid che dspar-
miatori ¢ investitori privati cercano ¢
di cui hanno effertivamente bisogno, ¢
cid che banche, society finanziarie ¢
Sgr sono in grado di fornire,

Anche per questo, ¢ non da ieri ma
da sempre, «Banca Mediolanum
mette a disposizione di ogni proprio
cliente il Family Banker, un professio-
nista finanziario di alte livello, una
figura esclusiva, complera e all'avan.
guardia nel panorama bancario jtalia-
nov rileva Giovanni  Marcherta,
Banking Group Manager (ovvero
direttore commerciale) di  Banca
Mediolanum, wun professionista con
competenze approfondite, sempre

iornate, ¢ a tutta tondo, che vanno
dalle soluzioni di risparmio a quelle
assicurative ¢ previdenziali, alla estio-
ne del Portafoglio titoli ¢ investimen-
tis, Non a caso in Mediolanum il
Family Banker viene anche definito ‘il
direttore di banca del terzo millennio’,
PCI'\J‘E povsxcdr C‘i)r!l:l’lu conoscen-
z tecniche e comperenze tali che il
cliente & come se avesse sempre a pro-
pria disposizione 1 dirertore di banca

r J'assistenza ¢ la consulenza di cui
E)C bisnym

» FANILY BANKER, UNA PROFESSIONE UNICA NEL PANDRAMA BANCARID {TALIBNOD

LA BANCA SEMPRE A FLANCO DEL CLI ENTE

Quella del Family Banker auna professlone unica
nel panorama bancario itallano. Il modello’
nizzazione di Banca Madluianum consentono a chi
'ha le caratteristichie ottime soddisfazioni:econol
cha e di:carriera. Mentre fe altra: banche hanna fi-

i tradizionall, dove Iass(stenza e la

- nallm_ R _per quanto. ﬂguarda. nsparmlu
coperture assicurafive e investimentl:: -
ch- stiamo, a‘araversando ancora di ;

E, ancora nen a caso, in
Mediolanum si registrano una situa-
zione ¢ ohiettivi fururi che appaiono
in controtendenza rispetto al resto del
mercato: mentre lo scorso anna il
numero complessive dei promotori in
attivitd & appunto diminuito in misu-
ra tilevante, in Banca Mediolanum ¢
invege rimasto sostanzialmente inva-
riato; stabile, senza emorragie. E men-
tre questa tendenza al ribasso potreb-

Family Banker, assistenza costante & personalizzata al cliente

B

re"a]trove.

be accentuarsi ulteriormente nello
scenario future del mercato iraliano,
proprio perché a famiglie, risparmia-
tori ¢ investitori sembra andare sem-
pre piit stretta ormai solo la figura e il
ruclo del promotore tradizionale,
Banca Mediolanum punta ad amplia-
re ulteriormente la propria rete di
Family Banker, presente in maniera
capillare in tutea Iralia, ¢ a incremen-
tarne il numero totale, arualmente
gid attorno quota Smila professionisti,

Porte aperte quindi, per chi ha
Loﬂ\llftfﬂzt L‘J]FJ( acocarte In r..gola
per essere allaltezza dell'incarico.
«Cerchiamo promatori che abbiano
git maturato una solida e importante
esperienza nel  settoren  spiega
Giovanni Marchera, «insieme a pro-
fessionisti del settore bancario e finan-
ziario che abbiano i requisiti di legge
per ottenere di diritte l'iscrizione
all'Albo dei promotori. Vogliamo per-
sone con un profilo professionale ele-
vato, con competenze ¢ capacith di
assoluto rilievo. E questo perché nei
confronti dei clienti il nostro impegno
¢ sempre quello di fornire un servizio
di grande qualitis.

imperniato sull'attivita dei Famlly Banker,
lla-filiale, per cul forniamo al nostri profes-
“slonistiztutti gli' strumenti necessari per garantire
seimpre vicinanza, supporto e assistanza efficaci ed
efficiential cllente, a ogni.clientax.

ppo Madiclanum mette sul platto: solidita,
queila di'un Grupgo finanziario di livello intarnazio-
riale;: preparazione garantita a {atti | Family Banker
anche attraverso la propria. prestigiosa universita
-dzlendale; la Mediolanum Corporate University
(MCU] pgsslb:lna di crescere dal punto di vista
aconomico e di carrlera Come spesso é difficile fa=

h\erclaie di Banca Mediolanum, «e, per fornire un
servizio di eccellenza alla clientela, nol puntiamo
s Ila grande professlonallté de: nostri Farnlly

Servono poi: talento ¢ spirito
imprenditoriale, attitudine al llamm
di squadra, capacita di relazione. 1l
candidato potenziale & quindi un pro-
fessionista molto qualificato e motiva-
to, Banca Mediolanum ha poi i mezzi,
le risorse, il know-how, per sviluppare
¢ far esplodere i tlenn. Sempre nel
segno di un servizio di qualic rivolto
alla clientela

Notizie Mediolanum
a cura di Roberto Scippa
roberte.scippa@mediolanum.it
IR R ——— |

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM {

BASTA UNA TELEFONATA
840 704 444 |
www.bancamediolanum.it |

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker.it

Questa & una pagina di informazione
azlendale il cui contenuto

non rappresenta una forma di consulenzs
né un suggerimento per investimenti _J




