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wasfBiBLANUM  INTERVENTO A FAVORE DEI CIRCA 10MILA CLIENTI COINVOLTI NEL CRAC DELLA BANCA AMERICANA

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

La soluzione Mediolanum per le polizze Lehman

Le perdite saranno ripianate dai due soci di maggioranza: il Gruppo‘DorFS e Fininvest Spa. Senza oneri per gli altri azionisti

UN-INTERVENTO straordinario,
volontario, coraggioso, senza preceden-
ti. Per venire incontro e garantire, in
modo concreto e ben rangibile, utt i
clienti del Gruppo Mediolanum titolasi
di polizze Yudey Linked collegics alle
obbligazioni emesse da hman
Brathers. 1 due soci di siferimento di
Mediolanum, in sostanza la famiglia

- Doris e la famiglia Berlusconi attraver-

50 lz Fininvest, hanno deciso di farsi
carico di tutte le perdite delle polizze
Index Lehman che appartengono ai'
cliénti Mediolanum, pelizze che, dopo
il crac della banca americana, rischiano
di ridurre drasticamente il proprio valo-
re. Un'operazione che protegge la clien-
teli Mediolanum, senza gravare sugli
azionisti di minoranza, sui risultati
finanziari ¢ s&f}i investitori del Gruppo
fondato e guidato da Ennio Doris,

1l clamoroso fallimento della Lehman
Brothers ha ovviamente compromesso
i i titoli e gl investimenti iari
ad essa collegati, i risparmiatori di tuto
il mondo, in Iralia si tratta di circa 6
milioni, che possiedono strumenti
finanziari collegati alla Lehman rischia-
no di perdere gran parte del valore dei
propri investimenti. Da qui la decisio-
ne, appunto straordinaria e del o
volonearia da parte del Gruppo Doris ¢
di Fininvest, di sostenere i clienti
Mediolanum titolari di polize Index
Linked callegate a strumenti finanziari
Lehman facendosi carico di wrd gli

oneri derivanti dalle iniziative che ver-
ranno promosse dalle Compagnie assi-
curative del Gruppo (Mediolanum Vita
& Mediolanum Internadonal Life) affin-
ché rutti i clienti Mediolanum titolari
di queste polizze non perdano un solo
euro per effetto del fallimento di
Lehman Brothers. I clienti saranno
infatti tutelad grazie 2 un'operazione di
trasformazione che prevede l'integrale
sostituzione degli strumenti finanziari
sottostanti alla polizza con obbligazioni
emesse da alcuni tra i maggiort istituti
di credito italiani che offrono tutte le

Lehman Brothers, fondara 158 anni fa,

che in passato aveva superato tutte le

crisi dei mercari finanziari, che al

momento dell'emissione di queste

lizze Index Linked vantava ampia

ducia da parte degli analisti (rating
o

vicina ai_propri clienti, ¢ ci sofo
momenti in cul un'azienda & chiamata a
fare ancora di piir di quanto richiesto &
di quanto dovuro: per questo abbiamio
preso una decisione cosi importante ¢
straordinarias.

A4) ed era univer ¢

Unad ferttamente in sin-

un'istituzione solida e affidabile, ed &
invece stata Punica banca in difficolt a
non essere salvara dall'amministrazione
americana,

all Gruppo Doris e la Fininvest insie-
me hanno deciso che le conseguenze di
un evente tanto straordinario non

Un’iniziativa senza precedenti a favore dei clienti
titolari di polizze Index Linked collegate
a obbligazioni Lehman. Un intervento volontario
e straordinario per tutelare gli investimenti
dei risparmiatori

garanzie di solidich e affidabilitk. In pra-
tica, Il Gruppo Doris e Fininvest si
faranno carico di un costo netto com-
lessivo che ammonta a un massimo di
120 milioni di euro. 3
Ela prima volta in assoluto che i soci
di riferimento di un Gruppo bancario e
assicurativo si assumono di propria ini-
ziativa ¢ di tasca propria gli oneri ¢ i
costi che derivano dal fallimento di una
banca che aveva emesso delle obbliga-
zioni.. Per altro, una banca come

dovessero ricaders sui nostri® clientis
osserva Ennio Doris, amministratore

tonia con le linea della famiglia
Berlusconi ¢ del Gruppo Fininvest, che
in tutte le sue artiviti ¢ da sempre sen-
sibile alle esigenze ¢ ai problemi dei
risparmiatoris, sortolinea Pasquale
Cannarelli, amministratore delegato di
Fininvest, «e dobbiamo turti riconosce-
re di essere di fronte a un caso unico per
cui due grandi azionisti di un Gruppo
finanziario intervengono di propria ini-
ziativa ¢ con risorse proprie per tutelare
rispatmiatori ¢ clientin, I client del
Gruppo Mediolasum sotcoscrittori di
polizze Index Linked collegate 2 obbli-
gazioni Lehman Brothers sono in totale
circa 10mila, con un investimento
medio pro-capite con il Gruppo
Mediclanum superiore i 100mila curo,
¢ proptio graze alla diversificazione

delegato del Gruppo Mediol
aperché sono proprio i client il nostro
primo patrimonio ¢ perché abbiame in
uesto modo voluto dare al mercato un
rte segnale di estrema attenzione, da
partner leale e affidabile quale siamo
sempre stati, nei confrond di chi, aven-
do avuto fiducia in noij ci ha affidato i
propri risparmi. Ci sono momenti in
cui un'azienda deve essere ancora pitt

degli investimenti. individuali sempre
etfertuata da Mediolanum, I'esposizio-
ne media di questi clienti nei confronti
di Lehman Brothers si attestz a cirea il
15% del pauimonio investito.
Lammontare 5 i investimenti com-
plessivi collegai alla Lehman risulta poi
del tutto marginale risperto al totale del
E;uimonio estito  dal  Gruppo
ediolanum (al di sotta dell'19).

APPUNTAMENTO NEI FAMILY EANKER OFFICE DI TUTTA ITALIA

Lezioni aperte a tutti per imparare a investire

Mediolanum ha
organizzato e inaugurato
ieri, nelle cittd ma anche
nei centri di provincia,
un corso accelerato

per conoscere i
fondamentali della
finanza. L'iniziativa
aperta al pubblico
prosegue anche oggi,

e potra essere replicata
anche in seguito

LEZIONE di finanza per rui. La
organiza Banca Mediolanum nelle suc-
cursali ¢ nei Family Banker Office di .
m Talia. £ il primo di una serie di
incontri, gratuiti e aperti ai client della
Banca ma anche a chi cliente non & Lo
scopo: acerescere la culrura finanziaria e

- fornire nozioni economico-finanziarie

di base in marteria di investimenti.
Liniziativa ¢ stata inaugurata ieri, in
oceasione della Giomata Mondiale del
Risparmio, e prosegue anche nella gior-
nata di oggi, quindi si & ancora in tempo

- per partecipare ¢ prendere parte alle arti-

vita. Ove necessario, gli incontri conti-
nueranno nelle settimane segiienti.
Mediolanum, che soprattutto in que-
sto_particolare momento di mercato, 2
differenza di altrd, non si defila ma ¢
vicino al proprio cliente in modo anco-
1a pib sollecito, organizza questo corso
acceleraro di alfabetizzazione finanziaria
dopo aver constatato che, secondo
mcfagini condorte in Iralia, il 90% dei
risparmiatori non sa distinguere un'a-
zione da un'obbligazione, non sa valu-
tare i vari tipi di investimento in base al

rischio e al rendimento, non sa nemme-
no che domande fare al promotore o
all'impicgato della banca che, propone
queste o quel prodorro.

Si tratra di cominciare da zero, anzi:

sottozero, ciod dal vocabolario.
Termini come ‘renail’ o ‘bond’ o ‘spread’
sono ancora, per Ja maggior parte dei
risparmiatori, parole sconosciute,
misteriose. Anche perché la Giomnata
Mondiale del Risparmio & nata in ltalia,
nel 1924, a Milano, durante il primo
congresso internazionale sul tema, ma
oggi la rerminologia ¢ in gran parte
anglosassone. Inolre di soluzioni di
investimento, negli ultimi tempi, ne
sono nate tante ¢ la globalizzazione ha
complicato tutto.

Manca anche, da decenni, un'educa-
zione al risparmie; ¢ di conseguenza alla
sua gestione, sopraffatta da una spinta

consumo che si trasforma presto ¢
spesso in un invito allindebiamento.

no finiti | tempi in cui, perogni bam-
bino che nasceva, la Cassa di risparmio
locale o il Monte di credito donava un
libretto con yna cifra simbolica deposi-
tata a suo nome. E al bambine il nonno
o la zia regalava il salvadanaio, ¢ gli
insegnava a infilarci la moneta rispar-
miata dalla paghetta, Un salvadanaio da
rompere dopo un anno: € cosl imparavi
anche quanto ¢ bello ritrovarsi alla fine
con una sommerta da spendere in
liberta, e che il sacrificio paga.

«QObicttivo della nostra iniziativa -
spiega Giovanni Marcherta, direttore
commerciale di Mediolanum - ¢ fornire
alle persone la cultura di base indispen-
sabile per difendere i propti risparmi. A
cominciare, per esempio, dal principio
di diversificazione, che significa non
affidimento su una sola forma di inve-
stimento: Ma anche: se si sa che cos’t un
fondo comune d'iivestimento, ci si

rende conro, per esempio, di quanto sia
melto pitt sicuro di certe obbligazionis.

Lignoranza in materia finanziaria &
subdola e pericolosa: i pensano di
poterla autodiagnasticare, mold dichia-
rano di non capire niente di econgmia,
ma sono tanti anche coloro chénon
sanno ¢ credono di sapere; nessuno si
preoccupa di spiegarcela. Diclamo:
«Non ci capisco nienter come se dices-
simo «Sono fatte cosl». Come dire: non
ci posso fare niente. Lintegrazione
europea ¢ un ulteriore motivo per
cominciare a conoscere-da vicino gli
strumenti d'investimento: «La direttiva
europea Mifid, ovvero Matkets in
Financial Instruments Directive, del
2004, prevede misure di protezione del-
Pinvestitore che a loro volta richiedono
una cultura finanziaria di base - spiega
Giovanni Marchetta -. Non pud esserci
trasparenza, garanzia, appiopriatezea

.nei confronti del cliente se il cliente *

non sa di che cosa il promotore sta par-
lando, che cosa st scegliendo o sta
rifiutandos.

Mediclanum & la prima banca in
Tralia a dare il via a una campagna di
educazione al risparmio e all'investi-
mento. Per ridurre quell’estraneita alla
materia troppo diffiisa a rurt i livelli ¢
che, iunge Marchetta, srende pil
sensibile il cliente all'emotivith, a quelle
sensazioni ¢ sentimenti irrazionali che
lo portano a fare scelte shagliate in ter-
mini di strumenti ¢ di tempi. Che lo
portano anche a ignorare i consigli dei
veri esperti come i Family Banker, che
conoscono sia il mercato globale sia Iz
situazione patrimoniale del cliente, le
sue aspirazioni, le sue esigenze, le suc
reali possibility. Un'iniziativa social-
mente utile. «Certo, anche perché i
nostri incontri sono aperti a turt.
Chiunque pud partecipare, senza alcun

DOVE E QUANDO
PARTECIPARE

Per frequentare il corso & conp-
scere |'orario di inizio chiama un:
Family Banker della tiua citta
(www.bancamediolanum.it), Se
non sel cliente Mediolanum io
trovi su www.paginegialle.it, alla
voce ‘cosa’ scrivi ‘Banca
Mediolanum’, alla voce ‘dove'
inserisci la citta in cui abiti:
sapral cosl qual & ['ufficio pil
vicino a casa tua. Se non hai
Internet, lo trovi invece sulle
Pagine Bianche alla lettera ‘B’
sotto la voce 'Banca'.

obbligo. Naruralmente per noi si tratta
anche di fornire ai nostri cliend i mezzi
per capire ancora meglio come operano
i nostri Family Banker, Vogliamo clien-
ti consapevoli, non burartini da mani-

polares.

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybariker.it

~ BASTAU TA

www.bancaniediolanum.it

Notizie Mediolanum
a cura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it

La locandina dell'evento Mediolanum inaugurato ieri & che prosegue anche oggi
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