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Informazione Pubblicitaria

InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta” i risparmi della famiglia

n conto deposito che ti

garantisce un tasso del 3,50%

lordo I'anno, ma ti permette
di svincolare 1l denaro
anche prima della sca-
denza dei dodici
mesi (dandoti allo-
ra I'l per cento).
Che con scaden-
za a sci mesi t
rende il 2,30 per
cento € a tre me-
si I'L,80 Che non
1 costa nienté: a-
pertura, gestione,
spese, imposta di
bollo sono gratwre. Un
conto deposito che non
prevede praticamente un importo
minimo vincolabile: da cento edro
a tre milioni vi s1 puo depositare

la cifra che si vuole. Un conio
deposito che puoi sottoscrivere
chiamando il tuo Family Banker o
il Fanily Banker pid vici-
no a casa ta o al o
posto di lavoro, ma
clie puoi aprire
anche da solo an-
dando sul sito in-
mediol. it e

mente vantaggiose, valgono per i
conti deposito che saranno aperti
fino all’ultimo giorno di agosto in

lora il cliente ne abbia necessita, si
tratta di percentuali imbattibili
0 quantomeno: per ora imbattute.

una q delle mod. qui
sopra elencate. Che questo conto
sia _molto conve-
niente ¢ facile con-
statarlo: basta fare il
confronto con e al-

facendo un paio

di clic.

E il conto deposi-
to InMediolanum.
Fino al 28 agosto fo
si pud aprite anche in
una trentina di centri
commerciali sparsi in tutta
[talia. I termine infatti di questa
offerta ¢ il 30 agosto: cid significa
che queste condizieni, particolar-

tre proy che il
mercato offre

I rendimenti annui
netti di InMediola-
num - sono rispetti-
vamente: a un anno
il 2,55 per cento, a sef mesi 1'168,
a tre mesi 1'1,31.

Per un conto deposito che vincoli
il denaro per un anno al massimo ¢
permetta di liberare la somma de-
positata i qualsiasi momento qua-

InMediol ¢ il primo conto di

Banca Mediolanum che ciascuno.

INMEDIOLANUM

CONTD DEPDSITO

puo aprire autonomamente via
internet. il sito fornisce tutie le
informazioni in modo chiaro, con
semplicitd ¢ m modo esauriente, ¢
se dovessero insorgere ulteriori
dubbi, soprattutto a chi non ha

dimestichezza con le aperazioni
finanziarie, vengono affrontati e
risolti nel settore FAQ, quello
delle domande pid frequenti che i
clienti pongono. Chi perd non se la
sente di far tutto da
salo puo telefonare al
Family Banker, il “pro-
fessionista personale™
di cui ‘ogni cliente
Mediolanum dispone.
I non-clienti possono
trovame uno scnlpre
sul sito ma anche sul-
le pagine bianche te-
lefoniche: ce ne sono 4.700 in tutta
Italia, che rispondono dai 240 Fa-
mily Banker Office sparsi da Nord
a Sud e da Est a Ovest, nelle citta
come nei paesi.

Fino al 28 agosto, poi. come dice-

vamo, incaricati di Banca Medio-
lanum, istruiti appositamente per il
conto deposito, sono presenti in
trenta centri commerciali, in stand
facilmente riconoscibili dal mar-
chio InMediolanum

Anche a loro, come a un Family
Banker, ¢ possibile chiedere, senza
alcun impegno, anche solo per
curiositd, tutte le mformazioni e 1
chianimenti che si desiderano.

Messaggio Pubblicitario.

3,50% annuo lordo corrispondente:
al 2,55% netto. Condizioni-valide

fino al 30 agosto 2011, Condizioni
contratitiali nei Fogli Informativi su
inmediolanum it ¢ presso 1 Family
Banker*

In collaboraziene tra Medlofanum Corporate University e MIP Politecmco di Milano

Nasce il Master Umvers1tar10 in Family Banking

on 'obiettivo di formare i

Family Banker del futuro, i

professionisti finanziari d’ec-
cellenza, attraverso un percorso di
studi di altissimo lvello, dalla
m'l]zberazmne tra il MIP - la

Schoal del Pol

di Milano —, ¢ Mediolanum Cor-
porate University (MCU) — Puni-
versitd aziendale di Banca
Mediolanum -, nasce il Master
Universitario in Family Banking.
Si tratta di un vero e proprio
Master universitario, della durata
di 12 mesi. che rilascia un titolo di
studio con valore legale,
Meta delle 52 giornate d'aula pre-
viste si svolgeranno al MIP, T'al-
tra meti in MCU a Milano3, pres-
so la sede di Banca Mediolanum,

Lingresso di Mediolanum Corporata University (MCU) presso la seda defta Banca a Mitano3

a cui si aggiungeranno le attivita
di affi e for

sul carnpo presso i Family Banker
Office e le altre strutture sul terri-
torio della Banca.

«l.a figura professionale specifica
del Family Banker esiste dal 2005,
quando Mediolanum ha re-gistra-
10 nome ¢ qualifica come un mar-
chia jivo, ¢ in |

anni ha gid raggiunto picna noto-
rietd di libera professione, tanto

da avere un Mastcr
di ¢ intitola-
to, come ci & stato proposto pro-
prio dal Politecnico milanese» sot-
tolinea Oscar di Montigny, diretto-
te marketing di Banca Medio-
lanum: «crediamo moltissimo nel
ruolo sociale di questa professio-
ne. un ruolo delicato ¢ molto im-
in quanto st occupa det
nspal’l‘n! e degli investimenti pri-
vati delle persone, e quindi impat-

‘AMPIA GAMMA DI FONDI CO

ta diret sulla qualita di
vila futura dei clienti,

In [talia ¢'¢ una scarsa educazio-
n¢ finanziaria tra rispanniaton ¢
investitori, e questo Master & an-
che un nostro ulteriore contributo
& impegno a far crescere "educa-
zione finanziaria della clientela,
attraverso I'assistenza di profes-
sionisti altamente qualificatin. 11
percorso fonmativo provvede an-

razione alla prova valutativa per
Viscrizione all’Albo dei promo-
tori finanziari, ¢ si integra e com-
pleta con attivita di formazione a
distanza online attraverso una
piaitaforma di e-learning,
Le iscrizioni sono gia aperte,
possono inscriversi i lavreati di
primo ¢ secondo livello (laurea
triennale o specialistica) di tutte
le facolta, che abbiano il deside-
rio ¢ I'obiettivo di intraprendere
la carriera del professionista
finanziario (il Master non ¢ vin-
colante alla carriera in Medio-
lanum ma ne costituisce titolo di
pregio).
Linizio dei corsi & previsto per il
prossimo novembre, per una du-
rata di 12 mesi, ¢ la scadenza per
la domanda di ammissione & fis-
sata al 30 settembre, Laccesso &
a numero chiuso per un totale di
40 posti, & prevista una selezione
test inali & collo-

Un Giro d’Italia
~da record per la Banca

1o, vinta da Stetano Garzelli

I Giro d'ltalia che ha fagliato a
Milano il traguardo finale il 29
maggio ¢ stato, come ormai di
un successo anche per

qui individuali.

La graduatoria finale delle scle-
zioni portera anche all’assegna-
zigne di alcune Borse di studio,
messe a disposizione da Banca
Mediolanum, a favore dei fre-

che a fomire un’ad prepa-

UNI PER COGLIERE LE MIGLIORI OPPORT

< pil

Banca Mediolanum e i suoi Family
| Banker. Per il nono anno consecutivo
la Banca ha sponsorizzato la Maglia
Veerde, quella che dal 1974 viene asse-
gnata a chi si aggiudica il Gran Pre-
mig della M trofeo ¢

mmmmummmwmumwlmmm

nel 2009. Per la Banca il Giro, cam-
biando ogni anno percorso ¢ localith
attraversate, fornisce I'occasioné per
incontrare clicati ¢ potenziali client, ¢
condividere con loro momenti di pas-
sione iva, divertimento, svago.

Un'esclusiva assoluta nel rapporto. tra
una banca ¢ la propna clientels. E
anche quest’'anno 1 numeri ¢ i nisultati
iti sono da record: oltre 30mila

10 da Stefano Garzeli, gia vineitore

NITA DEI MERCATI FINANZIARI

La formula collaudata di Mediolanum Best Brands

Il prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

rospettive ¢ opportunita per far rendere al meglio i propri ivestiment.
La linea di sviluppo che guida sempre scelte e offerte d’investimenta
che Banca Mediolanum mette a disposizione di clienti ¢ risparmiatorn.
& setuplice e ben precisa: offrire tl meglio del panorama mondiale.
Una logica ¢ una strategia che hanno dato vita, a partire dal marzo 2008, alla
gamma di fondi comuni Mediolanum Best Brands di Mediolanum Interna-
tional Funds, ovvero, letteralmente, i *Migliori marchi” del settore finanzia-
ria a livello globale, Oggt il risparmiatore pud investire in tue le aree geo-
grafiche e nei setiori economici di tutto il mondo.
Ma per.farlo con efficacia occorre avere una presenza fisica sul territorio di
esperti finanziari, validissimi ‘team’ di ione degli investimenti & un

BLACKROCK |

*know-how* specifico che salo mrndls::mr aziende 2 Jivello
possono avere, Da qui la visione strategica di un’alleanza, ormai consolida-
ta ¢ di successo, che vede, da un lato esperi le ormai p
vata del Gruppo Mediolanum ¢, dall'sltro, Je strategie specializzate delle
societa d'imvestimento tra le miglioni al mondo, a cui si aggiunge la consu-
lenza professianale prestata a ogni cliente dai Family Banker.

In quest’ottica, e all’insegna della massima diversificazione ¢ specializza-
zione; la gamma r.ti fondi comuni Mediolanum Best Brands si compone di
due diverse linee d'i ¥ da diversi

Ia linea “Collection’,
fondi comuni multi-marca, di oltre 20 tra Ic plu pr:sngluse socicta di gestio-
ne internazionali, ¢ 1a linea d ion’, che consiste invece in 6
fondi comuni mono-marca di altrettante tra le pnmane Case d'i

mondiali (BlackRock, DWS Im Franklin Templ 1

JPMorgan Asset Management, Morgan Stanley Investment Management ¢

PIMCO). Una diversificazione nelle possibilitd ¢ strategie d’investimento
al per soddisfi © obiettivi di ogni cliente ¢

di ogni pmflln d'investitore.

Per fomire a ciascuno il giusto mix di soluzioni finanziarie, avendo 3 dispo-

sizione un'anipia e differenziata gamma di risorse e opportunita, come testi-

moniano- anche | manager italiani di BlackRock, DWS ln\'cilmcms e

Franklin Templeton Investments.

ca Mediclanum, che 13 del servizio &
deffsfiancamento al clienfe uno dei
suol punti distmtivi e di ecw!enza

.scita, che in DWS ‘amiamo definire
wsumu emergenti” e che rappre

{aggiose oppmunﬂa dinvestimento |

| per i  (Spamistoris |

i Ban-
ca Mediolanufn soflizion| & strumenti | |
dlinvestimento flessibul, focaiizzatl in ]

| patticolare sui mercatl emergenti @
quati in fase di forte espansione, con Cie
na, India, Brasile € Russia in testa

1 partecipanti al concorso presso gli
stand Mediolanum, 1300 le presenze
all'mtemo delle ares “hospitahty” alle-
stite in partenza ¢ amvo di ogni appa,
11 gli eventi organizzati nei Family
Banker Office presenti lungo il percor-
50 con oltre 1.300 partecipanti. E anco-
ra: 18 le serate esclusive Mediolanum
Party. con oltre 4.500 invitati, e 4 ghi

eventi PrimaFila dedicati a un totale di
circa 200 paneclparm E |:0| non sono

mancate le tradizionali ‘pedalate’che

s0no state 36 quest'anno, a cui hanno
partecipato circa 1.000 clienti e appas-
sionati del pedale. Mettendo insieme i
vari evenli, 2ppuntamenti @ manifests-

tutple. sme imercafi solidi e‘con
oftime prospattive di ulteriore crescita
nel medio 2 lungo termine,
Le economie dei principait Pacsi emer-
genti sona de! résto destmate nef pros-
Simi annt a ragghungere e superare |
Fivelli & irisultati di quelle det maggio:
ri Pges! Occidentali e pit sviluppati,
per questo valorizzare per tempo’ le
opportunit che esistono e che st pre-
sentano in questo ambito significa
cogliere i fuluro dei nostri investi-
mentis,

zioni Mediol: sup-
portati dall’oramai storica presenza dei
quattro testimonial Giannt Motta, Fran-
cesco Moser, Maurizio Fondriest € Pao-
lo Bettin, si arriva a quota 38.370 con-
tafti totali, con clienti ¢ potenziali nuovi
clienu, 1 record di sempre. Un altro fra-
guardo di successo tagliato da Banca
Mediolanum ¢ i suoi Family Banker
presenti i tutta ltalia, dalle grandi citt

| s0m rrgpreceta phe fofi dh comssiéans
it % segEenmonts per iy erTei! |




